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OZET

GAYIPOV Yadigarjon. Dis Ticarette Teslim ve Odeme Sekillerinde Egitim
Gereklerinin Belirlenmesi, Yuksek Lisans Tezi, Ankara, 2013.

GUnumuzde kigilerin ve devletlerin surekli olarak ¢esitli ekonomik
iligkiler icinde bulunmasi, uluslararasi ticarete yeni boyutlar kazandirmistir.
Alici agisindan ithalat, satici agisindan ise ihracat olarak gergeklestirilien dis
ticaret, kitalar birbirine baglamakta, cok uzak mesafedeki alici ve saticiyi
ayni platformda karsi karsiya getirmektedir.

Mal ve hizmet alimi ve satimina konu olan dis ticaret, yapilan
ddemeler ve kurum ve kurulusglar agisindan ig ticaretten farklihk gostermekte,
dis ticarette karsilasilan sorunlar ve bu sorunlarin ¢ézumu de daha karmasik
bir yapi olusturmaktadir. Sosyal ve ekonomik ihtiyaglar ile kalkinma ve
blyume ihtiyaglari Ulkeleri dis pazarlara yonlendirmistir. Dig ticaret kisaca
Ulkeler arasindaki mal ve hizmet ticaretinin timU olarak tanimlanabilir. Dis
ticaret islemleri ithalat islemleri ve ihracat islemleri olmak Uzere iki bolimden
olusmaktadir. Dis ticarette kullanilan teslim sekilleri taraflarin sorumluluklarini
acikgca belirtmektedir. Dis ticarete konu olan taraflar cesitli faktorleri goz
onlnde bulundurarak en uygun teslim seklini ve 6deme seklini segmektedir.

Dis ticarette kullanilan 6deme yodntemlerinin sec¢imi; mal ve sektor
bazinda yerlesik gelenekler, alici ve satici arasindaki guiven derecesi, alicinin
0deme gucu, taraflarin yasadigi udlkelerin ekonomik politikalari gibi pek gok
faktore baghdir. Alici ve satici kendilerine sagladigi ¢ok yoénlu guvenceler
nedeniyle diger 6deme yontemlerine oranla akreditif yontemini daha ¢ok
kullanma egilimindedir. Karmasik yapisi geredi akreditif sistemin de
uygulanmasinda ¢ok ¢esitli sorunlarla karsilasiimaktadir.

Bu ¢alismanin amaci, genel olarak dis ticarette dnemli bir yere sahip
olan teslim ve 6deme yontemlerinden bahsederek ¢esitli acilardan ele almak
ve bu dogrultuda Tarkmen sirketlere dis ticaret konusunda temel bilgi
vermek, dis ticaret egitiminin dnemi ve geregini vurgulamaktir. Ayrica ben
Tldrkmenistan vatandasiyim ve tekrar oraya donmeyi planliyorum. Bu ¢alisma
sayesinde dis ticaret hususunda edindigim bilgi birikimini Glkemin yararina



olacak sekilde kullanmak niyetindeyim ve Turkiye ile Turkmenistan
arasindaki ticari iligkilerin nasil gelistirilebilecegi probleminin de Uzerinde
durmaktayim. Bilindigi Uzere Turkmenistan ¢ok onemli petrol ve gaz
kaynaklarina sahiptir ve Turkmenistan'in ihracat gelirlerinin de blyuk
boluminu olusturmaktadir.

Tarkmenistan, Sovyetler Birligi’'nin dagilmasinin ardindan 27 Ekim
1991 tarihinde bagimsizligini kazanmis ve “Turkmenbasi” olarak anilan
Saparmurat Niyazov, Devlet Baskanligini uUstlenmistir. Bagimsizliginin ilk
yillarinda yasanan en énemli gelismelerden biri, 12 Aralik 1995 tarihinde BM
Genel Kurulunda alinan bir kararla Tirkmenistan’a “Daimi Tarafsiz Ulke”
statlUsinln taninmasi olmustur. Tldrkmenistan’da tarafsizlik, devletin en
onemli ilkelerinden biri olarak kabul edilmekte, dis politika bu statl temelinde
belirlenmektedir. Bu nedenle Turkmenistan, guvenlik ve askeri nitelikli
ittifaklara katilmamakta, topraklarinda yabanci askeri Ustler kurulmasina veya
topraklarinin  yabanci askeri gugler tarafindan kullaniimasina izin
vermemekte, tarafsizlik statlsunli zedeleyecegini diusindugu politikalardan
kaginmaktadir." Bagimsizhgin kazaniimasi sonrasinda Tiirkmenistan'in dis
politikasi dogal gaz ve petrol ihracati icin pazar ve transfer yollarinin saglama
alinmasi, dogal gaz ve petrol ¢gikarimi ve rafine edilmesi enduistrilerinin
gelistirilmesi lzerine kurulmustur.? Bu arada 1990’larda devletin ekonomiye
yogun mudahalesi ve devlete ait sirketlerin ekonomide énemli bir yer tutmasi
0zel sektorin gelismesini olumsuz etkilemistir.

Tarkmenistan  hdkimeti  yatirrm  ortaminin  iyilestiriimesi  icin
¢alismalarda bulunmaktadir. Ancak bu ¢alismalar uygulamada halen yetersiz
kalmakta ve planli ekonomiden piyasa ekonomisine gecis sureci yavas
islemektedir. Su anda Ulkedeki ekonomik faaliyetlerin ylizde 50’si devlet
tarafindan yonetilmektedir. Bu durum ulkede yatirnm yapan Tuark firmalarini
da olumsuz ydnde etkilemektedir.> Dolayisiyla serbest piyasa ekonomisine
gegiste cok sinirh bir ilerleme kat edilmigtir. Planli ekonomiden, serbest
piyasa ekonomisine gegis surecinde, 6zel mulkiyet hakkinin taninmasi ve
0zel hukuk alaninin olusturulmasi hayati 6nem tasimaktadir. TUrkmenistan

! http://www.mfa.gov.tr/turkmenistan-siyasi-gorunumu.tr.mfa, 03.05.2013.
2 http://arsiv.ntvmsnbc.com/modules/ekonomi/bultenler/turkmenistan_ulke_bulteni.pdf, 03.05.2013.
3 Konya Ticaret Odasi, Tirkmenistan Ulke Raporu, Etiid Arastirma Servisi, Eyliil 2008, s. 28.



dzel milkiyetin taninmasi konusunda ilk adimi 1992 yilinda “Ozellestirme ve
Demonopolizasyon Kanunu™nu kabul etmesiyle atmistir.* Tirkmenbasi
doneminde daha ¢ok i¢e donuk bir dig politika izlenmis ve Sovyet donemi
yapilari bozulmadan korunmustur. Turkmenbagi buyluk c¢apli ekonomik ve
siyasi reformlar gergeklestirmekten kag¢inmistir. Bunun sonucunda Batili
devletler de Turkmenistan ile iligkilerini gelistirme konusunda c¢ekimser
kalmiglardir.®

Tarkmenbasr’nin 21 Aralik 2006 tarihinde hayatini kaybetmesinin
ardindan, doénemin en kidemli Bakanlar Kurulu Bagkan Yardimcisi
Gurbangulu Berdimuhamedov, 11 Subat 2007 tarihinde yapilan segimlerle
Tldrkmenistan’in ikinci Devlet Baskani segilmigtir. Turkmenistan’da son
secimler ise 12 Subat 2012 tarihinde dizenlenmistir. Berdimuhamedov
yonetiminde, Turkmenistan’da ¢ok sayida reformlar gergeklestiriimis, “aktif
tarafsizlik® ve “acik kapilar’ politikalari dogrultusunda, Turkmenistan’in dis
Ulkelerle iligkileri gelistiriimis, bolgesel ve uluslararasi isbirliginin artirlmasina
yonelik girisimler baslatilmistir.? Tirkmenistan’in enerji kaynaklari lizerine
rekabet son yillarda artmistir. Tarkmenistan petrolini en ¢ok ithal eden
Ulkelerden Rusya ve Ukrayna, gunumuizde bu kaynaklarin kullanimi
hususunda Cin ve Korfez Ulkeleri ile micadele etmek zorundadir. Bu arada
Tldrkmenistan da teknolojik ve ulasim ile ilgili ekipmanin bayuk kismini ve
hammadde ihtiyacini Rusya’dan karsilamaktadir. Bunun yaninda Ukrayna ve
Cin de Turkmenistan’a teknolojik ekipman saglayan Ulkelerdendir. Turkiye ise
Ozellikle insaat alaninda 6ncl konuma sahiptir. Amerika ve Belarus’tan ise
tarima yonelik makine alimi yapilmaktadir.” Diger taraftan hiikiimet eneriji
sektorindeki yabanci yatirimlari tegvik etmesine ragmen bu alandaki kati
kontrolleri de devam ettirmektedir. Bu da yolsuzluklarin artmasina ve piyasa
ekonomisine gegiste hikimetin karinin azalmasina neden olmaktadir.®

GUnUmuzde vyatinm, ticaret, dig ticaret, ithalat ve ihracat gibi
kavramlarin 6nemi daha da artmistir ve ekonomik gelismenin sadece devlet

* Stanislav Satalin, Sosyalist Ekonomiden Piyasa Ekonomisine Gegis, Istanbul, izgi Yayincilik,
1991, s. 10.

> http://arsiv.ntvmsnbe.com/modules/ekonomi/bultenler/turkmenistan_ulke bulteni.pdf, 06.05.2013

¢ http://www.mfa.gov.tr/turkmenistan-siyasi-gorunumu.tr.mfa, 06.05.2013.

7 http://arsiv.ntvmsnbc.com/modules/ekonomi/bultenler/turkmenistan_ulke bulteni.pdf, 06.05.2013

¥ N. Badykova, “Regional Cooperation in Centra Asia A View From Turkmenistan”, Volume: 48,
2009, p. 65.



tekeliyle gerceklesemeyecegi, 6zel sektdorin de desteklenmesi gerektigi
ortadadir. Fakat Turkmenistan ¢ogunlukla kiglk ve orta Olcekli isletmeleri
desteklerken buyudk c¢apli igletmeleri desteklemekten kaginmaktadir. Bu
Tarkmenistan icin bir risk faktoru gibi gorinse de etkin bir mali denetim
sistemi ve saglam bir kurumsal yapinin olusturulmasi ile halledilebilecek bir
mevzudur. Bu durum da Turkmenistan’daki ekonomi ve dis ticaret alanindaki
yetersizligi gdzler 6nine sermektedir. Yapmis oldugum calisma ile kismen de
olsa dis ticarette egitimin ne kadar gerekli olduguna vurgu yaparak kiguk de
olsa bir adim atilmasina katki saglamak gayesindeyim. Bunun yani sira
Tirkmenistan, Orta Asya'da Ozbekistan’dan sonra ikinci énemli pamuk
ureticisidir. Dinyanin en kaliteli pamuklarini Tirkmenistan Gretmektedir. Oyle
ki dinya siralamasinda on doérdincu buyluk pamuk Ureticisidir. Ekonomik
yapisi, dogdal gaz, petrol Urlnleri, pamuk ve tekstil sanayi, gida ve hafif
sanayi Uizerine sekillendirilmistir. Dérdiincii bilyiik gaz rezervlerine sahiptir.’

Dort bélimden olusan ¢alismamizin birinci boliminde konuya bir girig
yapilmasi ve konunun etraflica anlasiilmasi agisindan dis ticaret ve dis
ticaretin dnemli unsurlarindan olan ihracat ve ithalat kavramlari Uzerinde
durulacaktir. ikinci bélimde dis ticarette teslim sekillerinden bahsedilerek,
ihracatgl ve ithalatgiya yukledigi sorumluluklara yer verilecektir. Uglinci
bolimde ise dis ticarette 6deme sekillerindeki taraflar ve sorumluluklari
aktarilacak, ihracatgi ve ithalat¢l agisindan ddeme sekillerinin avantajlari ve
dezavantajlar1 agiklanacaktir. Dérdincu ve son bolumde ise galismamizin bel
kemigini olusturan dis ticarette egitimin gerekliligi Uzerinde durularak konu
neticelendirilecektir.

Anahtar Sozciikler
1. Dig Ticaret
2. Teslim sekilleri
3. Odeme sekilleri
4. Hizmet ici egitim
5. Akreditif

? http://www.kobilersizinicin.com/pdf/ulke bulten/2011/Turkmenistan bulten .pdf, 07.05.2013.



ABSTRACT

GAYIPOV, Yadigarjon. The Determination of Training Requirements in the
Mode of Delivery and Payment in the Foreign Trade, Master’s Thesis,
Ankara, 2013.

The people and governments have a variety of continuous economic
relations to the international trade which has brought new dimensions
nowadays, Imports from the buyer’s perspective, if the seller in terms of the
foreign trade as exports, connects the continents are very distant buyers and
sellers on the same platform makes us face.

Goods and services purchases and sales that are subject to foreign
trade, payments and institutions and organizations in terms of domestic trade
differs from the foreign trade problems and solutions of these problems and
more complex forms a structure. Social and economic needs and the needs
of growth and development has led countries to foreign markets. Foreign
trade of goods and services trade between countries all briefly defined.
Foreign trade transactions, import and export transactions, including
transactions consist of two parts. Delivery methods used in foreign trade
clearly states the responsibilities of the parties. Tradable considering various
factors which parties the most appropriate mode of delivery and payment
method selects.

Used in foreign trade payment methods of selection; goods and in
terms of industry built traditions, between buyers and sellers degree of
confidence, the buyer’s ability to pay, the parties inhabited countries’
economic policies as so many factors depend on. Buyers and sellers provide
to them due to the multiple assurances compared to other payment methods
tend to use more letters of credit method. Due to the complex nature of credit
in the system implementation problems are encountered in a wide variety.

Purpose of this study, in general, foreign trade an important part in
having delivery and payment methods mentioning the various aspects to
consider and in this regard the Turkmen companies for foreign trade to give
basic knowledge, foreign trade importance of education and the need to
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emphasize. Also | am a citizen of Turkmenistan and am planning to go there
again. Through this work | gained knowledge in foreign trade issues that will
benefit my country and | intend to use the trade relations between Turkey and
Turkmenistan at the problem of how to improve | am standing on. As is
known, Turkmenistan has a very important source of oil and gas and
Turkmenistan’s export revenues constitute the largest part.

Turkmenistan, after the collapse of the Soviet Union gained
independence on 27 October 1991 and “Turkmenbashi referred to as”
Saparmurat Niyazov, has assumed the Presidency. Independence is one of
the most important developments that occurred in the first year, the UN
General Assembly on 12 December 1995 with a decision taken in
Turkmenistan “permanent neutral country” status has been recognized.
Turkmenistan’s neutrality, the state is considered as one of the most
important principles of the foreign policy are determined on the basis of this
status. Therefore, Turkmenistan, security and military are qualified to
participate in alliances, foreign military bases on the territory of the
establishment or soil does not allow to be used by foreign military forces ,
that this would undermine the status of neutrality policies are avoided. The
independence of Turkmenistan’s foreign policy after the oil and gas market
and for export to be taken to provide the means of transfer of natural gas and
oil extraction and refining industry was founded on the development.
Meanwhile, the state’s economy in the 1990s, intensive intervention and
state-owned companies hold an important place in the economy has
negatively affected the development of the private sector.

Turkmenistan government is working to improve the investment
environment. However, these studies are still insufficient in practice and the
process of transition from planned economy to a market economy is a slow
process. Currently 50 per cent of economic activity in the country is governed
by the state. Turkish firms investing in the country at this situation negatively
affects. Therefore, the transition to a free market economy in very limited
progress has been made. From planned economy, the transition to a free
market economy, private property rights and the recognition of the creation of
private law is vital. The first step in the recognition of private property
Turkmenistan in 1992, “Privatization and the Law of Demonopolizastion” was
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not agreeing with the horse. Turkmenbashi era was more of an inward
foreign policy and Soviet-era structures are preserved intact. Turkmenbashi
perform large-scale economic and political reforms have been avoided. As a
result, the Western states have remained reluctant to develop its relations
with Turkmenistan.

Turkmenbashi on 21 December 2006 after the death of the life of the
period, the most senior Vice President Gurbanguly Berdimuhamedov Council
of Ministers of 11 February 2007 with the election of President of
Turkmenistan was elected second. If the last elections in, Turkmenistan was
held on 12 February 2012. Berdimuhamedov management, in Turkmenistan,
many reforms have been carried out, “active neutrality” and “open doors”
policy, in line with Turkmenistan’s foreign relations with countries enhanced
regional and international cooperation -raising initiatives have been launched.
Turkmenistan in recent years has increased the competition over energy
resources. Most of the countries that import oil from Turkmenistan, Russia
and Ukraine, today, on the use of these resources has to contend with China
and the Gulf countries. Meanwhile, Turkmenistan technological and
transportation-related equipment and raw material needs of the majority are
from Russia. Besides, Turkmenistan, Ukraine and China are among the
countries providing technological equipment. Turkey has a leading position in
the construction field, especially. America and the purchase of machinery
from Belarus are scheduled for agriculture. On the other hand the
government to encourage foreign investment in the energy sector, despite
strict controls also continues in this area. This is also an increase in
corruption and the government’s transition to market economy has led to a
decrease in profit.

Nowadays, investment , trade, foreign trade , import and export , and
further increased the importance of such concepts as the only state with a
monopoly of economic development cannot take place , it is evident that the
private sector should be supported . But Turkmenistan mostly small and
medium -sized enterprises while supporting large-scale enterprises are
reluctant to support. Turkmenistan is a risk factor for this may seem like an
effective and robust financial control system that can be solved with the
creation of an institutional structure is a controversial issue. This situation in
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Turkmenistan failure in the field of economy and foreign trade reveals. With
the work | have done at least partly in foreign trade, with an emphasis on
what education is needed so take a step, albeit small, to contribute to the aim
of the study, In addition to this, Turkmenistan, Uzbekistan in Central Asia is
the second most important producer of cotton. Turkmenistan produces the
best quality cotton in the world. It is the fourteenth in the world is the biggest
producer of cotton. Economic structure, natural gas, petroleum products,
cotton and textile industry, food and light industry have been shaped over. It
has the fourth-largest gas reserves.

In the first part consists of four sections an introduction to the work
done and thorough understanding of the subject in terms of the important
aspects of foreign trade, foreign trade and the export and import concepts will
be emphasized. In the second part of the mentioning of delivery in foreign
trade, importers and exporters will be given to the responsibilities. In the third
part payment in foreign trade will be transferred in the manner and
responsibilities of the parties, exporter and importer of the advantages and
disadvantages of the payment terms will be explained. In the fourth section,
which is the backbone of our work with emphasis on the necessity of
education in foreign trade matters will be finalized.

Key Words
1. Foreign trade
2. Delivery modes
3. Payment modes
4. In-service training
5. (Commercial) Letter of credit



ONSOz

1980’lerden sonra dunya ekonomisinde, ulusal ekonomilerin dunya
ekonomileri ile buUtinlesme c¢abasi, uluslararasi ticareti ginimizde daha
onemli hale getirmistir. Serbest piyasa ekonomisi ve klresellesme

yuzyilimizin dig ticarette anahtar kavramlari haline geldi.

Uluslararasi dizeyde, mal ve hizmet alimi ve satimina konu olan dis
ticaret, yapilan édemeler, kurum ve kuruluslar agisindan ig ticaretten farklilik
gOstermekte, dis ticarette karsilagilan sorunlar ve bu sorunlarin ¢ézimu de

daha karmasik bir yapi olusturmaktadir.

Teknoloji ve finans alaninda yasanan gelismelere paralel olarak dinya
ticareti globallegsmekte ve boyutlari hizla buyumektedir. Bu egilimler Glkemizin
dis ticaret hacmini olumlu yonde etkilemektedir. Dis ticaretin 6zellikleri ve gok
cesitli riskler tasimasi, bu konuya verilen 6nemin gun gectikge artmasi,
sistemde kullanilan teslim ve 6édeme ydntemlerinin ¢ok iyi bilinmesini gerekli
kilmaktadir.

Uluslararasi ticaretin gelismesi ile birlikte dis ticaret finansman
teknikleri de gelismis; dinyada finansman kaynagi gerektiren alanlarda
kaynak olanaklarini zorlayan, sistemin ve imkanlarin el verdigi 6l¢ide bunu

basarabilen sirket ve kurum yapilari ortaya ¢ikmistir.

GUnumuUz dunyasinda kapali ekonomi, Ulkelerin ticaret hacmini
gelistirmesi bakimindan neredeyse imkansizdir. Dig ticaret alaninda yasanan
bu gelismeler ve degisimler géz dninde bulundurulacak olursa dis ticaret
egitiminin 21. yy’da ne kadar énemli oldugu asikardir. Buradaki egitimden
kasit da sadece uUniversitede kirsu agmakla sinirli olmamali, isin kalifiyeli

eleman yonu de ulke gelecegdi agisindan dustunulmelidir.
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GIRiS

Uluslararasi ticaret veya daha ¢ok kullanilan ve yerlesmis deyimi ile
dig ticaret, bu niteligini aslinda ekonomik olmayan, siyasi bir kavramdan
almaktadir. Dis ticaret deyiminin ortaya ¢ikis nedeni, birbirinden bagimsiz ve
esit haklara dayanan iki siyasi varligin yani devletin mevcudiyetindendir.
Bagka bir deyisle siyasi sinirlar olmadan dis ticaret esas itibariyle olmaz,
ancak bu genel bir kural olmayip devletlerin ve siyasi sinirlarin ortadan
kaldirilmasi demek olan ekonomik birlikler de mevcuttur.”® Ozellikle
kiresellesmeyle beraber ticari faaliyetler dunya Olgegindeki kural ve
standartlarla yapilmaya baglanmistir. isletmelerin kiiresel pazarda rekabet
edebilmeleri ve varliklarini sturdurebilmeleri, kiresellesmeye ne kadar adapte
olabildiklerine, Ustin yodnlerini ne derece kullanabildiklerine ve rekabet
gUglerini ne derece gelistirebildiklerine baghdir. Basit bir dille kiresellesme;
bir grup tarihsel dinya toplumlarinin global bir sistem igerisinde bir araya
getiriimesi siireci olarak tanimlanabilir.”" Artik hicbir sektérde, hicbir
isletmenin  bu olguyu g6z ardi etme veya karsi koyma lUksu
bulunmamaktadir. Dolayisiyla varliklarini surdirmek isteyen isletmeler,
kiresellesme olgusuna iyi adapte olmak, ayni zamanda klresellesmenin
dogurdugu firsat ve tehditlere karsi da surekli duyarli olmak zorundadirlar. Bu
nedenle dis ticaret islemleri, Ulke igi ticaret islemlerine gére ¢ok karmasik,

daha masrafli ve ¢ok dikkat isteyen islemlerdir.

Dis ticaret iliskisinde taraflarin hak ve yukumldkleri acisindan hukuki
mevzuat, yabanci para kullaniimasi yonunden kambiyo islemleri, tasima
faaliyetleri yonunden nakliye ve sigorta, sirket ve Glke ekonomisine etkilerinin
tespiti acisindan muhasebe ve finans, tim bu islemler sirasinda duzenlenen

sbzlesme ve prosedurler agisindan belgeler énem arz etmektedir. Bu

' Ataman, Umit; Siimer, Haluk; Dis Ticaret islemleri ve Muhasebesi, istanbul, Alfa Basim Yayim,
1991, s. 1-20.

" Modelski, George; “Globalization”, The Global Transformations Reader, Ed. David Held,
Anthony McGrew, Madlen, Polity Pres, 2000, s. 49.



nedenlerden dolayr KOBI (Kiglik ve Orta Blyiklikteki isletme)ler basta
olmak Uzere tum igletmelere rekabet kosullarinin iyilestirmesi ve dis
pazarlarda uzmanlasmalari i¢in destek olunmasi zorunluluk arz etmektedir.
Guglu olan ve rakipleri ile fiyat, maliyet, kalite, musteri memnuniyeti,
pazarlama ve dagitim gibi birgok faktor agisindan rekabet edebilen isletmeler
ayakta kalacaklardir. Dis ticaret islemlerinden kastedilen, Urin ve hizmet
hareketleriyle iligkili islemlerdir. Baska bir ifade ile ithalat ve ihracat islemleri
ile bu ithalat ya da ihracat islemlerinin parasal karsiliklari ifade edilmektedir.'?
Uluslararasi ekonomik iligkilerle ise mal ve hizmet ticareti ile birlikte bagimsiz
ulkeler ya da devletler arasinda gergeklesen emek, sermaye ve teknoloji
aligverisi gibi faaliyetler kastedilmektedir. Oysa dis ticaret ya da uluslararasi
ticaret deyimi bagimsiz Ulkeler arasindaki mal ve hizmet degisimini ifade

eder.”

Bu dogrultuda Turkiye'nin ticari iliskilerde bulundugu Ulkelerden biri
olan Turkmenistan, nufusu 5,5 milyon, dig ticaret hacmi 18 milyar dolar olan,
dogalgaz ve petrol kaynaklari bakimindan zengin ve ¢ok hizli kalkinan, bir
Ulkedir. Turkiye, Tarkmenistan’'in dis ticaret hacminde 4. Glke konumundadir.
Tarkiye’nin payl % 10 civarindadir. Turkmenistan’da dis ticaretin blyuk bir
bolimu kamu kuruglari tarafindan yapilmaktadir. Ayrica Tuarkmenistan'da

yaklasik 200 Tiirk firmasi faaliyet géstermektedir.’

Tldrkmenistan’da faaliyette bulunan Turk ingaat ve alt-yapi firmalari
2002 yihnin ortalarindan bu yana bu ulkede muteahhitlik isi Ustlenmeye
devam etmektedirler. Bu sektordeki firmalar faaliyetlerinin ilk yillarinda
genellikle tekstil firmalari icin fabrika ve atdlyeler inga etmiglerdir. Bundan
sonra ise otel, havaalani, su aritma tesisleri gibi binalarin yapimina

odaklanmiglardir. TuUrkmenistan’da faaliyette bulunan Tuark muteahhitlik

12 Kaya, Feridun; Turguttopbas, Neslihan; Dis Ticaret islemleri, Eskischir T.C. Anadolu Universitesi
Yayinlari, 2012, s. 3.

'* Tomanbay, Mehmet; Dis Ticaret Rejimi ve ihracatin Finansmam, Ankara, Hatipoglu Yayinlari,
2001, s. 15.

' http://www.counsellors.gov.tr/altdetay.cfm?AltAlanID=249&dil=TR&ulke=TUR, 07.05.2013.



firmalarinin 1991 ila 2004 yillari arasinda 5 milyar Amerikan dolari degerinde
is yapmalarina karsilik, yuklenilen proje degeri 2004-2006 yillari arasinda ise
1,3 milyar Amerikan dolari olarak gerceklesmistir.” Tirkmenistan’in
ihracatinin %80’ini dogdalgaz, % 10’unu petrol ve petrol Urlnleri, % 8'ini
pamuk ve tekstil GrGnleri, % 2'sini diger UrlUnler olusturmaktadir.
Turkmenistan’in ithalatinin % 21’ini makine, % 11’ini tekstil aksami, %11’ini
ulasim araclari, % 9’'unu metal Granler, % 7’sini kimyasal Urtnler ve % 41’ini

diger Urlinler olusturmaktadir.®

Ulkenin baslica ihracat ortaklari iran, Rusya ve Cin; ithalat ortaklari ise
Tarkiye, Cin ve Rusya’dir. Turkmenistan yurtdisindan demir-gelik, insaat
malzemesi, gida Urunleri, makine ve ara¢ satin almakta; dogalgaz, petrol,

petro-kimya Griinleri, elektrik ve pamuk satmaktadir."”

Tarkmenistan halen timand ya da bir bélumina ithalat ile sagladigi
seker, sut, et, deri, tavuk Urunleri, un, sigara, tekstil drinleri, giyim
egyalarl, manto ve ayakkablyi i¢ piyasadan karsilamak icin bunlarla ilgili
sanayiyi gelistirmek durumunda oldugundan bu alanlar tlkenin énemli yatirim
alanlari olarak géze carpmaktadir. Ozellikle pamuklu, yinli ve ipekli dokuma
sanayi ile c¢esitli gida sanayileri gelistiriime imkanlarina sahiptir. Ayrica
tarimsal Urunlerin islenmesi ve pazarlanmasina yardimci olan makinelerle
plastik, metal, cam vb. gibi ambalaj sanayilerinde ciddi potansiyel

mevcuttur.®

ihracat, dis ticaretin gelisiminin ve Ulke ekonomisinin kalkinmasinin
onemli unsurlarindan biridir. Bu nedenle Ulkelerde ihracatin artirilmasi,
ithalatin azaltiimasi énemli hedefler arasindadir. Ulkelerin bu hedeflere

ulasmak igin aldiklari kararlar ve tedbirler dig ticaret politikasini olusturur. Dis

' Tiirk, Fahri; “Tiirkiye-Tiirkmenistan iliskileri 1990-2010”, Sosyal ve Beseri Bilimler Dergisi, Y1l:
2010, Cilt: 2, Say1: 2, s. 62.

' http://birlesmismarkalar.org.tr/images/UF/file/hedef-ulke-raporlari/Turkmenistan.pdf, Tiirkmenistan
Ulke Raporu, Mart 2012, s. 19.

'7 http://www.mfa.gov.tr/turkmenistan-ekonomisi.trmfa, 07.05.2013

18 Konya Ticaret Odasi, “Tiirkmenistan Ulke Raporu”, Etiid Arastirma Servisi, Eyliil 2008, s. 24.



ticaret politikasi agisindan bir devletin dis ticaretini etkileyebilecek unsurlarin
baglicalari; yasaklar, gumrik resmi, ticaret antlagmalari, primler,
subvansiyonlar ve idari korumacilik olarak siniflandirilabilir. Bunlardan
yasaklar, ithalat ve ihracat yasaklariyla transit gecgis yasaklari seklinde bir
ayirima tabi tutulurken; gumrik resmi de ayni sekilde ithalat, ihracat ve
transit ticarette uygulananlar olarak lige ayriimaktadir. Onceden, dis ticareti
etkileme araclari ithalat, ihracat ve transit gecis yasaklari ile sinirliyken
buglnkld gelismeler, gUmriklerin dogrudan sonucu etkileyici bir rol

oynadiklarini géstermektedir.™

Uluslararasi alim satim sozlesmelerindeki ticari terimler ihracatgi ve
ithalatginin 6zel taleplerine dayanmaktadir. Uluslararasi ticaret yapan firmalar
hem 6deme hem de teslim kosullarini igceren ¢ok sayida terim kullanirlar.
Degisken olan pek c¢ok sart bu ticari terimlerde mallarin fiyatlarina
yansitiimaktadir. Ornegin, mallar ithalatgiya ulasmadan énce karada veya
denizde pek ¢ok kez bir yerden bir yere nakledilmek zorunda kalir. Sevkiyat
maliyeti malin deg@eri iginde 6nemli yer tutan bir maliyet 6gesidir. Bu yluzden
nakliyenin hangi asamasinda kimin, ne zaman bu maliyetlere katilacaginin
hem alici hem de satici tarafindan anlasiimasi énemli bir konudur. Bu
sekildeki her ticari islem bir satis kontrati ve ticari teslim sekline dayanir. Bu
s6zlesme ayrica ihracatginin ve ithalatginin belirli noktalardaki sorumluluk ve
harcamalari da belirler. Kullanilan ticari teslim sekillerinde alici ve saticiya ait
gorev ve haklari géz éniinde bulundurmak oldukca énemlidir.?® Terimlerin
kullaniimasinda 6nemli olan, ihracatgi ile ithalat¢inin kullandiklari ticari teslim
sekillerini iyi tanimalari, segimlerini dogru yapmalari, herhangi bir terimin
istedikleri kapsami karsilamamasi halinde o terimin yanina istedikleri 6zel
sartl eklemek suretiyle sdzlesme sartlarini daha da kesinlestirme bilinci

icinde olmalaridir. *’

' Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 6.

20 E P., Hibbert; The Prenciples and Practice of Export Marketing,Published on Behalf of the
Instutite of Marketing, London, 1985, s. 180-185.

! Erdemol, Haluk; Bankalarda Dis Ticaret islemleri ve Uygulama, istanbul, Akbank Ekonomi
Yayinlari, 1990, s. 41-66.



Turkmenistan’in ise kati ithalat kuralli bulunmaktadir. Nitekim,
Tuarkmenistan’a ithal edilecek Uriin, malzeme ve mamullerin Turkmenistan’in
hukuk kurallarina uygun olmasi gerekmektedir. Turkmenistan’a ithal edilmesi
istenen gida drtnlerinin kullanma tarihi, uretildigi tarihten itibaren %70’den az
kalmis ise, ithal etmek yasaktir. Urlinlerin ambalajinda belirtilen kullanma,
uretim tarihleri ve muhafazasi uluslararasi takvim sistemine uygun olmalidir.
Genetik kaynaklari kullanarak hazirlanan gida Urunlerin Turkmenistan’a
ithalati yasaktir. ithal edilen Urliinler, malzemeler ve mamul maddeler

Tirkmenistan kanununda dngdriilen sertifikaya uygun olmalidir.??

2 Konya Ticaret Odasi, “Tiirkmenistan Ulke Raporu”, Etiid Arastirma Servisi, Eyliil 2008, s. 25.



BiRINCi BOLUM
DIS TICARETIN KAVRAMLARI

1.1. DIS TICARET KAVRAMI

Ticaret genel anlamiyla, mal ve hizmetlerin Uretilmesinden sonra nihai
tuketicilere ulastirlmasini saglayan alim-satim faaliyetlerinin tiumu olarak
tanimlanabilir. Faydalanilan hizmetler ve bunlar karsihiginda yapilan
6demeler agisindan i¢ ve uluslararasi ticaretin ayri ayri alinmalarinin nedeni,
bu alanda ortaya g¢ikan sorunlarin ¢ogu kez i¢ ticarette karsilasilan sorunlara

benzememesi ve gdziimlerinin de daha giig olmasidir.”®

Uluslararasi ticaret politikalarinin amacglari séyle siralanabilir:

e Hazineye gelir kazandirmak

o Iktisadi kalkinma

e Cari acigin onlenmesi

e Yurt ici fiyat istikrarinin korunmasi

Ulke sanayisini dis rekabetten koruma

Piyasadaki aksakliklarin dnlenmesi

Sosyal etkenler

Uluslararasi iligkilerin iyilestiriimesi

Uluslararasi ticarette tekelcilikten (monopol gucunden) faydalan-

mak?*

Bilindigi gibi dis ticaret, ulkelerin belirli mallarin Gretiminde
uzmanlagsmasini saglayarak, 6grenmeyi ve Urlin hakkinda yeni buluglari

hizlandirmakta; Ulkelere 6l¢gek ekonomilerinden faydalanma imkani vermekte,

2 Seval, Belkis; Uluslararasi Ticaret ve Kambiyo, Istanbul, Interbank Uluslararas1 Egitim Miidiirlii-
gii Yaymlari, 1985, s. 14-18.
% Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 7-8.



ayrica Uretim kaynaklari, isgici ve zamanin da etkin kullanimini
saglamaktadir. Bu yaklasima goére dig ticaretin genigslemesi bir yandan
verimliligi arttirirken, diger yandan ihracat Urlnleri Gretiminde uzmanlagsmay!
tesvik etmekte bu sayede de ihracat sektorlerinde genel beceri dizeyinin
yukseldigi gozlenmektedir. Dinyadaki batinlesme ve kuresellesme egilimleri
dis ticaretin dnemini son yillarda daha da arttirmistir. Bu gelismelere paralel
olarak iktisat literatirinde, dis ticaretin ekonomik buylime Uzerindeki etkisi

yaygin olarak incelenen konulardan birisi olmustur.?

Dis ticaret islemleri, Ulke igi ticaret islemlerine gére ¢ok karmasik,
daha masrafli ve gok dikkat isteyen islemlerdir. Dis ticaret iliskisinde taraflarin
hak ve yukumlUkleri agisindan hukuki (mevzuat), yabanci para kullaniimasi
yonunden kambiyo islemleri, tasima faaliyetleri ydoninden nakliye ve sigorta,
sirket ve Ulke ekonomisine etkilerinin tespiti agisindan muhasebe ve finans,
tum bu iglemler sirasinda dizenlenen sdzlesme ve prosedurler agisindan
belgeler dnem arz etmektedir. Bu nedenlerden dolayr KOBI'ler basta olmak
Uzere tum igletmelere rekabet kosullarinin iyilestirmesi ve dis pazarlarda
uzmanlagsmalari igin destek olunmasi zorunluluk arz etmektedir. Gugll olan
ve rakipleri ile fiyat, maliyet, kalite, mlUsteri memnuniyeti, pazarlama ve
dagitim gibi birgok faktdr acgisindan rekabet edebilen igletmeler ayakta

kalacaklardir.?®

1.2. IHRACAT KAVRAMI

Ulke ekonomisinin kalkinmasinda ihracat énemli bir yere sahiptir. Bu
nedenle Ulkelerde ihracatin artiriimasi, ithalatin azaltiimasi énemli hedefler
arasindadir. Ulkelerin bu hedeflere ulagsmak icin aldiklari kararlar ve tedbirler

dis ticaret politikasini olusturur. Dis ticaret politikasi agisindan bir devletin dis

2 Ucgak, Haruq; Ar1soy, brahim; “Tiirkiye Ekonomisinde Verimlilik, Ihracat ve Ithalat Arasindaki
Nedensellik Iligkisinin Analizi”, Ege Akademik Bakis Dergisi, Cilt: 11, Say1:4, 2011, s. 639.
2% Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 3.



ticaretini etkileyebilecek unsurlarin baglicalar yasaklar, gumrik resmi, ticaret
antlagmalari, primler, subvansiyonlar ve idari korumacilik olarak
siniflandinlabilir. Bunlardan yasaklar, ithalat ve ihracat yasaklariyla transit
gecis yasaklari seklinde bir ayirirma tabi tutulurken; gimrik resmi de ayni
sekilde ithalat, ihracat ve transit ticarette uygulananlar olarak Uge
ayriimaktadir. Onceden, dis ticareti etkileme araclari ithalat, ihracat ve transit
gecis yasaklari ile sinirliyken bugunku gelismeler, gumruklerin dogrudan

sonucu etkileyici bir rol oynadiklarini gdstermektedir.?’

Uluslararasi pazarlarda faaliyette bulunmanin en eski ve geleneksel
yolu olan ihracat, mal ve hizmetlerin ulusal sinirlarin disina sevk edilmesidir.
Diger bir deyisle ihracat; potansiyel musterilerin yabanci Ulke pazarinda
saptanmasi, mal satisinin yapilmasi ve mallarin tlketiciye ulastiriimasidir.
Bunun yani sira ihracat; kazan¢ elde etmek icin musteri gruplarinin
gereksinimlerini, taleplerini ve tercihlerini karsilamak icin igletme
olanaklarinin degerlendiriimesi, planlanmasi, kullanilmasi ve denetlenmesi

eylemlerinin uluslararasi alanda yiriitilmesi olarak da ifade edilebilir.?®

ihracat, surdurdlebilir bir ekonomik biyiimenin gergeklesmesinde kilit
rol Ustlenmesi nedeniyle kalkinma olgusunun vazgecilmez unsurlarindan
birini olusturmaktadir. Ihracat artisi, bir yandan milli geliri artirarak kalkinmay
olumlu yénde etkilerken, diger yandan ddviz darbogazini agsmak suretiyle
ekonomik kalkinmaya da destek olmaktadir. Bu nedenle, ihracatin
artinimasina iliskin ¢aba ve politikalar, 6teden beri uluslararasi ticari
rekabetin de temel unsurunu olusturmustur. SdrdurUlebilir ihracat artisini
saglayacak yapiya ulasma hedefi dogrultusunda kiresel rekabet ortaminda
onemli bir oyuncu olabilmek igin Uretim kaynaklarinin etkin bir bigcimde

kullanilmasi gerekir. Ancak rekabetin kendine 6zgu o6zelligi geregdi, sadece

2" Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 6.
% Bakan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 2.



belirli bir ddnemde ya da sektdrde basarili olmak kadar, bunu belirlenen tim

sektdrlerde uzun ddnemde devam ettirebilmek de onemlidir. ?°

ihracati gelistirmek adina kurulan Ekonomi Bakanligrnin ana hizmet

birimlerinden Ihracat Genel Mudirliigi’nin gorevleri sunlardir;

ihracatin kalkinma planlari ve yillik programlardaki ilke, hedef ve
politikalar yonunde Ulke ekonomisi yararina duzenlenmesini,

desteklenmesini ve geligtiriimesini saglamak.

Kamu kurum ve kuruluglarina gesitli mevzuatla verilmis yetkilerin
kullaniminda ihracata iligkin politikalarin uygulanmasina dair
esaslari duzenlemek, uygulamalarla ilgili kuruluslar arasinda
koordinasyonu temin etmek ve anilan kurumlarin ihracata iligkin

yeni duzenlemeleri ile ilgili gorus bildirmek.

ihracatin gelistiriimesi ve yonlendirilmesine iliskin madde ve (lke
bazinda gerekli tedbirleri almak ve dizenlemeleri yapmak,
ihracatin madde ve Ulke bazinda gelistiriimesi imkanlarini ve bu
imkanlardan azami ddviz gelirleri saglama yollarini arastirmak ve
Onerilerde bulunmak, ihracatgilari bu konularda egitmek, ihrag
maddelerimize karsi uygulanan kisitlayici tedbirlerin ortadan

kaldiriimasina veya iyilestiriimesine yonelik calismalar yapmak.

Ulke ihracatinda veya Dinya ithalatinda éne c¢ikan pazarlari
dizenli olarak izlemek; bu pazarlari ihracatgilara duyurmak, ihrag
potansiyeli arz eden drin ve urin gruplarini tespit etmek ve
ihracati bu alanlara yonlendirmek amaci ile gerekli dizenlemeleri

yapmak ve olusumlari saglamak.

%% Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 3.
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ihracat Rejimi Karari da dahil olmak Uzere, inracata dair mevzuat
hazilamak ve uygulamak, ihracatin desteklenmesi ve
yonlendiriimesi  konularinda  gerekli  tedbirleri  hazirlamak,

uygulamak, uygulamayi takip etmek ve degerlendirmek.

ihracata konu tarim Urdnlerinin  destekleme alim fiyatlarinin
belirlenmesine yonelik hazirliklari  yapmak ve destekleme
stoklarinin ihracat yoluyla degerlendiriimesine iliskin esaslari tespit

etmek, uygulamak ve uygulanmasini saglamak.

ihracata yonelik krediler ve diger Devlet destekleri ile ilgili olarak
madde ve ulke politikalarina iliskin esaslari belirlemek ve ilgili birim

ve kuruluslara iletmek.

Bagli muamele ve off-set gibi kargilikli ticaret uygulamalarinin usul

ve esaslarini belirlemek.

Turkiye Ihracatgilar Meclisi ve ihracatgi Birlikleri ile ilgili mevzuati
hazirlamak ve yayimlamak, Turkiye ihracatgilar Meclisi ve ihracatgl
Birliklerinin ¢alismalarina yardimci olmak, ¢alismalarini izlemek ve
denetlemek, Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonundan ihracata
yonelik Devlet destekleri ile Dahilde isleme Rejimi konularinda
Turkiye ihracatcilar Meclisi, ihracatg Birlikleri ve ilgili diger kurum

ve kuruluglari gorevlendirmek.

Ulke ihracatinin gelistirilmesini teminen ihrag Grinlerinin tanitimi
amaclyla yurticinde ve yurtdisinda ticaret ve alim heyetleri,
konferans, seminer ve benzeri organizasyonlari duzenlemek,
yurtdisi fuar ve sergi dizenlenmesine iliskin esaslari belirlemek ve

uygulamak.
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Sinir ve kiyi ticareti ile ilgili duzenlemeleri yapmak, kalkinma
planlari ve yillik programlardaki ilke, hedef ve politikalar ydoninden
ihracatin; ihracat ve ithalat politikalarinin hedefleri de gdzetilerek
tesvik ve yonlendiriimesi konularinda o6ngorulen ihracati tesvik
tedbirlerini hazirlamak, uygulamak, uygulamay! takip etmek ve
degerlendirerek gerekli tedbirleri almak, ihracati tegvik kararlari ve
bu kararlara istinaden ilgili mevzuati dizenlemek, ihracat projelerini
degerlendirerek uygun gorilenleri hracati Tesvik Belgesine
baglamak, uygulamada c¢ikan ihtilaflarda ilgili kuruluslara goérus
vermek, ihracati tesvik belgesi sart ve niteliklerine aykiri

davrananlara gerekli mueyyideleri uygulamak.

ihracatin desteklenmesine ve ihrag Uriinlerinin Ulke ve pazarlarinin
cesitlendiriimesini saglamaya yonelik olarak markalasma ve
kimelesme faaliyetleri, Ar-Ge ve teknoloji geligtirme, elektronik
ticaret, yurtdisi pazarlara giris, yurtici ve yurtdigi uluslararasi
fuarlara katilim, organizasyon ve benzeri her turlu destek
programlarini hazirlamak, uygulamak, diger kurum ve kuruluglar

eliyle uygulanmasini saglamak.

ihracatin desteklenmesi amaciyla, uluslararasi uygulamalar da
dikkate alinarak dahilde isleme ve harigte isleme rejimlerine iligkin

dis ticaret politikalarini belirlemek ve dizenlemeleri yapmak.

Bakan tarafindan verilen benzeri gérevleri yapmak.*

3% http://www.ekonomi.gov.tr/index.cfim?sayfa=B97F3F71-D8D3-8566-4520E700FDFC5193, 08.05.

2013
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1.2.1. ihracata Yonelik Finansman Araglari

ihracatgl firmalarin, diinya pazarlarinda rekabet gigclerini artirmak
amaciyla faydalanabilecekleri, kendilerine finansal ydonden destek saglayacak
aracglar ihracata yonelik finansman araglarini olusturmaktadir. Bu araglar
firmalara maddi yonden katki saglayarak ihracat performanslarinin artmasina

katkida bulunmaktadir.®’

1.2.1.1. ihracata Yonelik Devlet Yardimlan

inracat devlet tarafindan da desteklenmektedir. ihracata yonelik devlet
yardimlarinin temel amaci, firmalari n ihracata yonelik faaliyetlerini gerek
uretim, gerekse pazarlama asamalarinda destekleyerek, uluslararasi
pazarlarda karsilastiklari sorunlarin gideriimesine yardimci olmak ve rekabet
glici kazanmalarina olanak saglamaktir. “inracata Yénelik Devlet Yardimlari
Karari” kapsaminda farkli destek programlari uygulanmakta olup, tim devlet
yardimlarinin uygulanmasinda nihai onay mercii Ekonomi Bakanhgi'dir. Dis

ticaretteki devlet desteklerini soyle siralayabiliriz:

1. Yurtdisi pazar aragtirmasi destegi: Amaci sinai veya ticari sirketler
ile yazilim sektorinde faaliyet gosteren sirketlerce gergeklestirilen yurt digi
Pazar arastirmasi gezilerine iligkin giderlerin karsilanmasina yoénelik
giderlerin karsilanmasidir. Bu destek fonundan Turkiye'de sinai ve ticari

faaliyette bulunan tim sirketler ve yazilim sirketleri faydalanabilmektedir.

2. Pazara giris destegi: Rapor ve yabanci sirket alimlarina yonelik
danismanlik hizmetleri destedi: Bu destedin amaci yurtdigina yonelik pazara
giris stratejileri ile eylem planlarinin olusturulabilmesi amaciyla uluslararasi

kuruluslara yaptirilan ve satin alinan sektoér, Glke, yabanci sirket veya marka

3! http://www.ibp.gov.tr/fa/section-fa-ndx.cfim, 08.05.2013.
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odakli raporlar (mali ve hukuki raporlar dahil) ile yabanci girket alimlarina
yonelik danigsmanlik hizmetlerine (mali ve hukuki danigsmanlik dahil) iligkin

giderlerin kargilanmasidir.

. Rapor ve yabanci sirket alimlarina ydnelik danismanlik
hizmetleri destegi (Yiksek Ogretim Kuruluglari ve Saglik Sektorii): Destegin
amacil, yuksek ogretim kuruluglari ve saglik sektériinde tedavi amagli faaliyet
gOsteren kuruluslar ile Pazar Arastirmasi ve Pazara Giris Destegi Hakkinda
Teblig (Teblig No: 2011/1)e istinaden c¢ikarilacak Uygulama Usul ve
Esaslarinda belirlenen diger doviz kazandirici hizmet ve faaliyetler
gergeklestiren kuruluslarin yurt disinda tanitimi amaciyla yapilan faaliyetlerin

desteklenmesidir.

1. Sektorel ticaret heyeti ve alim heyeti programlarinin desteklenmesi:
Mustesarlik koordinasyonunda Organizatér Kuruluglarca dizenlenen sektorel

ticaret heyeti ile alim heyeti programlarina iligskin giderlerin kargilanmasidir.

2. Ticaret sitelerine (yelik destegi: Bu destegin amaci sirketlerin nihai
tlketiciye  yoOnelik olmayan e-ticaret sitelerine Uyelik giderlerinin

karsilanmasidir.

3. Yurtdigi birim marka ve tanitim faaliyetlerinin desteklenmesi:
Destegin amaci sinai veya ticari sirketler ile yazilim sektdrinde faaliyet
gOsteren sirketlerce yurtdigsinda agcmis oldugu subeler, tanitim faaliyetleri ve

marka tescil giderlerinin karsilanmasidir.*?

32 Konya Ticaret Odas1 Dis Ticaret Servisi, Dis Ticarette Devlet Destekleri Konulu Rapor, 05.12.
2011, s. 1-9.
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1.2.1.2. Dahilde ve Harigte isleme Rejimleri

Dahilde isleme rejimi ile ihracat¢ilarimizin ihra¢ mamullerinde
kullanmak kaydiyla, dinya piyasa fiyatlarindan hammadde temin
edebilmeleri amaclanmistir. ihra¢ Uriiniin elde edilmesinde kullanilan
girdilerin ticaret politikasi onlemlerine tabi tutulmaksizin gumrik muafiyetli

olarak ithal edilmesidir.

Haricte isleme rejimi ise, serbest dolagimda bulunan esyanin daha ileri
safhada islenmek, tamir edilmek veya yenilenmek Utzere gegici olarak Turkiye
GUmruk Bolgesi digina veya serbest bdlgelere ihrag edilmesi ve bu faaliyetler
sonucunda elde edilen Urunlerin, gumriuk vergilerinden tam veya kismi
muafiyet uygulanmak suretiyle ve ikili veya ¢ok tarafli ticaret anlagmalari
gercevesinde bazi islem goérmus Urdnler igin konulmus veya konulacak olan
gumruk vergisi muafiyeti iceren hikumler sakli kalmak kaydiyla, yeniden
serbest dolagsima girmesi ve standart degisim sistemi kapsaminda ithali ile

ilgili faaliyetleri kapsamaktadir.

1.2.1.3.Tirk Eximbank Kredileri

Tark Eximbank'in temel amaci; ihracatin geligtiriimesi, ihrag edilen mal
ve hizmetlerin ¢egitlendiriimesi, ihra¢ mallarina yeni pazarlar kazandiriimasi,
ihracatcilarin uluslararasi ticarette paylarinin artirilmasi ve girisimlerinde
gerekli destedin saglanmasi, ihracatgilar ile yurt disinda faaliyet gosteren
muteahhitler ve vyatirnmcilara uluslararasi piyasalarda rekabet glcu ve
glvence kazandiriimasi, yurt disinda yapilacak yatirimlar ile ihracat
maksadina yonelik yatirrm mallari Uretim ve satiginin desteklenerek tesvik

edilmesidir.

3 http://www.ibp.gov.tr/fa/section-fa-ndx.cfim, 09.05.2013.



15

Tarkiye'de ihracatin kurumsallagsmis tek asli tesvik unsuru olan Turk
Eximbank, bu amaca yonelik olarak ihracatcilari, ihracata yonelik Gretim
yapan imalatcilari ve yurt diginda faaliyet gosteren muateahhit ve girisimcileri
kisa, orta ve uzun vadeli nakdi ve gayrinakdi kredi, sigorta ve garanti

programlari ile desteklemektedir.>*

1.2.2. ihracatgi Birlikleri

Ulkelerin gelismelerinde blyilk éneme sahip olan dis ticaretin en
onemli ayagi ihracattir. Ihracatin artmasi (lkede vyaratilan zenginligi
artirmakta, uretim verimliliginin yikselmesine neden olmaktadir. Bu dnemi
kavrayan ulkemiz, Mustafa Kemal Atatlrk'in imzasiyla 1937 yilinda ilk
ihracatg Birligi'nin kurulugunu gerceklestirmistir. Kurulus amaglari arasinda
ihracatin artmasina katki saglamak, mesleki dayanigsmay! artirmak,
ihracatcilarin mesleki faaliyetlerini ve iligkilerini dizenlemek, sorunlarina
¢oziim bulmak ve yol géstermek olan ihracatgi Birlikleri bugliin 59 adete

ulasmiglardir.®

Hizla gelisen ekonomiye paralel olarak 48 noktada faaliyet gosteren
ihracatg  Birlikleri, hizmeti ihracatcinin  ayagina gotirme politikasi
cercevesinde 31 ilde, 13 Genel Sekreterlik ve 35'i online irtibat birosu olmak
uzere ihracat merkezlerinin tamamina yakinini dogrudan hizmet kapsama

alanina dahil etmislerdir. >

ihracatc! birliklerinin baslica gérevleri sunlardir:

* http://www.ibp.gov.tr/fa/section-fa-ndx.cfim, 09.05.2013.

%% Birinci Diinya Savasindan sonra dagilan Osmanli imparatorlugu déneminde dis ticaret politikasi
daha ziyade giimriik politikas1 araciligiyla yiiriitiilmiis ve ayrica bir dis ticaret politikasina ve
orgiitiine gerek duyulmamustir.

3% http://www.oaib.org.tr/tr, 10.05.2013.
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ihracatcilari  6érgiitlendirmek ve isbirligini gelistirmek suretiyle

ihracati artirarak ekonomik gelismeye katkida bulunmak,

Dis ticaretin Ulke menfaatine uygun olarak gelismesini saglamak,

Dis ticarete iligkin konularda c¢alismalar yapmak, bu kapsamda;
kamu kurum ve kuruluslari, sivil toplum kuruluslari ve 6zel sektdr
kuruluglari ve ulusal ve uluslararasi kuruluslar nezdinde Uyelerinin
menfaatlerini Ulke c¢ikarlari ¢ergevesinde koruyucu ve gelistirici

calismalar yapmak,

inracatcilar arasinda mesleki ahlak ve dayanismayi saglamak,

Turkiye Ihracatgilar Meclisi'nin (TIM) goériisini ve Mistesarlik
onayini almak kaydiyla sektoru ile ilgili mevcut egitim ve ogretim
kurumlarina yardimda bulunmak, yenilerinin kurulmasina 6nculuk

etmek ve katkida bulunmak,

TIM' in gérisiini ve Mistesarlik onayini almak kaydiyla; amag ve
gorevlerini gerceklestirmeye yonelik vakif kurmak veya kurulmus
olanlara igtirak etmek, butce imkanlari ¢ercevesinde gerektiginde
mal ve hizmet almak, yaptirmak, satmak, kiralamak, rehin ve ipotek
islemleri tesis etmek ve kaldirmak, gerektiginde istigal sahasi ile
ilgili ortak hizmet verecek sirket, dernek, tesis ve igletmeler kurmak,
kurulmus olanlara igtirak etmek, laboratuar, test, muayene ve
belgelendirme konularinda Uyelerini desteklemek, fuar, sergi ve
tanitim faaliyetlerini dizenlemek, duzenlenecek fuar ve sergilere

istirak etmek ve tanitim faaliyetlerinde bulunmak,
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e TIM tarafindan verilecek dis ticarete iliskin diger gorevleri

yapmaktir.*’

1.2.3. Tiirkiye ihracatgilar Meclisi (TiM)

Turkiye ihracatcilar Meclisi, boélgesel ve sektérel bazda faaliyet
g6steren 60 ihracatgi Birligini, 26 ihracatgl sektér(, ihracatgilara ve ihracatg
Birlikleri'ne hizmet veren 13 Genel Sekreterligi ulusal ve uluslararasi dizeyde
temsil etmektedir. Sektorler Konseyi (yeleri, 60 Ihracatg Birliginin
delegelerinden olugsan TiM Genel Kurulu'nda, her sektdr igin sektériin kendi
delegeleri tarafindan, yine bu delegeler arasindan segilen birer asil Uyeden
olusmaktadir. TIM Baskani, Sektorler Konseyi asil Uyeligine segcilenler
arasindan, tim delegeler tarafindan secilmektedir. TIM Yénetim Kurulu
Uyeleri ise, Sektorler Konseyi'nin ilk toplantisinda, kendi Uyeleri arasindan

belirlenmektedir.®

Gorevleri arasinda;

e Kamu ve 6zel sektor kuruluslar ile ihracatgilar ve karar vericiler
arasinda koordinasyonu saglamak,

e Ihracatin ve ihracatginin sorunlarinin ¢éziim merkezi olmak,

e Ihracatcilar yurt icinde ve yurt disinda temsil etmek,

e Ihracatin gelistiriimesi yéninde politikalar olusturmak, yer

almaktadir.>®

Turkiye ihracatcilar Meclisine Bagl olarak faaliyet gdsteren ihracatgi

birlikleri ise su sekilde siralanmaktadir;

e Akdeniz ihracatci Birlikleri Genel Sekreterligi,

*7 http://www.akib.org.tr/tr/kurumsal-ihracatci-birliklerini-gorevleri.html, 10.05.2013.
3 http://www.tim.org.tr/tr/kurumsal-turkiye-ihracatcilar-meclisi-hakkinda.html, 10.05.2013.
39 http://www.tim.org.tr/tr/kurumsal-gorevleri.html, 10.05.2013.
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¢ Antalya ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterligi,

 Denizli Tekstil ve Konfeksiyon ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterligi,
e Dogu Anadolu ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterligi,

e Ege ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterligi,

e Giineydogu Anadolu ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterligi,

e istanbul ihracatc Birlikleri Genel Sekreterlidi,

e [stanbul Maden ve Metaller ihracatci Birlikleri Genel Sekreterligi,
e [stanbul Tekstil ve Konfeksiyon ihracatgi Birlikleri,

e Karadeniz ihracatci Birlikleri Genel Sekreterlidi,

e Orta Anadolu ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterligi,

e Dogu Karadeniz ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterligi,

e Uludag Ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterligi.*°

1.2.4. ihracatgi Birliklerinin Kurulma Amaci

ihracatgr  Birliklerinin ~ kurulmasindaki amag, tabii ki ihracat
faaliyetleriyle ilgilidir. ~ Yani ihracatin  gelistiriimesi, dUzenlenmesi,
desteklenmesi, koordinasyonu ve nihayetinde beklenen katma degerin Ulke
ekonomisine saglanmasi gibi genel amagclara ulasabilmek gayretidir.
Cumhuriyetin ilk ddoneminde gen¢ ekonominin gelismesini saglayacak olan
temel bir dinamikte ihracat islemleriydi. Boylece, ihracat faaliyetlerine uUlke
bazinda koordinasyon saglanmasi ve bir sistem dahilinde yuratiimesi
amaclyla ihracat yapan ihracatgl girisimciler organize bir 6rgut yapisi

icerisinde birlegtiriimeleri kararlagtiriimistir.

ihracatgi Birlikleri, ihracatin artiriimasina katki saglamak amaciyla,
ihracatcilarin mesleki faaliyetlerini ve iligkilerini dizenlemek, sorunlarina

¢6zUm bulmak, yol gbstermek ve ihracatin Ulke menfaatleri dogrultusunda

0 http://www.ekonomi.gov.tr/index.cfm?sayfa=9F9B200C-D8D3-8566-4520CE92E93B940B, 11.05.
2013.
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gelismesini saglamak amaciyla kurulmustur.*’ ihracatgi Birliklerin lyelerine

yonelik Ustlendigi islemler ana basliklari ile sunlardir:

e Danisma ve Dis lligkiler,
e Pazarlama ve Tanitim,
o Sektorel egitim gibi konularda uyelerine gerekli hizmetlerde ve

desteklemelerde bulunmaktadirlar.

1.3. ITHALAT KAVRAMI

ithalat, Ulkeden yabanc Ulkelere déviz cikisi gerektirdigi ve Ulkede
uretilen mallar yerine yabanci Ulkelerce uretilen mallarin tercih edilmesi,
gerek yerli Uretici gerekse Ulke ekonomisi Uzerinde olumsuz etkiler biraktigi
icin pek arzu edilen bir durum degildir. ithalat, 6zel ya da tiizel kisilerce kamu
iktisadi kuruluslari ya da devlet tarafindan dogrudan yapilabilir. ithalati su

sekilde siniflandirabiliriz.

Akreditifli ithalat: Alicinin, malin sevkinden once bir banka araciligiyla
saticinin bulundugu yerdeki bankasi nezdinde malin sevk belgesinin teslimi

karsihginda 6denmek Uzere kredi agtirmasidir.

Mal karsiligi ithalat: Malin gUmriaklenmesi isleminden sonra bedelini

O0deyerek belgenin gekilmesi ile gergeklesen ithalattir.

Belge (Vesaik) karsiligi ithalat: Malin gelmis olma sarti aranmaksizin
ithalat yapilan Ulkeden yola cikariimis oldugunu goésteren belgenin bedelini

O0deyerek bankadan belge alinmasi ile gerceklestirilen ithalattir.

*! http://www.dkib.org.tr, 11.05.2013.
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Kredili Ithalat: Bedeli daha sonra 6denmek (izere yapilan vadeli
ithalattir.

Gegici Kabullii ithalat: inrag etme amaciyla yapilan ithalattir.

Ankonsinyasyon ithalat: Satigin yapilmasi ve belirli bir vade sonunda

mal bedelinin transfer edilmesi sartiyla yapilan ithalattir.*?

Ekonomi Bakanlidr'nin ana hizmet birimlerinden biri olarak kurulan
ithalat Genel Midurltguniin gérevleri sunlardir:

e ithalatin uluslararasi anlasmalar ile kalkinma planlari ve yillik

programlarda ongorulen ilke, hedef ve politikalar c¢ercevesinde

yurutulmesini saglamak.

e Kamu kurum ve kuruluslarina cgesitli mevzuatla verilmis yetkilerin
kullaniminda ithalat ile ilgili politikalarin uygulanmasina dair
esaslari dizenlemek ve bu kurumlarin ithalata iligkin dizenlemeleri

ile ilgili gorus bildirmek.

e Ithalat Rejimi Karari da dahil olmak Uzere ithalata dair mevzuati
hazirlamak, madde politikalarini teklif etmek, uygulamak, ithalatla
ilgili izinleri ve belgeleri vermek, gelismeleri takip etmek ve ilgili

kurum ve kuruluslarla koordinasyonu saglamak.

e ithalati i¢c piyasa ve sanayinin ihtiyaclarini ic ve dis ekonomik
gelismeleri dikkate alarak izlemek ve ithal mallarina uygulanacak
mali yuklere iliskin hazirliklari yuritmek ve uygulanmasini

saglamak.

*2 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 8-11.
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ithal mallarin Dlnya piyasalarina uygun olarak ithalini saglayici

tedbirleri almak, uygulamak ve izlemek.

Dampinge karsi vergi, sUbvansiyona karsi telafi edici vergi ve
korunma onlemi gibi ticaret politikasi savunma araclari ile ilgili
mevzuati hazirlamak, uygulamak, mevzuatla verilen gorevieri
yerine getirmek, ticaret politikasi savunma araclarinin etkisini
incelemek ve ticaret politikasi savunma araglarinin etkisiz
kilnmasina iliskin girisimleri arastirmak, tespit etmek ve gerekli

tedbirleri almak.

ithalat ile ilgili politikalari izlemek, ithalatin her asamasinda gerekli
gorllecek incelemeleri ve denetimleri yapmak, yaptirmak, dnlemleri

almak ve bu hususlarla ilgili dizenlemeler yapmak.

Ticaret politikasi savunma araclari ile ilgili ikili ve c¢ok tarafl
istisareleri yuriitmek ve Diinya Ticaret Orgiiti ve diger (lke
uygulamalarini takip etmek, bu uygulamalar nedeniyle ortaya ¢ikan
anlasmazliklarda Turkiye'nin  menfaatlerini ilgili uluslararasi

platformlarda savunmak Uzere gerekli dnlemleri almak.

Bakan tarafindan verilen benzeri gérevleri yapmak.*?

* http://www.ekonomi.gov.tr/index.cfm?sayfa=B98A919A-D8D3-8566-452005ABD6DOFDA4, 12.

05.2013.



iIKiNCi BOLUM
DIS TICARETTE KULLANILAN TESLIM SEKILLERI

Dunya ticaret hacminde ciddi biyumelerin bagladigi, 1930’lu yillarda,
teslim kosullarinda sorunlar yagsanmaya baslanmistir. Teslim kosullariyla ilgili
sorunlar ve fikir ayriliklarini en aza indirmek igin ilk defa 1936 yilinda
Milletlerarasi Ticaret Odasi (ICC) tarafindan Incoterms-1936 (International
Commercial Terms) yayimlanmustir. ithalatgilar ve ihracatgilar heniiz pazarlik
asamasindayken, ICC tarafindan yayimlanan teslim gekillerine atifta

bulunarak, miizakerelerini strdirirler. **

Ticari terimlerin, her Ulkede degisik sekilde yorumlanmasinin
(hukuksal anlasmazliklar sonucu) hem zaman hem de para kaybina neden
oldugu dusuncesinden hareketle ve bu terimlerin standart kurallara
baglanmasi amaciyla bazi uluslararasi galismalar yapilmistir. Bunlarin en
onemlisi “Uluslararasi Teslim Sekilleri INCOTERMS)’dir.*> INCOTERMS' in
amaci; ticari terimlerin her tlkede farkl olarak yorumlanip, uygulanmasindan
dogan anlasmazlik ve gugliklerin miUmkin oldugu olgide ortadan

kaldirilmasidir.

INCOTERMS' de yeni dizenlemeye goére, gelismelere de uygun
olarak, ticari terimler karsiliginda aliciya teslim edilirken, mal karsihgi

6demede bedelsiz olarak dort gruba ayrilmigtir.

e Bunlardan birincisi, saticinin bizzat kendi kurulusunda mallarini
aliclya sunmasi durumudur.
e Ikincisi, saticidan mallarini alici tarafindan tespit ve tayin edilen

tasiyiciya teslim etmesi istenir.

4 Bakan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 143. . .
 Kiiciikkutlu, Namik; Dis Ticaret Mevzuati Rehberi, istanbul, Istanbul Ticaret Odasi, 1998, s. 64.
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e Uclinclisl, satici tasima islemi icin kendisi sdzlesme yapmasina
ragmen, mallarin yiklenmesi ve yola ¢ikmasindan sonra meydana
gelebilecek ek masraflari kendisi Ustlenmez.

e Dordincusu ise, mallarin varig ulkesine kadar taginmasiyla ilgili

biitlin masraflarin ve risklerin saticiya ait olmasidir.*®

Dis ticaret islemleriyle ilgili olarak, bazi sbézlegsmelerde alicinin,
saticinin Ulkesindeki ihracat islemlerini (is yerinde teslim (EXW), gemi
dogrultusunda teslim (FAS) gibi); bazi s6zlesmelerde de saticinin, alicinin
ulkesindeki ithalat iglemlerini (nhtimda teslim (DEQ) ve gumrik resmi
0denmis teslim (DDP) gibi) yurGtmesi gerekebilir. Bu tir durumlarda alici ve
satici ihracatta veya ithalatta konabilecek yasaklardan dogabilecek riskleri de
karsilikli olarak paylasmak durumundadirlar. Oyle durumlar olabilir ki, alici,
mallari EXW c¢ergevesinde saticinin kurulusundan, ya da FAS c¢ergevesinde
gemi dogrultusunda teslim almak istedigi halde mallarin ihrag islemlerinin
satici tarafindan yerine getirilmesini tercih edebilir. E§er durum bu ise, islemi

tanimlayan terime bir de, “Cikis islemi Tamamlanarak” ibaresi eklenir.*’

2.1. iS YERINDE TESLIM/EX-WORKS (EXW)

“Is yerinde teslim” terimi, saticinin mallari, kendi yerinde veya ismen
belirlenmis baskaca bir yerde (fabrika, depo, isyeri gibi) alicinin tasarrufuna
birakarak teslim etmesini ifade etmektedir. EXW, satici acisindan asgari
yukumlaligua temsil etmektedir. FCA (Free Carrier - Taslyiciya masrafsiz)
uluslararasi ticaret icin daha uygunken, bu kural ic ticaret icin uygundur.*®
Ayni zamanda ihracat¢i firmanin, mallari kendi mahallinde veya bagka bir
isim ile belirlenmis yerde (is yerinde, fabrikada, depoda vb.) gumrikleme

islemleri yapilmamis ve higbir tagima aracina yuklenmemis sekilde, ithalatgi

46 Akat, Omer; Uluslararasi Pazarlama, Bursa, Ekin Kitabevi, 2001, s. 189.
4 Ataman, Siimer, a.g.e.,s. 16.
*8 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 56.
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firmanin tasarrufuna birakmasina imkan veren teslim seklidir.*® ithalatgi ya
da temsilcisi s6zlesmeye gore belirtilen belli tarih ya da zaman araliginda
saticinin isyerinde ya da magazasinda mallari teslim alir. Teslim ile birlikte
malla ilgili masraf ve rizikolar ithalatgiya gecer. Bu tur satisin dahili bir
satistan farki olmadidi igin, ihracat ile ilgili formalitelerin yerine getiriimesi ve

belgelerin hazirlanmasi gérevi de ithalatciya ya da onun temsilcisine aittir.>°

2.2. GEMi BORDASINDA TESLiIM/FREE ON BOARD (FOB)

ihracat malinin, ihracatgi tarafindan satis sdzlesmesinde belirtilmis
olan yukleme limaninda geminin guvertesinde aliciya teslimini ifade eder.
Mallarla ilgili kaybolma ve hasar rizikolari, mal gemi kiipestesini gectigi andan
itibaren, ihracatgidan aliciya geger. Satici, ithalatin gergeklesmesi icin butin

belgeleri saglamaya mecburdur.”’

2.3. GEMi DOGRULTUSUNDA TESLIM/FREE ALONGSIDE SHIP (FAS)

Gemi dogrultusunda teslim, saticinin mallari belirlenen yukleme
limaninda, alici tarafindan segilen geminin dogrultusunda bir rihtimda veya
bir mavnada birakmak suretiyle teslim etmesini ifade etmektedir. Mallarin
konteynirda oldugu hallerde, saticinin mallari gemi dogrultusunda degil, bir
terminalde tasiyiciya teslim etmesi olagandir. Bu teslim seklinde satici
mallari geminin yanina kadar getirmekle sorumludur. Mallar gemi rihtiminda
ise, yukleme yerine getirerek, gemi acgikta demirli ise mavnalarla geminin
yanina kadar goturulerek teslim edilecektir. Tesliminden itibaren mallarin
kaybolmasi veya hasar gérmesi gibi rizikolar aliciya aittir. Bu andan itibaren

malla ilgili batun masraflar ve naviun alici tarafindan kargilanacaktir. Bu

* Giirsoy, Yaser; Dis Ticaret islemleri, Ekin Kitabevi, Bursa, 2005, s. 17.

0 Akat, a.g.e., s. 189.

3! Kabaalioglu, Haluk; “ihracat ve Uluslar arasi Hukuk”, ihracatcilar i¢in Pazarlama Yonetimi
Semineri, 1.U. Isletme Fakiiltesi, 17-21 Nisan 1980, s. 9.
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teslim seklinde ihracat ile ilgili tum belgeler alici tarafindan hazirlanacak,
gimrik islemleri de alici tarafindan yapilacaktir.’? FOB'dan farki malin

rihtimda teslim edilmesidir. Diger hususlar FOB'un aynisidir.*®

2.4. TASIYICIYA TESLIM/FREE CARRIER (FCA)

Tasglyiciya teslim ile saticinin teslim yuakamlulaga, mallarin ihrag
gumragunden gegirilip, alici tarafindan belirlenen tasiyiciya, belirlenen yer
veya noktada teslimi ile son bulur. Eger alici tarafindan kesin bir teslim yeri
belirtiimemigse, satici tasiyanin mallari teslim alacagi yer civarinda bir yer
belirleyebilir. Karayolu, demiryolu, havayolu ve ¢ok yodntemli tasimacilik
uygulamalarinda kullanilir.>* Bu teslim seklinde satici mallari giumriik
islemlerini tamamlayarak, ilk tagiyicinin goézetimine devrettigi anda, teslim
islemlerini tamamlamis olmaktadir. Bu andan itibaren malla ilgili tim masraf
ve riskler aliciya gegecek, navlun ucreti de diger tum giderler gibi alici

tarafindan 6denecektir.>®

2.5. MAL BEDELI| VE NAVLUN ODENMIS OLARAK TESLIM/COST AND
FREIGHT (CFR)

Mal bedeli ve navlun 6denmis olarak teslimde, saticinin sorumlulugu
belirlenen varig limanina kadar mali génderebilmek icin, gerekli tim giderleri
o6demektir. Belirtilen varis limaninda CFR' den sonra varis limaninin ismi yer
almaktadir. Ornegin, CFR Hamburg gibi. Ihracatgi sdzlesmede belirtilen
tarinte mali gemiye yulkler. YUkleme, liman masraflari ve navlun ihracatgiya

ait olup, sigorta primi ithalatgiya aittir. Bazi alicilarin mal sigortasini kendi

32 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 57. .

53 Karafakioglu, Mehmet; Uluslararasi Pazarlama Yonetimi, Istanbul, Beta Yayimlari, 2001, s.
218.

>* Bakan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 146.

3% Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 57.
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sigortacisina yaptirmak istemeleri, bazi Asya ve Glney Afrika Ulkelerindeki
mevzuatin sigortalarin yerli sirketlerce yapilmasini sart kogsmalari, CFR teslim
seklinin dogmasinda temel etkendir. CFR teslim sekli deniz tagsimaciligi ile

birlikte kara, hava ve demiryolu tasimaciligi icin de kullaniimaktadir.>®

2.6. MAL BEDELI, SIGORTA VE NAVLUN ODENMIi$ OLARAK TESLIM/
COST, INSURANCE AND FREIGHT (CIF)

Mal bedeli, sigortasi ve navlunu o6denmis olarak belirtilen varis
limaninda teslim. Bu teslim sekli CFR'ye benzemekte ancak ondan farki;
ihracatg¢l navlun bedeli yaninda sigorta primlerini de 6deyerek, masraflari
malin fiyatina yansitmaktadir. Malin, CIF bedelinin % 100'UG degerinde sigorta
ettirilmelidir. CIF teslim sekli, denizyolu tagimacilidi ile birlikte kara, hava ve

demiryolu tasimaciligi icin de kullaniimaktadir.>’

2.7. TASIMA UCRETiI ODENMiS OLARAK TESLIM/FREIGHT CARRIAGE
PAID TO (CPT)

Tasima Ucreti 6denmis olarak teslimde, saticinin mallari kendisinin
sectigi bir taglyici veya diger bir kisiye belirlenen yerde eger taraflarca bdyle
bir yer kararlastirrlmamigsa, teslim edecedini ve saticinin, mallarin belirtilen
varis noktasina getiriimesi igin gerekli tagsima s6zlesmesini yapmak ve tasima
masraflarini 6demek zorunda oldugunu ifade etmektedir. CPT kurali 6zellikle
¢ok aracgl tasimacilik tdrlerinde kullanilmaktadir CIP, CFR veya CIF
kurallarinda oldugu gibi. Bu teslim seklinde satici varis yerine kadar naviun

ucretini 6demekle yukumludur. Mallari ilk tagiyicinin gézetimine devrettigi

¢ Akat, a.g.e., s. 190. )
7 Selek, A. Scha; Dis Ticaret Islemleri ve Tek Diizen Muhasebe Sistemine Uygun Olarak
Muhasebelestirilmesi, Izmir, Birlesik Matbaacilik, 1997, s. 65.
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andan itibaren, malla ilgili butiin risk ve naviun disindaki masraflar aliciya

gecmektedir.>®

2.8. TASIMA VE SIGORTA BEDELi ODENMi$ OLARAK TESLIM /
CARRIAGE AND INSURANCE PAID TO (CIP)

Belirtilen varig yerine kadar navlun ve sigorta primi 6denmis olarak
teslim seklidir. CPT teslim sekline benzemektedir. Ancak ondan farki,
ihracatgi malin navlun bedeli yaninda mal bedelinin % 100’0 degerindeki
sigorta primini de 6demek zorundadir. Tek tagima tlrantn kullanildigi CIF'
den farki, CIP' de denizyolu tasimaciligi da dahil olmak Uzere diger tagima

tirlerinin kombine olarak birlikte kullaniimasidir.*®

2.9. SINIRDA TESLIM/DELIVERED AT FRONTIER (DAF)

ihracatginin teslim sorumlulugunun, mallarin ihrag igin glmrikten
gegcirilip, sinirda belirlenen yer ya da noktada ancak bitisik Ulkenin gumrik
sinirindan 6nce emre hazir tutulmasiyla sona ermesi anlamina gelir.
Buradaki sinir terimi ise ihrac¢ ulkesinin sinirida dahil olmak Gzere herhangi
bir sinir i¢in kullanilabilmektedir. O halde, terimin igindeki s6z konusu sinirin
her zaman nokta veya yer belirterek kesin sekilde tanimlanmis olmasi hayati
onem arz eder. Ayrica DAF terimi karayolu, demiryolu ve bunlardan olusan

cok yontemli tasimacilik uygulamalarinda kullanilabilir. ®

% Kaya, Turgqttopbas, a.g.e., s.60.
%9 Parasiz, M. ilker; Yildirim, Kemal; Uluslararas1 Finansman, Bursa, Ezgi Kitabevi, 1994, s. 409.
60 Bakan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 148.
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2.10. GUMRUK RESMi ODENMEKSIZIN TESLIM/DELIVERED DUTY
UNPAID (DDU)

GUmriuk vergisi 6demeksizin teslim seklidir. Anilan teslim seklinde
ihracatci, ithalat¢cinin Ulkesinde ve adi belirtilen yerde mallar ithalatgiya
teslim etmekle yukimluddr. Ancak burada gumrik vergisinin 6denmesi s6z
konusu degildir. Teslim yerine kadar olan tim masraf ve rizikolar ihracatgiya

aittir.®’

2.11. GUMRUK RESMi ODENMIi$ TESLIM/DELIVERED DUTY PAID (DDP)

Bu terim ile ihracat¢inin teslim sorumlulugu, mallarin ithal Glkesinde
onceden belirlenen yerde emre hazir tutulmasi ile sona erer. ihracatg;
mallarin s6zi edilen noktaya kadar taginmasi, ithal gimragunden gegirilmesi
icin gerekli vergi, resim ve diger harclar dahil olmak Uzere riziko ve giderlerin
6denmesine yonelik sorumludur. EXW teslim sekli ihracatgl i¢in ne kadar az
yukimlalik anlamina geliyorsa, DDP terimi de tam tersine ihracatgl igin
maksimum sorumlulugu ifade eder. Ayrica tim tasimacilik modlari igin

gerektiginde bu terimde kullanilabilir. ®

2.12. RIHTIMDA TESLIM/DELIVERED EX-QUAY (DEQ)

Rihtimda Teslim, saticinin mali, satis s6zlesmesinde belirlenen varma
yerinde, rihtim Gzerinde alicinin emrine sunmasi anlamindadir. Bilinmesi
gereken iki tip Ex Quay (rihtimda teslim) vardir: Duty paid; Gumrik vergi ve
resimleri 6denmis olarak ve Dutes on buyer’'s account; gumruk vergi ve

resimleri aliciya aittir.

1 Akat, a.g.e.,s. 192.
52 Bakan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 149. .
8 Kozlu, Cem; Uluslararas1 Pazarlama, istanbul, Tiirkiye is Bankas1 Yaymnlari, 2000 s. 260.
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2.13. GEMIDE TESLIM/DELIVERED EX-SHIP (DES)

Bu teslim seklinde ihracatginin teslim yukamlalugu, mali belirlenen
varig limaninda, gemi bordasinda, ithal gumragunden gecirmeden alicinin
emrine hazir tutmakla biter. ihracatgi mallarin belirlenen varis limanina
getirilmesi igin gereken tum gider ve rizikolari Uslenir. Ayrica DES teslim sekli

sadece deniz veya i¢ su tasimaciligi icin kullaniimaktadir.®*

64 Bakan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 148.



UGUNCU BOLUM
DIS TICARETTE ODEME SEKILLERI

Farkli Ulkelerde yasayan ve birbirlerini tanimayan alici ve saticilar
arasinda gergeklesen dis ticaret, i¢ ticaretten farkli 6zelliklere sahiptir. Alici
ve saticl arasinda satis sdzlesmesinin yapilmasiyla baslayan dis ticaret
islemindeki en dnemli konulardan biri, sézlesmeye konu olan malin bedelinin
0denmesinde kullanilacak ydntemin belirlenmesidir. Dis ticarette kullanilan
6deme yontemlerinin sec¢imi; mal ve sektor bazinda yerlesik gelenekler, alici
ve satici arasindaki glven derecesi, alicinin ddeme gucdu, taraflarin yasadigi

lilkelerin ekonomik politikalari gibi pek gok faktére baghdir.?®

ithalatclyla anlasarak mali hazirlayan ihracatgi, mal bedelinin
0denmesini dusinmek durumundadir. Eger Urettigi malin karsihgmni
zamaninda alamazsa ihracatci oldukga zor bir duruma diser.®® Bu durum
ihracatgilarin, ithalatcilarin 6deme sekilleri hakkinda yeterince bilgi sahibi
olmalarini gerektirmektedir. BOylece karsilagilabilinecek rizikolari en aza

indirmis olurlar. Uluslararasi ticarette 6deme sekilleri bes grupta toplanabilir:

e Pesin 6deme,

e Mal mukabili 6deme,

e Vesaik mukabili 6deme,
e Kabul kredili 6deme,

o Akreditifli 6deme.

So6zu edilen bu 6deme sekillerinden genellikle akreditifli 6demeler ile

vesaik mukabili ddeme sekilleri, dis ticarette sikga kullanilan yontemlerdir. Bu

5 Onursal, Erkut; Dis Ticaret islemleri ve Uygulama, Orta Anadolu Thracatcilar1 Birligi, Ankara,
1996, s. 269.

% Onursal, Erkut; Ulusal ve Uluslararasi Ticari Kurallar ve Uygulama, istanbul, Okur Ofset, 2000,
s. 268.
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0deme yontemleri ihracat¢l ve ithalatgi goziyle incelendiginde, taraflara

degisik boyutlarda risk arz ederler.®’

3.1. PESIN ODEME (CASH/ADVANCE PAYMENT) VE PREFINANSMAN

Pesin 6deme seklinde, alici dnce parayl gondermekte, daha sonra mal
gitmektedir. Kuskusuz burada, alicinin ihracat¢giya tam glvenmesi
gerekmektedir. Pesin 6deme kambiyo mevzuatina gore ihracatgi icin bir kredi
niteligi tasididi icin mallar 1 yil icinde ihra¢ edilmelidir. Ya da ayni degerde
bagska bir mal, mamul veya hizmet gonderilmelidir. Turkiye’de agilan bu kredi
karsihginda ihracati tegvik igin gelen paradan % 3 oraninda Kaynak Kullanim
Destekleme Fonu (KKDF) kesilmektedir. Bankalar bir yil iginde ihracatin
yapllmayacagini da g6z onune alirlar ve bir vyillik gecikme faizini
hesaplayarak pesin gelen paradan kesinti yaparlar.®® Pesin olarak bedel
geldigi zaman hemen Doviz Aiim Belgesi (DAB) kesilir ve ihracat bedeli
oldugu lizerine yazdirihr. ihracat esnasinda DAB glmriie gider ve bedel
karsihgr olan mallarin yurt disina ¢iktigi DAB arkasina yazilir. Bu islem
yapilmadan gelen pesin bedelin karsiligi olan mal yurtdisi edilmis saylimaz.
Mallar kisim kisim yurtdigi edilmisse en son partide DAB Uzerinde kapama

yapilir.%®

Pesin ihracat bedelleri eger gumrik yolu ile gelirse, gumrikte
gorevlilere mutlaka paranin digaridan geldigine dair Doviz Beyan Tutanagi
(DBT) duzenlettiriimelidir. Eger gelen tutar 50.000 Amerikan Dolar’nin
altinda ise DBT’ ye gerek yoktur. Hatta bazi Ulkelerden gelen paranin tutari
ne olursa olsun DBT aranmamaktadir. iran ve bazi Turk Cumhuriyetleri’/nden

gelen dovizlerde bu durum gegerlidir. DBT dizenlenen ddvizler araci

67 Bakan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 188.

% Melemen, Mehmet; Arzova, S. Burak; Uluslararas: Ticaret Alternatif Finansman Teknikleri ve
Muhasebelestirilmesi Ticari Yazisma Ornekleri, istanbul, Tirkmen Kitabevi, 2000, s. 113.

% Akin, Hakan; Yeni Isim Dis Ticaret, Academy International, Ankara, 1999, s. 184.
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bankaya goéturulerek DAB duzeltilir. Banka, DBT ile getirilen dodvizlerin

yurtdisindan geldigine dair glimriikten gerekirse teyit alir.”

Pesin o6demeli islemlerde ithalatgi kendini garanti altina almak
isteyebilir. Bu bakimdan garantili pesin 6deme ve garantisiz pesin 6deme
olarak ayrilabilir. Garantisiz pesin ddemede, ithalat¢i ihracatgiya bankanin
herhangi bir garantisini istemeden dovizi gondermektedir. ihracatgi mali
gondermedidi ya da parayl iade etmedigi takdirde ihracat¢li bankanin bir
sorumlulugu yoktur. Garantili pesin 6demede ise ithalat¢ginin bankasi,
anlasmaya uygun malin zamaninda gonderiimedigi ya da para iade
edilmedigi takdirde gonderilen pesin dovizin faizi ile birlikte ithalat¢iya geri
gonderilecegine dair ihracatginin bankasindan garanti istemektedir. Buna
prefinansman adi verilir. Prefinansman da garantor banka ithalatgi tarafindan
gonderilen parayi, ihracatgiya teslim etmeden 6nce teminat mektubu ister. Bu
tr garantilerin haricinde, bankalarin sorumluluk tasiyarak isleme dahil oldugu
bir pesin 6deme, avans ddemesi seklinde “Red Clause” veya “Green Clause”

akreditifler ile de yapilabilmektedir.”

3.2. MAL MUKABILi ODEME/CASH AGAINST GOODS

Mal mukabili 6demede ithalata konu olan mal, alicinin eline gegctikten
sonra 6demesi yapilir. Bu tir 6deme seklide de agirlikli olarak ihracatgi
riskleri Ustlenmektedir. ithalatginin mali teslim aldiktan sonra ©6deme

yapmamasi veya eksik ddeme yapmasi olasiliyi her zaman vardir.”?

" Melemen ve Arzova, a.g.e., s. 113.
" Akin, a.g.e., s. 184.
2 [smail, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 192.
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Mal mukabili 6deme tlrinde belgeler ihracat konusu mallar ile birlikte
ithalatgiya gonderilmekte ve bu belgeleri alan ithalatgl bu belgeleri yetkili

birimlere ibraz etmek suretiyle mallari teslim alabilmektedir.”

Allm satim sodzlesmesinde 6deme sekli mal mukabili olarak
benimsenmisse, ihracat¢i mallari herhangi bir 6deme veya police tanzim
etmeksizin ithalatgiya sevk eder. Alici mal bedelini satici ile kararlagtirilan
tarinte ve genellikle mallari sattiktan sonra 6der. Mal mukabili édeme,
ihracatciya herhangi bir giivence tasimamaktadir. Bu nedenle, bu tir 6deme
sekli ithalatgi acisindan cazip, ihracat¢i acisindan oldukca risklidir. Mal

mukabili ddeme ithalatciya ihracatgi tarafindan verilmis bir mal kredisidir.”

ithalatginin gelen mali teslim almasiyla bu malin milkiyeti degil, ancak
zilyetligi kendisine gecer. Mallarin milkiyetinin devri ise ancak bu mallarin
devir ve teslimine iligkin belgelerin ithalat¢iya teslim edilmesi ile mimkunddar.
Alici ve saticinin uzun zamandan beri birbirleriyle is yaptiklari ve birbirlerine
tam gliven duyduklari durumlarda uygulanabilen bir yéntemdir. ithalatc igin
ideal bir 6deme yontemi olsa da ihracatgi igin ¢ok riskli bir 6deme bigimidir.
Bir baska ifade ile ihracatgi gonderdigi malin parasini alamama ya da eksik
alma gibi risklerle kars! karsiya kalabilir. ihracatgi tarafindan mal bedelinin
diger bir firmaya transfer edilmesinin yazil olarak istenmesi halinde gumruk
beyannamesinde kayitli ihracatgl firma yerine diger bir firmaya transfer
yapilabilir. Tarkiye'deki bankalar araciligi olmaksizin bedelleri dogrudan
ihracatgiya 6denen mallarin gumrik iglemleri de mal mukabili ddeme sekline

gore sonuglandirilir.”

® Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 81. .
% Akbank T.A.S. Egitim Grubu, Dis Ticaret Notlari, Istanbul, 2005, s. 26.
5 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 82.
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3.3. BELGE KARSILIGI (VESAIK MUKABILI) ODEME

Belge karsiligr 6deme; alicinin ithal ettigi malin bedelini, s6z konusu
mall temsil eden belgelere dayanarak ddenmesi esasina dayanir. Bu tur
0demelere konu olabilecek mali vesikalar; poligeler, emre yazili senetler,
cekler, 6deme makbuzlarini ve diger para 6demesini saglayan herhangi bir
senedi ifade etmektedir. Buna ek olarak ticari vesikalar ise; faturalari, naviun
belgelerini, emtia ile benzeri senetleri ve mali olmayan diger senetleri ifade

etmektedir.”®

Belge karsihdr o6deme yontemine ait Ozellikler agagidaki gibi

siralanabilir:

ihracatgl igin risk tagiyan bir 6deme seklidir,

Vesaik mukabili 6demede ithal konusu malin Glkeye gelmis olmasi

sart degildir,

Bu tir 6demede ihracatgl sevk ettigi mallar karsihidr bu mallarin
sevk edildigini gdsteren belgeler (vesaik) karsiliginda bir kredi

kullanmaktadir,

Gerek ithalatginin Ulkesindeki bankanin ve gerekse ihracatginin
Ulkesindeki bankasinin hicbir 6deme taahhidi bulunmamaktadir.
Vesaik Mukabili Odeme yénteminde bankalar aval veya garanti
vermemiglerse satis isleminin aksamadan gelismesini garanti
edecek herhangi bir yukumlalikleri s6z konusu degildir. Bankalar
sadece ihracat¢cinin kendilerine verdigi vesaikin ithalat¢inin
ulkesindeki muhabirlerine gonderilmesini ve tahsil emrindeki

direktifler uyarinca aliciya teslimi sorumlulugunu tasirlar,

7 Balkan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 192.



35

e Vesaik mukabili édemenin birinci tiri “Gérilduginde Odemeli
Police” (Sight Bill of Exchange), sevk belgeleri ithalat¢giya ancak
0demeyi yaptigi takdirde teslim edilir. Vesaik mukabili édemenin
ikinci tara “Ticari Kabul” (Commercial Acceptance) olup, belgeler
aliclya, adina c¢ekilen policedeki bedeli 6deyecegine dair “Kabul”
alindiktan sonra teslim edilir. Ihracatginin bankasi kabul edilmis

poligeyi saklar ve suresi geldiginde tahsil eder.

e Kabul edilmis polige bir borcun hukuki delili sayilir. En azindan alici,
senetlerini ddemeyen birisi olarak ilan edilecek ve uluslararasi
piyasada ciddi bir itibar kaybi olacaktir. Fakat saticilar, ddememe
riskine karsi genellikle ibraz bankasinin veya birinci sinif bir diger

bankanin aval veya garanti vermesini istemelidir.

e Kabul edilmis policenin ihracatgiya bir finansman imkani saglama
ozelligi de vardir. Ihracatgi bu policeyi bankasina cari faiz

haddinden iskonto ettirebilir.

e Uluslararasi ticarette vesaik mukabili yaninda, mal mukabili
O0demelerde yapilabilmektedir. Bu uygulama da ise, ihracatgl,
herhangi bir 6deme yapilmadan veya bir police tanzim etmeden,
mallari ithalatgiya gonderir. Mal bedeli sdzlesmede belirlenen
ilerideki bir tarinte veya mallar satildiktan sonra 6denir. Goruldugu

gibi, bdyle bir uygulama ihracatg! icin oldukca risklidir.

e Vesaik mukabili 6deme seklinde kullanilan belgelerden biri de
konsimentodur. Kongimento ithalatginin bankasi adina
kesilmektedir. Bir baska ifade ile konsimentoda godnderilen
bélumdnde ithalat¢inin bankasinin isim, unvan ve adresi yazilir.
Bildirim yapilacak kisi boliuminde ise alici firmanin isim, unvan ve

adresi yazilir. Ithalatginin bankasi yani tahsil bankasi mal bedelini
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tahsil edince konsimentoyu ithalatgiya ciro eder. Boylece ithalatgl,
bankanin kendisine konsimentoyu ciro etmesi Uzerine mallarin

alicisi sifatini kazanmaktadir.”’

Vesaik mukabili 6deme seklinde, vesaikin bedeli tahsil edilmeden
banka tarafindan ithalatgiya teslimi s6z konusu olamaz. Dolayisiyla bu
0deme seklinde bankalarin rolu 6deme ile ilgili bir taahhidt vermeksiniz
yalnizca mausterinin vekili olarak bedelini tahsil ettikten sonra vesaiki
ithalatgiya teslim etmektir. ithalatgi ve ihracatgl kendi aralarinda yaptiklari
anlasmanin gereklerinin yerine getiriimesinde bankalarin kontroline ya da
taahhadline gerek duymamakta, buna karsilik mal bedelinin tahsilinde

bankalarin sadece araciligini talep etmektedirler.”

Vesaik mukabili 6deme yontemi ile ilgili mevcut kurallari Uluslararasi
Ticaret Odasi, Tahsiller igin Yeknesak Kurallar (Uniform Rules for

Collections/U.R.C) basligi altinda 522 sayili brosiirde toplamistir. "

Vesaik mukabili 6deme ithalatgi igin de son derece guvenlidir. CUnku
ithalat¢l mallarin uygunlugunu kontrol ettikten sonra 6deme yapma sansina
sahiptir. Dogal olarak bu durumda ihracatginin ithalat¢i kadar glvende
oldugu sodylenemez. Diger bir ifadeyle eger alici mah kabul etmez ve
vesaikleri almazsa veya ithalat¢inin iflas etmesi ya da cesitli sekillerde
ddemenin yapillamamasi halinde, ihracat¢l yurtdisina goénderdigi UrUnlerle
ilgili son derece masrafli ugraslar icine girmek zorunda kalacaktir. Bu
durumda da mallarin bozulma, degerini kaybetme ve uygun fiyattan tekrar
satilamamasi gibi riskler vardir. Ancak tum bu risklere ragmen, basit ve ucuz

bir ddeme sekli olmasindan dolay! ithalatgi ve ihracatgilar tarafindan

" Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 82-83.
" Tomanbay, a.g.e., s. 73.
7 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 83.
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genellikle kabul gdéren bir 6deme sistemidir.?® 522 sayili brosiir vesaik

s6zcuguna iki bélumde degerlendirmistir.

1. Mali Vesaik: Policeler, cekler, 6deme taahhutleri, &deme

makbuzlar gibi para tahsilinde kullanilan belgelerdir.

2. Ticari Vesaik: Faturalar, konsimentolar, vb. nakliye belgeleri,

navlun belgeleri ve mali olmayan herhangi bir senet ticari belgedir.

« ithalatgi Tarafindan Mallarin Kabul Edilmemesi: Bunun nedeni o
malin piyasa fiyatinin saptanan fiyatin altina dusmesi olabilir. Alici
mallari reddederek yeni ve kendi lehine olan dusuk fiyattan
yararlanma yoluna gidebilir. Boyle bir tutum karsisinda ihracatg¢i gug¢
bir durumda kalabilmektedir. Mallari yabanci bir tUlkede beklemekte
depolama giderleri artmaktadir. Yeni bir alici bulunsa bile mallar
daha duslk bir fiyattan satilabilmektedir. ithal konusu mallarin ithal

Ulkesinden geri getiriimesi gerekmektedir.

« Poligenin Vadesinde Odenmemesi: ihracatgi, gérildiginde
O0demeli bir police karsiliginda satis yapmaya gore c¢ok daha
dezavantajli bir durumdadir. Clnku ithalatgi policeyi kabul etmekle
belgeleri almaya hak kazanmistir. Bunun sonucu olarak da mallari
cekecektir. Gorulduginde 6demeli bir policenin bedelini 6demeyen
ithalatgiya belgeler verilmeyecek, mallari gekemeyecek, ihracat¢i da

mallar Uzerindeki sahipligini koruyor olacaktir.

« Kambiyo Kisitlamalari: Ithalatgi iyi niyetli oldugu halde, Ulkesinin
doviz tahsisi uygulamasi ihracatginin parasini almasini geciktirebilir
veya timiyle engelleyebilir. Ulke riski ihracatgi icin dustnilmesi ve

degerlendiriimesi gereken bir konudur.

80 Balkan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 193.
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« Alicinin Mali Giigliik iginde Olmasi: Alici belgeleri almak igin

gerekli tutari 6demeyecektir.

* Alicinin Basiretli Bir Tacir Gibi Davranmamasi: Satici bilmeden
ticari ahlaktan yoksun bir alici ile baglantiya girmis olabilir. Bu kigi
gegerli higbir neden bulunmamasi durumunda mallari almama
tehdidinde bulunarak satictyr malini  dusuk fiyattan satmaya
zorlayabilir. Bu risklere bagli olarak belge karsiligi (vesaik mukabili)
satistan dogan risklerden korunmak igin asagidaki yontemleri

uygulanabilir:

e ithalatgi ve Ulkesi konusunda sirekli olarak saglikli ve yeni bilgilere
sahip olmak. Eger o ithalat¢ciya ilk kez mal satilacaksa gesitli

kaynaklardan bilgi toplamaya c¢alisiimahdir,

e Mallarini, varis limandaki antrepoyu da kapsayacak bigimde sigorta

ettirmelidir,

e Dis ticaret islemine baglamadan 6nce ithalat¢idan bir miktar nakit

saglamak veya malin bir bdlimiini pesin olarak almalidir.®’

3.4. KABUL KREDILi ODEME

Kabul kredili 6deme yaklasimi, kendi basina kullanilan 6zglin bir
0deme sistemi degildir. Kabul kredili 6demeler vesaik mukabili 6deme veya
akreditifli 6demeler ile birlikte kullanilir. Burada aslinda ihracatg ithalatgiyi
kredilendirmektedir ve bu kredilendirme uygulamasinda ithalat¢i ihracatginin
dizenledigi policeyi kabul eder. Yani ithalatgi nakit 6deme yerine poligeyi

imzalar ve poligeler de vadelidir.®? Bir baska ifade ile kabul kredisi ile satilan

8! Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s.83-84.
82 Balkan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 230.
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malin bedelinin policeye baglandidi vadede saticiya ddendigi bir 6deme
bicimidir. Bu kredi vesaik ile birlikte ibraz edilen poligenin ithalat¢l veya buna
ilaveten ithalat¢inin bankasi tarafindan kabul edilmek suretiyle kullanilir.
Kabul kredili 6demede alici ve saticiya bankalar aracilik ederler ve bu

islemden komisyon alirlar.?®

Saticinin diuzenledigi police sadece alici tarafindan kabul edilmis ise
“trade acceptance” vardir. Poligenin bir banka tarafindan kabul edilmesi
ongorulebilir. Bu durumda banka poligceyi kabul eder veya ithalatginin
kabuline aval verebilir. Buna “banker’s acceptance” denilmektedir. Bu
0deme seklinde vadeli alim yapmak isteyen ithalat¢iya karsi ihracatgl,
policeye bankanin kabul veya aval vermesiyle kendini garanti altina almig

olmaktadir. Kabul kredili 6demenin Ug¢ ¢esidi vardir.

« Kabul Kredili Mal Mukabili Odeme: Mal mukabili islemlerde
ithalatgr 6nce mali ¢ceker sonra mevzuatta belirlenen sirede mal
bedelini 6der. Bu islemde ise 6deme yapmasi gereken sure
icerisinde polige kabul edilecek police vadesinde ise d6deme
yapilacaktir. Bdylece sure agisindan ithalatgiya ikinci bir finansman

kolayhgi yaratiimaktadir.

« Kabul Kredili Akreditifli Odeme: ihracatcinin kiisat mektubuna
uygun vesaiki bankaya ibraz ettiginde mal bedelini tahsil etmeyip
banka tarafindan kabul edilmis policenin vadesinde o6denecegini
taahhat altina alan bir 6deme bicimidir. Police vesaik ekine ilave
edilerek, teyitli akreditifte teyit bankasi adina, teyitsiz akreditifte ise

genellikle amir banka adina dizenlenir.

o Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme: ihracata konu olan

dokimanlar kargiliginda nakit niteliinde 6deme yapilmasi

%3 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 84.
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gerekmesine ragmen, uygulamada ihracatginin ithalatgiya police

diizenleyerek géndermesinin miimkiin oldugu 6deme seklidir.2*

3.5. AKREDITiFLIi ODEME/LETTER OF CREDIT L/C

Yurt digi alimlarda ihracatgl ile ithalatginin birbirlerine yeterince
glvenmedigi durumlarda, araya uluslararasi guvene sahip bankalar
girmektedir. Bankalarda akreditif biciminde bu islemleri takip etmektedir.
Akreditif hem ithalat¢lyr hem de ihracatclyr koruyan bir islemdir. Akreditif,

uluslararasi 6demelerde;

e Vesikall Kredi,

e Kredi Mektubu,

o Vesikall Kredi Mektubu,

e Ticari Kredi Mektubu gibi ayni anlama gelen cesitli deyimlerle

kullanilmaktadir.®®

Akreditif Birinci Dinya Savasi’nin neden oldugu glvensizlik havasi
icinde saticinin aliciya, alicinin saticiya itimat etmemesinin meydana getirdigi

bir 6deme aracidir.8®

Ayni zamanda akreditif; ihracat bedelinin 6denmesi konusunda,
ithalatginin ve ihracat¢inin sézlesmede belirtilen yukUmlalUklerini yerine
getirmelerinden sonra ve buna dair belgeleri ibraz etmeleri kosulu ile
6demenin yaplilabilecegine iligkin ithalatginin bankasi tarafindan dizenlenen
bir tir yazili teminattir. Sarth bir 6deme taahhidiu olarak da tanimlanabilir.
ithalatg! (amir), bankasindan (amir banka) ihracatci (lehtar) lehine bir akreditif

acmasini (kusat mektubu) ve ihracatginin Ulkesindeki bankasi (muhabir

84 Balkan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 196
8 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 89.
8 Ocal, Tezer; Para Teorisi, Gazi Universitesi, Ankara, 1990, s. 125.
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banka) araciligiyla haberdar edilmesini ister. ihracatgi akreditifte belirtilen
sartlara uygun olarak ve belirtilen sure icinde mallarin yuklendigine dair
gerekli belgeleri (vesaikleri) dogru, eksiksiz, kurallara uygun ve kredinin
gegerlilik suresi igerisinde bankasina sunar. Banka ihracat¢l tarafindan
kendisine sunulan bu belgeleri inceleyerek sbdzlesme sartlarina uyulup
uyulmadigini arastirir. Banka belgeleri inceledikten sonra, sdézlesmeye uygun
bulunan bu belgeleri ithalatginin bankasina (amir bankaya) gonderir. Amir
banka akreditif sartlarina uygunlugu inceledikten sonra ihracata konu olan

mal bedelini ihracatcinin bankasina transfer eder. &’

Akreditif sarta bagli bir 6deme garantisidir. Belli bir vadede, belli bir
doviz cinsinden vesaik tam ve uygunlugu halinde kayitsiz sartsiz 6denmek
Uzere acilir. Kisaca dig ticaretin finansmaninda kullanilan bir c¢esit
kredilendirme seklidir. Daha acgik bir ifadeyle, ithalat¢inin emri ile hareket
eden bir bankanin, sdzlesme ile tespit edilen gartlara uygun olarak kendi
Uzerine c¢ekilecek bir policeyi 6deyece@i konusunda ihracatgiya yaptigi

taahhattir.®®

Uluslararasi platformda akreditife iligkin duzenleyici kararlar, 1919
yilinda ticari hayatta liberalizasyonu saglamak, is dunyasi i¢in ortak bir
politika tespit etmek amaciyla kurulan ve merkezi Paris’te bulunan
Milletlerarasi Ticaret Odasi (MTO-ICC)’ nca alinmaktadir. MTO tamamen
O0zerk nitelikli bir kurulus olup, resmi bir niteligi yoktur. Bir baska deyisle,
MTO’nun aldigi kararlar tavsiye niteligindedir. MTO akreditifler hakkinda
uygulanmak Uzere yeknesak kurallar tespit etmistir. Bu kurallar, ilk defa
MTO’nun 1933 yilinda Viyana'da toplanan 7. Kongre’sinde kabul edilmis ve
daha sonra 1951, 1962, 1974 ve 1983’de gdzden gegirilmigtir. MTO’ nun
1993'de gbzden gecirerek 500 sayil brogur ile uygulamaya koydugu kurallar
bugln de gegerlidir. 500 sayili brogurde yer alan kurallar emredici nitelikte

olmayip, taraflar arasinda bagka turli anlagsma olmayan hallerde uygulanir.

%7 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 89.
% Giray, Adil; Para Miktar1 Faiz ve Mali Kurumlar, Ankara, Gazi Biiro Kitabevi, 1994, s. 210.
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Diger bir ifadeyle 500 sayili kurallarin uygulanmasinda, sdzlegsme serbestisi

ilkesi hakimdir.2®

Akreditif, belli bir miktarin édenmesini 6ngorur ve belli bir sire igin
gecerlidir. Sozlesme kosullarina uygun olarak malini gonderen ihracatgiya,
akreditif hesabi ¢ercevesinde, kendi Ulkesindeki banka tarafindan 6deme
yapilir. Akreditifi acan muhabir banka, ihracat¢inin sdzlesme kosullarina

uygun tiim belgeleri sundugundan emin olmadikgca 6demeyi yapmaz.*

Milletlerarasi Ticaret Odasi (MTO) tarafindan dizenlenen yeknesak
kurallar genel kabul gérmus kurallar olup en son diuzenleme 1 Temmuz 2007
tarihli 600 nolu yayinla getirilmistir. Akreditifte her ne sekilde olursa olsun bir
sozlesmeye deginilmis olsa bile bankalar boyle bir sézlesmeyle ilgilenmezler
ve onunla bagh dedgillerdir. Yine ayni sekilde 600 sayili brogtirde, bankalarin
mallari, hizmetleri veya vyapilan isleri degil, belgeleri g6z ©Onunde
bulundurarak (belgeler Gzerinden) islem yapabilecegini ifade etmektedir. Bu
iki madde ise bankalarin taraflar arasindaki iliskiye, mala ve diger hususlara
bakmaksizin akreditif s6zlesmesi kapsaminda yapilmasi gerekenleri kontrol

etmek yukimliligiinde birakmaktadir.®’

Hem ihracatgi agisindan hem de ithalat¢i agisindan akreditif garantili
bir 6deme cesitidir. ithalatci, ihracata konu olan kosullarin ihracatci
tarafindan yerine getirildigi zaman, ihracatgiya édeme yapilacagindan emin
olur. Ayrica ithalat¢i ile bankasi arasindaki iliskiye bagli olarak, ithalatgi
bankasindan kendi lehine kredi kullanarak, kolayca ithalatinin finansmanini
da saglayabilir. Burada Ozetlenen tUm bu avantajlar akreditifli 6deme

yénteminin dis ticarette kullaniimasina neden olmaktadir. %

% Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 89.

% Akat, a.g.e., s. 252.

°! Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 89.

%2 Balkan, Samiloglu, Canitez ve ark, a.g.e., s. 202.
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Akreditif isleminin 6zellikleri agagidaki gibi siralanabilir:

¢ Uluslararasi ticarette en sik kullanilan 6deme seklidir,

o Akreditif hem ihracatgiyl, hem de ithalatgiy! koruyan bir iglemdir,

o Akreditif, ithalatginin verdigi talimat dogrultusunda, ithalatginin
calistigi bankanin belirli bir meblaga kadar ve belirli bir vade igin
istenilen kosullarin yerine getiriimesi ve ihracatgl tarafindan ihrag
edilen mallarin ihracina iligkin belgelerin ibrazi karsihginda

ihracatgiya 6deme yapilacagini taahhit etmesidir,

e lthalatgl firma, kendi bankasina verdigi emirle ithal edece@i malin
karsihgini ihracatgl firmanin bankasina, mal ihra¢ edildigi takdirde
O0demeyi taahhut ettigini bir kredi mektubu ile bildirir. Bu kredi

mektubu akreditiftir,

e Bu sistem, diger 6deme yodntemlerine gore daha pahali olmasina
ragmen, en guvenilir olanidir. Hem saticiya hem de aliciya gesitli
faydalari vardir. Mal bedelinin banka taahhudinde olmasi, transfer
riskinin buyuk 6l¢ude ortadan kalkmasi, satici ve alicinin kredi
imkani elde etmesi, gerekli kosullarin yerine getiriimesinin bankaca

saglanmasi bu faydalar arasindadir,

o Akreditifte bankalar ve belgeler Uzerinden islem yaparlar. Cunku
akreditif islemleri mallarla ilgili olmayip yapilacak hizmet ve iglerle

ilgilidir,

o Akreditifler dayandirildiklari satis sdzlesmelerinden veya diger

sdzlesmelerden ayri islemlerdir.

% Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 89-90.
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Akreditifli ddeme ydntemine konu olan taraflar ise su sekildedir:

Amir: Mallarin ithalatgisi (alicisi) ve akreditif bedelini ilk talepte
O0deyecek kisidir. Ayni zamanda ithalatg¢i firma olup, bankasina akreditif agma
talimatini vererek islemi baslatan taraftir. Ithalatgi firma ile yaptig
sbzlesmeye veya ondan aldigi proforma faturaya goére akreditifin cinsi,
sartlari ve aranacak belgelerin ayrintilarini bankasina bildirir ve bdylece
akreditifin icerigini belirler. Akreditife iliskin tUm degisiklikler sadece akreditif
amiri yani ithalatci tarafindan verilen talimatlar dogrultusunda yapilir. Akreditif
metninde, ihracatgiya, ancak mallari sevk ettigini tevsik eden belgeleri
muhabir bankaya sunmasindan sonra Odemenin yapilabilecegi hukmu

bulunur.®

Amir Banka (Agan Bankal/lssuing/Opening Bank): ithalatginin
bankasi olup, ihracatgl lehine akreditifi agan bankadir. Kisat mektubunun
amir banka tarafindan muhabir bankaya gonderiimesiyle akreditif acilmis
olur. ihracatgl akreditif vadesi icinde istenilen kosullari yerine getirirse ve
bunlar ile ilgili belgelerin incelenmesi sonucu akreditif sartlarina uygunlugu

durumunda 6deme yapmakla yiikimlidar.

Muhabir Banka (ihbar Bankasi/Advising Bank): ithalat konusu
mallarin bedelini 6deyen bankadir. Bir baska ifade ile akreditif agildiginin
ithalatgiya ihbar edildigi, teyit edildigi ve ihracat¢giya 6demenin yapildigi
bankadir. S6z konusu banka, sadece akreditifin acildidina iligkin bilgiyi
saticlya bildirimde bulunursa “ihbar bankasi” adini alir. ihbar bankasinin
ihracatgclya karsi 6deme konusunda herhangi bir yukamlalugu yoktur.
Yalnizca ihracatginin akreditif s6zlesmesinde istenen belgeleri eksiksiz
olarak kendisine ulastirilip ulagtirnimadigini denetler. Ayrica gerekli belgelerin

ibrazi halinde édemede bulunacagina iligskin kendi taahhudinl de ekleyerek

% Gerni, Cevat; Dis Ticaretin Finansmam, Ankara, TOBB Yayinlari, 1990, s. 30.
%5 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 90.
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saticlya bildiimde bulunursa “teyit bankasi-confirming bank” olarak

adlandirilir. %®

Lehtar: Lehine akreditif agilan, ihracatgidir. Akreditif konusu malin
satimi konusunda Akreditif Amiri ile s6zlesme yapmistir ve bu mal veya
hizmetleri satan, ihra¢ eden taraftir. Akreditif sartlarina uygun belgeleri
bankaya ibraz etmesi halinde, akreditif bedelini tahsil eder veya belgelere ekli
bulunan poligesine, ilgili bankadan kabul imzasi alir. Lehtarin hazirladig
belgeleri, akreditif vadesi veya belirlenen sirede bankaya ibraz etmesi
gerekmektedir. Lehtar kural olarak bunun diginda herhangi bir bor¢ altina
girmez. Bunun tek istisnasi, komisyonlari lehtarin 6deyecegi belirtiimis ve
akreditif islemi tamamlanmamis ise, lehtarin komisyon borcundan sorumlu

olmasidir.®’

Akreditif Mektubunda Yer Alan Bilgilere lliskin Agiklamalar

e Amir bankanin (ithalat¢inin kendi bankasi) adi ve adresi,

Akreditifle ilgili banka referans numarasi,

e Akreditifin vadesi,

e Akreditifi agtiran ithalatginin adi ve adresi,

e Lehtarin (ihracatginin) adi ve adresi,

o Akreditifi ihbar eden bankanin (ihracatginin bankasi) adi ve adresi,

e Akreditifin tutari ve doviz cinsi,

o Akreditiftin 6deme sekli,

e Ihracatcinin tam siparis tutarinin altinda sevkiyat (kismi sevkiyat)
yapmasina izin verilip veriimedigi,

e Mallarin aktarma yapilmasina(bir aragtan digerine) izin verilip
verilmedigi,

e Mallarin teslim edilecegi yer ve bunun igin verilen en son tarih,

e Mallarin gonderildigi yerin adi,

% Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 90.
°7 http://imidb.metu.edu.tr/akreditif htm, 15.05.2013.
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Banka tarafindan 6deme yapilmadan once ihracat¢inin bankasina

sunmasi gereken belgelerin turl ve miktarina iliskin liste,

o Akreditif vadesi igcinde, nakliyeye iligskin belgelerin verildigi tarihten

itibaren diger belirli belgelerin sunulmasi igin verilen sure.

Akreditifli 6deme ile ilgili olarak bircok akreditif turinin bulundugu

gorulmektedir. Bunlar agagidaki gibi siralanabilir:

3.5.1.

Kabiliricu Akreditif (Donulebilir-Revocable)

Gayri Kabiliricu Akreditif (DonUlemez-Irrevocable )
Teyitli Akreditif (Confirmed L/C)

Teyitsiz Akreditif (Unconfirmed)

Rotatif-Déner Akreditif (Revolving Credit)

Red-Clause Akreditif (Kirmizi Sartli/Pesin Odemeli)
Gren-Clause Akreditif (Yegil Sartl)

Karsilikli Akreditif (Back-To-Back)

Devredilebilir Akreditif (Transferable)

Garanti Akreditifi (Teminat Akreditifi /Stand-by Credits)
Yetki Mektuplari

Vadeli Akreditif (Odenmesi Ertelemeli Akreditif/Deffered Payment)®®

Kabiliriicu Akreditif/Revocable

KabilirGcu akreditiflerde amir banka ihracatginin ad ve hesabina agtigi

krediyi her an kendi istegi ile iptal edebilir. Dolayisiyla burada mal bedelinin

O0denecegine dair yapilan fakat alici i¢in kesin olmayan bir vaat s6z

konusudur.®®

% Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 93,
% Gerni, a.g.e., s. 31.
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Amir banka lehtara bir neden bildirmek zorunda degildir. Ancak iptal
mektubunun saticinin eline gegmesinden 6nce satici akreditif kosullarina
uygun olarak yuUklemeyi yapar ve vesaiki bankaya ibraz ederse, o takdirde
banka akreditif bedelini O6demek zorundadir. Bankalarin garantisi
bulunmadigindan, bu durum ihracatgi igin bir risk tagsimaktadir. Bu tip akreditif
glivenli olmadi§i icin, uygulamada nadiren kullaniimaktadir. ' ihracata konu
olan urlnle ve diger kosullariyla ilgili her zaman igin degisiklikler gindeme
gelebilmektedir. Ayrica proforma faturada yahut dig satim s6zlesmesinde
akreditifin gayri kabiliricu oldugu belirtimezse, bu akreditif kabiliricu olarak

varsayilir ve buna gére islem yapihr."’

3.5.2. Gayri Kabiliriicu Akreditif/lrrevocable

Amir banka ve akreditif amirinin onayl olmadan slresinden Once
geriye alinmasi, bozulmasi ve iptali mimkin olmayan akreditiflerdir. Gerekli
sartlar yerine getirildigi takdirde, akreditif bedelinin amir bankaca dédenecegi
taahhUt edilmigtir. Dolayisiyla kabiliricuya gore daha guvenlidir. Tum
taraflarca kabul edilmedik¢e iptal edilemez ve degistirilemez. Bu tir
akreditifler daima belirli bir meblag kadar ve belirli bir sure ile agilirlar. Gayri
kabilirdcu akreditiffe amir bankanin 6demesi glvence altinda olmakla
beraber, ihracatginin tlkesindeki muhabir bankanin 6demeyi yapmasi garanti
degildir. Bu nedenle, akreditifler “teyitli” hale getirilerek daha guvenli bir yol
olusturulmustur. Gayri kabilirGcu ya da kabiliricu olduguna dair herhangi bir

kayit tasimayan akreditifler, gayri kabiliriicu akreditif olarak kabul edilirler.'®

Lehine gayri kabilirGcu bir akreditif acilmis olan bir firma, akreditif
kosullarini yerine getirdigi takdirde, suresi i¢erisinde keside edecegi poligenin

akreditifi acan banka tarafindan 6denecedinden emin olarak, mallarin

1% K aya, Turguttopbas, a.g.e., s. 94.
19" Balkan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 202.
192 K aya, Turguttopbas, a.g.e., s. 94.
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sevkiyatini ithalatglya yapar. Gayri kabilirGcu akreditif dis ticarette gutvenli bir
odeme sekli olarak kabul edilmektedir. Ancak bu tur akreditifte amir bankanin

taahhiidiine karsin muhabir bankanin taahhiidii yoktur.'®

3.5.3. Teyitli Akreditif (Confirmed)

Akreditifi agan amir bankanin muhabir bankaya akreditifi teyit etmesi
talimatini verdigi ve bdylece muhabir bankanin da acilan akreditifi teyit ettigi
akreditif tarudur. Teyitli akreditifte muhabir banka da akreditifi “teyit” ederek
bedellerin 6denecegdi hususunda ilave teminat vermektedir. O halde herhangi
bir 6denmeme durumunda, muhabir banka amir bankanin yukimlalugunu
ustlenmis olur. Uygulamada sadece gayri kabiliricu (donulemez) akreditifler
teyitli olarak agilirlar (donalebilir agilamaz). Bu akreditifler ilgili g tarafin (amir
banka, muhabir/ teyit bankasi ve lehtar) muvafakati olmadan iptal

edilemez.'®

Bu tur akreditif satici icin en guvenli 6deme yontemidir. Ancak teyit
bankasi verdigi ek teminata ve yUklendigi riske karsilik bir komisyon alir. Bu
nedenle de teyitli akreditifler daha masraflidir.'® Ayrica teyitli akreditiflerde
ihracatgl ihracatla ilgili dokimanlari bankasina teslim ettiginde, teyit veren
banka en ge¢ 7 is gunU igerisinde ihracat bedelini 6demek zorundadir.
Burada teyit veren banka, amir bankadan paranin transfer edilmedigi gibi bir

gerekgceyle, ihracatciya 6deme yapmaktan kaginamaz.'®

19 Tomanbay, a.g.e., s. 77.

194 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 94.

195 Tomanbay, a.g.e., s. 82.

1% Balkan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 203.
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3.5.4. Teyitsiz Akreditif (Unconfirmed L/C)

Muhabir bankanin rolu sadece akreditifin acildigini lehtara
bildirmekten ibarettir. Muhabir banka yalnizca ihbar eder, ancak 6deme
konusunda herhangi bir taahhtt Ustlenmez. Teyitli akreditiflerde teyit bankasi
ustlenece@i riske karsilik bir komisyon aldigi igin, tabiatiyla akreditif
masraflari  yUkselmektedir. Bu sebeple ithalatcilar genellikle teyitsiz

akreditifleri tercih ederler.'®’

Akreditif metninde teyitsiz oldugu bildirilir veya teyit konusunda higbir
aciklamada bulunulmazsa, akreditif teyitsiz kabul edilir. Lehtar banka
akreditifi, lehtara sadece ihbar eder, akreditifi agan amir bankanin
sorumluluklar yerine getirecedine yani 6deme yapilacagina dair herhangi bir
taahhat veya sorumluluk altina girmez. Saticinin muhabir bankanin teyidine
gerek duymadigi bir akreditif tlGrGdir. Teyitsiz akreditifier daha g¢ok
ihracatgilarin ithalatgilarina, amir bankaya ve ithalatin yapilacagi Ulkeye

gliveninin tam oldugu durumlarda kullanilir.'®®

3.5.5. Rotatif- Doner Akreditif/Revolving Credit

Doéner akreditiflerde amir banka ihracat¢inin nam ve hesabina actigi
krediyi her an kendi istegi ile iptal edebilir. Dolayisiyla burada mal bedelinin
O0denecegine dair yapilan fakat alici i¢in kesin olmayan bir vaat s6z

konusudur.'®

Genellikle belirli bir mugsteriden surekli veya yuksek tutarli alimlarda
kullanilir. Hem islemlerin tekrarlanmasi kuilfetinden kurtulma, hem de yuksek

miktarda siparisin fiyat avantajindan yararlanma imkani s6z konusudur.

197 K aya, Turguttopbas, a.g.e., s. 94.
19 Akin, a.g.e., s. 58.
19 Gerni, a.g.e., s. 31.
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Rotatif akreditifler kullanildikga ayrica bir talimata ya da bildirime gerek
kalmaksizin kendiliginden yenilenerek ayni sartlarla yeniden kullanilabilen
akreditiftir. Rotatif akreditiflerde donerlik sarti genellikle iki sekilde olmaktadir.
Miktara ve slreye gore. Miktara gore devreden akreditiflerde, akreditif tutari,
kac kere donebilecegi ve boylece ddemeler toplaminin siniri belirlenmektedir.
Sureye gore devreden akreditiflerde ise, her sevkiyatin yapilacagi donem de
belirlenir. Bu tip akreditifler “Biriken” (Cumulative) veya “Birikmeyen” (Non-
Cumulative) olmak Uzere iki sekilde agilabilir. Biriken rotatif akreditifte, ilk
donemde kismen veya tamamen kullaniimamis miktar, miteakip déonemdeki
tutara eklenerek kullanilabilir. Birikmeyen akreditifte ise kullanilmayan

kisimdan onu izleyen dénemde faydalanilamaz.'™

3.5.6. Kirmizi Sarth/Pesin Odemeli AkteditifRed Clause L/C

Alicinin  actigr  akreditifin - bir kisminin ya da tamaminin mal
gonderilmeden ya da sevk belgeleri bankaya ibraz edilmeden ihracatgiya

(saticiya) kullandirildig bir akreditif tiriidir.

Diger bir ifadeyle akreditif tutarinin tamaminin ya da bir kisminin,
muhabir bankaya sevk belgeleri ibraz edilmeden ihracat¢iya avans veya
pesin olarak 6denmesi seklinde yapilan bir akreditif seklidir. Pegin 6demeli
akreditif ithalat¢inin ihracatgiya tanidigi bir 6n finansman niteligindedir. Pesin
ddenen kisim sonradan ihracatgidan mahsup edilmektedir. Bu akreditiflerin
red clause olarak adlandiriimasinin nedeni, akreditif metnindeki avans

tutarinin dikkat cekmesi igin kirmizi mirekkeple yazilmis olmasidir. "2

Bu ddeme, alicinin saticiya tanidigi bir 6n finansman imkanidir. Bu

kredi ile ihracat¢l piyasadan mallari satin alacak veya kendi Uretecek ve

"9 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 94.
""" Tomanbay, a.g.e., s. 80.
"2 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 94.
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sonra mali sevk edecektir. Akreditif tutarinin ne kadarinin lehtara pesin
O0denecegi sartlarin arasinda belirtiimelidir. Bu 6deme yonteminde, malin
bedeli ile yukleme giderleri tutarinda bir meblag ihracatgiya avans niteliginde

ddenmesine imkan taniyan bir yéntemdir.""

3.5.7. Yesil Sarth Akreditif (Green Clause L/C)

Kirmizi sarth akreditifin riski sonucunda ortaya ¢ikabilecek zararlari en
aza indirmek igin, yesil sartli akreditif sekli gelistirilmistir. Kirmizi sarth
akreditife (Red clause) ¢ok benzemektedir. Mallar dnce bir Gglncu sahsa
(depo firmasi) banka adina teslim edilmekte ve ambar teslim makbuzu
bankaya verilmek suretiyle karsihginda avans alinabilmektedir. Bdylece
banka ithalatginin riskini bir oOlglide azaltmaktadir. Fakat yine de risk
tamamen ortadan kalkmaz ve nihai sorumluluk alici Uzerinde kalir. Goéruldugu
gibi, red clause ve green clause akreditifler temelde ihracati finanse etmek
islevi gormektedirler. Boylece ihracatgi Ulkedeki kredi faizlerinin ithalatginin
ulkesindekinden ylksek oldugu zamanlarda, ihracatgilar igin distk maliyetli

finansman imkani saglamaktadir.’™

3.5.8. Karsilikl Akreditif (Back-To-Back L/C)

Karsilikli akreditifler transit ticarette kullanilan akreditiflerdir. Kargilikl
akreditifle ithalat akreditifi ihracat akreditifinin karsilanmasina olanak verir.
Transit ticarette ihracatgi isletme tam bir araci firma niteligindedir s6zu edilen
firma hem ihracat¢i hem de ithalatgi oldugu igin kendi lehine agilan akreditifi

amir bankasina teminat gostererek, yapacagi ithalat igin akreditif actirabilir.

"> Demir, Musa; Dis Ticaret islemleri ve Muhasebesi, Ankara, Detay Yaymcilik, 2004, s. 115.
''* Feridun Kaya, Neslihan Turguttopbas, a.g.e., 5.95
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Dogal olarak burada ihracatgi firma ilk akreditif igin lehtar olurken, ikinci

akreditif icin amir olmaktadir."*

Burada, ihracat akreditifi ile kargilikli akreditife konu olan belgelerin
¢ok az farkliliklarla ayni olmasi gerekir. Bunu, araci firmanin bankasi, hem
amir hem de muhabir banka olmasi sebebiyle saglama olanagina sahiptir.
S0z konusu banka genellikle ayni zamanda teyit bankasi da olacagindan,
blyuk sorumluluk Ustlenmektedir. O nedenle, karsilikli akreditifte, bankalarin
riski yuksek oldugu icin komisyonu da yuUksektir, bu nedenle sinirli

uygulanmaktadir. "°

3.5.9. Devredilebilir Akreditif (Transferable L/C)

Bazi durumlarda ithalata konu olan malin kismen ya da tamamen
ihracatgi firma tarafindan temin edilmesi veya uretilmesi mimkun olmayabilir.
Hatta bazen ihracatg isletme sadece bir araci firma niteligindedir. iste bu gibi
durumlarda lehtarin ikinci bir lehtara akreditifi kolayca devretmesi gerekir. O
halde devredilebilir akreditifin en énemli fonksiyonlarindan biri, lehtar ve Ulke
gibi cesitli degisiklikler yapmadan, akreditifin kismen ya da tamamen ikinci
lehtarlara 6deme yapabilmesidir. Fakat bu noktada akreditifin devredilebilir
Ozelligini kazanabilmesi igin, amir bankanin mutlaka “devredilebilir’ ibaresini
akreditif metninde kullanmasi gerekir. Aksi halde yani s6zu edilen ibarenin
disinda baska bir terimin veya ifadenin kullaniimasi, akreditife devredilebilir

ozelligini kazandirmaz.'"”

Aslinda, karsilikli akreditifie ayni amaca hizmet eder. Devir igleminin,
ilk akreditif talimatindaki esas ve kosullari tasimasi gerekir. Yalniz, ikinci

akreditifte akreditif tutarinin ve mallarin birim fiyatinin azaltilmasi, akreditif

"> Balkan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 209.
''® Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 95.
''7 Balkan, Samiloglu, Canitez ve ark., a.g.e., s. 205.
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vadesi belgeleri ibraz siresi ve en son sevk tarihinin kisaltiimasi ve sigorta
yuzdesinin ise arttirilmasi mimkiandidr. Bu akreditifler, tasidiklari devir
kosullarina gore tamamen veya kismen devredildikleri gibi, kisimlar halinde
birden fazla kisilere devredilebilmesi de mumkundur. S6z konusu akreditifler

sadece bir kez devredilebilir.""®

3.5.10. Garanti Akreditifi (Teminat Akreditifi)/Stand-by Credits L/C)

Garanti akreditifi sekil yoninden diger akreditif turlerine benzemekle
birlikte, mahiyeti itibariyle akreditiffen ziyade bir teminat (garanti)
niteligindedir. Standby akreditiflerde de 6deme belirli belgelerin bankaya
ibrazindan sonra mumkun olabilmektedir. Bu tur akreditiflerde amir banka,
amirin Ustlendigi bir yuokumluligun yerine getirilmesini alici veya igverene

karsi garanti eder. Kisaca Standby L/C bir garantidir.™

Taahhudun yerine getiriilmemesi halinde, bu durum bankaya tevsik
edildiginde, akreditif bedeli tahsil edilir. Stand-by akreditifler, uluslararasi
kredi islerinde kredilerin teminati, agik hesap gibi belirli bir garantiden yoksun
ihracat satiglarinin garantisi ve bazi tip teminat mektuplarinin kontrol
garantisi olarak kullanilabilmektedirler. Bu akreditifin  diger ticari
akreditiflerinden  farki, ithalat¢cinin talimatiyla ihracat¢i lehine dedil,
ihracatcinin talimatiyla ithalat¢i lehine agilmasi ve akreditif vesaikinin ibraz

edilmemesi halinde 6deme yapilmasini garanti etmesidir.'®

Bu tur akreditiflerde belirli bir igsin yerine getiriimedigini ispat eden
vesaikin bankaya ibrazi ile 6deme yapilir. Simdiye kadar anlatilan akreditif
turlerinde, bir isin yapilmasi karsiliginda akreditif agiliyordu ve sartlara uygun

vesaik ibraz edildiginde 6deme vyapiliyordu. Standby akreditiflerde ise

'8 Kaya, Turguttopbas, a.g.e., s. 95.
"% Gerni, a.g.e., s. 35.
120 K aya, Turguttopbas, a.g.e., s. 95.
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ustlenilen isin yerine getiriimedigi durumlarda akreditif kullaniimaktadir.
Standby akreditifin alternatifi banka teminat mektubudur ve uygulamada

genellikle gorilen teminat mektuplaridir.'®’

3.5.11. Yetki Mektuplari

Odeme yetkisi ve istira yetkisi olmak zere iki sekilde uygulanan yetki
mektuplarinin akreditif kapsami igerisinde sayllmasinin sebebi, bunlarin da
ayni fonksiyonu gormesidir. Odeme yetkisinin en énemli 6zelligi cayilabilir bir
akreditif olmasidir. Burada, ithalatginin bankasinin (amir banka) ihracatcginin
ulkesindeki muhabirine, ihracatcinin mal bedeli karsihidr gerekli belgelerle
birlikte keside ettigi poligeleri 6demesi hususunda yetki vermesi sz
konusudur. Odeme yetkisi her ne kadar bir transfer riskinin olmadigini
gOsteriyor ve ihracatgilar agisindan bir finansman araci niteligini tasiyorsa da,
cayllabilir niteligi dolayisiyla pek yaygin kullaniimamaktadir. “istira yetkisi” ise
poligelerin gerekli belgeler ilisiginde alinip iskonto edilmesi igin amir bankaca
muhabir bankaya verilen bir yetkidir. Bunun 6deme yetkisinden farklari,
poligelerin alici Uzerine g¢ekilmesi ve cayilabilir-cayllamaz, teyitli-teyitsiz ve

kabilirlicu-gayri kabilirlicu olarak tanzim edilebilmesidir.'*?

3.5.12. Vadeli Akreditif/Odenmesi Ertelemeli (Deffered Payment L/C)

Mal bedelinin 6denmesi igin saticinin aliciya bir vade tanimasina
paralel olarak amir bankanin saticinin bankasi nezdinde acgtigi ve vesaikin
ibraz edildigi tarihten itibaren belli bir sire sonra mal bedelinin ddenmesini
ongoren, teyitsiz akreditifte amir bankanin, teyitli akreditifte teyit bankasinin

buna gére vadeli 6deme taahhiidiine girdikleri akreditiftir.'*®

12! Gerni, a.g.e., s. 35.
122 K aya, Turguttopbas, a.g.e., s. 96.
123 Akbank T.A.S., a.g.e., s. 34.
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ithalatgl ve ihracatgl arasindaki satis sézlesmesine gore akreditif
bedelinin ibrazinda degil de, bu belgelerin ibrazindan belirli bir stre sonra
ihracatciya ddenmesini saglayan akreditif tirtidir. ihrag konusu malin bedeli
buna iligkin vesaikin muhabir bankaya ibrazi esnasinda degil, 6deme
vadesinde 6denir. Odeme vadesi herhangi bir siireyle sinirli olmaksizin
serbestge tayin ve tespit edilebilir. Odenmesi ertelemeli akreditif, vadeli polige
uygulamasina benzemekle birlikte, ondan farklidir. Burada ihracatgi bankaya
kabul edilmek Uzere bir police keside etmek yerine, belirli bir stre sonra,
gorildigu anda odenecek bir police keside eder. Bdoyle bir uygulama igin,
akreditif bankasinin s6z gelimi vesaikin ibrazindan 90 gun sonra akreditif
tutarini 6deyecegi seklindeki bir soyut bor¢ vaadi gereklidir. Vadeli akreditifte
vade genellikle tagsima siiresi kadardir. ithalatgi bu yolla masraflari azaltmayi
amagclar. Uygulamada ortaya cikabilecek problemler ithalat¢inin borglu
oldugunu gosteren bir vesaikin bulunmamasindan kaynaklanir. O nedenle,
odenmesi ertelemeli akreditiflerin acgilmasi hususunda bankalar isteksiz

davranmaktadirlar.'?*

Akreditif, uluslararasi ticarette ¢ok genis bir alanda bir édeme ve
garanti araci olarak kullanildigi igin akreditifi 6deme sekli hem aliciyi
(ithalatci), hem saticiyr (ihracatgi) koruyan bir 6deme seklidir. Akreditifli

0demenin taraflar arasindaki yararlari su sekilde siralanabilir:

ihracatci Agisindan;

e Bir bankanin 6deme guvencesine sahiptir, (Teyitli akreditiflerde ek
olarak ikinci bir bankanin glvencesine kavusur.)

e Alicinin Ulkesindeki politik risk, giivenceden dolayi en alt dizeye
inmistir,

o Akreditif baglantisi gdsterilerek ihracat kredisi alinabilir,

e Yeni pazarlara girerek satislarini artirabilir.

124 K aya, Turguttopbas, a.g.e., s. 96.
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ithalatci Acisindan;

Alici akreditif kosullarini yerine getirmeyen saticiya &deme
yapilmayacagina iliskin guvenceye sahiptir,

Bankalar alici adina akreditif kosullarinin  yerine getirilip
getirilmedigini incelerler,

‘En son yukleme tarihi’nin saptanabilmesi aliciya (6zellikle
ihracatclyl iyi tanimiyorsa) mallari zamaninda elde edebilme
olanagini saglar,

Mallarini guvence olarak goOstererek onlari pazarlayincaya kadar
cesitli kaynaklardan borg bulabilir,

Eger satici ile anlasirsa, mal bedelinin belgelerin ibrazinda degil de,
belirli bir stire sonra 6denmesi imkani saglanabilir. Bu ithalatgiya
zaman kazandirarak daha dusuk maliyette kredi saglama imkani

verebilir.

Akreditif, taraflar arasinda guveni sagladigi gibi, uluslararasi ticareti de

dizenlemis olur. Akreditifli ddemede, mal veya hizmete degil belgelere gore

0deme yapilmakla beraber, s6z konusu 6deme ancak akreditif sartlar yerine

getirildiginde gergeklestirilir. "%

Akreditif islemlerinde Gériilen Baslica Sorunlar

Akreditifte aktarmaya izin verilmedidi halde aktarma yapilmis ise,
gecikmeler ve ekstra maliyetler ihracatgi tarafindan karsilanir.
Akreditifte belirtilen tutarin diger belgelerde belirtilen tutarla ayni
olmasi gerekmektedir.

Akreditifte kismi sevkiyata izin verilmiyorsa mallarin tuminin
gemiye yuklenmesi gerekmektedir. Aksi takdirde akreditif kabul
edilmez.

Akreditifteki yukleme sartlarina uyulmaz ise akreditif gecerli

sayllmayabilir.

123 http://www.belgeler.com/blg/735/akreditif-nedir, 16.05.2013.
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e Sayet belgeler akreditifin gegerlilik silresi i¢inde bankaya
sunulmazsa akreditif gecersiz sayilabilmektedir.
e Sayet belgeler akreditifte belirtilen gercek format ve sayiya uygun

degil ise gecikmeler olabilir.'®

126 K aya, Turguttopbas, a.g.e., s. 96.



DORDUNCU BOLUM
DIS TICARETTE EGITiMIN GEREKLERININ BELIRLENMESI

4.1. MESLEKI EGITIM

Bireylerin aile, okul ve toplum iginde saglam ve saglikli olarak
blayuylp, topluma yararl birer meslek sahibi olacak sekilde yetismeleri ancak

egitim ile saglanabilir."

insanlarin bilgilerini, davranislarini, bedeni, ahlaki, fikri yeteneklerini,
digsinme, yaratma, problem c¢6zme, karar verme ve uygulama guglerini
olusturmak ve gelistirmek igin yapilan c¢alismalarin timd egitim adini
almaktadir. Egitim bireye bilgi, beceri kazandirma, bireyin topluma uyumunu

saglama sirecidir. "%

EQitim toplumsal bir surectir. Toplumsal yasamin ekonomik boyutu
olduguna gore, egitim sdrecinin ekonomik amaglarinin da bulunmasi
kacinilmaz bir olgudur. Egitim ekonomik amaclara yonelik goérulebilen yond,
is gucu verimliligi artisina olan etkisidir. Egitim bu yonde bir etki ile Gretim

sistemine, toplumsal anlamda da kalkinmaya katkida bulunmaktadir.

Mesleki egitim; bireye is hayatinda meslek ile ilgili bilgi, beceri ve is
aligkanliklari kazandiran ve bireylerin yeteneklerini ¢esitli yonleriyle gelistiren
bir surectir. Mesleki egitim, Uretim ve ekonomik gelisme agisindan
hedeflenen is glcu sayisina ulagilmasina egitim sistemine katkida

bulunmaktadir. O halde mesleki egitim, bireyi aktif hayata hazirladigina gore

127 Cilenti, Kamuran; Tiirkiye’de Mesleki Egitim ve Sorunlari, Ankara, 1988, s. 7.

128 Oztiirk, Nazim; “Iktisadi Kalkinmada Egitimin Rolii”, Sosyoekonomi Dergisi, Yil: 2005, Say1: 1,
s. 30.



59

insan kaynaklarini faydali toplumsal amaglar i¢in degerlendirme ve gelistirme

yoluyla kdltiirel, ekonomik ve bireysel gelismeye hizmet etmektedir.'?®

Turkiye demografik acgidan geng bir nufusa sahiptir. Firsat penceresi
olarak gorulmesi gereken bu durum, ayni zamanda gen¢ isgucunin
egitiminin 6nemini de gundeme getirmektedir. Geng isglucinin hangi
alanlarda mesleki egitime ihtiya¢ duydugunun belirlenmesi, ihtiyaglara gore
egitim planlarinin yapilmasi ile toplumun, piyasalarin ve sektorlerin

taleplerine uygun nitelikte isgticinin yetistiriimesi 6nem arz etmektedir.

Tarkiye'deki asil sorun igsizlik degdil, mesleksizlik ve nitelikli personel
eksikligi sorunudur. Bunun yaninda egitim sistemimiz sanayi ve hizmet
sektorlerinin intiya¢g duydugu, bilgisini uygulayabilen, beceri sahibi bireyleri

yetistirememektedir. igsizlikle miicadelede;

e Diger Ulkelerle rekabet edebilmek,

e AB lUlkeleri arasinda mal ve hizmetlerin serbest dolasiminda
ulkemizin insan glcunun degerini koruyabilmek,

e Ekonomik alanda uretimi artirmak,

e Sadece alan ve kullanan degil, Ureten ve satan ulke olabilmek igin

mesleki egitim énemlidir."*°

Mesleki ve teknik egitim; toplumun sosyal, kuiltirel ve ekonomik
yonden kalkinmasinda, bireylerin potansiyellerini gelistirerek toplum hayatina
aktif katihmlarinin saglanmasinda, bilimsel ve teknolojik degisimin sosyal,
politk ve c¢evresel etkilerini elestirel bir yaklasimla inceleyerek
¢agdaslasmanin bilimsel ve teknolojik yonlerinin anlasiimasinda énemli bir rol

oynamaktadir.

129 Orhaner, Emine; Tung, Azize; Ticaret ve Turizm egitiminde Ozel Ogreﬁm Yontemleri, Ankara,
Gazi Kitabevi, 2001, s. 201-202.

1% Gokmen, Azize; Mesleki ve Teknik Egitimde Universite-Sanayi Is Birliginin Gelistirilmesi ve
Iyi Uygulanma Ornekleri Semineri, METGEM, s. 2-6.
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GUnumuzde, hizh teknolojik dedisim ve klresel yapilagsma slrecinde
mesleki ve teknik egitimin ¢ok dnemli oldugu bilinmektedir. Ortaya c¢ikan
gelismeler, dogrudan is dinyasini etkilemekte, is dinyasinda degisikliklere
yol agmakta, insan gucunin etkili ve verimli bir sistem ve plan igerisinde
yetigtiriimesini gerekli kilmaktadir. Bu nedenle, yeni bilgi, beceri ve
yetkinliklerin kazandirilmasiyla egitim politikalari arasinda yakin bir iligki
bulunmaktadir. Bu durum, gelisen ve degisen ortama gore drgutlenmis kaliteli
bir mesleki egitimi gerektirmektedir. is ve meslek toplumun bitiin kesimleri
tarafindan  degerli  gorlimelidir.  Genglerin  istihdam  edilebilirliginin
gelistirimesi Uzerinde durulmali, okul sonrasi is dinyasina uyumlari igin

temel becerilere yeterince 6nem verilmelidir."’

4.2. FIRMALAR AGCISINDAN EGITIMIN ONEMI

Cagimizda sosyal, ekonomik ve teknolojik gelismeler hizla artmakta ve
bu artisin etkileri de is hayatinda gorilmektedir. Hizli gelismelerin yasanmasi
insanlari, kurumlari ve ulkeleri artik bu degisime ayak uydurmaya
zorlamaktadir. Sonugta ¢agin bu gereksinimlerine ayak uydurabilmek igin

yogun bir rekabet iginde olunmasi gerekmektedir.

GUnUimuzde artik yeni diye 06grendigimiz birgcok bilgi bu hizl
gelismeyle kisa zaman icinde yerini yeni bilgilere birakmaktadir. Bu hizli
gelismelere ayak uydurmanin en etkin ve temel yolu kuskusuz egitimdir.
Ulkeler, sirketler ve insanlar bu gelismeleri yakindan takip igin ve
yeniliklerden haberdar olmalari igin sistemli egitim c¢alismalarina 6nem

vermeleri gerekmektedir.

1! Mesleki ve Teknik Egitim Strateji Belgesi ve Eylem Plani, Mesleki ve Teknik Egitim Genel
Midiirligii, s. 11, http:/mtegm.meb.gov.tr/dosyalar/MTE _ Strateji_Belgesi_ve Eylem_Plani
TASLAK 10.05.2013.pdf
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Egitim 6zellikle de bilimsel egitimin 6nem arz ettigi gunumizde hem
kamu sektori hem de 0Ozel sektdr personelini yetistirmek durumunda
kalmistir. Bunu saglamanin en iyi yolu ise, sistematik olarak personeline
yenilikleri egitim yolu ile vermektir. Kisilere bu bilgi ve yetenekleri

kazandirmanin yolu da hizmet igi egitime 6nem vermekten gegmektedir.'*

Ekonomilerin hizla buyudyen ve surdurdlebilir bir yapiya dénigmesi,
yuksek duizeyde istihdam yaratmasi ve sosyal ilerleme saglamasi; bilgi
tabanli, batinlesik, daha yesil ve daha kapsayici bir ekonomi olmasi igin
guglendiriimis ve rekabetci bir endustriyel Uretime, modern bir hizmet
sektorine, gelisen tarim ekonomisine ve gelismis bir dis ticaret hacmine
ihtiyaci vardir.”®® Bu dogrultuda uluslararasi ekonomik rekabette fark
yaratabilmek icin dis ticaret egitiminin gerekleri Uzerinde durulmasi yerinde

olacaktir.

Ekonominin iyi islemesi ve gelismis teknolojilerin daha kolay
yayginlastirimasi agisindan egitim onemli dissalliklar saglamaktadir.
Ekonomi ve ona dayall piyasalar bireylerin egitim duzeyi arttikca daha iyi
islemeye baglamaktadir. Bireylerin egitim dizeyi yukseldikge teknik
degismelere uyum saglamak kolaylasmaktadir. Egitimin en 6nemli dissal
faydalarindan biri de, demokratik kurumlarin daha iyi islemesine olanak
taniyan bilgilendirilmis bir toplumun gelismis olmasidir. Egitim dizeyi yuksek

bireylerden olusan toplumda demokratik kurumlar daha iyi islemektedir.'®*

Yaraticilik, bilgi Gretmek, arastirma ve gelistirme kapasitesini arttirmak
amaci ile yenilikci isletmelere imkan taniyan, fikir ve Grtin sahiplerine haklari
icin seffaf bir ydonetim sunan, arastirma kuruluslarina fikirlerini ve buluglarini

ticarilestirerek sermaye edinimi konusunda yardimci olan, verimli ve maliyet-

132 Can, Halil; Akgiin, Ahmet; Kavuncubasi, Sahin; Kamu ve Ozel Kesimde Personel Yonetimi,
Ankara Siyasal Kitabevi, 1995, s. 195.

133 Mesleki ve Teknik Egitim Strateji Belgesi ve Eylem Plani, Mesleki ve Teknik Egitim Genel
Midiirligi, s. 15, http://mtegm.meb.gov.tr/dosyalar/MTE _Strateji_Belgesi ve Eylem _Plani_
TASLAK 10.05.2013.pdf

134 Oztiirk, a.g.e., s. 34.
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etkin koruma saglayan, iyi isleyen bir fikri mualkiyet haklari sistemine ihtiyac

vardir.’®

4.2.1. Hizmet igi Egitim

Kisiye ise basladigi gunden itibaren, isinin gerektirdigi performans
dizeyine ulasmasi igin gereken bilgi ve becerinin verilmesi gerekmektedir.
Bu bakimdan firmalar acgisindan egitimi gerekli kilan sebepler su sekilde

siralanabilir:

e Hizmet dncesinde verilen bilgilerin eksik olmasi,

o Ogrenme ve kendini gelistirme istegi,

e Hizmette degdisme ve gelismelere ayak uydurma zorunlulugu,
e Kamu kesiminde kariyer disuncesinin giderek koklesmesi,

e Bazi bilgi ve becerilerin yalnizca hizmet i¢cinde kazanilabilmesi,

o OFrenmeyi rastlantisal olmaktan kurtarip sistemli hale getirilmesi.'*

4.2.2.Hizmet igi Egitimin Amaglari

Hizmet ic¢i egitimin amaglari, egitimi yapacak orgutin politikasina ve
amagclarina uygun olarak tespit etmelidir. Eger adaylarin segimi, genel
yetenek, beceri ve bilgilerini 6lgme esasina dayaniyorsa, g¢alisanlarin ise
basladiktan sonra hizmetin gerektirdigi bilgi ve becerileri kazanmasi igin

hizmet igi egitime tabi tutulmasi gerekir."’

135 Mesleki ve Teknik Egitim Strateji Belgesi ve Eylem Plani, Mesleki ve Teknik Egitim Genel
Midiirligii, s. 15, http://mtegm.meb.gov.tr/dosyalar/MTE _Strateji Belgesi ve Eylem Plani
TASLAK 10.05.2013.pdf.

136 Canan, A. Dogan Cagdas Personel Yonetimi, Ankara, TODAIE Yayinlar1, 1995, s. 85.

137 Eryilmaz, Bilal; Kamu Yénetimi, Istanbul, Alfa Yayinlar;, 1998, s. 284.
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Genel olarak hizmet i¢i egitimin amaclari su sekilde siralanabilir.
Verimliligi yukselmek, performansi artirarak c¢alisanlarin gudilenmesini
artirmak, personelin Ust kadrolara hazirlayarak eleman ihtiyacini orgat
icinden saglamak, isten kaynaklanan sikayetleri ve hatalari azaltmak, érgute
dinamizm ve sayginlik kazandirmak, orgut yapisini dis g¢evreden gelen

degisimlere karsi esnek hale getirmektir.

Hizmet ici egitimin tGm faydalarina ragmen personelin ve o6rgutin
ihtiyaglarina cevap verecek alana goére yapllmamasi durumunda sakincalari
mevcuttur. Verilen egitimin personel seviyesinde olmamasi, 6rgit yapisinda
eksikliklerin olmasi ve hizmet ici egitimin amaclarinin belilenmeden egitimin

verilmesi faydadan ¢ok zarar getirebilir.

4.3. DIS TICARET EGITiMi GEREKSINIMI

Her gecen gln hizla gelisen teknoloji ve hizlanan iletisimin etkisi ile dis
ticarette 6nemli gelismelerin yasandigi ginimuzde, insanlarin ileriye yonelik

duisunmesi ve guncel olmasi kaginilmaz olmustur.

GUnumuzde egitimin ekonomik, toplumsal ve kdlturel kalkinmayi
hizlandiran en onemli faktor oldugu bilinmektedir. Ekonomide verimliligin
artinimasi nitelikli is gucl ile mUmkundur. Egitim kurumlarinda c¢agdas
teknolojiye uygun bilgi ve becerilerle donatilan bireyler iktisadi kalkinmanin
gerektirdigi nitelikli is gucinU olugsturarak Uretim duzeyinin artmasini ve
ekonominin hizla kalkinmasini saglamaktadir. Egitim, toplum igerisinde
insanlarin bilgilerini artiran ve bu insanlari daha nitelikli hale getiren
vazgecilmez bir unsur oldugu kadar, iktisadi kalkinmanin bir sonucu olarak
da artan mal ve hizmet Uretimine olan talebi artirarak bireylerin yasam
dlzeyini ylkselten bir etkendir. Uretim sirecinin bir girdisi olarak egitim,
iktisadi kalkinmaya katki sagladigi gibi, bireylerin davraniglarinda olumlu

yonde gelismeler yaratarak kalkinma surecinde sosyal ve siyasal agidan da
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onemli etkiler yaratmaktadir. Egitimin iktisadi faaliyetler ve iktisadi kalkinma
ile olan yakin iliskisi yaninda ulusal birligin saglanmasi agisindan da énemi
blayuktir. Sosyal ve kultarel farkliliklarin mevcut oldugu Ulkelerde ulusal
birligin guclendiriimesinde egitim bir ara¢ olarak kabul edilmektedir. Egitim
dizeyi artan toplumlarda sug isleme oranlari hizla dismekte, yonetim daha
demokratik bir nitelik kazanmakta, ekonomik ve siyasal istikrari saglamak

kolaylagmaktadir.'®®

Egitim ve Ogretim sisteminin kalitesini arttiracak,
istihdam ve egitim arasindaki iligkiyi guglendirecek bir ulusal yeterlilikler
cergevesi olusturulmasi Turkiye'nin dncelikli ihtiyaglari arasinda yer

almaktadir.

Dis ticaretteki gelismelerin ve degisimlerin, ancak iyi bir egitimle
kavranilabilecegi ve buyuk bir kesimi ilgilendiren dis ticaret egitiminin
Tarkiye’de daha bir 6nem kazanmasi, gesitli egitim imkanlarini ortaya
cikarmaktadir. Dis ticaret egitimi, gerek ekonomik, gerek siyasi ve gerekse
mevzuat acisindan bir batinddr. GuUnumuizde, dis ticaretin icinde olan
kuruluglar  kullanabilecekleri avantajlarin  aksine, bilgi ve deneyim
eksikliginden ve ayni zamanda uygulama yetersizliginden olumsuz
etkilenmektedir. Yeni gelismeleri ve dedisiklikleri takip eden, uygulamada
guncel bilgilere sahip olan kigilerin organize edecegi dis ticaret her zaman

basarili olacaktir.

GUnumuz ekonomik yapisi itibariyle dis ticaret ve oOzellikle ihracat
boyutunun o6nemi ve gerekliligi hemen her platformda siklikla dile
getirilmektedir. CUnkd; dig ticaret, Ulkelerin dinyada ekonomik anlamda

adeta var olma savaslarinin en 6nemli silahi haline gelmigtir.

Dinya dis ticaret hacminden daha fazla pay alip, ekonomik
menfaatlerini gerceklestirmek amaci ile Uulkeler, yogun bir rekabetin

icerisindedirler. Ancak, dis ticaret, kendine 06zgl yapisi ve islem

B8 Oztiirk, a.g.e., s. 28.
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tekniklerinden dolayi ulke iginde uygulanan ticarete gore ¢ok daha karmasik
bir yapiya sahiptir. Yurt digina yapilacak bir satim veya yurt digindan
yapilacak olan bir alim faaliyetinin daha glvenli ve daha basarili bir sekilde
sonuglandiriimasi; ilk asamadan son asamaya kadar ne tur uygulamalar ve

islemler ile gergeklestirildigini bilmekle mumkunddar.

Tarkiye'de ulusal ve uluslararasi meslek standartlarini temel alarak,
mesleki ve teknik alanlarda ulusal yeterliliklerin esaslarini belirlemek;
denetim, o6lgme ve degerlendirme, belgelendirme ve sertifikalandirmaya
iliskin etkinlikleri yurGtmek igin gerekli ulusal yeterlilik sistemini kurmak,
isletmek ve ulusal yeterlilik cergevesiyle ilgili ¢alismalarin yurataimesini
saglamak amaciyla 2006 yilinda Mesleki Yeterlilik Kurumu (MYK)

kurulmustur.™®

Kalkinmanin sadece fiziki Uretim araglarina yapilacak yatirimlarla
saglanmasi olanaksizdir. insan unsuru (zerine ya da insan gici
kaynaklarinin gelistirilmesi i¢in yapilacak yatirnrmlarin sosyal ve vyapisal
degismeyi hizlandirici ve Uretim seviyesini yukseltici ¢cok onemli etkileri
vardir. EQgitim iktisadi kalkinmada lokomotif gu¢ olup, iyi egitilmis insan
glcune sahip olan Ulkeler daha hizli kalkinmaktadir. Japonya ve Almanya
bunun en iyi ornekleridir. Egitim, toplumsal baris ve duzeni saglamakla
kalmayip ayni zamanda toplum ve uygarlidin gelismesinde ve iktisadi
kalkinmanin saglanmasinda da 6nemli rol oynamaktadir. Fakirligin kisir
dongusunun kiriimasi igin egitim seviyesinin bir gereklilik arz etmektedir.
Egitim ile kalkinma ararsinda c¢ok siki bir iliski s6z konusu olup, egitim

olmadan iktisadi kalkinma gerceklestirilemez.'*°

139 Mesleki ve Teknik Egitim Strateji Belgesi ve Eylem Plani, Mesleki ve Teknik Egitim Genel
Midiirligii, s. 34, http://mtegm.meb.gov.tr/dosyalar/MTE _Strateji Belgesi ve Eylem Plani
TASLAK 10.05.2013.pdf.

140 Oztiirk, a.g.e., s. 41.
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4.3.1. Dig Ticaret Egitimi Veren Kurumlardan Ekonomi Bakanlhgi ve

Faaliyetleri

Dis Ticaret egitimi veren kuruluslarin ana fonksiyonu dis ticaretle
ugrasan personelin yeteneklerini artirmak, pratik egitim programlari

diizenleyerek belirlenen egitim ihtiyacini karsilamaktir.™’

Birinci Diinya Savas’ndan sonra dagilan Osmanli imparatorlugu
doneminde dis ticaret politikasi daha ziyade gumruk politikasi araciligiyla
yuratilmds ve ayrica bir dis ticaret politikasina ve oOrgatine gerek
duyulmamistir. 19 Mayis 1919 tarihinde Mustafa Kemal Ataturk’in baglattigi
Kurtulus Savasi sirasinda 23 Nisan 1920’de toplanan TBMM, 2 Mayis
1920°’de kabul ettigi 3 sayili kanunla 11 kigilik ilk bakanlar kurulunu
olusturmustur. 10.8.1925 tarihli Resmi Gazete'de yayinlanan ydnetmelikle,
yurtdisinda 6nemli ticaret merkezlerinde Ticaret Temsilcilikleri kurulmasi
saglanmis ve boylece ilk kez yabanci Ulkelere gonderilecek Ticaret
Temsilcilerinin nitelikleri ve gorevleri belirlenmistir. 27 Mayis 1934 tarihinde
kabul edilen 2450 sayili Kanun ile kurulan iktisat Bakanliginin gorevleri kara
ticareti, deniz ticareti, sanayi ve maden islerini kapsayacak sekilde
genigletilmistir. Bu meyanda dis ticaret konulari ile ilgili birimler ilk kez Dis

Ticaret Reisligi (Turk Ofis) ismi altinda toplanmistir.

Dis Ticaret Dairesi Reisligi olarak 32 yil gbrev yapan bu kurulus,
26.3.1971 tarihinde Ticaret Bakanligindan ayrilarak mdastakil bir Dig
Ekonomik lligkiler Bakanligi haline gelmis ise de émri kisa slirmiis ve
11.12.1971 tarihinde eski Ticaret Bakanhgdinin yeniden tegkili ile birlikte bu
yeni Bakanlik igerisinde Dig Ticaret Genel Sekreterligi ismi ile fonksiyonunu
devam ettirmeye baslamistir. Genel Sekreterlik su ana hizmet birimlerinden
olusmustur; ihracat Genel Mudurliiga, ithalat Genel Mudirligl, Anlasmalar

Genel Mudarligu, A.E.T.isleri Genel Muadurligi, Degerlendirme Genel

1 http://www.ibp.gov.tr/bilkay/section-bk-egit.cfin, 18.05.2013.
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Mudarlagu, Tesvik ve Uygulama Genel Mudurltga (bu birim sonradan Devlet

Planlama Tegkilatina baglanmigtir.

13.12.1983 tarihli ve 188 sayili Kanun Hukminde Kararname ile bir
taraftan Ticaret Bakanligi blnyesindeki Dig Ticaret Genel Sekreterligi ile
Standardizasyon Dairesi Ote taraftan Maliye Bakanligi bunyesindeki Hazine
Genel Mudiirliigi ve Milletlerarasi iktisadi isbirligi Teskilati Genel Sekreterligi
bir araya getiriimek suretiyle Basbakanliga bagl Hazine ve Dig Ticaret

Mustesarligi kurulmustur.™?

Hazine ve Dig Ticaret Mustesarligi 11 yil hizmet gordukten sonra
9.12.1994 tarihinde kabul edilen ve 20.12.1994 tarih ve 22147 sayili Resmi
Gazete'de yayinlanarak yururlige giren 4059 sayili Kanunla Bagbakanliga
bagli Hazine Mustesarligi ve Dis Ticaret Mustesarlidi isimleri ile iki ayri

kurulus haline getirilmigtir.

S6z konusu Kanuna gore, dis ticaret politikalarinin tespitine yardimci
olmak, tespit olunan bu politikalar cergevesinde ihracat, ihracati tesvik,
ithalat, yurtdigi miteahhitlik hizmetleri ve ikili ve ¢ok tarafli ticari ve ekonomik
iligkileri dlUzenlemek, uygulamak, uygulamalari izlemek ve gelistirmek
gbrevlerini Ustlenen ve Ihracat, ithalat, Anlagsmalar, Avrupa Birligi, Serbest
Bolgeler, Dig Ticarette Standardizasyon, Ekonomik Arastirmalar ve
Degerlendirme Genel Mudurltklerinden olugsan Dig Ticaret Mustesarligi 2011

yilina kadar 17 yil gorevini sirddrmustur.

Dunya ticareti ekonomik butiinlesme sureglerinin derinlestigi, kuresel
Olcekte pazara giris stratejilerinin yodun sekilde uygulandigi ve ihracat
pazarlarinda rakip Ulkelerin aktif stratejiler gelistirerek, ihracatta pazar
paylarini artirmaya calistig1 bir ddnemden ge¢mektedir. Bu dénem ve Ulkenin

2023 vizyonu; ekonomi ve dis ticaret politikalarinin yeni bir anlayis ve yapiyla

2 hitp://www.ekonomi.gov.tr/index.cfim?sayfa=tarihce, 18.05.2013.
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yurutdlmesini zorunlu kilmaktadir. Bu kapsamda, Cumhuriyet tarihinde ilk
kez, ihracat dayall buyUme modeli ¢ergevesinde, mal ve hizmet sektorlerinde
yatinm-Uretim-ihracat zincirine iligkin politikalarin bir butin olarak ele
alinmasini saglayacak bir kurumsal yapilanmaya duyulan ihtiya¢ dikkate
alinarak, 8 Haziran 2011 tarihli 637 Sayili Kanun Hikmunde Kararname ile
Dis Ticaret Mustesarligr'nin tim hizmet birimleri ile Hazine Mustesarligr'nin
Tesvik Uygulama ve Yabanci Sermaye Genel MudurlUkleri birlestirilerek
Ekonomi Bakanligi kurulmustur.™® Tirkiye’de dis ticaret egitimi konusunda
Ekonomi Bakanligi cesitli egitim seminerleri dizenlemektedir. Bakanlikga
dizenlenen Dig Ticaret Bilgilendirme Seminerleri bir gin veya yarim gin
olarak duzenlenmekte olup seminerlerde Bakanlik vizyonu, ihracatta bagari
oykuleri, is dunyasi icin ticari bilgiye erigim, ulke masalari, pazar aragtirmasi,
ihracat mevzuati, pazara giris engelleri ve Bakanlik tarafindan uygulanan

ihracata yonelik destek programlari konularinda sunumlar yapilmaktadir.'*

Ekonomi Bakanliginin ana hizmet birimleri gsunlardir:

« Ihracat Genel Mudurluga,

« Ithalat Genel Mudurliigu,

e Anlagsmalar Genel Mudurlugu,

« Avrupa Birligi Genel Muadurlugu,

« Tesvik Uygulama ve Yabanci Sermaye Genel Mudurltgd,

o Serbest Bolgeler, Yurtdisi Yatirirm ve Hizmetler Genel MuaduarlGga,
« Urlin Glvenligi ve Denetimi Genel Midurlugu,

« Ekonomik Arastirmalar ve Degerlendirme Genel Miidirliga'*®

'3 hitp://www.ekonomi.gov.tr, 19.05.2013.

'3 http://www.ibp.gov.tr/bilkay/section-bk-egit.cfim.tr/index.cfm?sayfa=tarihce, 19.05.2013.
14 http://www.ibp.gov.tr/bilkay/section-bk-egit.cfin, 19.05.2013.

15 http://www.ekonomi.gov.tr/index.cfi?sayfa=tarihce,19.05.2013.



SONUG VE ONERILER

Taraflarin ihtiyaglarina gore sekillenen ticaret islemleri, ginimuizde
dinyanin daha da kuculup kuresellesmesiyle, bu gelisimini olanca hiziyla
surdirmektedir. Ozellikle teknolojide yasanan gelismelerin de etkisiyle
firmalar sinirlari asarak istedikleri cografyada herhangi bir firmayla kolaylikla
ticaret yapabilme olanagina sahiptir. Fakat teknolojinin sagladidi kolayliklar
yaninda dis ticaret islemleri de bir o kadar karmasik ve uzmanlik gerektiren
bir hal almistir. Uluslararasi ticarette kullanilan teslim ve ddeme sekillerinin
¢ok iyi bilinmesi, kavranmasi ve dogru uygulanmasi, bu isle ugrasan tim

kesimler acisindan ehemmiyet tagimaktadir.

Dis ticaret islemlerinde taraflar cesitli faktorleri g6z 6nlnde
bulundurarak en uygun teslim ve 6deme seklini segmekte ve bu dogrultuda
yukumlGliklerini yerine getirmektedir. Ihracat bedelinin tahsili ve bu iglemlerin
finansmaninda son derece gelismis ve kurumsallasmig, 6deme sekilleri ve
finansman olanaklari bulunmaktadir. Dis ticaret islemlerinde ozellikle bu
konular Uzerinde itinayla durmak gerekir. Bu asamada yapilacak en ufak

hatalar dahi buyuk bedellere mal olabilir.

Klresellesmenin batin didnya Ulkelerini birlestirerek ekonomi ve
ticarette devletlerin etkinliklerinin ve denetimlerinin ortadan kalktidi,
uluslararasi sirketlerin belirleyici olduklari, bu suretle uluslararasi bir pazar
ortaya c¢iktigi, insanlarin, mallarin, hizmetlerin ve sermayenin onundeki
sinirlarin ortadan kalktigi, ulasim ve iletisimin bas donduricu hizla gelistigi,
teknolojinin dinyanin her yerinde Uretim ve pazarlamaya imkan verdigi
g6zlenmektedir. Dig ticaretin ekonomideki Oneminin her gegen gun
artmasiyla birlikte Ulkeler dis pazardan daha fazla pay alabilmek igin
kiresellesen dinyada yeni arayislara girmekte, bolgesel birliktelikler veya
anlasmalarla ihracatlarini artirmaya ¢alismaktadirlar. Turkiye’de de ithalat ve

ihracati artirmaya yonelik calismalar ve egitim gereksinimleri konusunda
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Ekonomi Bakanligi yetkili kilnmistir. Gerek Turk devletleri ile gerekse Avrupa
Ulkeleri ile olan ticari iliskilere ©6nem verilmektedir Ozellikle Turk
Cumhuriyetleri’nden benim de vatandasi oldugum Turkmenistan ile ticari
iliskiler yeni Devlet Bagkani Berdimuhamedov ile hiz kazanmistir. Yeni Devlet
Baskani ve yeni ddonem ayni zamanda yeni olanaklar ve firsatlar anlamina da
gelmektedir. Tark firmalari igin buylk firsatlar sunan Berdimuhamedov,
Tarkiye ile iligkilere buyidk énem vermekte ve mimkin oldugunca ihalelerin
oncelikle konusunda uzman, kaliteli, guvenilir zamaninda projelerini
sonuglandiran Tuark firmalarina verilmesi konusunda gayret gostermektedir.
Fakat son zamanlarda bazi firmalarimizin projelerini vaktinde bitirememesi
sirketlerimizi olumsuz etkilemis ve ihaleler geri alinmistir. Bu tir
olumsuzluklarin  giderilmesi igin firmalarimizin daha dikkatli olmasi
gerekmekte, imzalanan kontratlarin iyi analiz edilmesi ve firmalarin

sermayeleri yeterli duzeyde olmasi gerekmektedir.

Tldrkmenistan’in ekonomik kalkinmasi ¢ok hizli gelismekte ve sz
konusu pazara yeni yabanci firmalar girmektedir. Bilindigi Uzere, eneriji
sektort Turkmenistan’in en fazla 6nem gosterdigi sektorlerin baginda
gelmektedir. Bu nedenle yeni dodal kaynaklarin aranmasi ve ¢ikariimasi igin
blyUuk yatinmlara ihtiya¢ duyulmaktadir. Turkiye bu alanda uluslararasi
sirketlere sahip olmadigi i¢cin bahsi gegen sektorde s6z sahibi
olamamaktadir. Bu Turkiye ve gelecek donem Turkmenistan stratejimiz icin
olumsuz bir durumdur. Turkmenistan’da muteahhitlik sektorindeki hizli
gelismeler ve yeni yatirrm alanlarinin eneriji, bilgi-bilisim, telekominikasyon,
organik tarim gibi katma degeri yUksek sektorlere kayacak olmasi
sirketlerimizi olumsuz etkileyebilir. Turk sirketleri Tirkmenistan’daki degisimi
iyi analiz etmek durumundadirlar. Ticari iligkilerimize temel olusturmasi
acisindan Turkmenistan ile Turkiye arasinda 6grenci degisim programlari
gelistiriimelidir. Bunun yaninda ortak arastirma projeleri, yogun programlar ile
mufredat gelistirme calismalarina hiz kazandiriimalidir. Bu konuda gerekli
finansman saglanmalidir. Ayrica Ulkelerin  ylksek oOgretim kurumlari

arasindaki is birligini tesvik edip gelistirerek Universitelerin uluslararasi



71

iliskiler egitimi veren bolumlerine de farkli bir boyut kazandirarak égrencilere
yeni bakis acilari getirecektir. Bu ayni zamanda 6grenci agisindan farkl
yasamlar, kulttrler, toplumlar ve egditim sistemleri hakkinda fikir sahibi olmak,
farkli yasam bigimlerine ve kultlrlere toleransli yaklasabilme becerisini
gelistirmek ve daha iyi is imkanlarina sahip olmalarini saglayacaktir. Nitekim
Tldrkmenistan'da faaliyet gdsteren Turk egitim kurumlart ve Turkiye'de
ogrenim goren Turkmenistanli 6grenciler, mevcut iligkileri daha da ileriye
tasiyacak onemli bir potansiyel olarak degerlendiriimektedir. Dig ticaret
hususunda vizyon sahibi bireylerin yetismesine de katkida bulunacaktir.
Duruma Turkmenistan ticareti acisindan bakacak olursak, 1990’larda
bagimsizligini kazanmig bir Ulke olarak, dig ticaret hususundaki bilgi birikimi
ve kulturel alt yapisi sinirli, gelismekte olan bir ekonomiye sahiptir. Bu agidan
kardes bir Ulke olarak, Turkiye’nin dig ticaret konusundaki destegi
Tarkmenistan’in ticari gelisimi acgisindan yarar saglayacaktir. Ticari egitim
hususundaki égrenci degisim programlari Turkmenistan’la sinirli kalmamali
diger Asya ve Avrupa Ulkeleriyle de gelistiriimelidir. Bu konuda da en gelismis

programlardan biri olan Erasmus en guzel drnektir.

Uluslararasi pazarlarda ihracatgi firmalarin, yetenekli, bir firmanin
yapisina, amagclarina ve stratejilerine uyum saglayabilecek kaliteli personele
ihtiyaci vardir. Ayrica uluslararasi pazardaki rekabette var olmak isteyen bir
firmanin yoneticileri, mevcut problemleri ¢ozebilecek bilgiyle yetinmeyip
gerekli ileri gorUslulige sahip olmalidir. Bu anlamda firmalarin gelecegi
acisindan egitimli is gicu 6nemlidir. Bununla birlikte uluslararasi piyasanin
sahip oldugu degisken yapi, ¢alisan personelin bilgisinin de devamli olarak
yenilenmesini gerektirir. Sahip olunan bilgilerin yenilenmesi ve yeni bilgi
akiminin saglanmasi firmalarin uluslararasi pazarlarda basarili olmalarini

onemli dlgude etkileyecegi agikardir.

GUnumuzde bilginin elde edilmesinin gerekliligi, egitim programlarinin
Onemini ortaya c¢ikarmaktadir. Dig ticaret konusunda dizenlenecek egitim

programlari, sektorde faaliyet gosteren firmalarin bilgi agigini gidermek igin
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gerekli olmaktadir. Bu yluzden dis ticaret egitim kurumlarinin olusturulmasi bir
gereklilik halini almistir. Bu gereklilik, dinyadaki birgok Ulkenin dig ticaret
konusunda, dis ticaret egitim kurumlarini olusturmalarina neden olmustur.
Egitim kurumlarinin olusturulmasinin yani sira egitimcilerin gorevi de farkhlik
yaratmaktir. Gelecekteki egitimcilerin en 6nemli goérevi biri de, ticaret
organizasyonlari ile ¢ok yakin is birligi icerisinde insan kaynaklarini
gelistirmek olacaktir. Bu sorumlulukla egitimci, is dunyasinda bir egitim
direktori ve ticari danisman olarak yeni bir goérev Ustlenmis olacaktir.
Ozellikle dis ticaret konusunda egitimin ve egitimcinin artan énemi, tlkelerin
bu konuda uzmanlasmis kurumlar olusturmasina zemin hazirlamigtir.
Tarkiye'deki dis ticaret egitimi veren bir enstiti kurumunun personeli, vasifli,
is dunyasi ile ilgili, kendini alaninda surekli yenileyebilen, danigsmanlik hizmeti
sunabilen dis ticaret uzmanlari arasindan segcilmelidir. Olusturulacak bdyle bir
kurumun kendi binasinda egitimler diuzenlemesi yaninda Turkiye'nin farkl
illerinde de egitim verebilecek yapida olmasi gerekmektedir. Egitimler
duzenlenirken egitimin yapilacagi illerdeki ihracatgi birlikleri, ticaret odalari ile
is birligi icinde olunmalidir. Duzenlenen egitimler sonucunda katilimcilara
program sure ve niteligine gore diploma veya sertifika verilmelidir. Farkli
dizeydeki katilimcilara hitap eden dis ticaret egitiminin yaninda yabanci dil
kurslari da duzenlenmelidir. Fakat oncelikli olarak dis ticaret konusunda
egitim ihtiyacinin belirlenmesi gerekir. Duzenlenecek egitim programlari da
Tarkiye’nin dig ticaret politikasina yonelik genel bilgiler ile uluslararasi
pazarlama, finansman, ihracat ve ithalat mevzuati, dis ticarette prosedurler,
uluslararasi nakliye iglemleri, uluslararasi hukuk ve dis ticaretle ilgili
uygulamaya yonelik konular olmahdir. Tum bunlari destekleyici olarak da
panel ve seminerler dizenlenebilir. Bu dogrultuda Turkiye ve dlnya
ticaretindeki onemli gelismeler hakkinda, ihracat¢imizin bilgilendirilmesi ve
tartisma ortaminda ¢ézUmler Uretiimesi amaciyla bir veya birka¢ gunlik

programlar dizenlenmelidir.

2000-2010 donemini kapsayan Sovyet tarzi bir “Sosyal ve Ekonomik

Donusum Stratejisi” uygulamakta olan Turkmenistan, bu stratejiye 2020
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yilina kadar olan dénemi de igine alan yeni bir uzun vadeli kalkinma
programini eklemistir. Bu stratejiye gore ithal ikamesine dayall ve ylksek

uretim hedeflerinin konuldugu bir plan benimsenmistir.

Bu baglamda Turkiye Turkmenistan ticari iliskilerinde bazi sorunlara
da deginmek gerekmektedir. Turkmen HUkUmeti’nin fonksiyonel bir pazar
ekonomisini olusturacak reformlari yapmadaki isteksizligi, Turk firmalarinin
Tarkmen pazarina kolay girememesi, Turk yatinmcilarin finansal alandaki
yetersizlikleri, Turkmen HUkdmeti’nin Turk firmalarinin hak ettigi paralari
zamaninda 6dememesi, Turkmenistan’da serbest piyasa ile resmi doviz
kurlari arasindaki buyuk fark ve Turk isadamlarina vize alma yukumlualugu
getiriimesi gibi hususlar Turk firmalarinin faaliyetlerini olumsuz yonde
etkileyen onemli sorunlardan bazilardir. Berdimuhamedov’un Devlet
Baskanlhidrna gelmesi ile birlikte bu olumsuz politikkasindan arinan

Tdrkmenistan, ihmli, yenilikgi ve daha pozitif bir dis ticaret sergilemektedir.

Tldrkmenistan piyasasinda basaril olabilmek igin gerekli olan nitelikler
kisaca, sabir, devamlilik ve kisisel iletisim olarak agiklanabilir. Her ne kadar
Tldrkmenistan HUkUmeti yabanci yatirimlari destekliyor olsa da, ulkedeki
mevcut durum uluslararasi ticaret standartlarina uymamaktadir. Ayrica resmi
yetkililerin bati uygulamalarina ve uluslararasi kabul edilen normlara yabanci
olmalari, Ulkedeki ticareti kigisel etkilesim ve politikaya daha ¢ok bagimli hale
getirmektedir. Turkmenistan’da ikili iligkiler ihale aliminda ve ticari alanda gok
onemli rol oynamaktadir. Bu nedenle Turkmenistan’da basariya ulasmis
yabanci girisimciler daha ¢ok Ulkede agtiklan temsilcilikler yoluyla hikimet
ile iyi iligkiler kuran girisimcilerden olusmaktadir. Ayrica ulkeye ust dlizeyde
ziyaret yapildiktan sonra ziyaret yapan Ulke vatandaslari ve firmalar igin

olumlu bir hava olugmaktadir.

Tldrkmenistan’da ithalatin blydk bir bolimiU kamu kuruluglari
tarafindan yapilmaktadir. Bu nedenle ilgili kamu kuruluglari yetkililerinin

incelemeler ve temaslarda bulunmak Uzere Turkiye'ye davet edilerek
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toplantilar dizenlenmesi ve blyuk sanayi kuruluslarinin gezdiriimesi fayda
saglayabilir. Orta Asya ulkeleri arasinda stratejik Gneme sahip olan ve zengin
yeralti kaynaklarina sahip dost ve kardes Turkmenistan, Ulkemiz agisindan
onemli bir Ulke konumundadir. Bu ulke ile bugune kadar oldugu gibi bundan
sonra da eski tecribelerden de yararlanmak suretiyle her alanda isbirliginin

artarak devam ettiriimesi her iki Ulkenin de menfaatine olacaktir.

Sonug olarak kuresellesen diunyada ekonomik anlamda etkili olabilme
adina Ulkeler dis ticaret egitimi (izerinde ciddiyetle durmalidir. Ozellikle
Tarkiye'nin bu konuda yetismis, donanimli bireylere ihtiyaci vardir.
Tarkiye'nin ticari iligkilerine bakildiginda, Uulkemizin jeopolitik konumu
dolayisiyla diger ulkeler tarafindan Turkiye pazara agilma merkezi olarak
gorulmektedir. Bu da dig ticaretimize olumlu yonde katki yapmaktadir. Ayrica
imzalanan yeni ticari ve ekonomik anlagsmalar, komsularla izlenen politika
sonucunda gelisen ve guglenen baglar ve Turkiye'nin artan siyasi etkisi dis
ticarete pozitif bir etki saglamaktadir. Bu dogrultuda dis ticarette pazar ¢ces-
ittemesi ve yeni pazarlarda genisleme saglanmalidir. S6z konusu durumlar
cercevesinde, ihracatin arttirlmasi ve dis ticaret hadlerindeki bozulmalarin
Onlenmesi igin, Urin ve pazar c¢esitlenmesinin yani sira, ekonominin
yapisindan kaynaklanan makroekonomik dengesizlikler ortadan kaldiriimali,
teknolojik gelismelerden yararlanmayi saglayacak yeni yatirrmlar yapilmali,
ihracatcilar bilgilendirilmeli, yol gosteriimeli ve dengeli tegvik politikalariyla
desteklenmelidir. Bu gelisim saglanamazsa, Turkiye’de dis ticaretine iliskin
sorunlar buyldyerek devam eder. Bunu onlemek ve yapisal sureci tersine
gevirmek igin, ara mali ve sermaye mali Uretebilecek endustrilerin gelisimine
yonelik politikalarin uygulanmasi gereklidir. Bu nedenle dis ticaret egitim
programlarinin etkin ve duzenli olarak profesyonelce gerceklestiriimesi
gerekmektedir. Bilginin 6nemli oldugu ve teknolojinin hizla gelistigi
gunumuzde ihracatgimizin dis ticaretle ilgili gelismeleri yakindan takip
edebilmesini saglamak adina gerekirse interaktif egitim imkani da
saglanmalidir. Dis ticaret egitimi, gindemi yakindan takip eden, donanimli

uzmanlarin verecegi panel ve seminerlerle de desteklenmelidir. TUum bunlar
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da dis ticarette saglam bir kurumsal egitim mekanizmasi ile gergeklestirile-
bilir.
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