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ÖZ 

DÜNYA TĠCARETĠNDE DEĞĠġĠM: ÇĠN-ABD TĠCARET 

SAVAġI VE TÜRKĠYE ÖZELĠNDE ETKĠLERĠ 

Ticaret çok eski çağlardan beri insan hayatında var olan en temel olgulardan 

biridir. Eski çağlarda takas ekonomisi hâkimken sonraları paranın bulunmasıyla 

günümüzdeki anlamda ticaret yapılmaya baĢlanmıĢtır. Ticaret özellikle üretimin 

arttığı sanayi devrimi sonrasında çok daha geniĢ ölçekli yapılmaya baĢlanmıĢtır. 

Ticaretin geliĢmesi bu konu hakkında düĢünürlerin de ideal ticaret düzeni 

hakkında fikir yürütmelerine neden olmuĢtur. Ġktisat biliminin kurucusu Adam 

Smith ve David Ricardo serbest dıĢ ticaret teorilerini ilk ortaya atan iktisatçılardır. 

Devletler ekonomik buhran dönemlerinde korumacı politikalar ortaya 

koyarken ekonominin geniĢleme dönemlerinde daha çok serbestleĢme yanlısı 

politikalar uyguladığı görülmektedir. Günümüzde ise korumacı politikaların 

ticaret savaĢlarına neden olduğu gözlenmektedir. 

Bu tezde ticaret teorileri, ticaret politikaları ve küreselleĢme adımı olarak 

GATT-Dünya Ticaret Örgütüne giden süreç anlatılırken, günümüzde Çin ve ABD 

arası yaĢanan ticaret savaĢının yaptırımlarını ve Türkiye‟nin bu savaĢtan hangi 

boyutlarla etkilendiği güncel verilerle ele alınmıĢtır. 

 

Anahtar Kelimeler: DıĢ Ticaret, Ticaret SavaĢları, Amerika BirleĢik Devletleri, 

Çin 
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ABSTRACT 

Change in world trade: China-Usa Trade War and Special Effects 

in Turkey 

Trade is one of the most fundamental phenomena in human life since 

ancient times. While the barter economy was dominant in ancient times, later on, 

with the discovery of money, trade in today's sense began. Trade started to be 

made on a much larger scale, especially after the industrial revolution when 

production increased. 

The development of trade has led thinkers on this issue to think about the 

ideal trade order. The founders of economics, Adam Smith and David Ricardo, 

were the first to introduce free trade theories. 

While the states put forward protectionist policies in times of economic 

depression, it is seen that the economy mostly applies pro-liberalization policies in 

times of expansion. Today, it is observed that protectionist policies cause trade 

wars. 

In this thesis, while trade theories, trade policies and the process leading to 

GATT-World Trade Organization as a step of globalization are explained, 

sanctions of the current trade war between China and the USA and Turkey's 

impressed with the extent to which this war is dealt with current data. 

 

Keywords:  Foreign Trade, Trade Wars, United States of America, China 
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GĠRĠġ 

Dünya geliĢim ve değiĢim içerisindedir. Ekonomi bu değiĢimin en önemli 

öncülerinden biridir. Sanayi devrimi neticesinde üretimde yaĢanan arz fazlaları 

dünya ticaretini daha önce olmadığı kadar arttırmıĢtır. Ticaretteki bu artıĢ 

entelektüel anlamda düĢünürlerin ticaretin ne Ģekilde olması gerektiğini ele 

almıĢlardır. Daha önceki dönemlerde korumacı politikaların ülkenin 

zenginleĢmesinin nedeni olduğu görüĢü ön plandayken, Adam Smith ve 

sonrasında gelen iktisatçıların serbest dıĢ ticaretin ülkelerin servetlerini arttıracağı 

görüĢü ön plana çıkmıĢtır. 

Birinci Dünya SavaĢı sonrasında ülkelerin ekonomilerini toparlamak adına 

girdikleri korumacılık yarıĢı dünya ekonomisini 3‟te 1 oranına daraltmıĢtır. Ġkinci 

Dünya SavaĢı sonrasında aynı sürece girilmemesi için ülkeler bir araya gelerek 

1948 yılında GATT anlaĢmasını imzalamıĢ ve uluslararası ticaret kurala 

bağlanmıĢtır. 

GATT dünya ticaretinin serbest olmasını teminat altına almak için 47 yıla 

yayılan ve toplamda 8 adet ticaret müzakeresini içeren toplantılar yapılmıĢ ve 

ülkelerin o döneme kadar uyguladıkları tarife oranlarını önemli ölçüde azaltmayı 

baĢarmıĢtır. 01.01.1995 yılı itibariyle GATT kurumsal bir yapıya bürünerek 

Dünya Ticaret Örgütü halini almıĢ ve dünya ticaretinin kurallarını belirleyen bir 

yapı kurulmuĢtur. 

Ülkeler serbest ticaret yanlısı politikaların uygulanması yönünde giriĢimleri 

2018 yılında ABD‟nin Çin ve birtakım ülkelere karĢı aldığı korumacı politikalarla 

bölünmüĢtür. Çin‟in ABD‟ye karĢı korumacı politikalar ortaya koyması ticaret 

savaĢları denilen bir döneme girmemize neden olmuĢtur. 

Tezin birinci bölümünde merkantilist görüĢ anlatılmıĢ ve sonrasında 18. 

Yy‟dan itibaren ortaya konulmuĢ serbest ticaret teorileri ve bu teorilerin 

dayandıkları sorular ve düĢüncelerden bahsedilmiĢtir. 
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Tezin ikinci bölümünde ticaret politikaları gümrük tarifeleri ve tarife dıĢı 

araçlar açıklanmıĢ ve korumacı politikaların azaltılması adına 1947 yılında 

imzalanan GATT ve 1995 yılında Dünya Ticaret Örgütü olarak kurumsallaĢan 

ticaret müzakereleri ele alınmıĢtır. 

Tezin üçüncü bölümünde günümüzde yaĢanan ticaret savaĢlarının ABD Çin 

ve Türkiye özelinde ne tür yaptırımlara sebebiyet verdiği ve güncelde yaĢanan 

geliĢmelerden bahsedilmiĢtir. 
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1. BĠRĠNCĠ BÖLÜM 

ULUSLARARASI TĠCARET TEORĠLERĠ 

Bu bölümde uluslararası ticaret teorilerinden bahsedilecektir. Ġlk olarak 

korumacılığın ön planda olduğu merkantilist görüĢten bahsedilecek devamında ise 

serbest ticaret teorilerinin tarih sırasıyla geliĢiminden söz edilecektir. 

1.1. Merkantilizm Dönemi Ticaret GörüĢü 

16. yüzyıl ile 18. Yüzyıl ikinci yarısına kadar hüküm sürmüĢ görüĢler 

topluluğudur. 

Merkantilizm diğer adıyla ticari kapitalizmin bazı düĢünürler tarafından bir 

sistem olmadığı, merkantilizmin temel görüĢleri arasında sistem oluĢturmaya 

yetecek kadar düzgün bağlantının bulunmadığını ileri sürülmektedir. Daha ziyade 

düĢünürlerin- tüccarların günlük ihtiyaçları karĢılamak için geliĢtirdikleri 

düĢünceler toplamı olduğunu söylemektedir. Ayrıca merkantilizmin sistem olarak 

var olmadığı düĢüncesini savunanlar kadar, bir düĢünce sistemi olduğu yönünde 

görüĢler de bildirilmiĢtir. (Neumark, 1943) 

Merkantilizm ülkelerin servetlerinin değerli maden stokundan geldiği 

görüĢünü benimser. Ülkelerin dıĢ ticarete girme nedeni, ellerindeki değerli maden 

stokunu arttırmaktır.  Dönemin önde gelen düĢünürlerinden Thomas Mun(1571-

1641)‟nun Ġngiltere‟nin DıĢ Ticareti Yoluyla OluĢan Hazinesi adlı eserinde 

zenginliğin arttırılmasının yolunun dıĢ ticaret olduğunu ve dıĢ ticaretteki kuralın 

da yabancılara satılan malın o ülkeden alınan maldan daha fazla olması gerektiğini 

belirtmiĢtir. (Mun, 1664) 

Ülkeler ellerindeki değerli madenleri iki Ģekilde arttırabilir. Bunlardan 

birincisi değerli maden üretimi ikincisi ise dıĢ ticarettir. Ülkeler değerli maden 

üretimine ağırlık vermeli Ģayet bu mümkün değilse dıĢ ticaretle madenlerini 

arttırmalıdırlar. Bu dönemde coğrafi keĢiflerle birlikte hızlanan kolonileĢme 

sürecinde Avrupa ülkeleri dıĢ ticaretlerini kendileri için ucuz iĢ gücü ve 

hammadde aynı zaman da pazar olan kolonileriyle yapmıĢlardır. 1651-1660 
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yıllarında Ġngiltere‟de uygulanan denizcilik yasalarında kolonilerin ürettiği malları 

yalnız Ġngiltere‟ye satabilecektir ve Ġngiltere dıĢında bir ülkeden ithalat yapmaları 

kısıtlanmıĢtır. Ülkeler ihracatlarını ithalatlarından fazla tutmaya çalıĢırlarken 

ithalatı ancak hammadde bakımından serbest bırakmıĢlar nihai mal ticaretinde 

ithalat sıkı bir Ģekilde kısıtlamıĢlardır.  (Aydemir & GüneĢ, 2006) 

Ticari kapitalist düĢüncede dıĢ ticaret sıfır toplamlı bir faaliyet olarak 

değerlendirilir. DıĢ ticarete giren ülkelerden biri kazanırken bir diğeri kaybeder. 

Bu nedenle dıĢ ticarette kazanç ve kaybın toplamı sıfırdır. Dolayısıyla dıĢ ticarette 

ülkelerin çıkarları arasında uyum yoktur, bir çatıĢma vardır. (Ünsal, 2005:5) 

Ülkeler altın giriĢlerini arttırabilmek için ticari filolarını geliĢtirmiĢlerdir. 

Altın gümüĢ deniz aĢırı ticaretle sağlandığı için güçlü ticaret filosuna gerek 

duymuĢlardır. Ayrıca bu dönemin düĢünürleri ülke içerisinde Ģehirler arasında 

ticarette ücret ve vergilerin kaldırılması gerektiğini savunmuĢlardır. 

Bu çağda feodalizmin zayıflayıp merkezi yönetimlerin güçlendiği 

görülmektedir. Güçlü ordu ve güçlü ticaret filosu merkantilizmin olmazsa 

olmazıdır. Ülkeler bu görüĢ doğrultusunda ordularını güçlendirmiĢ ve koloni elde 

etmek için uzak bölgelere gitmiĢlerdir. Her ülke dıĢ ticarette kazanan taraf olmak 

istemekte ve kolonilerini arttırma yarıĢına girmektedir. Ülkeler arası yaĢanan 

iktisadi çıkar çatıĢması milliyetçiliğin artmasına da neden olmuĢtur. (Bocutoğlu, 

2012:17) 

Merkantilizm kalabalık ve çalıĢkan bir nüfus öngörmektedir. Kalabalık 

nüfus hazır bekleyen kalabalık bir ordu, kalabalık ticaret filosunun yanında iĢ 

gücü arzının çok olması anlamına da gelmektedir. ĠĢ gücü arzının çok olması 

iĢgücünün ucuzlaması demektir. DüĢük ücret ihraç edilecek ürünlerin 

maliyetlerini düĢürerek rekabetçi fiyat oluĢturmada önemli bir faktördür. 

Tembellikle kesin mücadele edilmelidir ve tembellik kabul edilebilir bir Ģey 

değildir. Dönemin önde gelen düĢünürlerinden, Fransa Kralı 14. Louis döneminde 

Maliye Bakanlığı yapmıĢ Jean Baptiste Colbert (1619-1683) rahip, rahibe avukat 

ve memurları verimsiz olarak nitelendirmiĢ ve sayılarını azaltmaya çalıĢmıĢtır. 

ÇalıĢmayı durdurduğu gerekçesiyle kutsal günlerin kutlanmasını ertelemiĢtir. 
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Ayrıca Colbert çocuk iĢgücünü zorunlu tutulmasını savunmuĢ 1668 yılında 

yaptığı bir düzenleme ile Auxerre ahalisinin 6 yaĢındaki çocuklarına el iĢi 

iĢlerinde çalıĢmaya veyahut para cezası ödemeye mecbur tutmuĢtur. (Bocutoğlu, 

2012:18) 

Merkantilizm sanayi devriminin gerçekleĢtiği 18. Yüzyıl ortalarına kadar 

hüküm sürmüĢ ve sanayi üretiminin geliĢimiyle hâkimiyetini kaybetmiĢtir. Sanayi 

devrimiyle birlikte düĢünceler, sistemsel hale gelmiĢ, Adam Smith‟le birlikte dıĢ 

ticaret görüĢleri teorileĢmeye ve iktisat bir bilim olarak değerlendirilmeye 

baĢlanmıĢtır. 

1.2. Serbest Ticaret Teorileri 

1.2.1. Mutlak Üstünlükler Teorisi 

Adam Smith 1776 yılında Ulusların Serveti kitabıyla iktisat biliminin 

kurucusu olmuĢtur. Bu kitapta o döneme kadar hâkim olan merkantilist görüĢler 

toplamının sunduğu düĢüncülere karĢı argüman geliĢtirmiĢ ve dıĢ ticaret teorisi 

olarak mutlak üstünlükler teorisini ortaya koymuĢtur. 

O‟na göre bir ülkenin zenginlik kaynağı merkantilistlerin söylediğinin 

aksine birikmiĢ değerli madenler toplamı değil, bir yıl içerisinde üretilen toplam 

mal miktarıdır. Bir ülkede bir yıl içerisinde ne kadar çok mal üretiliyorsa, o ülke o 

kadar zengin kabul edilir. 

Smith ayrıca merkantillerin söylediği gibi dıĢ ticareti sıfır toplamlı bir oyun 

olarak değerlendirmez; Ulusların Serveti kitabında ticarete giren iki ülkenin 

birinin kazançlı çıkması durumunda diğerinin kaybedeceği görüĢünü eleĢtirir. 

Ülkelerin o dönemde uyguladıkları kısıtlayıcı ve monopollerle yürüttükleri dıĢ 

ticaret politikalarının ülkelerin zararına sonuçlanabileceği ancak iki ülke arasında 

zorlamalar ve kısıtlamalar olmadan doğal ve düzenli biçimde yürütülen ticaretin 

her zaman aynı derecede olmamakla birlikte iki ülke için de yararlı olacağını 

savunur. (Smith, 1776) Ġki bölgenin dıĢ ticarete girmesi pozitif toplamlı bir oyun 

olarak değerlendirilir. (Ünsal, 2005:7) 
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Mutlak Üstünlükler Teorisi iki ülkeli tek üretim faktörlü ve diğer her Ģeyin 

sabit olduğu bir ortamda kurulmuĢtur. Tek üretim faktörü olarak emek alınmıĢtır. 

Sermaye ise Smith tarafından birikmiĢ emek olarak değerlendirilir. Emek 

verimliliği her yerde eĢittir. Buna göre bir ülke karĢı ülkeye göre hangi malda 

daha düĢük maliyetle üretiyorsa o malın üretimine ağırlık vermeli, uzmanlaĢmalı 

ve bu malı ihraç etmelidir. Pahalıya ürettiği ürünü ise karĢı ülkeden almalıdır. 

Ülkeler bu yolla uluslararası iĢ bölümü ve uzmanlaĢmayla karĢılıklı kazanç 

sağlamaktadır. Smith Milletlerin Serveti kitabında iĢ bölümü ve uzmanlaĢmayı 

iğne üreten bir atölye üzerinden anlatmaktadır; 

“ĠĢ bölümü ile ayrı bir zanaat haline gelen iĢ için yetiĢmemiĢ bir iĢçi, son 

kertesine dek çalıĢmakta, günde belki bir iğneyi güç yapar; yirmi iğneyi ise hiç 

yapamaz. Ama Ģimdiki yapılıĢ Ģekliyle (iĢ bölümüyle) bu iĢ baĢlı baĢına bir zanaat 

olduktan baĢka, çoğu yine ayrı birer iĢ olan bir sürü kollara ayrılmıĢtır. ĠĢçinin biri 

teli çekip gerer; bir baĢkası bunu düzeltir, bir üçüncüsü keser; bir dördüncüsü 

ucunu sivriltir; bir beĢincisi baĢ geçebilmesi için tepesini ezer. BaĢı yapmak iki üç 

ayrı iĢlemi gerektirir. BaĢı tepeye takmak bir ayrı iĢtir. Ġğneyi ağartmak bir baĢka 

iĢtir. Ġğneyi kâğıda sıralamak bile baĢlı baĢına bir iĢtir. Önem taĢıyan iğne yapma 

iĢi böylece aĢağı yukarı on sekiz ayrı iĢleme bölünmüĢtür. Kimi fabrikalarda bu iĢi 

baĢka baĢka iĢçiler yapar. Ötekilerde ise aynı iĢçi, bunların kimi zaman ikisini 

üçünü birden yapar. Ben yalnız on iĢçi çalıĢtırdığı için, bir kısım iĢçileri bu 

iĢlerden ikisini üçünü birden yaptıkları bu tür küçük bir fabrika gördüm. Pek 

yoksul ve bu yüzden gerekli aletler bakımından kötü donatılmıĢ olmasına karĢın, 

iĢçiler sıkı çalıĢınca, aralarında günde on iki libre kadar iğne yapabiliyorlardı. Her 

librede, dört binden çok orta boy iğne bulunmaktadır. Demek, bu on iki kiĢi bir 

arada, günde kırk sekiz bini aĢkın iğne yapabilmekte idi. ġu halde, kırk sekiz binin 

onda birini yapan her adam, günde dört bin sekiz iğne yapıyor sayılabilir. Oysa, 

birbirine bağlı olmadan, ayrı ayrı çalıĢsalar, bu belirli iĢ için yetiĢmemiĢ 

bulunsalardı bunlardan her biri, günde teker teker, kuĢkusuz yirmi iğne belki bir 

tek iğne yapacaktı.” (Smith, 1776) 
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Smith‟e göre ülkeler dıĢ ticarete kapalı durumda bütün iĢleri tek baĢına 

yapan iĢçi gibi üretimi az olacaktır. Oysaki açık ekonomide dıĢ ticaretler ülkeler 

daha ucuza ürettikleri malı üretip, onda uzmanlaĢıp, ihraç etmelidirler. Maliyeti 

ülke içinde yüksek olan ürünleri de ithal etmelidirler. Dolayısıyla ülkeler dıĢ 

ticarete girmeleri durumunda uluslararası iĢ bölümüyle, otarĢi durumunda 

üretilebilecek üründen daha fazla mala sahip olurlar. Bu da ülkelerin servetlerinin 

artması anlamına gelmektedir. 

Mutlak üstünlükler teorisine göre bir ülkenin karĢılıklı olarak ticarete 

girebilmesi için iki ülkenin belirli malların üretiminde diğerine göre üstün 

olmalıdır. Oysaki çok geliĢmiĢ ve birden çok üründe diğer ülkeye göre daha az 

maliyetle üretim yapan yani mutlak üstünlüğe sahip olan bir ülke ile az geliĢmiĢ 

bir ülke arasında ticaretin yapıldığı görülmektedir. Teori bir ülkenin birden fazla 

malı daha az maliyetle üretmesi durumunda serbest dıĢ ticaretin nasıl 

gerçekleĢmesi gerektiğini açıklayamamıĢtır. Bu eksikliği Ricardo KarĢılaĢtırmalı 

Üstünlükler Teorisiyle açıklamaktadır. (Yüksel & Sarıdoğan, 2011) 

1.2.2. KarĢılaĢtırmalı Üstünlükler Teorisi 

David Ricardo tarafından 1817 yılında yazılan Siyasal Ġktisadın ve 

Vergilendirmenin Ġlkeleri (Principles of Political Economy and Taxation) 

kitabında kendisinin KarĢılaĢtırmalı Üstünlükler adını verdiği uluslararası teorisi 

anlatılmıĢtır. Bu teori Adam Smith tarafından ortaya konulan Mutlak Üstünlükler 

teorisiyle birlikte uluslararası ticaretin temel teorisini oluĢturur. (Sen, 2010) 

Teori, mutlak üstünlükler teorisinin uluslararası ticareti açıklamada yetersiz 

kalmasına daha gerçekçi bir yaklaĢımla ele almıĢtır. KarĢılaĢtırmalı Üstünlükler 

Teorisine göre, ülkelerin dıĢ ticarete girmesinde mutlak üstünlüğe sahip olmasına 

gerek yoktur. KarĢılaĢtırmalı üstünlüğe sahip olması dıĢ ticarete girmesi için 

yeterlidir. 

Ricardo teorisini 2 ülkeli 2 mallı ve tek üretim faktörü olan emek üzerine 

kurmuĢtur. Ġki ülkenin dıĢ ticarete girmesinde ülkelerin diğer ülkeye göre sadece 

mutlak üstünlüğe sahip olduğu, diğerine göre daha az maliyetle ürettiği mal ile dıĢ 



8 
 

ticarete girmesi kuralına gerek yoktur. Bir ülke dıĢ ticarete girdiği diğer ülkeden 

her üründe mutlak üstünlüğe sahip olabilir. Fakat bu ülkenin mutlak üstünlüğe 

sahip olduğu her malı üretmesi kaynakları etkinsiz kullanması anlamına 

gelmektedir. Bir ülke; karĢılaĢtırmalı olarak en ucuz ürettiği malda uzmanlaĢmalı 

ve daha çok maliyetle ürettiği malı ithal etmelidir. Ticarette her malda daha az 

verimle üretim yapan ülke ise ürettiği ürünler içerisinden en verimli ürettiği (az 

maliyetli) ürünü ihraç etmeli ve daha az verimle ürettiği ürünleri ithal etmelidir. 

Ülkelerin bu kurala uygun olarak üretim yapıp dıĢ ticarete girmesi durumunda kıt 

olan kaynakların en verimli Ģekilde kullanılmıĢ olacağı belirtilmiĢtir. (Seyidoğlu, 

2015:30) 

Ricardo Siyasal Ġktisadın ve Vergilendirmenin Ġlkeleri kitabında 

karĢılaĢtırmalı üstünlükleri bireyler üzerinden örneklendirmiĢtir; 

“Ġki kiĢi, hem ayakkabı hem de Ģapka yapıyor olabilir ve birisi diğerinden 

bu iki zanaatta da üstün olabilir; ama daha yetenekli kiĢi, Ģapka yapması halinde 

rakibini ancak beĢte bir, ya da yüzde 20 oranında geçebilirken, ayakkabı yaparsa 

üçte bir, yüzde 33 oranında geçebilmektedir; bu durumda daha üstün kiĢinin 

yalnızca ayakkabı yapmakla, daha marifetsiz kiĢinin ise yalnızca Ģapka yapmakla 

meĢgul olması, her ikisinin de çıkarına olmaz mı?” (Ricardo, 1817) 

Ricardo‟nun bu teorisi yaklaĢık 200 yıl güncelliğini korumuĢ fakat sonradan 

gelen iktisatçılar tarafından belirli yönleriyle eleĢtirilmiĢtir. Teori, arz yanlı bir 

model ortaya koymaktadır. Klasik ekonomi fiyatların arz ve talep tarafından 

belirlendiğini söylemesine rağmen sadece arz tarafı dikkate alınmıĢtır. Üretim 

faktörü olarak yalnız emek göz önünde bulundurulmuĢ; sermaye ve doğal 

kaynaklar teoriye dahil edilmemiĢtir. Ülkeler arasında emek farklılıklarının nedeni 

açıklanmazken, emek ülke içinde tam hareketli ülkeler arası tam hareketsiz kabul 

edilmiĢtir. Teoride ulaĢım haberleĢme maliyetlerinden söz edilmez. Ayrıca teori 

bir ülkenin ürettiği malda tam uzmanlaĢmasını yani tam verim için tüm 

kaynaklarıyla o ürünü üretmesini öngörmesi gerçek hayatta karĢılık bulamamıĢtır. 

Zira ülkeler karĢılaĢtırmalı üstün olmadıkları mallarda az da olsa üretim 

yapmaktadır. 
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1.2.3. KarĢılıklı Talep Kanunu 

DıĢ ticarette talep kavramına ilk defa J. Stuart Mill yer vermiĢtir. Mill‟e 

göre iki ülkeli modelde bir ülke diğerinin malına talebinin ne kadar Ģiddetli 

olduğunu bilirse, ticarette denge sağlayacak fiyat da belirlenebilir. Ticarette nispi 

denge fiyatın nasıl belirleneceğini KarĢılıklı Talep Kanunu ile açıklamaktadır. 

(Tunç, 2014) 

Ġki ülkeli modelde bir ülkenin kendi malından karĢı ülkeye vereceği miktara 

karĢılık, karĢı ülkeden ne kadar mal isteyeceğiyle ölçülür. Diğer bir değiĢle karĢı 

ülkenin bir birim malına karĢılık ülkenin kendi ürettiği maldan ne kadar vereceği 

denge fiyatı oluĢturur. Ülke belirli miktar yerli mal karĢısında ne kadar yabancı 

mal istiyorsa ithal malına karĢı olan talebi o kadar fazladır. (Seyidoğlu, 2015:60) 

Teori karĢılıklı talep ile dıĢ ticaretin teknolojik ilerlemeyi etkileyeceğini 

savunmuĢtur. Mill‟e göre; ihraç edilen mallar arasına yeni bir malın eklenmesi 

veya ihraç edilen mala yapılan yenilikle, üretim maliyetini düĢürücü geliĢmeler, 

ihraç mallarında verimliliği arttırmakta ve ülkenin karĢılıklı taleple belirlenen ithal 

malları daha ucuza elde etmesini sağlamaktadır. Böylece bu durum dıĢ ticaret 

kazancını arttırmaktadır. (Bayraktutan, 2003) 

J. Stuart Mill, uluslararası rekabette en fakir ülkelerin en fazla kazananlar 

olacağını ileri sürer. Bunun nedeni zengin ülkelerin daha fazla satın alma gücüne 

sahip olması ve daha Ģiddetli arzular taĢımalarıdır. Zengin ülkeler fakir ülkelerin 

malları için daha yüksek fiyat ödemeye hep hazırdırlar. (Kazgan, 1993) 

KarĢılıklı Talep Kanunu Ġngiliz iktisatçı Edgeworth ve A. Marshall 

tarafından geliĢtirilerek teklif eğrileri kurularak geometrik olarak açıklanmıĢtır. 

Teklif eğrisi teoride de bahsedildiği gibi çeĢitli fiyattan belirli miktar yerli malına 

karĢı ne miktarda ithal malı talep edileceğini gösteren eğrilerdir. 
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1.2.4. Faktör Donanımı Teorisi 

1.2.4.1. Heckscher-Ohlin Teoremi 

Bu teori ülkelerin dıĢ ticaretlerinin nedeni nedir ve hangi koĢulda kazanç 

sağlarlar? Soruslarına Ricardo‟nun ortaya koyduğu teoremin geliĢtirilmesiyle 

cevap aramıĢtır. Ġsveçli iktisatçı Eli Heckscher 1919 yılında yayınladığı makalede 

klasikçiler tarafından tamamen ihmal edilen ülkelerin üretim maliyetlerindeki 

farkın nedeni üzerinde durmuĢtur. 1933 yılında Bertil Ohlin tarafından yayınlanan 

üretim kıtlığına iliĢkin görüĢlerini 1936 yılında Ġngilizceye çevrilen Bölgelerarası 

ve Uluslararası Ticaret (Interregional and International Trade) baĢlıklı eserde 

sistematize edilmiĢtir. (Ünsal, 2005:156) 

Teori kendinden önce kurulmuĢ olan teorilerdeki karĢılaĢtırmalı 

maliyetlerdeki farkı uluslararası ticaretin temeli olarak kabul etseler de 

karĢılaĢtırmalı maliyetler farkının neyden meydana geldiğini açıklamada yetersiz 

görmüĢlerdir. (Avadhani, 2009) 

Hechksher-Ohlin Teorisi belirli varsayımlar üzerine kurulmuĢtur. (Pal, 

2018) 

- Hechksher-Ohlin Teorisi Ricardo‟nun kurduğu modelden farklı olarak iki ülke 

iki mal ve iki üretim faktörü üzerine kurulmuĢtur. Ġki üretim faktörlerinden 

biri emek diğeri ise sermayedir. 

- Her ülkede tam rekabet piyasası hakimdir. Üreticiler ve tüketiciler fiyatı 

etkileyemeyecek kadar küçüktür. 

- Tüm ülkelerde mal tercihi aynıdır. 

- Ülkeler bir malın üretiminde aynı teknolojiyi kullanırlar. 

- Üretim faktörleri ülke içerisinde tam mobilitiye ülkeler arası sıfır mobiliteye 

sahiptir. 

- TaĢıma maliyeti vb ek maliyetler söz konusu değildir. 

Ġki ülkeli iki mallı ve iki üretim faktörlü ve diğer varsayımlar geçerli iken 

ülkeler; ülke içerisinde bol miktarda, daha ucuz, olan faktörün kullanıldığı malda 

uzmanlaĢır ve o malda ihracata girer, ülke içerisinde kıt miktarda olan üretim 
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faktörünün kullandığı malı ise ithal eder. Yani ülke içerisinde sermaye bol 

miktarda bulunuyorsa sermayenin yoğun kullanıldığı örneğin bilgisayar çipi 

malında uzmanlaĢır ve dıĢ ticarete konu eder. Emek bol ülkede ise emek yoğun 

mal üzerinde örneğin buğday üretiminde uzmanlaĢır ve dıĢ ticarete konu eder. 

Burada önemli olan iki kavram bulunmaktadır. Faktör donanımı ve faktör 

yoğunluğu (Seyidoğlu, 2015:85): 

Faktör Donanımı: Heckscher-Ohlin teoriminin varsayımlarından olan ülkeler 

faktör donanımı bakımından birbirinden farklı olmalıdır. Faktör donanımı iki ayrı 

Ģekilde hesaplanır: 

1-Fiziki faktör stoku: Ülkeler içerisindeki faktör miktarlarıyla ilgilidir. Burada 

ülkedeki faktör yoğunluğunu bulabilmek için sermaye stoku/emek stoku oranını 

karĢılaĢtırmak gerekmektedir. 

2-Faktör fiyatları yaklaĢımı: Faktör donanımı faktör fiyatlarıyla tanımlanır. 

Ülkeler içerisindeki bol miktarda olan faktör daha ucuz olacaktır ve ülkelerin 

faktör donanımları hesaplanırken iki ülkenin emek ve sermaye fiyatları 

karĢılaĢtırılarak sonuca varılabilir. 

Faktör Yoğunluğu: Bir malın üretiminde kullanılan sermaye/emek oranının 

miktarsal olarak ifadesidir. 

Ülkeler görece bol miktarda bulunan üretim faktörüyle üretiminde yoğun Ģekilde 

kullanılan ürün üzerinde uzmanlaĢarak ihraç edecektir. Bu görüĢ çerçevesinden 

Hecskcher ve Ohlin‟den sonra gelen iktisatçılar temel bazı varsayımları eleĢtirmiĢ 

ve Faktör Donanımı Teorisine çeĢitli yönlerden katkı sağlamıĢlardır. 

1.2.4.2. Faktör Fiyatlarının EĢitlenmesi Teorisi 

1976 yılında Nobel Ekonomi Ödülünü Paul Samuelson‟a kazandıran faktör 

fiyatlarının eĢitlenmesi teorisi, Hecksher-Ohlin teorisini izleyerek oluĢturulan bir 

teoridir. 

Teoriye göre serbest dıĢ ticarete giren ülkeler içerisindeki faktörler zamanla 

nispi ve mutlak olarak birbirine eĢitlenecektir. Uluslararası uzmanlaĢmaya dayalı 
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serbest dıĢ ticaretle ülkeler Heckscher- Ohlin teorisinde olduğu gibi kendilerinde 

bol miktarda olan faktörün yoğun kullanıldığı ürünü ihraç edecekler, görece kıt 

olan faktörün yoğun kullanıldığı ürünü ise ithal edecektir. Teori bu noktada 

sermaye bol (ucuz) olan ülkenin sermaye yoğun malda uzmanlaĢırken sermayeye 

olan talep artacak böylece sermayenin fiyatı yükselecektir. Aynı Ģekilde kıt olan 

emek ile üretilen emek yoğun ürüne talep azalacağı için emek ücreti zamanla 

düĢecektir. (Yüksel & Sarıdoğan, 2011) 

Teori aynı zamanda uluslararası faktör hareketinin olmaması durumunda 

bile serbest ticaretin faktör hareketinin varlığı yerine ikame edilmektedir. Zira 

faktör hareketliliğinin olması durumunda emek ücretin yüksek olduğu yere 

göçecek ve ücret haddi iki ülke arasında eĢitlenene kadar bu hareket devam 

edecektir. Fakat teori faktör hareketliliğinin olmadığı varsayımıyla kurulduğundan 

yalnız serbest ticaretin varlığında dahi faktör fiyatlarının eĢitleneceğini ortaya 

koymaktadır. 

Teori ilk olarak Heckscher tarafından 1919 yılında yazdığı DıĢ Ticaretin 

Gelir Dağılımı Üzerine Olan Etkisi makalesinde değinilmiĢtir. Kendisinden sonra 

gelen Ohlin ise mutlak eĢitlik yerine, faktörlerin eĢitlenmesine yönelik bir eğilim 

olarak söz etmektedir. Son olarak Paul Samuelson 1948 yılında Uluslararası 

Ticaret ve Faktör Fiyatlarının EĢitlenmesi adlı çalıĢmasında serbest ticaretin 

uluslararası faktör fiyatlarının eĢitlenmesine neden olacağını ortaya koymuĢtur. 

(Samuelson, 1948) 

1.2.4.3. Stolper-Samuelson Teoremi 

Stolper Samuelson Teoremi 1941 yılında Wolfgang Stolper ve Paul 

Samuelson‟un yazıdığı Protection and Real Wage makalesinden türemiĢtir. Ġlgili 

makalede ülkelerin serbest dıĢ ticarete girmeleri durumunda ülkelerdeki gelirin ne 

oranda etkilendiği incelenmiĢtir. 

Teoriye göre iki tam mobil üretim faktörünün, emek ve sermaye, iki farklı 

malı üretirken farklı oranlar kullanılmaktadır. (Deardoff, 1982) Ülkeler serbest 

ticarete girmeleri durumunda görece kendisinde bol olan faktörün üretimde bol 
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olarak kullanıldığı ürünü ihraç etme eğilimindedir. Teorem bu noktada ülkelerin 

serbest dıĢ ticarete girmeleri durumunda ihraç edilen malın fiyatının artacağı buna 

bağlı olarak da faktörün gelirinin artacağını söylemektedir. (Gençosmanoğlu, 

2014) Faktör gelirlerinin reel Ģekilde artması nominal ücretin mi yoksa üretilen 

malın mı fiyatının daha fazla üretildiğine bağlıdır. Bu da faktörün marjinal 

ürününün ne oranda değiĢtiğiyle ilgilidir. 

Emek faktörünün bol bulunduğu ülkede emek yoğun ürünün daha fazla 

üretilmesi ve ticarete sokulmasıyla ürün fiyatı ve emek ücreti artar. Bu durum 

sermayenin ucuzlamasına ve tüm sektörlerde sermaye kullanımının artmasına 

neden olur. Emek yoğun sektörde sermayenin kullanımının artması emeğin 

marjinal ürününü yükseltecektir. Dolayısıyla emeğin reel geliri artacaktır. Sonuç 

olarak serbest ticaret bol faktörün reel gelirini arttıracaktır. (McCulloch, 2005) 

Bu teori Ricardo‟nun karĢılaĢtırmalı üstünlükler teorisinde vardığı sonuçla 

farklılaĢmaktadır. Ricardo ülkelerin tek üretim faktörü olan emeğin dıĢ ticaretle 

reel ücretin artmasına ve dolayısıyla herkesin yararına olduğu sonucuna 

varmaktadır. Stolper-Samuelson teoreminde ise ülkede bol faktörün kullanıldığı 

sektörde reel gelirin artacağı fakat kıt faktörle üretim yapan sektörün, ithalata 

rekabet eden sektörün, ise reel gelirinin azalacağı sonucuna varmaktadır. (Ünsal, 

2005:170) 

1.2.4.4. Rybczynski Teoremi 

Rybczynski Teoremi, 1955 yılında üretim faktörü miktarındaki artıĢın 

üretim, tüketim ve ticaret koĢullarına olan etkisini araĢtırmak için Tadeuzs 

Rybczynski tarafından yazılan Factor Endowment and Relative Commodity Price 

adlı makale ile ortaya atılmıĢtır. (S, 2015) 

Rybczynski‟nin ifadesiyle teorem, eğer bir üretim faktörünün miktarı 

artarsa, o faktörle üretilen mal miktarı artarken, diğer faktörle üretilen mal miktarı 

azalır. (Rybczynski, 1955)  Ġki faktörün kullanıldığı ve iki mal üretildiği bir 

ülkede, bol miktarda bulunan faktörün yoğunca kullanıldığı malda uzmanlaĢma 

sağlanır ve bu malla dıĢ ticarete girilir. Emek yoğun malda uzmanlaĢan ülkede 
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emek faktörünün artması durumunda emek yoğun mal üretimi artar. Bu artıĢ 

sırasında üretilen mala bir miktar da sermaye girdisi gerekmektedir. Sermaye bu 

noktada sabit kaldığından sermaye yoğun üretim yapılan malın üretimi düĢer ve 

yeni dengede emek yoğun mal da üretim artarken sermaye yoğun malda üretim 

düĢmektedir. (Opp, Sonnenschein, & Tombazos, 2009) 

Teorem yayınlandıktan sonra Rybvzynski‟den sonra gelen iktisatçılar çeĢitli 

yönleriyle katkı sunmuĢlardır. R. W. Jones 1956 yılında yazdığı Factor 

proportions and the Heckscher–Ohlin theorem. The Review of Economic Studies 

isimli makalesinde doğrusal olan üretim fonksiyonunu gerekli ve yeterli koĢulları 

elde edebilmek için yeni yöntemler kullanarak ölçeğe göre değiĢken getirileri 

araĢtırmıĢtır.  G. H. Hanson ve J. M Slaughter 1999 yılında yazdıkları The 

Rybczynski Theorem, Factor-Price Equalization, and Immigration: Evidence from 

U.S.States isimli makalelerinde göçün Rybczynski teoreminin öngördüğü gibi 

çıktı oranlarını değiĢtirip değiĢtirmedikleri incelenmiĢtir. (Jurcic, Josic, & Josic, 

2013) 

1.2.5. Leontief Paradoksu 

Sermayenin görece bol, emeğin görece kıt olduğu ülkede sermayenin bolca 

kullanıldığı malda uzmanlaĢarak o malı ihraç edeceği, kıt olan emek üretiminin az 

olacağı ve o malı ithal edeceği yönündeki Heckscher-Ohlin teorisi 1954 yılında 

yaptığı “Domestic production and foreign trade: The American capital position re-

examined” isimli çalıĢma ile Wasilly Leontief tarafından test edilmiĢtir. Leontief 

bu çalıĢmada girdi-çıktı analizine yaptığı katkı nedeniyle 1973 yılında Nobel 

iktisat ödülüne layık görülmüĢtür. 

Leontief çalıĢmasında 1947 yılı ABD verilerini kullanarak Heckscher-Ohlin 

teorisini test etmiĢtir. Testin yapıldığı dönem itibariyle ABD dünyanın en büyük 

sermayesine sahip ülke durumundaydı. Bu çalıĢma sırasında ABD ekonomisinin 

sermaye yoğun malları ihraç edip, emek yoğun malları ithal edeceği sonucu 

beklenmekteyken bunun tam tersi ortaya çıkmıĢtır. (Learner, 2017) 
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Leontief çalıĢmasını Heckscher-Ohlin teorisinde bahsedildiği gibi iki ülke 

olarak kurguladı; ABD ve dünyanın geri kalanı. ÇalıĢmada iki ürün üzerinde 

duruldu ABD‟nin ihraç ettiği mallar ve ithalata rakip olan mallar. Leontief 1947 

yılında Heckscher-Ohlin teorisini girdi çıktı tekniğine uyarlayarak test etti. Bu test 

sırasında 50 sektör belirlenir bunların 38 tanesi doğrudan uluslararası ticaretle 

iliĢkisi olan sektörlerdir. Test sırasında üretim faktörlerini emek ve sermaye iki 

gruba ayırır. Bu noktada 1 milyar dolar değerinde ihracata konu olacak mallarda 

kullanılan emek ve sermayeyi ve ayrıca 1 milyar dolar değerinde ithalata rakip 

sektörlerde kullanılan emek ve sermayeyi tespit eder (Chacholiades, 1990).  

Sonuç olarak ABD ihracatı için sermaye emek oranı 14 olarak, ABD ithalatı için 

sermaye emek oranı ise 18 olarak hesaplanmıĢtır. Dolayısıyla ABD‟nin ihraç 

ettiği mallardaki sermaye emek oranı ithal ettiği mallardaki sermaye emek oranına 

nazaran daha düĢük kalmıĢtır. Bu çalıĢmanın sonucunda ortaya konulan duruma 

Leontief Paradoks‟u denilmektedir. (Negishi, 2001) 

ÇalıĢmanın sonucu ekonomi dünyasında tartıĢmalara neden olmuĢtur. 

Leontief yaptığı çalıĢmayı desteklemek ve çalıĢmanın sonucunun Hecksher-Ohlin 

teoremiyle çeliĢmediğini ispatlamak için “1947 yılında Amerikan ekonomisindeki 

bir emek gücü yabancı (yurtdıĢındaki) emeğe göre üç katı fazla verimli olduğu ve 

dolayısıyla Amerika‟nın emeği bol olduğu bir ülke olarak nitelendirmiĢtir. 

Açıklamasında, Amerika‟daki her bir emek üç ile çarpıldığında elde edilen 

değerle ülkedeki sermaye ile kıyaslandığında elde edilen sonuç makuldür.” 

Dolayısıyla Amerika‟da ihracatta sermaye yoğun mal yerine emek yoğun mal 

kullanılmasın ülkenin ithalata rakip mallarıyla iliĢkilendirilmiĢtir. (Tunç, 2014) 

Bu görüĢ iktisatçılar arasında kabul görmemiĢtir. Loentiefin verdiği emek 

verimliliğinin 3 katı fazla olması oranı keyfi verilmiĢ bir oran olması ve yapılan 

çalıĢmalarla ülkeler arasındaki emek verimliliğin farkının az olduğu ispat 

edilmiĢtir. 

Leontief çalıĢması hakkında yapılan bazı eleĢtiriler yöntem üzerineydi. 

Seçilen yılın 1947 olması ve savaĢ sonrası ekonomilerin toparlanmaya çalıĢması 

nedeniyle ABD‟nin Avrupa‟ya normal sanayi ihracatı yapamadığı öne 
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sürülmüĢtür. Leontief yapılan bu eleĢtirilere karĢı 1951 verilerini kullanarak 1959 

yılında yayınlanan “Factor proportion and the structure of American trade: Further 

theoretical and emprical analysis” isimli çalıĢmada tekrarlanmıĢtır. Seçilen yıl 

olan 1951 savaĢ sonrası onarım faaliyetlerinin bittiği yıl olarak kabul edilmesi 

yönünden önemlidir. AraĢtırma girdi çıktı tekniğiyle tekrarlanmıĢtır. Sonuç olarak 

oranlar birbirine yakınlaĢmıĢ olmakla birlikte ABD‟nin ihraç ettiği malların 

sermaye yoğun olmaktan ziyade emek yoğun olduğu tekrar gösterilmiĢtir. 

(Seyidoğlu, 2015)  

Leontief‟ten sonra gelen bir çok iktisatçı paradoksun oluĢup oluĢmadığını 

ülkelerinde test etmiĢtir. Sonuç olarak Heckscher-Ohlin teorisinin geliĢmiĢ ve az 

geliĢmiĢ ülkeler arasındaki ticaretin açıklanmasında kullanılması yönünde görüĢ 

oluĢmuĢtur. Çünkü iki grup arasında faktör donanımı bakımından büyük 

farklılıklar vardır. Dolayısıyla Heckscher-Ohlin teorisi geliĢmiĢ ülkeler arasındaki 

ticareti açıklama konusunda yetersiz kaldığı ortaya konulmuĢtur. (Tunç, 2014) 

1.2.6. Nitelikli ĠĢgücü Teoremi 

Teori sanayileĢmiĢ ülkeler arasında karĢılaĢtırmalı üstünlükleri 

açıklamaktadır.  Donald Keesing, Peter Kenen, Wasilly Leontief ve Irving Kravis 

gibi iktisatçılar tarafından ortaya atılmıĢtır. 

Teoriye göre sanayileĢmiĢ ülkelerin dıĢ ticareti nitelikli iĢ gücü 

farklılıklarından kaynaklanmaktadır. Ülkelerin sanayi yapısı faktör fiyatları, faktör 

donanımları ve faktör verimliliği bakımından farklılık göstermektedir. (Keesing, 

1965) Buna göre nitelikli emeğe sahip olan ülkeler nitelikli emeği içeren ürünlerin 

üretimde uzmanlaĢırlar. Niteliksiz emeğe sahip olan ülkeler ise niteliksiz emek ile 

üretilen ürünlerin üretiminde uzmanlaĢırlar. Nitelikli emeğe sahip olan ülkeler dıĢ 

ticarete nitelikli emek ile üretilen ürünlerle girerken, niteliksiz emekle üretim 

yapan ülkeler dıĢ ticarete niteliksiz emek ile girmektedirler. (Atik, 2006) 

Açıklama gereği nitelikli iĢ gücü teorisi faktör donanımı teorisiyle benzerlik 

göstermektedir. Nitelikli iĢ gücü teorisine göre nitelikli iĢ gücüne sahip ülkede 

serbest ticaretle birlikte nitelikli iĢ gücüyle üretilen mal fiyatlarında artıĢ 
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yaĢanmaktadır. Aynı anda niteliksiz ürünlerin fiyatı düĢmekte ve üretimi 

azalmaktadır. Teori bu anlamda Heckscher-Ohlin teorisiyle benzerlik göstermekte 

ve bazı iktisatçılar tarafından “neo-faktör donanımı” olarak adlandırılmaktadır. 

(Öztürk, 2009) 

Keesing yaptığı çalıĢmada 3 sanayileĢmiĢ ülke Amerika, Almanya, Ġngiltere 

ithalat ve ihracatlarını incelemiĢtir. Üç ülke de nitelikli iĢ gücü mallarını ihraç 

etmekte buna karĢılık niteliksiz emek içeren malları ise ithal etmektedir. 

Dolayısıyla ülkelerin ithal ettikleri mallara kıyasla, emek yoğun mal ihraç 

etmektedir. Fakat ihraç edilen emek yoğun malları nitelikli emek oluĢturmaktadır. 

(Dura, 2009) 

1.2.7. Teknolojik Açık Hipotezi 

DıĢ ticaretin ülkeler arasındaki faktör donanımlarındaki farklılıktan 

kaynaklandığını ortaya koyan Heckscher- Ohlin Teoreminde ülkelerin teknolojik 

geliĢmiĢlik seviyesi her açıdan aynı olduğu varsayımı üzerine kurulmuĢtur. 

Dolayısıyla herhangi bir ülkede yaĢanan bir teknolojik geliĢme diğer ülkelere de 

anında yayılacağı böylece ülkeler arasında farklılık oluĢmayacağı varsayımına 

dayanmaktadır. Heckscher-Ohlin teorisindeki bu varsayım ülkeler arasındaki 

ticareti açıklamakta yetersiz kalmıĢtır. Michael Posner tarafından 1961 yılında 

yayınlanan “International trade and technical change” isimli çalıĢmasında 

teoremin teknolojik eĢitlik yönüne yenilik getirmiĢ ve Teknoloji Açıklığı 

Teoremini ortaya atmıĢtır. (Posner, 1961) 

Posner‟a göre yeni bir malın üretilmesini sağlayan bir teknik yeniliğin ya da 

üretilen malın üretim maliyetini düĢüren dolayısıyla daha etkin üretilmesini 

sağlayan yeniliğin diğer ülkelere yayılması bundan önceki teorilere nazaran 

zaman almaktadır. Bu nedenle ülkede ortaya çıkan yenilik diğer ülkelere 

yayılması belirli bir zaman alacaktır.  Burada yeniliğin yayılma süresi diye bir 

kavram mevcuttur. Bu kavram “bir ülkede yeni bir malın keĢfedilmesi  ile o 

malın baĢka ülkelerde taklit edilmesi arasındaki süre” olarak tanımlanır. Bu süre 

dört değiĢkene bağlıdır: DıĢ tepki gecikmesi, yurtiçi tepki gecikmesi, öğrenme 

süresi, talep gecikmesidir. Ġlk üç değiĢken taklit gecikmesini oluĢtururken, taklit 
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gecikmesi ve talep gecikmesi arasındaki fark net taklit gecikmesi olarak 

adlandırılır. Bu nedenle bazı iktisatçılar bu teoriye “gecikmeli taklit hipotezi” 

olarak da adlandırmıĢlardır. (Dura, 2009) 

Posner teknik bilginin kolay eriĢilebilecek bir Ģey olmadığı kanaatindedir. 

Posner‟a göre ülkeler arasında faktör donanımına göre bir fark olmasa dahi dıĢ 

ticarete girebilmektedirler. Bunun sebebi ülkelerin farklı teknolojik donanıma 

sahip olmalarıdır. Bu nedenle ülkelerin teknolojik yenilikle yeni bir mal üretmesi 

veya üretimde etkinliği arttırmasıyla uluslararası piyasada tekelci duruma 

gelmektedir. (Öztürk, 2009) 

Teoriye göre yeni bir teknik geliĢmeyle üretim sürecini etkinleĢtiren veya 

yeni bir mal bulan sanayileĢmiĢ ülke bu malın ilk ihracatçısı olacaktır. Ancak 

taklit ve öğrenme yoluyla bu mal baĢka ülkeler tarafından üretilmeye 

baĢlanacaktır. Taklit ve öğrenmenin geciktirilmesi patent ve fikri hak yasaları ile 

korunması sonucunda bu yeniliği bulan ülkeler monopol gücüne sahip olması 

mümkün olabilmektedir. Malın üretiminde sonradan gelen ülke iĢgücü maliyetinin 

düĢük olması, doğal kaynaklara sahip olma açısından daha elveriĢli olması bu 

ülkenin malın ihracatçısı konumuna getirecektir. Malı ilk üreten ülke maliyet 

avantajını veya monopol üretimini kaybetmesi nedeniyle ürünün ihracatçısı 

konumundan ithalatçısı konumuna gelecektir. Teknolojik açık teorisine göre, 

taklit gecikmesi ve talep gecikmesi arasındaki fark ne kadar uzun olursa yeniliği 

sağlayan ülkenin ürünü ihraç etme süresi o kadar uzamaktadır. (Karluk, 2009) 

Teori birçok kez ABD ekonomisi için test edilmiĢtir. ÇalıĢmalar, bir 

endüstrinin net ihracat miktarı ile o endüstriye yapılan AR-GE yatırımları arasında 

yüksek bir bir korelasyon olduğunu göstermiĢtir. (Gruber, Mehta, & Vernon, 

1966) (Seyidoğlu, 2015:103) 

1.2.8. Ürün Dönemleri Teorisi 

Ürün dönemleri teorisi, teknoloji açıklığı teorisinin genelleĢtirilmiĢ hali 

olarak 1966 yılında Raymond Vernon tarafından “International investment and 
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international trade in the product recycle” makalesiyle ortaya atılmıĢtır. Teori, dıĢ 

ticareti teknolojik geliĢmeyle değerlendirmektedir. 

Teoriye göre yeni üretilen ürün önce iç pazara hitap etmekte sonrasında 

uluslararası pazara açılmaktadır. Sonraki aĢamalarda ürün yaratıcısı olan ülkenin 

dıĢında baĢka ülkelerde de üretilmeye baĢlanmaktadır. Burada önemli olan faktör 

üretim sırasında girdi maliyetinin daha düĢük olduğu ülkeye yeni ürünün 

üretiminin kaymasıdır. Sonrasında yenilikçi ürünün üretimi yaratıcı ülkede azalır 

ve yaratıcı ülke bir süre sonra ithalatçı duruma gelmektedir. (Özel, 2012) 

Vernon‟un üç temel döneme ayırdığı ürün dönemleri teorisi beĢ ayrıntılı döneme 

ayırmak mümkündür. (Öztürk, 2009) 

1.Dönem: Yeni mal üretimi yenilikçi geliĢmiĢ ülkede üretilmektedir. Üretim 

ufak çaptadır ve iç talebe yönelik üretilmiĢtir. Ürün üreticiye yakın yerlerde 

üretilmektedir.  Ürün sadece yurt içinde üretildiği için bu teknolojiye sadece 

yurtiçindeki firmalar sahiplerdir. 

2.Dönem: Ürünün üretimi olgunlaĢmıĢtır. Ġç piyasaya yapılan ürünün artık 

ihracatı da baĢlamıĢtır. Üretici firmalar üretim teknolojisine tek baĢına sahip 

olmaya devam ederler. Artık ürünün üretimi artmıĢ ve standartlaĢtırılmıĢtır. 

3.Dönem: Yenilikçi firma ürünün üretim hakkını baĢka ülkelere satmaya 

baĢlamıĢlardır. AraĢtırma ve geliĢtirmeye ayrılacak yüksek kalifiyeli emeğe 

ihtiyaç bulunmamaktadır. Üretim sonradan gelen taklitçi ülkelere kaymaktadır. Bu 

ülkelerde üretim maliyetlerini düĢürecek ucuz emek ve ucuz hammadde gibi 

kaynaklar mevcuttur. Bu dönemde yenilikçi ülkede üretim devam etmekte fakat 

ihracat azalmaktadır. 

4.Dönem: Yenilikçi ürün taklitçi ülkede daha ucuz maliyetle daha fazla 

üretilmeye devam eder. Bu ülke ürünün ihracatçısı konumuna gelmektedir. 

Yeniliği ortaya koyan ülkede üretim iyice azalma meydana gelmektedir. 

5.Dönem: Yenilikçi ülkede iç piyasa talebi de artık üretimle değil ithalatla 

karĢılanmaya baĢlanmıĢtır. Bu dönemde teknoloji dünya geneline yayılmıĢtır. 

Ürün üretim maliyetlerinin en düĢük olduğu bölgeye kaymaktadır. Bu dönemde 
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ürün emek ve taĢıma maliyetlerinin düĢük olduğu geliĢme aĢamasındaki ülkede 

yapılmaya devam etmektedir. (Bayraktutan, 2003) 

Ürün dönemleri teorisinin belirli temel varsayımları vardır. (Özel, 2012) 

- KarĢılaĢmalı üstünlük ürünün dönemine göre değiĢmektedir. 

-Teknolojik bilgi kolaylıkla elde edilemez. 

-Ölçek ekonomileri ve dıĢsal ekonomiler vardır. 

-Üretim ve pazarlama teknikleri zamanla değiĢebilir. 

-Tüketici zevkleri ülkeler arasında farklıdır. 

-Monopol ve oligopol piyasaları vardır. 

-Çokuluslu Ģirketler vardır. 

Bu teoriye örnek verilecek birçok ürün mevcuttur. Ġngiltere 18. yy.da sanayi 

devrimiyle birlikte tekstilde çok büyük bir üstünlük sağlamıĢ ve en büyük tekstil 

üreticisi olmuĢtur. Üretim yeni teknikler yayıldıkça Amerika‟ya kaymıĢ daha 

sonrasında özellikle Güney Doğu Asya‟daki emek zengini az geliĢmiĢ ülkelere 

kaymıĢtır. Daha sonraki dönemde Hong Kong ve Singapur gibi tekstil 

merkezlerindeki ücretler yükseldikçe üretim Malezya Filipinler ve Çin gibi 

ülkelere kaymıĢtır. (Seyidoğlu,2015:104) 

1.2.9. Tercihlerde Benzerlik Teorisi 

Tercihlerde benzerlik teorisi Staffan Burenstam Linder tarafından 1961 

yılında ortaya atılmıĢ bir teoridir. Linder dıĢ ticaret teorisinde talep olgusunu ilk 

kez kullanan iktisatçılardan olmakla birlikte arz faktörünün temel teĢkil ettiği 

faktör donanım teorisinin yerini almıĢtır. Linder‟in tercihlerden benzerlik 

teorisinin iĢleyiĢi; sanayi ürünlerinin ticareti benzer gelir düzeyi ve tercihlere 

sahip olan ülkeler arasında yoğunlaĢmaktadır. Farklı bir ifadeyle zevkleri benzer 

yani gelir düzeyleri benzer ülkeler arasında ticaret daha canlı Ģekilde 

yapılmaktadır. Dolayısıyla tercihlerde benzerlik teorisi homojen olmayan 



21 
 

zevklerin ve ölçek ekonomilerinin önemli olduğu sanayi ürünlerinin ticaretini 

açıklamaktadır (Atik, 2006). 

Linder‟in teorisinde taleplerin ya da tercihlerin belirlenmesinde ülkelerin 

kiĢi baĢına milli gelirleri dikkate alınmıĢtır. Bu değiĢkenin ele alınmasının nedeni 

ülkelerdeki gelir seviyesinin yakın olması tercihlerde benzerlik yaratacağı 

varsayımıdır.  Tercih ve gelir arasındaki bu iliĢki nedeniyle teoriye gelir teorisi 

veya taleplerin çakıĢması teorisi de denmektedir. 

Tercihlerde benzerlik teorisinin belirli varsayımları bulunmaktadır (Atik, 

2006). 

Yakın gelir düzeyine sahip ülkeler, benzer tercihlere sahiptirler: Linder 

mutlak üstünlük, mukayeseli üstünlük ve faktör donanım teorilerinin arz yönlü 

değerlendirdiği dıĢ ticareti, talep yönlü olarak değerlendirmiĢ ve teorisinin bunun 

üzerine kurmuĢtur. 

Ürünler homojen değildirler. Zevk ve ölçek ekonomilerinin önemli olduğu 

sanayi ürünlerinin ticaretini açıklamıĢtır. 

Ölçeğe göre artan verimden söz etmektedir. Linder‟e göre artan getiri 

ülkelerin zevk ve tercihleri sonucunda belirli bir malda üretim sonucunda ortaya 

çıkmaktadır. FarklılaĢan mallarda üretim bir süre iç talebi, daha sonra dıĢ talebi 

karĢılama durumunda olacaklarından ölçeğe göre artan getiriden 

yararlanacaklardır. 

Teoride üretim halkın en çok talep ettiği malda olacaktır. Bu mallar ülke 

içerisinde geniĢ bir taleple karĢılaĢmakta ayrıca bu mallar yurtdıĢına ihraç edilen 

ürünlerdir de. Malların yurtdıĢına ihracatının yapılacağı en uygun ülkeler benzer 

zevklerin olduğu ya da benzer kiĢi baĢı milli gelirin olduğu ülkelerdir. Ülkede en 

çok tercih edilen ürünler üretilip ihraç edilirken, ülkede bulunan çok zengin ve 

çok fakir insanların talepleri ithalat ile karĢılanmaktadır. Dolayısıyla talep yapıları 

benzer olan ülkeler arasında ticaret söz konusu olmaktadır. Ülkeler arasında kiĢi 

baĢına milli gelir farkı ne kadar az ise o ülkeler arasında ticaret daha fazla 

olacaktır. (Emirhan, 2008) 
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Teori iç piyasası olmayan doğrudan ihracat için üretilen sanayi mallarının 

üretimini ve ülke içerisinde ihracata sebep olacak geniĢ talebin nasıl oluĢtuğunu 

açıklayamamaktadır. (Dura, 2009) 

1.2.10. Ölçek Ekonomileri Teorisi 

Gary Clyde Hufbauer ve F. Graham tarafından öne sürülen ölçek 

ekonomileri, ülke içerisindeki bazı endüstrilerin ölçek ekonomilerinden 

yararlanarak üretim seviyelerini arttırabileceğinden söz etmektedir. 

Ölçek ekonomileri mutlak üstünlükler, karĢılaĢtırmalı üstünlükler ve faktör 

donanım teorisinden farklı olarak ölçeğe artan getiri olduğundan bahseder. Bu 

teoriler bir birim girdi artıĢıyla bir birim üretim artıĢı olacağını söylerlerken ölçek 

ekonomisi teorisinde bir birim girdi artıĢındaki üretim artıĢı bir birimden fazla 

olacaktır. 

“Ölçeğe göre artan getiriler” ve “ölçeğe göre azalan maliyetler” ölçek 

ekonomilerinde söz konusudur. Teoride bu getirilerin oluĢmasında iki yöntem 

izlenmiĢtir. 

1-Ġçsel Ölçek Ekonomileri: Firmanın kendi üretim miktarının artmasıyla 

maliyetlerinde düĢüĢ olması durumunu ifade eder. Bu durum az sayıda üretim 

yapan bir otomobil firmasına karĢı Toyota Mercedes gibi çok fazla üretim yapan 

firmalar arasında maliyet farkının olması anlamına gelmektedir. 

2- DıĢsal Ölçek Ekonomileri: Firmanın bağlı bulunduğu endüstride üretim artıĢı 

sonucunda firmanın ortalama maliyetinin azalmasıdır. DıĢsal ölçek 

ekonomilerinin baĢlıca nedeni; Endüstrinin geliĢmesi neticesinde nitelikli emek 

gücünün yetiĢmesine neden olmasıdır. Girdilerin sağlanması için etkin ve 

süreklilik arz eden kaynakların oluĢturulmasına ortam hazırlamaktadır. 

Ölçek ekonomilerinde büyük firmalar rekabette küçük firmalara göre daha 

avantajlı konumdadır. Bunun tespiti ölçek ekonomilerinin içsel veya dıĢsal 

olmasıyla yapılabilir. Ölçek ekonomisi içsel ölçek ekonomisinden kaynaklıysa 

büyük firmanın üretimini arttırması sonucunda maliyet avantajı yaĢamasına ve 
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küçük üreticiye göre üstünlük sağlamasına neden olmaktadır. Böylece tam rekabet 

piyasası yanında eksik rekabet piyasasının varlığı söz konusu olmaktadır. (Dura, 

2009) 

Ölçek ekonomileri uluslararası ticaretin kurulmasına neden olmaktadır. Ġç 

pazarda müĢterinin talep ettiği çok sayıda maldan az sayıda üretmektense belirli 

mallarda uzmanlaĢarak o mallardan çok fazla üretir. UzmanlaĢılan ve çok fazla 

üretilen bu mallarla ülke dıĢ ticarete girecektir. Daha az talep edilen ve ölçek 

ekonomileri tarafından karĢılanmayan mallar ise ithalat yoluyla sağlanacaktır 

(Ünsal, 2005:224). Paul Krugman Ölçek Ekonomileri, Ürün FarklılaĢtırma ve 

Ticaret Yapısı makalesinde bir malın yerel de geniĢ bir pazarının bulunmasının 

ona dıĢ ticarette avantaj sağlayacağını belirtmiĢtir. (Krugman, 2012) 

1.2.11. Tekelci Rekabet Teoremi 

Heckscher- Ohlin teoremi dıĢ ticareti ülkeler arasındaki karĢılaĢtırmalı 

üstünlük veya faktör donanımındaki farklılıktan kaynaklandığını söylemektedir. 

Tekelci rekabet teoremi dıĢ ticaret kaynağını ülkelerin faktör donanımındaki 

farklılıktan ziyade ürün farklılaĢması ve ölçek ekonomilerinin varlığından 

kaynaklandığını öne sürmektedir. 

Monopolcü rekabet ilk olarak 1930‟lu yılların baĢında Edward Chamberlin 

ve Joan Robinson‟un yaptığı çalıĢmalarla ortaya atılmıĢtır. Monopolcü rekabette 

firmaların ürettiği mallar birbirinden farklılaĢtığı için bu noktada bir endüstriden 

söz edilememektedir. Endüstri kavramı yerine ürün gruplarından kavramından 

bahsedilmektedir. (Özdemir, Sever, Mercan, & Ustaoğlu, 2012) 

Monopolcü rekabetin belirli varsayımları söz konusudur. Monopolcü 

rekabet, tam rekabet piyasasına çok fazla alıcı ve satıcının olması, piyasaya giriĢ 

çıkıĢın serbest olması yönleriyle benzerken, üretilen ürünü homojen olmaması, 

ürünlerin birbirinden farklılaĢtırılması yönüyle ayrılmaktadır. 

DıĢ ticaret teorisinde monopolcü rekabette kendinden önceki teorilerden 

farklı olarak ürün homojen mal varlığını reddetmektedir. Homojen mal her ülkede 

aynı olan malı tanımlarken tam rekabet piyasasının temel varsayımlarındandır. 



24 
 

Homojen malın olması endüstri içi ticaretin varlığını imkansız kılmaktadır. Ancak 

görünen o ki gerçek hayatta ülkeler aynı ürünü hem ithal eder hem ihraç 

edebilmektedir. Buna en güzel örnek otomobil olarak verilmektedir. Otomobil 

farklı ülkelerde farklı markalarla üretilmekte ve üretici ülkeler arasında da satıĢını 

imkânlı kılmaktadır. Monopolcü rekabet teorisinde dıĢ ticareti endüstri içi ticaret 

olarak tanımlamakta sanayileĢmiĢ ülkeler arasındaki ticareti açıklamaktadır. 

(Dura, 2009) 

DıĢ ticarette tekelci rekabet teorisi Krugman, Lancester ve Helpman gibi 

iktisatçıların yaptıkları çalıĢmalar ile geliĢmiĢtir. Söz konusu iktisatçılar dıĢ 

ticareti ürün farklılaĢtırması ve ölçek ekonomilerinin varlığı ile açıklamıĢlardır. 

(Akkoyunlu, 1996) 

Mal farklılaĢtırması: mal farklılaĢtırması tanımı ürünün içeriğinin, 

kalitesinin, kullanımının, ambalajının veyahut farklı olduğu algısının 

yaratılmasıyla diğer ürünlerden farklı kılınmasıyla oluĢmaktadır. 

Krugman 1979 yılında yazdığı makalesinde tüketici tercihlerini Dixit ve 

Stiglitz(1977) „deki gibi tanımlamıĢtır. Dixit- Stiglitz‟e göre tüketiciler çok sayıda 

ürün tüketmekten hoĢlanmaktadır. Her malın her çeĢidi tüketiciler tarafından talep 

görmektedir. (Akkoyunlu, 1996) Ürün farklılaĢtırması henüz üretilmeyen ürün ile 

olmaktadır. Burada her firmada tek bir mal üretmekte ve piyasada olan firma 

sayısı kadar farklılaĢtırılmıĢ ürün bulunmaktadır. 

Modelde iki ülke bulunmakta ve taĢıma maliyeti gibi ekstra maliyetlerin 

olmadığı varsayılmaktadır. Tüketiciler aynı malın çok farklı çeĢidini talep 

etmektedir. Her iki ülkede ücretler ve ürün fiyatları aynıdır. Ülkeler arası teknoloji 

farklılığı yoktur ve sadece emek faktörü tek bir üretim faktörü olarak bahsedilir. 

Faktör donanımlarında farklılık yoktur. Krugman‟ın bu modelinde dıĢ ticaret 

hacmi bilinebilmekte fakat hangi ülkenin hangi malı üreteceği önceden tespit 

edilememektedir (Krugman, 1979). 

Krugman‟nın bu modelinde önemli olan nokta; tüketici zevk ve 

tercihlerinde, teknoloji ve faktör donanımlarında ülkeler arasında farklılık 
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olmamasına rağmen, çok sayıda farklılaĢtırılmıĢ ürünün yer almakta ve ölçek 

ekonomileri dıĢ ticaretin artmasına sebep olmakta ve bu ticaretten kazanç 

sağlanmaktadır. (Yaman Songur, 2019) 
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2. ĠKĠNCĠ BÖLÜM 

DIġ TĠCARET POLĠTĠKALARI ve KÜRESELLEġME 

Bu bölümde ülkelerin uyguladığı gümrük tarifeleri ve tarife dıĢı araçlar ele 

alınmıĢ olup, serbest ticaretin geliĢmesi ve küreselleĢmenin geliĢtirilmesi için 

yapılan GATT anlaĢması ve Dünya Ticaret Örgütüne giden süreçten 

bahsedilmiĢtir. 

2.1. DıĢ Ticaret Politika Araçları 

DıĢ ticaret teorilerinde serbestleĢme yanlısı görüĢ ne kadar hakim olsa da 

ülkeler kendi iç pazarlarını uluslararası arenaya sınırsız Ģekilde açmamaktadır. 

Devletler yerli üreticiyi ve tüketiciyi korumak adına belirli politikalar 

uygulamaktadır. Bu politikalar ekonomik nedenlerle olabilirken sosyal ve siyasi 

nedenlerle de olabilmektedir. Ülkelerin piyasaya belirli koĢullardaki müdahalesi 

dıĢ ticaret politikalar ve onun araçlarıyla yapmaktadır. 

2.1.1. Gümrük Tarifeleri 

Gümrük tarifesi geniĢ olarak dıĢ ekonomik politikasının, dar olarak ise dıĢ 

ticaret politikasının en çok kullanılan ve en eski araçlarından biridir. Gümrük 

tarifelerinde iki temel kavram bulunmaktadır. Biri gümrük diğeri tarifedir.  

Gümrük, belirli bir ürünün gümrük sınırları dâhilinde geçiĢi sırasında ödenen harç 

ve vergilerdir. Tarife ise dıĢ ticarete konu olan bütün mallara uygulanan vergilerin 

de içerisine dâhil edildiği listeleri kapsayan geniĢ kapsamlı bir tanımdır. (Orta 

Anadolu Ġhracatçi Birlikleri, 2020) 

Tarifeler ithalatı yapılan malın yurtiçi fiyatını arttırmaktadır. Bu nedenle 

ithalata konu olan malın yurt içi üretici firmanın daha fazla mal üretmesine buna 

bağlı olarak da toplam yurt içi üretimi, fiyat avantajına sahip olması nedeniyle, 

artmaktadır. Tarifeler bu özelikleri dolayısıyla yerli üreticiyi dıĢ rekabete karĢı 

korumaktadır. 



27 
 

Gümrük tarifeleri uygulanması sonrasında tarifeye konu olan malın yurt 

içinde talebinin devam etmesi, ithalatının sürmesi ile karĢılanması durumunda 

tarifenin kısmi etkisi olacağı gibi tarife sonrası üretimin tamamen durması da söz 

konusu olabilmektedir. Ġthalata rekabet eden üreticilerin dıĢ üreticilere karĢı kısmi 

olarak koruyan, ithalatın tamamen durmadığı, azaldığı, tarifeye koruyucu tarife 

denmektedir. (Collins Dictonary, 2020) Ġthalata rakip olan üreticileri tam koruyan, 

ithalatın yapılmasını engelleyen, tarifeye engelleyici tarife denmektedir. (Oxford 

Reference, 2020) 

Tarifelerin hükümetlere hasılat sağlaması söz konusudur. Engelleyici 

tarifeden, ithalatı tamamen durdurması nedeniyle, bir hasılat sağlanamazken; 

koruyucu tarife uygulamalarında uygulanan hasılat ithalat sürdüğü sürece devam 

etmektedir. Bununla birlikte yurtiçi üretime koruma sağlamayan sadece kamu 

gelirinin artmasına neden olan tarifeye hasılat tarifesi denmektedir. (Cambridge 

Dictionary, 2020) Hasılat tarifesine örnek olarak kahve verilebilmektedir. Kahve 

Türkiye‟de üretilmediği için ithalatına uygulanan tarife bu kapsamda 

değerlendirilmektedir. (Ünsal, 2005) 

Ticarete konu malın üzerine bir birim sabit para miktarı olarak belirlenen 

tarifeler spesifik tarife olarak adlandırılmaktadır. (Global Economy, 2020) Bu tür 

tarife uygulanmasının dezavantajı bulunmaktadır. Bir mala konulan spesifik tarife 

o malın uluslararası fiyatının artması durumunda oransal olarak düĢecek ve 

ithalata rakip olan sektörlerin korunmasının azalmasına neden olacaktır. 

Tarifelerden bir diğeri ise advolerem tarifelerdir. Advolerem tarife bir mala 

konulan verginin oransal olmasını ifade etmektedir. Bu tarife spesifik tarifeye 

oranla daha fazla avantaja sahiptir. Advolerem tarifeye konu olan malın 

uluslararası fiyatının artması durumunda sabit bir oranla tarifelendirilen malın 

fiyatındaki artıĢ oranı kadar kamu geliri artacaktır. (World Bank, 2020) 

Günümüzdeki uygulamada ülkelerin belirli mallara hem advolerem hem de 

spesifik vergi uygulamaları söz konusu olmaktadır. Bu tür tarifeye birleĢik tarife 

denmektedir. 
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2.1.2. Tarife DıĢı Araçlar 

Gümrük tarifeleri, bir malın dıĢ ticareti sırasında uygulanan vergiler, dıĢında 

uluslararası mal ve hizmet akımlarını uluslararası serbest ticaret koĢulları 

dolayında gerçekleĢmesine tamamen engel olan ya da kısıtlayan her türlü araç ve 

politikalara tarife dıĢı araçlar adı verilmektedir. Bunlardan bir kısmı ihracatta 

kendi ürünlerini pazarlayarak piyasayı ele geçirmeye çalıĢan ülkelere ya da 

firmalara karĢı uygulanması nedeniyle serbest ticareti engelliyor gibi gözükse de 

uluslararası rekabeti arttırmaya ve haksız rekabeti önlemeyi amaçlayan 

uygulamalar olarak değerlendirilmektedir. (Eğilmez, 2012) 

DTÖ verilerine göre dünya ticareti 1980‟lerin baĢında yaklaĢık 2 trilyon 

dolardan 2019 yılında yaklaĢık 19 trilyon dolar seviyesine gelmiĢtir. Dünya 

ticaretindeki bu artıĢ ülkelerin iç piyasalarını uluslararası rekabetten korumak 

adına korumacı önlemleri GATT ve DTÖ ile yapılan anlaĢmalar nedeniyle 

1970‟lerden itibaren Ģekil değiĢtirmiĢtir. GATT ve DTÖ‟ne üye olan ülkelerin tek 

taraflı taahhütleri veya karĢılıklı tercihli ticaret anlaĢmaları, ortalama tarife 

oranlarını önemli oranda azaltmıĢtır. 

1970‟lerden itibaren sanayileĢmiĢ ülkelerde yaygınlaĢan yeni korumacılık 

çerçevesinde tarife dıĢı engeller sıklıkla uygulanmaya baĢlanmıĢtır. Bunlar, miktar 

kısıtlamaları, gönüllü ihracat kısıtlamaları, teknik güvenlik sağlık standartları, 

idari düzenlemeler sübvansiyonlar kamu ihaleleri vb olarak sınıflandırılabilir. 

Örnek olarak ülkelerin yiyecek ürünlerine belirli bir paketleme standardı getirmesi 

veya araba üretimine belirli teknik sınırlama getirmesi verilebilir. Burada ülkeler 

standart getirdikleri ürünün tüketici sağlığını koruma amacı güttüğü 

söylenebilmektedir. (Apolte, 2010) 

2.1.2.1. Miktar Kısıtlamaları 

Tarife dıĢı araçların geleneksel olarak büyük bölümünü miktar kısıtlamaları 

oluĢturmaktadır. Miktar kısıtlamaları gümrük tarifelerinde olduğundan farklı 

olarak ithalat hacmini sınırlandırmaya yönelik uygulamalardır. 
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2.1.2.1.1. Ġthalat Kotaları 

Ġthalat kotaları; ülkelerin belirli bir dönemde ithal edebileceği mal 

miktarının sınırlandırılmasını demektir. Ġthalat kotaları birkaç farklı Ģekle ayrılır. 

Bunlardan birincisi seçici kotalardır. Seçici kotalar toplam hacim kısıtının yanında 

ithalat yapılacak ülkeler arasında seçim yapılmasıyla oluĢur. Ġthalat kotalarının 

ikinci Ģekli global kotalarıdır. Global kotalarda ise ithalat sınırlaması getirilen 

ürünün hangi ülkeden alınacağı yönünde bir sınırlama getirmeyen kotalardır. 

Global kotalar ürünün kimden alınacağı hususu belirsiz olması nedeniyle belirli 

sakıncalar içermektedir. Ġthal kotalarının üçüncüsü olan tahsisli kotalar, global 

kotaların açık kalan yanlarını gidermek için kotanın ithalatçıları arasında belirli 

esaslara göre dağıtılmasını sağlamaktadır. Kotadan pay alanlar ithalat izinlerini 

gösteren bir belgeye sahip olurlar. Bu belgeye ithalat lisansı adı verilir. (Kutlu, 

2020) 

Kotaların bir dördüncü Ģekli gümrük tarife kotalarıdır. Belirli bir dönemde 

uygulanan kotaların aynı zamanda gümrük tarifesine uyması esas alınmıĢtır. 

Burada belirtilen kota doluncaya kadar indirimli gümrük tarifesi uygulanırken, 

kotanın dolması akabinde standart gümrük tarifesi uygulanmaktadır. 

GATT sözleĢmesinin 11. 12. 13. Ve 14. Maddelerinde kotaların 

uygulanması yasaklanmıĢtır. Kotaların uygulanması ancak yurt içi üretimi zarara 

sokacak bir durumun tespiti veyahut ödemeler bilançosunda bir zarar tespiti ile 

mümkündür. (Çulha, 2009) 

2.1.2.1.2. Ġthalat Yasakları 

Tarife dıĢı engellerin, ithalatı kotalarla kısıtlamanın en katı halidir. Burada 

belirlenmiĢ olan malın ülkeye giriĢi tamamen engellenmektedir. Bu tür 

uygulamaya gidilmesinin birkaç farklı nedeni olabilmektedir. Ġthalat yasaklarına 

gitmek ülke içerisinde ithalata rakip olan ürünleri dıĢ rekabete karĢı korumak için 

yapılabilmektedir. Bir diğer nedeni ülkenin ödemeler bilançosunda yaĢadığı dıĢ 

açığın kapatılması adına yapılmıĢ olabilir. BaĢka bir neden ise döviz 
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kaynaklarından tasarruf edebilmek için gereksiz lüks kabul edilen ürünlerin 

ülkeye ithal edilmesini önlemek için olabilmektedir. 

Uygulanan ithalat yasakları ülke içerisindeki gelir dağılımını etkilemektedir. 

Bu etki ithalat kotaları ve kısıtlamalarından daha keskin olmaktadır. Eğer ülke 

içerisinde ithalatı yasaklanan ürünün, üretim kapasitesi yeterli değilse; bu 

durumun fiyatları arttırıcı etkisi olacaktır. Bu nedenle devletin ithalata yasak 

koyacağı sektörü iyi belirlemesi gerekmektedir. Aksi takdirde devletin toplayacağı 

vergide bir azalma olması söz konusu olabilmektedir. Türkiye Cumhuriyeti belirli 

malların ithalatına yasak getirmiĢtir. Bu yasaklar Gümrük ve Ticaret Bakanlığına 

bağlı Ġthalat Genel Müdürlüğü tarafından çıkarılan tebliğlerle belirlenmiĢtir. Çevre 

ve çevrenin korunması yönünde belirli atıklar, kimyasal maddelerin ve belirli 

hurdaların ülkeye getirilmesi yasaklanmıĢtır. (Gümrük ve Ticaret Bakanlığı, 2020) 

2.1.2.2. Gönüllü Ġhracat Kısıtlamaları 

Ġhracat kotası olarak da adlandırılan gönüllü ihracat kısıtlamaları yeni 

korumacılık olarak adlandırılan korumacılık çeĢitlerinden en fazla 

kullanılanlarından biridir. Bu uygulama temel olarak ihraç edilen malların 

sınırlandırılması olarak tanımlanabilir. Gönüllü ihracat kısıtlamasında temel amaç 

ithalatçı konumunda olan ülkenin ithalata rakip olan sektörünü dıĢ rekabete karĢı 

korumaktır. Ġthalatçı ülkelerin tedarikçi firmaya belirli bir üst limit koymasıyla 

gerçekleĢir. Bu üst limit belirli bir dönem için konulduğundan süre bitiminde üst 

limit sınırlaması da kalkmıĢ olmaktadır. (Hamilton, 1985) 

Gönüllü ihracat kısıtlamaları ithalat kotalarına benzemektedirler fakat bu 

kısıtlamaları koyan ithalatçı değil ihracatçı ülkelerdir. Kotaların tek taraflı alınmıĢ 

kararlar ile konmamakta, karĢılıklı yapılan müzakereler sonucu 

oluĢturulmaktadırlar. Burada ithalatçı sanayileĢmiĢ ülkeler, yeni sanayileĢen 

ülkelerin ürettikleri ürünlerle iç piyasasının bozulduğunu ve iĢsizlik sorunuyla 

karĢılaĢtıklarını öne sürerek yeni sanayileĢen ihracatçı olan ülkelerden 

ihracatlarını kısıtlamaları yönünde talepte bulunmuĢlardır. Bu kısıtlamalar daha 

çok ülkelerin demir çelik, tekstil, elektrik elektronik ürünleri üzerine konulmuĢtur. 

Bu ikili müzakerelerle yapılan anlaĢmaların en bilineni 1974 yılında yapılan Çok 
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Elyaflı AnlaĢması (Multifibre Agreement)‟dır. Bu nedenle bu anlaĢmalara ikili 

düzenlemeler de denmektedir. Her ihracatçı ülke hangi ülkeye ne miktarda ihracat 

yapacağı kota ile belirlenmiĢtir. (Green, 1981) 1978-1982 yılları arasında ihracatçı 

ülkeler yıllık yüzde 6 artıĢ belirlerken, ithalatçı ülkeler bu oranın daha düĢük 

olmasını sağlamıĢtır. (Gençosmanoğlu, 2014) 

Gönüllü ihracat kısıtlamaları 1994 yılında tamamlanan GATT‟ın Uruguay 

Raundu toplantılarında Çok Elyaflı AnlaĢması da dahil olmak üzere kademeli 

olarak kaldırılması kararlaĢtırılmıĢtır. 

2.1.2.3. Tarife Benzeri Faktörler 

Tarife benzeri faktörler miktar kısıtlamaları gibi dıĢ ticareti doğrudan 

engelleyici özellikte olmasalar da ülkeler tarafından sıkça kullanılmıĢtır. AĢağıda 

tarife benzeri faktörler ayrıntılı Ģekilde anlatılmıĢtır. 

2.1.2.3.1. Sübvansiyonlar 

Sübvansiyonlar iç piyasaya dönük sübvansiyonlar ve ihracata yönelik 

sübvansiyonlar olarak ikiye ayrılmaktadır. 

- Ġhracat Sübvansiyonları: Ġhracat sübvansiyonları ülkelerin ihracatı 

arttırmak için uyguladıkları teĢvik politikalarıdır. Bunlar; doğrudan sübvansiyon 

ödemelerinin yanında ucuz girdi temini, özel vergi muafiyetleri, uygun faiz 

oranlarında kredi kullanımı, uygun maliyetle sermaye oluĢturmayı kapsamaktadır. 

Ġhracat sübvansiyonlarının amacı; yerli üreticilere maliyet avantajları sağlayarak, 

yurtdıĢına yapılan ihracatta ürünün fiyatını düĢürmek, ülkenin ihracatını bu sayede 

arttırmaktır. Sonuç olarak, yabancı ülke tüketicileri yerli üreticilerin ürünlerindeki 

fiyat avantajlarından yararlanmak isterler ve yerli ihracat sübvansiyonlar 

sayesinde artar. (Karakoç, 2008) 

Burada önemli olan ihracat sübvansiyonlarında malın yurt dıĢı fiyatını 

düĢürmektir. Malın fiyatındaki düĢüĢ oranı, ihraç edilen malın yurtdıĢı talep 

esnekliğinden küçük ise malın talep edilebilirliğini arttırmaktır. Böylece yapılan 

sübvansiyon iĢlemi karĢılığını bulacaktır. 



32 
 

Ġhracat sübvansiyonları ihracatçı ülke açısında piyasa yapıcı özellik 

taĢımasının yanında, ithalatçı ülke açısından damping etkisi yaratmakta 

olduğundan ülkeler sübvansiyon uygulamalarına karĢı çok duyarlıdır. Bu nedenle 

sübvansiyonlar, kotalar gibi sanayi ürünlerine yapılacak uygulamalar GATT 

tarafından yasaklanmıĢtır. 

Ġthalatçı ülke, ihracatçı ülkenin yaptığı sübvansiyondan ulusal 

ekonomilerinin zarar gördüğünü ispatlarsa, bu malın ithalatında telafi vergisi 

adında ek vergi alma hakkı vardır. GATT‟ın Uruguay Raundu sırasında 

Sübvansiyonlar ve Telafi Edici Önlemler AnlaĢması kapsamında daha ayrıntılı ele 

alınmıĢtır. GATT tarafından sübvansiyon kodları ile düzenlenmiĢ olan telafi 

vergisi bir anti damping vergisi olarak değerlendirilir. (Díaz-Bonilla & Harris, 

2014) 

- Ġç Piyasaya Dönük Sübvansiyonlar: Ġthalata rakip konumunda bulunan 

sektörlere yapılan yardımların bir çeĢidi de iç piyasaya dönük sübvansiyonda 

bulunmaktır. Burada ithalata rakip sektör üreticilerini koruman için tarife ve kota 

koymak yerine sübvansiyonla desteklemek esas alınmıĢtır. Söz konusu 

sübvansiyonlar devlet ve devlete bağlı bulunan kamu kurumları tarafından veya 

görevlendirilen baĢka kurumlar tarafından üreticiyi teĢvik ve himaye etmek 

amacıyla karĢılığında bir yükümlülük beklemeden yaptıkları nakdi ve gayri nakdi 

yardımlardır. (Pekin, 1988) 

Ġç piyasaya dönük yapılan sübvansiyonlarda, kotalar, gümrük tarifeleri, fark 

giderici vergilerden farklı olarak sübvansiyona konu olan mal dünya fiyatlarıyla 

satılır. Dolaysız olarak uygulanan sübvansiyonlarda devlet ürün maliyeti ve dünya 

fiyatı arasındaki fark kadar üreticiye teĢvik ödemesinde bulunmaktadır. Mallar 

düĢük dünya fiyatından yurt içinde satıldığı için tüketicide refah azaltıcı etki 

yaratmazlar. (Seyidoğlu, 2015) 

2.1.2.3.2. Döviz Kuru Politikaları 

Hükümetlerin döviz kuruna doğrudan müdahalede bulunmasına döviz kontrolü 

veya döviz kısıtlaması adı verilmektedir. Döviz iĢlemlerinin, tahsisinin ve 
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fiyatlamasının tümü piyasada yapılmasının aksine atanan kamu kuruluĢları 

tarafından yapılmaktadır. Her türlü döviz alımı ve satımı hükümetin belirlediği 

kamu kuruluĢları tarafından yapılıyorsa, baĢka bir değiĢle döviz kontrolü 

piyasadaki tüm iĢlemleri kapsıyor olması durumunda hükümet döviz piyasasında 

monopsonist veya monopolist bir yapıya sahiptir.  (Aykut Seymen, 2000) 

Bunun dıĢında daha esnek döviz kontrolleri de mevcuttur. Genellikle 

geliĢmekte olan ülkelerde görülen hükümetlerin piyasada oluĢan kura döviz alım 

satımıyla müdahalesi de söz konusu olabilmektedir. Bu iĢlem ile ülkeler ödemeler 

bilançosundaki açıkları kapamayı amaçlamaktadırlar. 

Ayrıca çoklu kur sistemi uygulamaları da mevcuttur. Çoklu kur sistemleri 

kambiyo denetiminin olduğu ülkelerde görülmektedir. Sistem birden fazla kur 

sisteminin aynı anda iĢlemesiyle oluĢmaktadır. Buradaki amaç ülkedeki döviz 

gelirlerini arttırmak ve döviz giderlerini kısmaktır. Gerekli olmadığı düĢünülen 

malların ithalatında kur yüksek, zorunlu malların ithalatında ise kur düĢük 

tutularak bu sistem uygulanır. 

Çoklu kur sisteminin en basit Ģekli ikili kur sistemidir. Ġkili kur sisteminde 

resmi kur bir de piyasada belirlenen piyasa kuru mevcuttur. Resmi kur serbest 

piyasa kurundan daha düĢük düzeyde belirlenir. Zorunlu tüketim malları 

hammadde ara malı ve yatırım mallarının ithalatı bu kurla yapılmaktadır. (Aykut 

Seymen, 2000) 

2.1.2.4. Ġthalat ve Ġhracat Vergileri 

Ġthalattan alınan fark giderici vergiler, ülkelerin ithalata rakip sektörlerini 

korumak için aldıkları vergilerdir. Daha çok tarım kesimi için uygulanmaktadır. 

Ġthalattan alınan fark giderici vergiler, yurt içi fiyatı yüksek olan malın 

yurtdıĢından ucuza ithali sırasında aradaki fark kadar ihracatçı firmadan alınan 

vergidir. Fark giderici vergiler ithalatın kısılması için önemli uygulamalardır. 

YurtdıĢı malının fiyatında düĢme olması durumunda malın ülke içindeki 

fiyatından daha ucuza gelmesini önlemek adına hükümet mal üzerinden alınan 
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vergi oranını yükseltir. Dolayısıyla vergilerin uygulaması ithalata karĢı kesin bir 

önlem olarak görülmektedir. (Seyidoğlu, 2015) 

Ġhracat vergileri, ihracat sırasında alınan vergilerdir. GeliĢmiĢ ülkelerde çok 

fazla kullanılmamakta olan ihracat vergileri geliĢmekte olan ülkelerde sıklıkla 

kullanılmaktadır. Bilinen anlamda ihracat genelde ülkelerde teĢvik edilen daha 

fazla yapılması istenen ticaret olmasına rağmen belirli nedenlerle ihracatın 

sınırlandırılması da istenebilmektedir. En bilinen ihracat vergileri, Güney 

Amerika, Güneydoğu Asya ve Afrika‟da uygulananlardır. Brezilya ve 

Kolombiya‟da kahve, Gama‟da kakao, Burmai ve Tayland‟da pirinç ve Sri 

Lanka‟da çaya ihracat vergileri konulmaktadır. (Chacholiades, 1990) 

Ġhracat vergileri çeĢitli nedenlerle uygulanmaktadır. Bunlardan birincisi; 

ülke malına olan aĢırı dıĢ talebi azaltarak ülke içerisinde yaratılan enflasyonist 

baskıyı azaltmak. Ġkincisi malın dünya miktarını azaltarak fiyatın artmasını 

sağlamak ve fiyat avantajı elde ederek dıĢ ticaret hacmini lehe çevirmek. Üçüncü 

bir neden ülkede çıkarılan hammaddeler ya da ara mallarını mamul maddeye 

çevirmeyi teĢvik etmektir. Sözü edilen maddeler ülkedeki ihracatın 

vergilendirilmesinin nedenleri olarak gösterilebilmektedir. Ayrıca bazı 

durumlarda ülkenin ihracatı vergilendirmesinin bir nedeni de ithalatçı olan ülkeyi 

veya ülkeleri cezalandırmak da olabilmektedir. Bunun en bilinen örneği 1973-

1974 yıllarında OPEC ülkeleri tarafından ABD ve Hollanda‟ya Ġsrail‟i Arap-Ġsrail 

Savası desteklemesi nedeniyle uygulanan ambargodur. (Hodgson, 1983) (Aykut 

Seymen, 2000) 

2.1.2.5. Damping 

Damping, maliyetin altında veya ülke içi satıĢ fiyatına nazaran uluslararası 

piyasada malların daha ucuza satılmasını ifade etmektedir. Ellsworth ve Leith‟e 

göre damping “ bir malın dıĢ ticarete üretim maliyetinden daha ucuza satılması 

değildir. Malın uluslararası piyasada, iç piyasaya göre daha ucuza satılmasıdır ki 

ulaĢım masrafları, transfer ücretleri, vergilerin çıkarılmasından sonraki tutardır. 

Uluslararası fiyat ve iç fiyat arasındaki fark dampinglerin en belirgin özelliğidir. 

Sonuç olarak, üretim maliyetinin altındaki bir satıĢ eğer malın iç ve uluslararası 
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fiyatları arasında bir fark oluĢturmuyorsa bu bir damping olmayacaktır.” 

(Ellsworth & Leight, 1975) 

Uygulamada bir malın üretim maliyetini belirlemenin dıĢarıdan mümkün 

olmaması nedeniyle dampinglerin tespiti malın iç fiyatı ve uluslararası fiyatı 

arasındaki farklılaĢmaya bakılarak tespit edilebilmektedir. 

Dampingler uluslararası fiyat farklılaĢmasıdır. Üç çeĢit damping mevcuttur. 

Bunlar sürekli damping, yıkıcı damping ve arada bir yapılan dampinglerdir. 

Sürekli Damping: Üretici firmanın ölçek ekonomisinden yararlanarak 

uluslararası mal fiyatını ülke içi mal fiyatından sürekli düĢük tutmasıdır. Örneğin 

Ġngiltere merkezli Levant Company‟nin Osmanlının iç pazarında yünlü satıĢ 

fiyatını sürekli düĢük tutması örnek verilebilir. 1580-1650 yılları arasında 

ortalama da %30 oranında düĢük tutulan fiyatlar Osmanlıda yünlü üretiminin 

yıkılmasına neden olmuĢtur. 

Yıkıcı Damping: Bazı durumlarda bir firma dıĢ piyasadaki rakiplerini 

piyasadan silmek için satıĢ fiyatlarını çok düĢük düzeyde tutar. Sonuç olarak bu 

rakipler artık rekabet edemeyecek duruma gelip piyasadan silinmesi akabinde 

monopolcü gücüne sahip olan dampingci firma fiyatlarını istediği kadar 

arttırabilmektedir. Anti tröst yasalarıyla bu uygulama birçok ülkede 

yasaklanmıĢtır. 

Arada Bir Damping: Arada bir dampingde firmaların aĢırı üretimi sonucu 

ellerinde kalan malları çıkarmak adına belirli dönemlerde yaptıkları indirimlerdir. 

Kıyafet mağazalarının sezon sonlarında ellerinde kalan malları satmak için 

uyguladıkları indirim buna örnek verilebilmektedir. 

GATT sözleĢmesi VI. Maddesinde damping tanımlamasına yer 

vermektedir. Ġlgili maddeye göre bir malın ithalatçısı olduğu ülke piyasalarında 

malın “normal fiyatından” daha düĢüğe satılması, damping olarak tanımlanmıĢtır. 

Normal fiyat ise malın ihracatçısı olan ülkenin iç piyasasında satıldığı fiyattır. Bu 

Ģekilde, dampingli Ģekilde ithalatçı ülkenin iç piyasasına giren ve ülkedeki belirli 

bir endüstriye maddi zarar tehdidi oluĢturan veya bir endüstrinin oluĢturulmasını 
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geciktiren malla karĢı ithalatçı olan ülke anti damping vergisi uygulama hakkını 

elde edebilmiĢtir. (Aykut Seymen, 2000) 

Anti-damping vergileri, ithalatçı ülkenin dampingli mal satıĢı yapan ve 

rekabette öne geçtiği tespit edilen ülkeye karĢı uyguladığı vergidir. Anti-damping 

vergileri ithalat sırasında fiyatı düĢürülen malın vergilerle ülke içerisindeki fiyata 

çekilmesi ve ithalatçı ülkenin iç üreticisini korumayı hedeflemektedir. GeliĢmiĢ 

ülkeler tarafından sıkça kullanılan anti damping vergileri dolaylı olarak 

uygulanmasından dolayı tarife dıĢı engellerden biri olarak değerlendirilir. 

2.1.2.6. Sağlık, Güvenlik vb Önlemler 

Hükümetlerin dıĢ ticarete müdahale etmelerinin bir diğer çeĢidi de alınacak 

ithal mallara teknik, sağlık ve güvenlik gerekçeleriyle belirli standartlar 

getirmesidir. Görünmez engeller de denen bu uygulamalarda ithal edilen örneğin 

etin hijyen koĢulları veya güvenlik standartları göz önünde bulundurulur. Bu 

uygulamalar hükümetlerin iç piyasayı dıĢ ticaretten ne ölçüde korumak 

istediklerine bağlı olarak değiĢir. Örneğin ithal edilen tüm etlerin, deli dana 

hastalığı bahane edilerek yasaklanması. Burada deli dana hastalığı sadece dana 

hayvanını ilgilendirirken bütün ithalatı engellemeleri bir dıĢ ticaret politikası 

olarak değerlendirilebilir. 

Bir baĢka örnek ABD‟de 1933 yılında “ABD malı kullan” (Buy American 

Act) yasası çıkarılmıĢtır. Kamu kurumları yapacakları ihalelerde, dünya 

fiyatlarından %12 daha pahalı olması durumunda bile Amerikan mallarının satın 

alınması zorunluluğu getirilmiĢtir. Savunma Bakanlığında bu oran %50‟lere kadar 

çıkmaktadır. Bu uygulamanın iç piyasaya ek maliyetler getirmiĢ olsa bile ithalatı 

engelleyen bir yapıya kavuĢturmuĢtur. 

Bir baĢka örnek de Japonya‟dan verilebilir. Japonya ABD ve AB‟den ithal 

edilen kayak malzemelerinin “Japonya da yağan karın ABD ve diğer Avrupa 

ülkelerinde yapan kardan farklı olduğu bu yüzden de kayak malzemelerinin 

alınmasının güvenlik gerekçesiyle makul olmadığı” öne sürülerek ithalini 

kısmıĢtır. (Ünsal, 2005) 
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Görünmez engeller gümrük tarifeleri ve miktar kısıtlamalarının 2. Dünya 

savaĢından sonra yasaklanmasıyla kullanımı git gide artmıĢtır. Görünmez 

engellerin mallara belirli standartlar getirmesi bu engellemelerin dünya ticaretini 

kısıtlayıcı etkileri göz ardı edilemeyecek boyutlara gelmiĢtir. Görünmez engeller 

konusu ilk olarak GATT‟ın Tokya Raundu‟n da gündeme gelmiĢ daha sonraları 

Uruguay Raundu sırasında önemli konu haline gelmiĢtir. Uruguay Raundu 

sonucunda bu gibi uygulamaların önce tarife oranına dönüĢtürülmeleri ve 

sonrasında kaldırılması esas alınmıĢtır. Dünya Ticaret Örgütü (DTÖ)‟nün Doha 

görüĢmeleri sırasında da bu tür uygulamalara karĢı alınması gereken önlemler 

tartıĢılmıĢtır. (Seyidoğlu, 2015) 

2.1.3. Ġhracatın Özendirilmesi 

Ġhracatın özendirilmesi bir ülkenin dıĢ ticarette ürünlerinin daha fazla 

satılması ayrıca daha büyük bir ekonomik güce kavuĢarak döviz gelirlerini 

arttırmak için uyguladığı ekonomi politikalarıdır. Ġhracata yönelik olan dıĢ ticaret 

politikaları, üretime ağırlık veren ve üretilen ürünlerin dıĢ ticaretini 

kolaylaĢtırmak için yürütülen politikalardır. H. Myint ihraç yönlü (export-bias) dıĢ 

ticaret politikalarını, geliĢmekte olan ülkelerin iç üretimleri için kullanabilecekleri 

kaynakları, ihracat üretimlerinde etkinleĢtirerek o yöne kaydırması olarak 

tanımlar. (Myint, 1958) 

Ġhracat ülkelerin ödemeler bilançosunda önemli bir kalem olan ve her 

ülkenin geliĢtirmek istediği bir alandır. Ġhracatın geliĢtirilmesi belirli teĢviklerle 

yapılmaktadır. Hemen hemen her ülke özellikli koĢullar dıĢında, ekonomisinin 

durumuna göre dıĢ ticareti teĢvik edici politikalara baĢvurmaktadır. 

Ġhracat politikalarının uygulanmasının birden çok noktada 

toplanabilmektedir. GeliĢmiĢ ülkelerin sanayilerini büyütmesi önemli bir yandan 

da belirli güçlükleri içinde barındırmaktadır. Bu ülkeler pazarlara ulaĢma, maliyet 

avantajına sahip olma ve üretimin arttırılması konusunda diğer ülkelerle rekabet 

halindedir. Ülkeler bu rekabette öne geçmek adına ihracat politikası uygulamakta 

ve ihracatını arttırmaya çalıĢmaktadır. Bunun yanında geliĢmekte olan ülkeler ve 

az geliĢmiĢ olan ülkeler için durum farklıdır. Bu ülkeler aynı zamanda iç piyasada 
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üretimin az olması veya hassas bir dengede durması nedeniyle ithalat yapmakta bu 

ithalatın finansmanında dövize ihtiyaç duymaktadır. Bu ülkeler ödemeler 

bilançosundaki açıkları kapatmak ve döviz sıkıntısını ortadan kaldırmak için 

ihracat politikalarına yönelirler. Dolayısıyla hem geliĢmiĢ ekonomiler hem de az 

geliĢmiĢ veya geliĢmekte olan ekonomiler için ihracatın arttırılması ve bunun 

teĢviki önemli noktada durmaktadır. 

Ġhracat tedbirleri belirli Ģekillerde sınıflandırılabilmektedir. (Fırat & 

Gökbayrak, 2016) 

- Ġhracatın iç pazara göre cazip kılınması ile ilgili tedbirler: 

Bu tedbirler kapsamında prim sistemi, vergi iadesi ve vergi muafiyeti 

sayılabilir. Daha çok geliĢmekte olan ülkelerde uygulanan prim sistemi üretici, 

ithalatçı ve ihracatçının teĢviki ve korunması amacıyla yapılan doğrudan 

ödemeleri kapsar. Bir çeĢit sübvansiyondur. 

Bir diğer teĢvik ise vergi iadesidir. Ġhraç edilen malın yurtiçinde üretilmesi 

ve satılması aĢamasında alınan KDV ve tüketim vergilerinin iade edilmesini 

kapsamaktadır. Doğrudan prim yardımı gibi olmayan vergi iadesi, verginin iade 

edilmesiyle ihracatı cazip hale getirmeyi amaçlamaktadır. 

Ġhracatta vergi muafiyeti uygulaması ise bir diğer ihracatı teĢvik 

uygulamasıdır. Belirli birtakım Ģartları karĢılayan ihracatçı bu muafiyete sahip 

olmaktadır. 

- Ġhracatın geliĢimi için alınan mali ve ticari tedbirler: 

Ġhracatın geliĢimi için mali imkânlarla teĢviki için baĢvurulan önemli 

araçlardan biri ucuz ihracat kredisi verilmesinin sağlanmasıdır. Türkiye‟de 

uygulanan ucuz kredi kurumları Eximbank kaynaklı, Ticari Bankalar aracılığıyla 

ve Resmi KuruluĢlarca kullandırılan kredilerdir. Firma belirli Ģartları sağlaması 

koĢuluyla bu kredilerden yararlanabilmektedir. 

Ġhracatın uluslararası alanda güvenli bir Ģekilde yürütülmesi için 

sigortalanması diğer bir teĢvik aracı olarak kullanılmaktadır. Ġhracat uluslararası 
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bir konu olduğu için alıcı ve satıcı birbiri hakkında tam bilgiye sahip olmamaları 

firmaların ihracattan çekinmelerine neden olmaktadır. Bu aĢamada Türk 

Eximbank ihracat yapan firmaların bu asimetrik enformasyondan kaynaklı 

çekincelerini ortadan kaldırmak amacıyla sigorta yapmaktadır. 

2.1.4. Bağlı Ticaret 

Bağlı ticaret, ülkelerin belirli uluslararası anlaĢmaları neticesinde karĢılıklı 

eĢ zamanlı veya belirlenen süre içerisinde ticaret yapmasını ifade eder. Bu ticaret 

modeli klasik ticaret modelinden farklıdır. Burada önemli olan ticaretin tek bir 

iĢlemle sonuçlandırılmamasıdır. Ticari anlaĢma gereği ihracatçı firma ihraç iĢlemi 

geçekleĢmesi akabinde döviz ödemesi yapılması yerine ithalatçı ülke tarafından 

satıĢ tutarı karĢılığında ya da belirli bir oranında ithalatçı ülkeden döviz 

kazandırıcı bir iĢleme girmesi söz konusu olabilmektedir. Serbest ticareti 

engelleyici ve anlaĢmalı ülkelere fayda sağlarken diğer ülkeleri dıĢlayıcı özelliğe 

sahip olan bağlı ticaret bu özelliği nedeniyle korumacı uygulamalardan kabul 

edilmektedir. (Kalaycıoğlu, 1991) 

Bağlı ticaret özel firmalar arasında olabileceği gibi özel sektör, kamu ve 

kamu kurumları arasında da gerçekleĢebilmektedir. Bağlı ticaret, takas, kliring, 

aktarmalı ticaret (Swich Trade) karĢı satın alım, offset(dengeleme) ve geri 

satınalım gibi uygulamalara ayrılmaktadır. 

Takas; Ġthalatçı ve ihracatçı firma arasında döviz değiĢ tokuĢu yapılmadan 

gerçekleĢtirilir. Ġhracatçi ülke veya firma ithalatçı ülke veya firmaya sattığı mal 

karĢılığında mal satın alır. Bu iĢlem malların değiĢ tokuĢu Ģeklinde olduğundan 

ülkeler veya firmalar arasında döviz alıĢveriĢi olmamaktadır. 

Kliring; takasın geliĢtirilmiĢ halidir. Malların doğrudan değiĢtirilmesinin ifa 

edilmediği kliringde ülke veya firmaların karĢılıklı iĢlemlerinin mahsuplaĢtırıldığı 

hesap tutulmaktadır. KarmaĢık sözleĢmelere gerek olmayan bu uygulamalarda 

hesap tutmak ve denkleĢtirmeyi gerçekleĢtirmek amacıyla kurulan kliring ofisi 

tarafından bu hesaplar tutulmaktadır. (Türk DıĢ Ticaret Vakfı, 2016) 
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Aktarmalı Ticaret; iki yanlı kliring iĢleminin farklılaĢmıĢ versiyonudur. Bu 

uygulamada denkleĢtirme dönem sonunda sağlanamıyorsa ülkeler arası mal 

gönderimi yapılması gerçekleĢir. Eğer alacaklı tarafın borçlu taraftan alacağı 

uygun mal bulunmuyorsa bu durumda alacak-borç iliĢkisi üçüncü tarafa 

aktarılması bu uygulamada söz konusu olabilmektedir. 

KarĢı Satınalım ĠĢlemleri; özel bir firma ile yabancı bir devlet kuruluĢu 

arasında yapılan ticareti ifade etmektedir. Burada ithalatçı olan kamu kurumu 

ihracat yapan firmaya ithalatçı ülkeden mal satın almasını isteyebilmektedir. 

Dolayısıyla birinci ihracat iĢlemi ikinci ithalat iĢlemini takip etmektedir. Bu 

taahhüdün kapanması için genellikle 3-5 sene arası bir süre verilmektedir. 

Geri Satınalım ĠĢlemleri; Burada geliĢmiĢ bir ülke firmasının geliĢmekte 

olan veya az geliĢmiĢ ülkede bir fabrika satın almasını ve sonrasında üretilecek 

olan malın geliĢmiĢ ülkedeki firma tarafından satın alınmasını ifade etmektedir. 

Burada fabrikanın satın alınması sırasında döviz ile ödeme yapılması akabinde 

mal alımı sırasında da ödeme yapılmaktadır. 

Offset (Dengeleme) AnlaĢmaları; bağlı ticaret anlaĢmalarından bir diğeri de 

ofset anlaĢmalarıdır. Genellikle yüksek teknoloji ürünleri veya yüksek maliyetli 

ürünlerin ticaretinde kullanılır. Bu ürünler genelde ithalatçı olan ülkenin ödemeler 

bilançosunda sorun yaratacak büyüklükte iĢlemler olduğundan ihracatçı ülke 

ithalatçı ülkenin yükünü hafifletmek adına mal veya hizmet ithal edeceğini 

taahhüt eder. 

2.2. DıĢ Ticarette Korumacılık 

Çok eski tarihlere dayanan korumacılık; malların nispi dünya fiyatları ile 

onların yurtiçi fiyatları arasında ikinciler aleyhine olan farklılığı gümrük tarifesi 

ve günümüz uygulamaları olan ithal sınırlamaları, döviz kontrolleri, çoklu kur 

sistemi ile ortadan kaldırmak ve ekonomi politikasının gereklerine göre bu fiyatlar 

arasında ikinciler lehine bir farklılık yaratmak olarak tanımlanabilmektedir 

(Karluk, 1975:366). 
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Korumacılık serbest ticaret teorileriyle karĢılıklı etki tepki süreçleriyle 

geliĢmiĢtir. Buna göre merkantilizm sert bir korumacılık düĢüncesi ortaya 

koyarken kendisinden sonra gelen liberal düĢünce kuramları bunun aksine 

serbestleĢmenin korumacılıktan daha faydalı olacağı yönünde teoriler 

geliĢtirmiĢlerdir. 

Merkantilizm dünya mal varlığının sabit olduğu ve bunun ülkeler arasında 

rekabet konusu olduğunu savunmuĢ bunun akabinde ülkeler arası girilen dıĢ 

ticaretin sıfır toplamlı bir oyun olarak tanımlamıĢtır. Bu sıfır toplamlı oyunda 

ülkeler kendilerini diğer ülkelere karĢı avantajlı duruma getirmeleri durumunda 

kazanç sağlayacaklardır. Bu nedenle ülkeler ihracatı arttırıcı önlemler alırken 

ithalatı olabildiğince kısılması gerektiğini savunmuĢlardır. Korumacı politikalar 

neticesinde, ülkelerin ihracatının ithalatından fazla olması durumunda ülkeye 

değerli maden akımı olacak ve ülke zenginleĢecektir. 

Buna karĢılık serbest dıĢ ticareti savunan ve bunun üzerine teori geliĢtirilen 

klasik iktisatçılar korumacılığı tamamen reddetmediği anlaĢılmaktadır. Klasik 

iktisat teorinin kurucusu olan Adam Smith bazı durumlarda ülkelerin ürettikleri 

malları gümrük vergileri yoluyla korunması gerektiğini belirterek, bir ülkenin 

gümrük vergilerini ancak diğer ülkelerin gümrük vergilerini kaldırması Ģartıyla 

kaldırmasını savunmaktadır. (Kazgan, 1993) 

Korumacılık genel olarak ekonomik gerekçeler ve ekonomik olmayan 

gerekçeler olarak ayrılmaktadır. Ekonomik gerekçeler ülkenin yeni kurulan 

endüstrilerini korumak adına geliĢtirdikleri bebek endüstriler tezi, piyasada 

optimim koĢulların sağlanması için yapılan müdahalenin gerektiği optimum tarife 

görüĢü, ülkelerin rekabette öne geçmek için yaptıkları dampinglere karĢı 

uygulanan korumalar, ödemeler bilançosundaki dengesizliklerin giderilmesi için 

uygulanan politikalar ve devlete gelir sağlama olarak tanımlanabilmektedir. 

Ekonomik olmayan gerekçeler ise ülkenin sosyal siyasi ve ekonomik olarak baĢka 

ülkelere olan bağımlılığını ortadan kaldırmak için uygulanan politikalar olarak 

kabul edilmektedir. 

 



42 
 

2.2.1. GeliĢmiĢ Ülke Ekonomilerinde Korumacılık 

Korumacılık 15. ve 16. yüzyıllarda ülkeler tarafından rekabette öne geçmek 

adına sıklıkla kullanılan bir uygulama haline gelmiĢtir. Ġngiltere 1721 yılında 

Robert Walpole baĢbakanlığında imalat sanayinde sıkı bir koruma politikası 

uygulamaya baĢlamıĢtır. Buradaki amaç yurt içi imalatçıların, yabancı ürünlerin 

rekabetinden korunmasıydı. (Arthur, 1907) Bu uygulama 1820 yılına kadar 

Ġngiltere‟nin bir ekonomik güç olarak kendini tamamladığı döneme kadar 

sürmüĢtür. 1815 yılında getirilen Tahıl Yasası, bazı tarım ürünleri üzerinde 

gümrük vergileri konulmasına neden olmuĢ bu uygulama 1846 yılına kadar 

sürmüĢtür. Ġngiltere 19.yy‟ın ortalarından itibaren korumacı politikaları terk 

ederek serbest ticaret yanlısı politika üretmeye baĢlamıĢtır. (Chang, 2015:42) 

ABD‟de korumacılık 1792 yılında Alexander Hamilton‟ın yazdığı Ġmalat 

Konusunda Hazine Sekreterinin Raporları (Reports of the Secretary of the 

Treasury on the Subject of Manufactures) sistematik hala gelmiĢtir (Chang, 2018). 

Hamilton raporunda baĢlarda meydana gelecek kayıpların hükümetçe garanti 

altına alınmaması durumunda Amerika‟nın rekabet ettiği ülkeler ve alıĢkanlıklar 

nedeniyle uluslararası arenada rekabet edebilecek sanayiler kuramayacağını öne 

sürmüĢtür. Ona göre hükümet tarafından yapılacak destek ithalat vergileri ve bazı 

durumlarda ithalat kısıtlamaları Ģeklinde olmalıdır. 

BaĢlangıçta ABD‟de federal düzeyde oluĢturulan bir tarife sistemi 

bulunmamaktadır. Tarife sistemi oluĢturulması yönün 1781 yılında yapılan bir 

giriĢim de baĢarısızlıkla sonuçlanmıĢtır. 1792 yılına gelindiğinde belirli ürünlerde 

tarife uygulanmıĢ fakat Hamilton‟ın öngördüğü gibi koruyucu düzeyde 

olmamıĢtır. 1812 yılında Britanya ile yapılan savaĢa kadar tarife oranı %12,5 

seviyesine ulaĢmıĢ ancak savaĢ sırasında tüm tarife iki katına çıkarılmıĢtır. 

(Garraty & Carnes, 2000) 1816 yılına gelindiğinde özellikle pamuklu yünlü ve 

demir ile üretilen eĢyalar korunmaya alınmıĢ ve tarife oranı yaklaĢık %35‟e 

çıkmıĢtır. (Bairoch, 1993) Bundan sonraki dönem Paul Bairoch‟un değimine 

uygun bir Ģekilde “modern korumacılığın ana vatanı ve kalesi” olarak ABD çok 

farklı tarife oranları uygulamıĢtır. 
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1861‟de ABD baĢkanlığına Abraham Lincoln‟ün seçilmesi akabinde ABD 

tarife oranları arttırıldı. Öyle ki bu tarife artıĢları 20. Yy‟ın baĢında Rusya istisnası 

hariç korumacı politikaların en büyük uygulayıcısı konumundaydı. 

ABD‟de korumacılığın bir diğer savunucusu Henry Carey‟dir. Henry Carey 

baĢta tarım ve sanayi olmak üzere tüm sektörlerin Ġngiltere ve diğer geliĢmiĢ 

ülkelerin ekonomilerinden korunması gerektiğini ileri sürmüĢtür. (Acar, 2012) 

1913 yılına gelindiğinde ABD‟de demokratların iktidara gelmesiyle tarife 

oranları %44‟den %25 seviyesine düĢürülmüĢ fakat bu düĢüĢ Birinci Dünya 

SavaĢının getirdiği yükle kısa sürmüĢtür. 1921 yılında Cumhuriyetçilerin tekrar 

iktidara gelmesiyle tarife oranları tekrar %30 seviyesine çekilmiĢtir. (Bairoch, 

1993) SavaĢ sonrasında Smoot-Hawley tarifesi getirilmiĢ mamul mallara 

uygulanan tarife oranı %48‟e ulaĢmıĢtır. 

Almanya ise genel olarak entelektüel anlamda bebek endüstri olarak tarif 

edilen koruma stratejisinin ana vatanı olarak kabul edilmektedir. Ancak Almanya 

1844 yılına gelindiğinde Trebilcock‟a göre demir imalatında bile hala tarifeyle 

korunmayan bir ülke konumundadır. (Chang, Kalkınma Reçetelerinin Gerçek 

Yüzü, 2018). 1844 demir ve 1846 pamuk ipliğine yapılan tarife artıĢları aynı 

dönemde tarife uygulayan diğer ülkelere göre daha düĢük seviyede kalmıĢtır. 1879 

yılında Alman ġansölyesi Otto von Bismark toprak sahipleri ve ağır sanayi 

üreticilerini güçlendirmek amacıyla tarife oranlarını arttırmıĢtır. Fakat bu artıĢ 

akabinde 19. ve 20. yy‟ın ilk yarısına kadar benzer ülkelerle kıyaslandığında en az 

korunan ülke durumundan çıkmamıĢtır. (Chang, 2018:67) 

Fransa‟ya gelindiğinde genel kanıya göre Fransa, Ġngiltere‟de yayılan 

serbestleĢme politikalarının tersine korumacı politikaları desteklediği devrim 

öncesi dönem ve Ġkinci Dünya SavaĢı sonrasındaki döneme uyarken geri kalan 

dönemlere uymadığı görülmektedir. 14. Louis‟in maliye bakanı Jean-Baptise 

Colbert (1619-1683) nedeniyle kurulan Kolbertizm döneminde Fransız ekonomi 

politikaları korumacıydı. Colbert 1664 ve 1667 tarihli gümrük vergileri üretime 

teĢvik etmek için koruyucu politikalara baĢvurmuĢ; imalat sanayisinin geliĢmesini 

sağlamıĢtır. (Beaud, 2012) Bu korumacılığın nedeni ülkenin Ġngiltere‟ye göre 
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teknoloji açısından geri kalmıĢ olmasıydı. Bu açık Fransız devrimine kadar 

kapanmıĢ ve devrim müdahaleci geliĢmeleri tersine çevirmiĢtir. Bu dönemden 

itibaren teknoloji ve sanayinin geliĢtirilmesi için hükümet teĢviklerde bulunmuĢ, 

iĢveren kuruluĢlarının oluĢturulmasına izin verilmiĢtir. (Milvard & Saul, 1979) 

Devrim sonrası dönemde ve özellikle 1840-1860 arası dönemde Fransa‟nın 

dönemin serbestleĢme yanlısı Ġngiltere‟ye göre daha liberal bir dönem geçirdiği 

söylenebilmektedir. (Nye, 1991) 

Ġkinci Dünya SavaĢına gelindiğinde ülkenin yaĢadığı yenilgi ve rakip 

ülkelerin sanayi ve ticarette geliĢmiĢ olması, Fransa‟nın bir dizi önlemler almasına 

neden olmuĢtur. 1946-1952 döneminde demir çelik kömür, elektrik enerjisi, 

çimento gibi alanlarda yeniden yapılanmaya girerek koruyucu politikaları 

uygulamaya almıĢtır. (Chang, 2015:72) 

Tablo 2.1 : SeçilmiĢ KalkınmıĢ Ülkelerin, Kalkınmalarının Erken Dönemlerinde 

Mamul Ürünlere Uyguladıkları Ortalama Tarife Oranları (Ağırlıklı Ortalama, 

Yüzde Değer) 

 1820 1875 1913 1925 1931 1950 

Ġngiltere 45-55 0 0 5 v.y. 23 

Amerika 35-45 40-50 44 37 48 14 

Almanya 8-12 4-6 13 20 21 26 

Fransa R 12-15 20 21 30 18 

Kaynak: Bairoch 1993, s.40 tablo 3.3 

Tablo 2.1‟de de görüleceği üzere 19. Yy‟ın ortalarından itibaren Ġngiltere 

Almanya ve Fransa‟da tarife oranlarında düĢüĢ görülmektedir. 1946 Tahıl 

Yasasının Ġngiltere‟de iptal edilmesiyle bu oranlarda düĢüĢ görülmektedir. 

Ġngiltere‟nin serbest ticaret politikasına geçiĢinin nedeni ekonomik olarak 

üstünlüğünü sağlaması ve sömürge politikalarının ona sağladığı avantajdır. 

Amerika hala bu dönemde dünya ticaretinin küçük bir kısmını oluĢturmakta ve 
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ekonomik olarak güçlenmeyi korumacılıkla sağlamaya çalıĢmaktaydı. Ayrıca 

Almanya ve Fransa Asya ve Ortadoğu‟da kazandıkları sömürgelerle bu dönemde 

tarife oranlarını düĢürdüğü görülmektedir (Chang, 2018:77). Sonraki dönemde 

yaĢanan savaĢlar ve yeniden yapılandırma programları ülkelerin tarife oranlarını 

yükseltmelerine neden olmuĢtur. 

2.2.2. Az GeliĢmiĢ ve GeliĢmekte Olan Ülkelerde 

Korumacılık 

Serbest dıĢ ticaret teorileri, 2. Dünya SavaĢı sonrasında, serbest ticaretin az 

geliĢmiĢ ve geliĢmekte olan ülkeler aleyhine sonuçlanması nedeniyle eleĢtirilmeye 

baĢlanmıĢtır. Az geliĢmiĢ ve geliĢmekte olan ülkelerin girdikleri serbest dıĢ 

ticaretten neden zararlı çıktığı dönemin önde gelen araĢtırma alanlarından biri 

olmuĢtur. 

Az geliĢmiĢ ve geliĢmekte olan ülkelerin serbest dıĢ ticaretten negatif 

etkileneceğini görüĢünü savunan iktisatçılar Hans Singer, Raul Prebisch, Gunnar 

Myrdal, Ragnar Nurkse sayılabilmektedir. Az geliĢmiĢ ve geliĢmekte olan 

ülkelere uzun yıllar danıĢmanlık yapan ve kalkınma sorunlarıyla ilgilenen bu 

iktisatçılar, ülkelerin dıĢ ticaretten kazanç sağlayabilmeleri için ilk etapta 

sektörlerini dıĢ rekabetten korumak için koruyucu politikalar uygulamaları 

gerektiğini savunmuĢlardır. 

Hans Singer ve Raul Prebisch tarafından eĢ zamanlı birbirinden bağımsız 

olarak geliĢtirdikleri teoriye göre uzun dönemde ticaret hadleri geliĢmekte olan 

ülkelerin aleyhine sonuçlanmaktadır. (TaĢçı & Erçakar, 2016) GeliĢmekte olan 

ülkeler tarım ve hammadde alanında uzmanlaĢır ve bu uzmanlaĢma sonucunda dıĢ 

ticarete girerler. Bu ülkeler teknolojik geliĢmeyle ürünlerinden elde ettikleri gelir 

aynı oranda artmamaktadır (Demir, 2020). Çünkü geliĢmekte olan ülkelerin 

ürünlerine olan talebin yapısı itibariyle gelir ve fiyat esnekliği düĢüktür. Bu 

nedenle teknolojik geliĢme bu ülkelerin ürettikleri ürünlerin fiyatını uluslararası 

ticarette düĢürmekte ve geliĢmekte olan ülkelerin dıĢ ticaret hadlerini 

bozmaktadır. Buna karĢılık teknolojik geliĢme, geliĢmiĢ-sanayileĢmiĢ ülkelerin 
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gelirini arttırmaktadır. Bu ülkeler teknolojik geliĢmeyle birlikte ürettikleri 

ürünlerin fiyatı artmasının yanında geliĢmekte olan ülkelerden ithal ettiği malların 

fiyatının düĢmesi sonucu ucuz hammadde ve tarım ürününe sahip olmaktadır. Bu 

durum uzun vadede ülkeler arasında dıĢ ticaret hadlerini bozmakta ve geliĢmekte 

olan ülkeden geliĢmiĢ-sanayileĢmiĢ ülkeye gelir aktarımı yaĢanmaktadır. 

Gunnar Myrdal uluslararası iĢ bölümü ve uzmanlaĢmaya karĢıdır. Ona göre 

uluslararası iĢ bölümü ve uzmanlaĢma geliĢmekte olan ülkeleri ilksel ürün olan 

tarım ve hammadde üretimine yönlendirecektir. Bu üretim Ģekli ülkelerin uzun 

vadede ödemeler bilançolarında sorun yaratacaktır. Bu nedenle geliĢmekte olan 

ülkeler kalkınma aĢamasındayken ürün çeĢidini arttıracak atılımlar yaparken 

sanayilerini güçlendirmek adına koruyucu politikalar uygulamalıdırlar. 

Myrdal‟ın serbest ticarete karĢı duruĢunun bir diğer nedeni ise dıĢ ticaretin 

bölgeler arasındaki farklılığı derinleĢtirecek olmasıdır. KutuplaĢma teorisi olarak 

adlandırılan bu teoride serbest dıĢ ticaretle zengin ülke daha zengin fakir ülke ise 

daha fakir hale gelecektir. GeliĢmiĢ ülke ve geliĢmekte olan ülkeler arasında mal 

ve faktör hareketliliğinin serbest bırakılması sonucunda geliĢmekte olan 

ülkelerdeki nitelikli iĢ gücü yüksek gelir ve refah beklentisiyle geliĢmiĢ ülkelere 

akacak ve yüksek teknolojiyi elinde bulunduran geliĢmiĢ ülkelerin sanayi rekabeti 

karĢısında az geliĢmiĢ ülkelerin sanayileri çökecektir. Bunun sonucunda fakir olan 

bölge daha fakirleĢecek ve zengin olan ülke daha zengin olarak kutuplaĢma 

yaĢanacaktır. (Demir, 2020) 

Ragnar Nurkse 20.yy‟ın ortalarında dünyadaki tüketim kalıplarının 

değiĢtiğini geliĢmekte olan ülkelerde tüketimin geliĢmiĢ ülkelerdekine benzediğini 

söylemektedir. Tüketim lüks mallara kayarken tasarruf azalmıĢtır. GeliĢmekte 

olan ülkelerin bu tüketimi elde edebilmek için daha fazla mal ihraç etmeleri 

gerekirken dıĢ ticaret hadleri zamanla bozulmaktadır. Bu nedenle bu ülkeler 

geliĢmiĢ ülkelerle rekabet edebilmek için ithal ikameci kalkınma stratejisini 

seçmeleri gerekmektedir. (Serin, 1972) 
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Bu dört iktisatçı da uluslararası ticaretin geliĢmekte olan ülkelere fayda 

sağlamaktan ziyade zarar sağladığını belirtmiĢtir. Bu nedenle ülkelerin öncelikle 

korumacı politika izleyerek kalkınmalarını sağlamalarını savunmuĢlardır. 

2.2.3. Korumacılığın Nedenleri 

Ülkeler piyasalarını dıĢ rekabetten korumak için belirli nedenlere sahiptir. 

Bu nedenler ekonomik olabildiği gibi güvenlik gerekçesiyle de olabilmektedir. 

2.2.3.1. Bebek Endüstriler Tezi 

Bebek endüstriler tezi, ülkelerin ekonomilerini kalkındırma amacıyla 

korumacılığın uygulanması gerektiğini ortaya koyan görüĢtür. Bu tez ilk olarak 

Amerikalı iktisatçı Aleksandre Hamilton ve Alman iktisatçı Friedrich List 

tarafından 19.yy‟da ortaya atılmıĢtır (Melitz, 2004). Bu dönem Ġngiltere‟nin 

sanayileĢmesini tamamladığı ve diğer uluslara karĢı üstünlüğünü sağladığı bir 

dönem olması nedeniyle, Hamilton ve List‟in kendi teorilerini ortaya koyarlarken 

ki itici güçleri; kendi ülkelerinin ekonomilerini Ġngiliz ucuz mallarından 

koruyarak sanayileĢmesini sağlamak olmuĢtur. 

Bebek endüstri tezine göre, ülke içerisinde yeni kurulan ve gelecekte 

karĢılaĢtırmalı üstünlüğe sahip olması öngörülen endüstrilerin optimum üretim 

seviyesine eriĢene kadar dıĢ rekabetten korunarak geliĢmesini sağlaması 

amaçlanmaktadır. Yeni kurulan endüstrisinin korunması düĢüncesi, bu endüstrinin 

rakip üreticilere göre daha yüksek maliyetle, eksik bilgiyle ve ölçek 

ekonomilerinden yararlanmayarak üretim yapması ve buna bağlı olarak rekabette 

geri kalmasının önlenmesi içindir. (KaraĢ, 2018) 

Bebek endüstrileri tezi ölçek ekonomileriyle bağlantılıdır. Yeni kurulmuĢ 

endüstrilerde içsel ve dıĢsal ölçek ekonomilerinden yararlanmak söz konusu 

olmamaktadır. Ġçsel ölçek ekonomileri; ilk kurulduğunda maliyetleri fazla olan 

firma veya sanayi kolunun, üretim süresi geçtikçe tam kapasiteye doğru ilerlerken 

maliyetlerinin azalmasını saptamaktadır. Bununla birlikte dıĢsal ölçek ekonomileri 

ile üretimin ilerleyen dönemlerinde kalifiye emeğin varlığı endüstride bilgi 

birikiminin sağlanması, ulaĢım ve haberleĢmenin yanında bankacılık alt yapısının 
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geliĢmesi üretim maliyetlerini düĢürecek ve endüstrinin rekabet edebilir olma 

durumunu arttıracaktır. (Aykut Seymen, 2000) 

Frederich List‟e göre “yalnızca ulusun sanayi gücünü teĢvik ettirmek ve  

korumak amacıyla” konulan dıĢ alım gümrüklerinin en önemli özelliği süreklilik 

arz etmemesi gerekliğidir. (Kibritçioğlu, 1996) Ona göre ithalatın kısıtlanması 

geçici süre ile olmalıdır. Kalıcı olan korumacılık sonucunda maliyetler düĢmez, 

verimlilik artmaz ve uzmanlaĢma sağlanmayarak endüstri istenen üretim 

seviyesine gelemez. Bu nedenle bebek endüstrisi olarak seçilecek ve korunacak 

endüstri dikkatle seçilmelidir. Bu sektörün seçimi sırasında korumanın uygulanıp 

uygulanmayacağı Mill-Bastable Testi ile test edilebilmektedir. 

Mill Testine göre, bebek endüstri olarak seçilen sanayi dalı, teknik bilgi ve 

deneyim bakımından kendine rakip olan üretici ülkelerle aradaki farkı hızlıca 

kapatmalıdır. J. S. Mill korumacılığı, serbest ticaretin bir istisnası olarak 

görmektedir. Ona göre koruma, gümrük tarifeleri ile teĢvik edilen sanayi dalının 

koruma olmaksızın karlı bir duruma gelebileceği koĢullarla sınırlı olmalıdır 

(Karluk, 2009:414). Mill‟in korumacılık ile ilgili görüĢleri Ģu Ģekildedir. 

“Koruyucu gümrüklerin savunabileceği tek durum, ülkenin Ģartlarına uygun 

olan yabancı bir sanayinin yerlileĢtirilmesi için geçici bir süreyle söz konusudur. 

Ülkenin bir üretim dalında diğer bir ülkeye üstünlüğü çoğunlukla o daldaki 

üretime daha önce baĢlanmıĢ olmasından dolayıdır. Ülkenin ne doğal bir 

avantajının ne de dezavantajının olması gerekir. KazanılmıĢ olan deneyimlerin o 

anki üstünlüğü yeterlidir. Bu deneyimleri henüz kazanmak zorunda olan bir ülke, 

üretime daha önce üretenlerden daha uygun olabilir. Makul bir süre sürdürülen bir 

koruyucu gümrük, en az zararlı yöntem olabilir.” (Mill, 1909) 

Bastable Testine göre, gümrük tarifelerinin yararlanan sanayi dalının kısa 

sürede üretim ve yeni öğrenme maliyetlerini düĢürmesi gerekmektedir. Mill 

testine ek bir test olarak geliĢtirilmiĢtir. Bastable bu konudaki görüĢleri Ģu 

Ģekildedir. (Karluk, 2009:414) 
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“Yabancı malların ithalatına konan gümrük vergisi, genç sanayilerin 

olgunlaĢmasına izin verir. Aksi takdirde bu sanayiler yabancı rakiplerin rekabeti 

altında ezileceklerdir. Sanayiler kurulduktan sonra daha büyük bir kazanç doğar. 

Belli bir sanayinin baĢta karsız olabileceği akla uygundur. Fakat sonradan çok 

karlı duruma gelebilir. Acaba korumadan kaynaklanan kaçınılmaz ve ani kayıp, 

yeni sanayinin gelecekteki kazançları tarafından dengelenebilecek midir?” 

(Karluk, 2009:414) 

2.2.3.2. Optimum Tarife GörüĢü 

Bir ülke gümrük tarifeleri uygulayarak karĢılığında bir misilleme 

görmüyorsa dıĢ ticaret hadlerini kendi lehine çevirebilmektedir. Optimum tarife 

görüĢü olarak adlandırılan bu görüĢ ülkelerin koruyucu politika geliĢtirmesinde en 

önemli savlardan biridir. 

Optimum tarife görüĢünde tarife ile koruyucu politika uygulayan ülke ya da 

ülkeler grubu söz konusu sektörün fiyat belirleyicisi kadar büyük olduğu 

varsayılmaktadır. Bu ülke veya ülkeler grubu piyasada monopolcü veya 

monopsoncu gibi davranabilmektedirler. Bu ülke veya ülke grubu kar 

maksimizasyonunu sağlamak amacıyla ürettikleri ürünün, üretim miktarını kısarak 

dünya fiyatını arttırır böylece monopolcü gibi davranarak karı arttırır. Aynı 

Ģekilde ülke veya ülke grubu ithalatı kısmak amacıyla gümrük vergisi uygulayarak 

tükettikleri mal miktarını azaltır ve bu ürünün dünya fiyatını düĢürerek daha 

düĢük seviyeden almaya baĢlarlar. Bu durumda monopsoncu gibi 

davranmaktadırlar. 

Bu argüman çok fazla ülke tarafından kullanılamamaktadır. Çünkü çok 

fazla ülke dünya piyasasında fiyat belirleyici olarak bulunmamaktadır. Ayrıca 

ürüne yönelen arz ve talep sürekli değiĢtiğinden optimum tarife oranının 

belirlenmesi zorlaĢmaktadır. Bunun yanında ülkelerin uyguladığı tarifelere karĢı 

baĢka ülkelerden misilleme yapılması durumunda, bu uygulamadan elde edilen 

kazancın azalması söz konusu olacaktır. 
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2.2.3.3. Dampinge KarĢı Koruma 

Damping bir malın yurtdıĢı satıĢ fiyatının, yurtiçi satıĢ fiyatından 

farklılaĢtırmak suretiyle dıĢ piyasada avantaj sağlamak olarak tanımlanmaktadır. 

Bir diğer tanımı ise bir malın ihracat fiyatının üretim maliyetinin altında olması 

olarak tanımlanmıĢtır. Bir önceki bölümde de dampingler anlatılırken değinilen üç 

çeĢidi mevcuttur. Bunlar sürekli damping, arada bir yapılan (geçici) damping ve 

yıkıcı dampingdir. 

Sürekli damping ölçek ekonomilerinden yararlanmak isteyen firmanın maliyetleri 

iç piyasadan karĢılayarak dıĢ piyasada iç piyasadan daha ucuza ve sürekli ucuza 

satması durumudur. 

Arada bir yapılan (geçici) dampingler ise firmaların genelde elde kalan 

ürünlerinin bitmesi için yapılan sezon sonlarında vs. yapılan dampinglerdir. 

Yıkıcı damping uluslararası piyasada monopolcü gücüne sahip olmak 

isteyen firmanın fiyatları belirli bir süre çok düĢük seviyede tutarak rakiplerini 

piyasadan bertaraf etmeyi amaçlar ve tüm piyasada tek, en önemli satıcı 

konumuna gelir. Bu konuma geldikten sonra fiyat belirleyici olarak fiyatı istediği 

seviyede belirler. 

Dampinglerin tekelci firmaya fiyat farklılaĢtırmasının fayda sağlayabilmesi 

için iki koĢul mevcuttur. Bunlardan birincisi firmanın yurtiçi fiyat ve yurtdıĢı 

piyasaların birbirinden tamamen ayrılmıĢ olması gerekmektedir. Birbirine geçiĢ 

sağlanabilen piyasalarda ucuz olan yerden alınıp pahalı yerde satılması söz 

konusu olabilmektedir. Ġkincisi ise malın yurtdıĢı piyasada fiyat talep esnekliği 

yüksek, yurtiçi piyasada ise fiyat talep esnekliği düĢük olması gerekmektedir. 

Böylece yurtiçi piyasada daha pahalıya yurtdıĢı piyasada daha ucuza 

satabilmektedir. (Baldwin, 1969) 

Ülkeler bu tür uygulamalara karĢı anti damping vergisi uygulamak suretiyle 

ithalata rakip olan sektörünü ithalatın yıkıcı etkisine karĢı korumayı 

amaçlamaktadır. 1994 yılında Dünya Ticaret Örgütü‟nün kurulmasıyla GATT 

kapsamında dampinge karĢı yapılan düzenlemeler DTÖ çatısı altında toplanmıĢtır. 
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GATT anlaĢmasının imzalanması akabinde anti damping tarife dıĢı engel olarak 

kabul edilmiĢ olsa dahi bağlayıcılığı özelliği bulunmamaktaydı. GATT‟ın 

Kennedy Raundu sırasında anti damping tarife dıĢı engel olarak bağlayıcı niteliğe 

kavuĢmuĢtur (Karluk, 2009:553). 

GATT üyesi olan ülkeler arasında haksız rekabetin oluĢması yasaklanmıĢtır. 

AnlaĢmanın 6. Maddesinde anti-damping ve telafi edici vergiler düzenlenmiĢ 

olmasının yanında 1979 yılına kadar bağlayıcılığı tartıĢmalı kalmıĢtır. Kennedy 

Raundu kapsamında 1968 yılında bağlayıcılığın sağlanması amacıyla GATT 

Damping Kodu hazırlanmıĢ fakat ABD Kongresinden geçememiĢ aynı yıl ABD 

Damping Uygulamaları Komitesi kurulmuĢtur. Anti Damping Kodu yeniden 

düzenlenerek Tokyo Turu kapsamında 1980 yılında yürürlüğe konmuĢtur (Karluk, 

2009:507). 

2.2.3.4. Ödemeler Bilançosundaki Dengesizliklerin Giderilmesi 

ve Ġstihdamın Arttırılması 

Korumacılığın bir diğer nedeni ise ödemeler bilançosundaki 

dengesizliklerin kapatılması ve istihdamın arttırılmasıdır. Korumacılığın bu 

nedeni, ithalatın kısılarak ithalatla elde edilen malın tüketiminin yurt içi üretime 

kaydırılarak yerli üreticiden karĢılanmasının sağlanmasıdır. Bu durum sonucunda 

ülkedeki üretim miktarı artacak dolayısıyla istihdam artıĢı da sağlanmıĢ olacaktır. 

Ayrıca yurtdıĢı tüketimin azalmasıyla döviz çıkıĢı azalacak ödemeler 

bilançosunda iyileĢme söz konusu olacaktır. Bu uygulama az geliĢmiĢ ve 

geliĢmekte olan ülkeler tarafından sıklıkla uygulanarak uluslararası piyasaya 

entegrasyonunu zaman içerisinde kolaylaĢtıracaktır. Çünkü bu uygulamalarla 

makro dengesizliklerden kaynaklı maliyetler azalacak ve uluslararası rekabette 

daha güçlü konuma gelecektir. (KaraĢ, 2018) 

Ġthalatı kısıtlama yoluyla ödemeler bilançosunu düzeltip istihdamı arttırma 

amacı ülkenin ancak eksik istihdam koĢulları geçerliyse baĢaracağı bir durumdur. 

Eksik istihdam durumunda ihtiyaç duyulan malların ithalatının kısılarak ithal 

ikameci üretimle karĢılanması durumunda ülke içerisinde üretim artacak buna 
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bağlı olarak da istihdam artacaktır. Bu tür politikaların uygulanması korumacı 

ülkenin kendi iç refahını arttırmak pahasına dıĢ ticarete girdiği ülkenin refahını 

azaltan bir etki yaratabilir. Bu duruma komĢuyu fakirleĢtirme adı verilmektedir. 

KomĢuyu fakirleĢtirme, bir ülkenin ithalatını kısarak ticari partneri olan ülkenin 

dıĢ ticaretini bozmakta dolayısıyla onu fakirleĢtirerek uyguladığı bir politikadır. 

(Ġyibozkurt, 1985) KomĢuyu fakirleĢtirme politikası genelde karĢılığında bir 

misillemeyle sonuçlanması nedeniyle uluslararası refah seviyesini düĢürür bir 

etkiye sahiptir. 

DıĢ ticareti kısarak ödemeler bilançosundaki açığı kapatmak ve istihdamı 

arttırma politikası tam istihdam durumundaki ülkeler için iyi sonuç 

vermeyebilmektedir. Tam istidam durumundayken dıĢ ticarette korumacı 

politikalar ithalata rakip olan sektöre bir kaynak aktarımına neden olmaktadır. Bu 

kaynak aktarımı genelde verimli olan ihracat sektöründen olacaktır ki bu durumda 

ithalat kısılmasının yanında ihracatı da olumsuz etkilemesi söz konusu 

olabilmektedir. (Kindleberger, 1970) Ayrıca dıĢ ticaretin kısıtlanması durumunda 

tüketicilerin malları daha ucuza tüketmeleri belirli bir süre ortadan kalkacak ve 

ülkede bir refah kaybı söz konusu olacaktır. Bu refah kaybı ülkenin dıĢ ticareti 

kısıtlamadan elde ettiği faydayı azaltacaktır. (Aykut Seymen, 2000) 

2.2.3.5. Devlete Gelir Sağlama 

Devletler gümrüklerde uyguladıkları tarifelerle gelir sağlamaktadırlar. Bu 

uygulama çok eski tarihlere kadar dayanmaktadır. Gümrük tarifeleri ithal edilen 

malın ithalatını engelleyecek boyutta olmadığı sürece devlete gelir sağlama 

iĢlevini de içinde barındırmaktadır. Bazı durumlarda devletler ülke içerisinde 

üretilmeyen ürünler üzerine gümrük tarifesi uygulamaktadır. Bu uygulamadaki 

amaç tüketimin yurtiçi üreticiye kaymasından ziyada salt devlete gelir 

sağlamaktır. Örnek vermek gerekirse Türkiye‟de kahve ve kakao üretimi 

bulunmamaktadır. Bu ürünler üzerine gümrük tarifesi uygulanmasıyla devlet 

bütçesine gelir sağlamak amaçlanmıĢtır. 
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2.2.3.6. Korumacılığın Ekonomik Olmayan Nedenleri 

DıĢ ticarette korumacılığın ekonomik nedenleri olduğu kadar ekonomik 

olmayan nedenleri mevcuttur. Bu nedenler ülkelerin bazen ulusal güvenlik 

endiĢeleriyle, bazen ulusal paranın yurtdıĢına çıkıĢını engellemek için, bazen de 

adil oyun-adil ticaret olarak adlandırılan gerekçe ile uyguladıkları korumalar 

olarak sıralanabilir. 

Korumacılığın ekonomik nedenlerinden sonra ülkelerin ve iktisatçıların en 

önemli gerekçesi ulusal güvenlik endiĢeleridir. Bu görüĢe göre ülkelerin herhangi 

bir savaĢ durumunda stratejik nitelikte olan sektörlerin baĢka ülkelere gereksinim 

duymadan kendi kendine yetebilmesini ifade etmektedir. Stratejik olarak önemli 

olan demir, çelik, tarım gibi sektörler korumacılık yardımıyla korunmalı ve iç 

üretim sağlanmalıdır. Korumacılığın ulusal güvenlik açısından gerekli olması fikri 

serbest ticaret yanlısı iktisatçılar tarafından dahi kabul edilmiĢtir. Ekonomi 

biliminin kurucusu ve serbest ticaret taraftarı olan Adam Smith Ulusların Serveti 

kitabında “Savunma servestten daha önemlidir.” Diyerek ulusal güvenliği serbest 

ticaretin önüne almıĢtır. (Root, 1973) 

Ulusal güvenlik nedeniyle ülkelerin demir, çelik, tarım ve askeri 

sanayilerini korumaları önemlidir. Zira bir savaĢ durumunda ülkenin tarım 

ürünlerine ulaĢamaması kıtlığın yaĢanmasına, askeri mühimmata ulaĢamaması 

savunmanın zayıflamasına neden olmaktadır. Bu nedenle ülkeler özellikle askeri 

sanayilerini ulusallaĢtırma konusuna önem vermektedir. Askeri sanayi üretiminin 

ulusallaĢması noktasından bilinen bir örnek 1974 Kıbrıs BarıĢ Harekâtı sırasında 

yaĢanmıĢtır. ABD bu dönemde Türkiye‟ye karĢı silah satıĢ ambargosu 

uygulamıĢtır. 

Ulusal güvenlik argümanı belirli yönleriyle eleĢtiriye konu olmuĢtur. 

Bunlardan biri ulusal güvenlik kapsamında hangi sektörün stratejik olduğunun 

tespitinin zor olduğudur. Her sektör belirli yönleriyle stratejik sektör olarak 

değerlendirilebilmektedir. Bir diğer eleĢtiri noktası, ulusal güvenlik açısından 

belirlenen sektörlerin korunması için yapılması gerekenin koruma değil teĢvik 
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edilmesidir. Korumaya tabi tutulan sektör sübvansiyon gibi teĢvik politikalarıyla 

teĢvik edilmesi toplumsal refahın düĢmesini de engelleyecektir. 

Ġktisatçılar tarafından pek de rağbet görmeyen korumacılığa iliĢkin bir diğer 

görüĢ ise ulusal paranın yurtdıĢına çıkıĢını engellemektir. Bu görüĢün çıkıĢ 

noktası Abraham Lincoln‟ün Ģu sözüne dayanmaktadır. 

“… tarifeler hakkında çok Ģey bilmem ama, Ģunu biliyorum ki, dıĢarıdan bir mal 

satın aldığımızda biz mal sahibi olurken, yabancılar para kazanır, bu malı kendi 

ülkemizden satın aldığımızda hem malı hem parayı biz kazanmıĢ oluruz.”, 

(Ellsworth & Leith, 1975) 

Bu görüĢ iktisatçılar tarafından eleĢtirilmiĢtir. GörüĢ uluslararası iĢ bölümü 

ve uzmanlaĢmanın ülke ekonomisine olan katkısını göz ardı etmiĢtir. Bütün 

malların ülke içerisinde üretiliyor olması, ithalat ile daha ucuza elde edeceğimiz 

mala daha fazla para vermemiz anlamına gelmektedir ki bu da kaynak dağılımında 

bozulmalara neden olmaktadır. (Aykut Seymen, 2000) 

Hükümetlerin serbest dıĢ ticarete karĢı korumacılık politikası uygulamasının 

bir diğer nedeni de adil oyun-adil ticaret olarak adlandırılan bir görüĢtür. Bu 

görüĢe göre, ücret seviyelerinin çok yüksek olduğu geliĢmiĢ ülkelerin ücret 

seviyelerinin çok düĢük olduğu az geliĢmiĢ veya geliĢmekte olan ülkeler ile 

rekabet edemeyecek kadar arada fark olduğu dolayısıyla geliĢmiĢ ülkelerinin 

kendi üreticilerini korumak için koruma sağlaması gerektiği argümanıdır. Bu 

argüman geliĢmiĢ ülkelerin korumacılık politikaları sırasında çokça dile getiriliyor 

olsa da bu görüĢe karĢı görüĢler de öne sürülmüĢtür. Adil oyun-adil ticaret 

görüĢüne gelen eleĢtirilerden biri ülkeler arasındaki geliĢmiĢlik farkının emek 

verimliliğine de yansıdığıdır. Buna göre geliĢmiĢ ülkelerde emek verimliliği 4k 

ücret seviyesi 4p ve az geliĢmiĢ ülkelerde emek verimliliği k, ücret seviyesi p ise 

bu iki ülke aralarında rekabet edebilmektedir. (Ünsal, 2005) 

Adil oyun-adil ticaret argümanı bazen de az geliĢmiĢ ve geliĢmekte olan 

ülkeler açısından da değerlendirilir. Buna göre ücret hadlerinin düĢük olduğu az 

geliĢmiĢ ülkeler emeğin daha yoğun olarak kullanıldığı ürünler üretir, karĢılığında 
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ücret hadlerinin daha yüksek olduğu geliĢmiĢ ülkeler emeğin daha az kullanıldığı 

ürün üretir ve bunlar aralarında ticarete konu olurlar. Bu da emeğin sömürüsüdür. 

EĢitsiz değiĢim denilen bu görüĢ Ricardo‟nun modelinden ortaya çıkmıĢtır ve 

uluslararası ticaretin kazanımları göz ardı edildiği için geçersiz olduğu 

düĢünülmektedir. (Ünsal, 2005) 

2.3. Ġkinci Dünya Savası Sonrası Ticaretin KüreselleĢmesi: 

GATT-Dünya Ticaret Örgütü 

Ġkinci Dünya SavaĢı akabinde ülkeler ekonomilerini toplamak ve tekrar 

uluslararası ticaretin artmasını sağlamak amacıyla toplanmaya karar vermiĢler ve 

1940‟ların ikinci yarısından itibaren dünyanın ekonomi politik yönünü belirleyen 

kararlar almıĢlardır. 

2.3.1. Bretton Woods Süreci ve Kurumları 

1930‟lu yıllarda ABD Smooth-Hawley tarife kanunu ile gümrüklerine %48 

oranında tarife koymuĢ bunu diğer ülkelerin de dıĢ alımlarını kısıtlamak adına 

uyguladıkları tarifeler genel ekonomi politikası halini almıĢtır. Bununla birlikte 

zayıflayan para birimlerinin ülke ekonomilerinin toparlanacağı görüĢünden dolayı 

ülkeler arasında devalüasyon yarıĢları yaĢandı. Rekabetçi kur düĢüĢleri zamanla 

tarihçiler tarafından Smooth- Hawley ile iliĢkilendirildi. KomĢuyu zarara sokma 

(beggar by neighbor policy) olarak adlandırılan bu uygulamalar dünya ticaretini 

eĢi rastlanmamıĢ bir Ģekilde düĢürmüĢtür. 1932 yılı sanayi malları üretim ve 

ticareti 1929 yılı baĢına göre 3‟te 1 oranına gerilemiĢtir.  (Bernanke, 2013) 

KomĢuyu fakirleĢtirme uygulamalarından ticaretin azalması nedeniyle 

ülkeler tekrar ticaret serbestleĢtirmek adına Amerika‟nın New Hampshire 

eyaletinin küçük bir kasabası olan Bretton Woods‟ta toplanarak bir konferans 

düzenledi. Konferansa Doğu Bloğu dıĢında 44 ülke katılmıĢ olup, Ġngiltere‟yi 

temsilen John Maynard Keynes‟in hazırladığı Keynes planı ve ABD‟yi temsilen 

Harry D. White tarafından hazırlanılan White planı tartıĢıldı. Sonuç olarak 

ABD‟nin desteklediği White planı uygulamaya alınmıĢtır. 
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Büyük Buhran ve 2. Dünya SavaĢının en önemli payının koruma duvarları 

arkasına saklanan ekonomi bloklarına ait olduğu görüĢü savunulmaktaydı. ABD 

1933 -1938 yılları arasında yürüttüğü New Deal‟ın ve baĢka uzlaĢmacı 

politikaların ekonomik strateji haline getirilmesini gütmekteydi. 1940‟lara 

gelindiğinde Ġngiltere‟yi temsilen görüĢmelere katılan Keynes de aynı görüĢteydi. 

White ve Keynes küresel finansın geniĢ kapsamlı bir idare altına girmesi yönünde 

düĢünceleri ön plana çıkmıĢtır. (Helleiner, 2009) 

Lord Keynes tarafından hazırlanan planın, White planından farkı üç 

noktadan oluĢmaktaydı. Birincisi; Keynes ülkelerin merkez bankalarının bağlı 

olduğu merkez bankalarının merkez bankası olarak adlandırabileceğimiz Kliring
1
 

Birliğinin kurulmasını, ikincisi; uluslararası ticareti belli bir denetim altına alacak 

uluslararası ticaret örgütünün kurulmasını ve üçüncü olarak ise Bancor adını 

verdiği rezerv para oluĢturulmasını öngörmekteydi. Aynı zamanda Keynes savaĢ 

sonrası ekonomilerde dıĢ açık veren ülkelerin doğrudan kredilendirilebileceği bir 

mekanizma kurulmasını içeriyordu. Bu sayede uluslararası çok taraflı denge 

sağlanabilecektir. Keynes‟in ana düĢüncesi uluslararası sistemdeki sorunun 

likidite eksikliğinden kaynaklandığıydı. Sistemin dengeye gelmesi için dıĢ fazla 

veren ülkelerin, dıĢ açık veren ülkeler gibi uluslararası dengenin sağlanmasında 

etkin rol oynaması gerektiğinden bahsetmektedir. Cari fazla veren ülkeler cari 

acık veren ülkelere fon sağlayarak uluslararası dengeye katkı sunarlar. 

(Gisselquist, 1981) 

Buna karĢılık ABD 2. Dünya SavaĢından daha güçlü bir ekonomiyle 

çıkmıĢtı. Bu nedenle dıĢ ticareti kolaylaĢtıracak ve Altın Standardına benzer sabit 

kur sisteminin kurulmasını istemekteydi. 

Bretton Woods konferansında 2 kurumun kurulması kararlaĢtırılmıĢtır. 

Bunlardan biri uluslararası para sisteminin iĢleyiĢinden sorumlu Uluslararası Para 

Fonu olan ĠMF diğeri ise savaĢ sonrası ekonomilerinin onarımından daha sonraları 

da az geliĢmiĢ ekonomilerin kalkınmalarına katkı sunmakla sorumlu olan 

Uluslararası Ġmar ve Kalkınma Bankası IBRD, Dünya Bankası‟dır. 

                                                           
1
 Kliring: İki ülkenin karşılıklı ticaretlerini para kullanmak yerine mal takası yoluyla yaptığı dış ticaret sitemidir.   
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2.3.2. Gümrük Tarifeleri ve Ticaret Genel AnlaĢması 

1930‟lu yıllarda uygulanan komĢuyu fakirleĢtirme politikaları uluslararası 

mal ticaretine negatif etkisi, 2. Dünya SavaĢı sonrasında ülkelerin ekonominin 

kötü gidiĢinin önüne geçmesi için önlem almaya itmiĢtir.  1 Temmuz 1944 yılında 

ABD‟nin New Hampshire Ģehrinde toplanan Bretton Woods Konferansı ile 

dünyada yeni bir ekonomik yapı kurulmuĢtur.  1946 yılında IMF ve daha sonraları 

adı Dünya Bankası olacak Uluslararası Ġmar ve Kalkınma Bankası (International 

Bank of Reconstruction and Development, IBRD) kurulmasıyla 2. Dünya SavaĢı 

sonrası ekonomik alanda ilk düzenlemeler yapılmıĢtır. 

Bretton Woods konferansı ardından BirleĢmiĢ Milletler (BM) üyesi ülkeler 

uluslararası ticareti liberalize etmek ve dıĢ ticaret politikalarını düzenlemek adına 

bir dizi müzakere düzenlemiĢtir.  Bunlar 1947 yılında yapılan Lake Success, New 

York; 1947 yılında Cenevre‟de gerçekleĢtirilen görüĢme ve 1948 yılında 

Havana‟da gerçekleĢtirilen görüĢmelerdir. Cenevre‟de yapılan görüĢmede 3 temel 

amaç ortaya konulmuĢtur. (Sarıbeyoğlu, 2010) 

1-Uluslararası Ticaret Örgütü Ģartını hazırlamak 

2- Tarife indirimleri yapılabilmesi için zaman çizelgesi hazırlamak 

3-Genel ticaret ilkelerini içeren çok taraflı bir anlaĢma hazırlamak (GATT) 

Cenevre müzakeresi GATT kapsamında gerçekleĢtirilecek 8 adet 

görüĢmenin ilki olarak kabul edilir ve çok büyük önem taĢımaktadır. Bu müzakere 

sonucunda tarife indirimlerinin görüĢüldüğü ve kayıt altına alınarak katılımcı 

ülkelerin hepsini kapsayıcı bir hal almıĢtır. Buna göre ülkelerin uyması gereken 

ilksel kurallar oluĢturulmuĢtur. (Matsushita, Schoenbaum, & Mavroidis, 2003) 

1948 yılında Havana görüĢmeleri sırasında Dünya Ticaret Örgütü (World 

Trade Organization WTO)‟nün kurulması öngörülmüĢ olmakla birlikte serbest 

ticaret yanlısı ülkeler ve korumacılık yanlısı ülkeler arasında yaĢanan görüĢ 

ayrılıkları örgütün kurulmasını engellemiĢtir. DTÖ kurulana kadar dünya 
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ticaretinin kurala bağlanması Cenevre‟de imzalanan Gümrük Tarifeleri ve Ticareti 

Genel AnlaĢması, GATT tarafından sağlanmıĢtır. 

GATT 1 Ocak 1948 yılında yürürlüğe girdiği tarihten itibaren uluslararası 

ticaretin serbestleĢmesi ve dolayısıyla kaynakların etkin dağıtılması ve mal ticaret 

ve üretimin arttırılması için bir dizi önlemler almıĢtır. GATT kuruluĢundan 

itibaren %40‟lar dolayında olan tarifeleri %4 ila %8 oranına indirmiĢtir. 

1990‟ların ortasında Dünya ticaretinin 5 trilyon dolar seviyesini aĢması GATT‟ın 

ticareti düzenleyici oluĢunun etkisinin büyük olduğu görülmektedir. (Aykut 

Seymen, 2000) 

GATT sürecinde gümrük tarifelerinin düĢmesi uluslararası ticaretin 

artmasına neden olurken, endüstrilerini tarifelerle koruyan ülkelerin ellerindeki en 

büyük enstrümanın kaybolmasına neden olmuĢtur. Bu durum neticesinde ülkeler 

tarife indirimlerinin yanında endüstrilerini korumak adına tarife dıĢı 

uygulamalarla korumayı amaçlamıĢlardır. 

Tarife indirimini uygulayan ülkelerin geleneksel koruma yöntemlerinden 

farklı yöntemler geliĢtirdikleri görülmüĢtür. 1970‟li yıllar itibariyle korumacılık 

genelde tarife dıĢı engellemeler yoluyla olmuĢ, ülkeler gümrük tarifeleri yerine, 

miktar kısıtlamaları, gönüllü ihracat kısıtlamaları, anti damping uygulamaları gibi 

uygulamalara yönelmiĢtir. 

Tarife dıĢı engellemelerin olması GATT‟ın kuruluĢundaki amaçlarından biri 

olan dünya ticaretinin serbestleĢmesi amacına ters düĢmekte ve kuruluĢun bu 

uygulamalarla mücadele etmeye baĢlamasına neden olmaktadır. 

2.3.2.1. GATT Amacı ve Temel Ġlkeleri 

GATT‟ın genel anlaĢmada amaçları genel ve özel olarak ayrılmıĢtır. Genel 

amaç olarak üye olan ülkelerin refah seviyesini yükseltmek, reel gelir ve efektif 

talepte istikrarlı bir büyüme ile kaynakların tam kullanımını sağlamak, üretim ve 

uluslararası ticaretin geliĢmesine katkı sunmaktır. Özel amaç olarak belirlenen 

hedef ise genel amaçlara ulaĢmak adına ortaya konulan tarifeler ile uluslararası 

ticareti kısıtlayan ayrımcı engelleri azaltmak olarak belirlenmiĢtir (Karaca, 2019). 
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GATT‟ın temel ilkeleri ise dört ana prensiple oluĢmuĢtur. (Gelir Dairesi 

BaĢkanlığı, 2009) 

- En Çok Kayrılan Ülke Kuralı (Most Favoured Nation Cause, Non-

Discrimination): Söz konusu ülke üye ülkeler arasında ayrımcılık yapılmasını 

engellemek amacıyla ortaya konmaktadır. BaĢka bir değiĢle herhangi bir üye 

ülkeye uygulanan elveriĢli bir rejim koĢulsuz olarak tüm üye ülkelere 

uygulanmak zorundadır. Bu kuralın belirli istisnaları bulunmaktadır. Gümrük 

birlikleri ve serbest ticaret anlaĢmaları buna örnek verilebilmektedir. Bu 

anlaĢmalar ile geliĢmekte olan ülkelere düĢük gümrük vergisi veya gümrük 

vergisi olmadan ticaret yapılması gibi ayrımcı nitelikteki uygulamalar ile 

GATT‟ın öngördüğü anti damping ve telafi edici vergiler uygulamaları 

bunlardan bir kaçıdır. 

- Ulusal Muamele Kuralı (National Treatment): Bu kural iç pazara iliĢkin 

geliĢtirilmiĢ bir kural olarak yerli mal ile iç piyasaya giren yabancı mal arasında 

ayrım yapılmamasını öngörmektedir. 

- Gümrük Vergilerinin Ġndirilmesi: GATT özellikle gümrük vergilerinin 

indirilmesi üzerine yoğunlaĢmıĢtır. Her ülke taviz listesinde belirlenen oranlar 

çerçevesinde tarife uygulamakta bu oranın üstüne çıkamamaktadır. Uruguay 

raundunun en önemli sonuçlarından biri taviz listelerinin geliĢtirmeleri ve buna 

bağlı olarak ticaretin artmasıdır. 

- Tarife Yoluyla Koruma: Ticarette Ģeffaflığın sağlanması için en etkin yol 

kısıtlamaların tarifeler yoluyla yapılmasıdır. GATT bu kapsamda tarife dıĢı 

engellerin belirli istisnaları dıĢında tamamen yasaklamıĢ ve tarifeleri de belirli 

oranlarda azaltmayı hedeflemiĢtir. 

2.3.2.2. GATT Çok Taraflı Ticaret Müzakereleri 

Gümrük Tarifeleri ve Ticareti Genel AnlaĢması (GATT) 1948‟den 1995 yılı 

Dünya Ticaret Örgütü kuruluĢuna kadar 47 yıl süreyle dünya ticaretinin temel 

kurallarını oluĢturan bir kurum olmuĢtur. Bu süre içerisinde dünya ticareti hatrı 

sayılır oranda geniĢlemiĢtir. (World Trade Organization, 2014) 
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Ġkinci Dünya SavaĢı akabinde; ABD, Ġngiltere ve Kanada‟nın önderliğinde 

23 ülke tarafından görüĢmeler yapılmıĢ.  GATT görüĢmeleri, dünya ticaretinin 

yaklaĢık 5‟te 1‟ini, 10 milyar dolarlık ticareti etkileyen 45.000 tarife imtiyazı 

(World Trade Organization, 2014) ile 30 Ekim 1947 yılında “Nihai Senet” haline 

gelmiĢtir. Burada amaç; ABD‟nin 1930‟lu yıllarda uyguladığı Smooth Hawley ve 

ona karĢı diğer ülkeler tarafından geliĢtirilen gümrük tarifelerini yüksek seviyelere 

çeken, neticede dünya ticaretinin daralmasına neden olan uygulamaların tekrar 

yaĢanmasını engellemek, olarak tarif edilmektedir. (Gençosmanoğlu, 2014) 

GATT 1947-1995 yılları arasında toplamda 8 müzakere görüĢmelerinden 

oluĢmaktadır. Bu görüĢmeler gümrük tarifelerini belirli oranlarda düĢürmeyi 

amaçlarken, bu konuda baĢarılı olduğu görüĢmüĢtür. 

 

Tablo 2.2 :  GATT GörüĢmeleri ve Konuları 

Yıl Yer İçerdiği Konular Katılan Ülke 

Sayısı 

1947 Cenevre Tarifeler 23 

1949 Annecy Tarifeler 13 

1951 Torquay Tarifeler 38 

1956 Cenevre Tarifeler 26 

1960- 

1961 

Cenevre-

Dillion Roundu 

Tarifeler 26 

1964-

1967 

Cenevre-

Kennedy 

Roundu 

Tarifeler ve tarife dışı 

engeller, anti-damping 

önlemleri 

42 

1973- Cenevre- Tarifeler, tarife dışı engeller, 102 
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1979 Tokyo Roundu “çerçeve” anlaşmalar 

1986-

1994 

Cenevre-

Uruguay 

Roundu 

Tarifeler, tarife dışı engeller, 

kurallar, hizmetler, fikri 

mülkiyet hakları, 

uyuşmazlığın çözümü, 

tekstil, tarım, DTÖ’nün 

kuruluşu vs. 

123 

Kaynak: World Trade Organization, The GATT Years: from Havana to 

Marakesh,2014 

2.3.2.2.1. Cenevre Roundu 

GATT kapsamında yapılan görüĢmelerin ilki olarak 1947 yılında 

yapılmıĢtır. Cenevre Roundu 23 ülkenin katılımıyla gerçekleĢmiĢtir. 45.000 

ürününün tarifesi üzerinde anlaĢmaya varılmıĢtır. 53 ülkenin katılımıyla 

Havana‟da yapılan görüĢmede Dünya Ticaret Örgütünün kurulması kararlaĢtırmıĢ 

olsa da ABD‟nin çekimser kalması nedeniyle bu oluĢumun 1995 yılına kadar 

ertelenmesine neden olmuĢtur. (Reuters, 1993) Cenevre görüĢmeleri neticesinde 

tarife oranları ortalama %22 oranında düĢmüĢtür. (Bown & Irwing, 2015) 

2.3.2.2.2. Annecy Roundu 

Fransa‟nın Annecy kentinde düzenlenen görüĢmeler Nisan-Ağustos 1949 

yılında 5 aylık süreçte yapılmıĢtır. 13 GATT üyesi olan ülke 5.000 adet ürün 

üzerinde önemli oranda tarife indirimi gerçekleĢtirmiĢlerdir. Bu roundda gündem 

konusunu tarifeler oluĢturmuĢtur. Annecy Roundu akabinde 9 ülke GATT üyesi 

olmuĢtur (Karluk, 2009:505). 

2.3.2.2.3. Torquay Roundu 

Eylül 1950 Nisan 1951 arasında, 38 GATT üyesi ülkenin katılımıyla 

Ġngiltere‟nin Torquay kentinde yapılan görüĢmelerdir. GörüĢmeler neticesinde 

8.700 adet ürün üzerinde tarife indirimi yapılmıĢtır. Bu indirimle birlikte tarife 
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oranları 1948 yılına nazaran %25 seviyesinde indirim sağlanmıĢtır. (Reuters, 

1993) 

Torquay Roundu ayrıca Türkiye‟nin 1951 yılında GATT üyesi olduğu 

görüĢme olması nedeniyle önemlidir. Bu görüĢme kapsamında özellikle yurt 

içinde üretilen tekstil, kağıt, cam, deri ve demir ürünleri dıĢında ayrıca lüks eĢya 

üzerinde tarife indirimleri görüĢülmüĢtür. Bu malların seçilmiĢ olması yapılan 

indirimlerde yaĢanan gümrük kayıpları dikkate alınmıĢ, tarife oranı indirilen 

malların ithalatı ülke açısından gerekli mallar olmasına önem verilmiĢtir 

(Özdemir, 2020) 

2.3.2.2.4. Cenevre Roundu 

Mayıs 1956 yılına kadar süren Cenevre‟de yapılan GATT‟ın dördüncü 

roundudur. 26 ülkenin katıldığı roundda 2.5 milyar dolar değerinde üründe tarife 

indirimi gerçekleĢtirilmiĢtir. 

2.3.2.2.5. Dillon Roundu 

1960-1962 yılları arasında gerçekleĢen round, ABD Hazine Bakanı Douglas 

Dillon‟un çağrısı üzerine gerçekleĢmiĢtir. Round Cenevre‟de 26 ülkenin 

katılımıyla gerçekleĢmiĢtir. Bu round 2 bölüm Ģeklinde yapılmıĢtır. Birinci 

bölümde Avrupa Ekonomik Topluluğu‟na üye olan ülkelerin katılımıyla tek tarife 

indirimine yönelik yapılmıĢtır. Ġkinci bölüm ise genel tarife indirimi üzerinde 

durulmuĢtur. (Karluk, 2009:506) 

1962 yılında round bittiğinde toplamda 4.9 milyar dolar değerinde yaklaĢık 

4.400 kalem üründe (BaĢaran, 2004) tarife indirimine gidilmiĢtir. Tarım ürünleri 

bu görüĢmelerin dıĢında tutulmuĢtur. Dillion roundunda diğer roundlardan farklı 

olarak her ürün için ayrı görüĢülmemiĢ tüm ürünler için tek seferde %25‟lik 

indirim yapılmak istenmiĢtir. Ancak görüĢmeler neticesinde toplam tarife indirimi 

%7-8 „de kalmıĢtır (Karluk, 1995). 
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2.3.2.2.6. Kennedy Roundu 

Gümrük tarifelerinde indirime gidilmesi ve dünya ticaret kurallarının ortaya 

koyulması için düzenlenen görüĢmelerin altıncısı Cenevre‟de düzenlenmiĢtir. 

ABD baĢkanı John F. Kennedy‟nin çağrısıyla gerçekleĢen görüĢmelerde gündem 

maddesi gümrük tarifelerinde indirim olmuĢtur. 

Kennedy rounduna 62 ülke katılmıĢtır. GörüĢmelerin ana çerçevesi GATT 

ve Avrupa Ekonomik TeĢkilatı arasında gerçekleĢmiĢtir. 1958 yılında Avrupa 

ülkeleri arasında gerçekleĢen Roma AnlaĢmasıyla Avrupa‟da ortak Pazar 

kurulmuĢ ve ticaret bu üye ülkeler arasında bu yönde geliĢtirilmiĢtir. Ortak 

pazarın yapısı gereği ülkelerin üçüncü ülkelere karĢı uyguladıkları ortak gümrük 

tarifesi ABD‟nin bu anlaĢmanın dıĢında kalması nedeniyle ona karĢı da 

uygulanmıĢtır. 

ABD‟nin ortak pazara tekrar girerek ticaret hacmini arttırma çabaları 1962 

yılında 1967‟ye kadar yürürlükte kalacak Ticaret GeliĢtirme Yasası‟nı kabul 

etmesine neden olmuĢtur. Bu yaĢa ABD BaĢkan‟ına gümrük tarifelerinde %50 

oranına kadar indirim yapabilme hakkı tanımaktaydı. Bu yasaya dayanan John F. 

Kennedy GATT-AET görüĢmeleri sırasında ürünlere uygulanan gümrük 

tarifelerini top yekün %50 oranında düĢürülmesini teklif etmiĢtir. Bu çağrının 

üzerine GATT 1964 yılında bu taleplerin görüĢülmesi adına toplanma kararı 

almıĢtır. 

Round sonunda sanayi malları üzerinde %36 (Aykut Seymen, 2000) 

gümrük tarifesi indirimi gerçekleĢmiĢ, bu sayede gümrük vergileri %10 seviyesine 

çekilmiĢtir. 3.600 adet ürün ve 40 milyar dolarlık ticari ürün üzerinde uygulanan 

gümrük tarife indirimi dünya ticaretine konu malların 5‟te 4‟ünü oluĢturmaktadır. 

Bu round da tarım sektörünü kapsayan önemli indirimler yapılmamıĢ olmakla 

birlikte et sektöründe belirli oranlarda indirimler söz konusu olmuĢtur. Kennedy 

roundu neticesinde geliĢmekte olan ülkelerin ihraç ettikleri ürünler üzerinde %80 

oranında indirim gerçekleĢmiĢtir. Bu roundun sonunda en önemli uygulamalardan 

biri anti damping kodu kabul edilmesi olmuĢtur. 
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2.3.2.2.7. Tokyo Roundu 

Çok Taraflı Ticaret GörüĢmelerinin yedincisi olan Tokyo Roundu 99 

ülkenin katılımıyla 1973 yılından 1979 yılları arasında gerçekleĢmiĢtir. 

Tokyo Roundu 1970‟li yıllarda yaĢanan uluslararası para sisteminin çöküĢü, 

durgunluk, enflasyon, Petrol Krizi‟nin yaĢandığı dönemlerde gerçekleĢmiĢtir. Bu 

dönem Uzak Doğu ülkeleri ve Latin Amerika ülkelerinin uluslararası piyasada 

mamul mal ihracatçısı olarak kendilerini gösterdikleri bir dönemdir. GeliĢmekte 

olan ülkelerin dünya ticaretinde rekabetçi bir pozisyonda bulunması geliĢmiĢ 

ülkelerin “yeni korumacılık” olarak adlandırılan politikalar uygulamasına neden 

olmuĢ; bu durum Kennedy Round‟unda alınan kararların hayata geçmesini 

engellemiĢtir. Tokyo Round‟u yeni korumacılıkla birlikte gelen tarife dıĢı 

engellerin görüĢüldüğü turdur. (Ongun, 1985) 

Tokyo Round‟u uluslararası ticari iliĢkilerin tekrar gözden geçirilmesini 

öngörmüĢtür. Bu gözden geçirme tarım, sanayi ve hammadde ürünlerinin 

ticaretini engelleyen, yavaĢlatan uygulamaları tespit ederek bütün bu ticaretin 

yönünü değiĢtiren etkiler dikkate alınmıĢtır. GATT‟ın Tokyo Round‟u sanayi 

ürünlerinin yanında tarım ürünlerini kapsamasıyla karĢılıklı yararlılık ilkesinin 

gözetilmesi öngörülmüĢtür. (BüyüktaĢkın, 1997) 

Tarife dıĢı engeller baĢta ABD olmak üzere geliĢmiĢ ülkeler özellikle 

üzerinde durduğu konu olmuĢtur. Bu ülkeler tarife dıĢı engellerin uygulandığı 

ürünlerin serbestleĢmesi konusunda ısrarcılardır. GeliĢmiĢ ülkelerin ısrarla istediği 

tarife indirimlerine baĢta Hindistan ve Brezilya olmak üzere geliĢmekte olan 

ülkeler karĢı çıkmıĢtır. GeliĢmiĢ ülkeler söz konusu ürünlerin serbestleĢmesini 

uluslararası iĢ bölümü ve uzmanlaĢmayla dünya ticaretine pozitif katkı 

sağlayacağını savunurken, geliĢmekte olan ülkeler bu ürünlerin karĢılaĢtırmalı 

üstünlüğünün geliĢmiĢ ülkelerde olduğunu, bu nedenle serbestleĢme neticesinde iç 

piyasaların geliĢmiĢ ülkelerin ürünleriyle dolacağını savunmuĢlardır. (Kıratlı, 

2018) 
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Tokyo Round‟u 12 Nisan 1979 yılında 41 ülkenin katıldığı bir tutanakla 

sonuçlanmıĢtır. (ULUSOY, 2008) 33.000 kalem mal üzerinde görüĢme sağlanmıĢ 

Japonya‟da %46, Kanada‟da%34 ABD‟de %30 ve Avrupa Topluluğu‟nda %28 

tarife indirimi yapılmıĢtır. Bu indirimler 1980‟den itibaren 8 sene içerisinde 

yapılmıĢtır. Sanayi ürünleri üzerine uygulanan ithalat vergileri yaklaĢık %6 

azalmıĢtır. Ayrıca tarımda iki sözleĢme bu görüĢmeler neticesinde imzalanmıĢtır. 

(Karagöz, 2019) 

Tokyo Round‟u sonucunda birçok düzenleme yapılmıĢ ve bu düzenlemeler 

belirli anlaĢmalarda toplanmıĢtır. Bu anlaĢmalar Ģunlardır (Karluk, 2009:507). 

- Sübvansiyon ve Telafi Edici Vergiler AnlaĢması 

- Ticarette Teknik Engeller AnlaĢması 

- Ġthal Lisansları AnlaĢması 

- Devlet Alımları AnlaĢması 

- GATT‟ın 7. Maddesinin Uygulanmasına ĠliĢkin AnlaĢma(Gümrük Değeri 

AnlaĢması) 

- Anti Damping AnlaĢması 

- Sığır Eti AnlaĢması 

- Uluslararası Süt AnlaĢması 

- Sivil Uçak AnlaĢması 

- GeliĢmekte Olan Ülkeler GATT Sistemine Daha Fazla Katılması, KarĢılıklı 

(Mütekabiliyet) ve Bu Ülkelere Farklı ve Daha Ayrıcalıklı  

ĠĢlem Yapılması Kararı 

- Ödemeler Dengesinin Sağlanması için Alınan Önlemler 

- Ekonomik Kalkınma için Korunma Hükümleri 

- GATT Sisteminde DanıĢma, AnlaĢmazlıkların Çözümlenmesi ve Ġzlenmesi 

Kararı 
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2.3.2.2.8. Uruguay Roundu 

Uluslararası ekonomik küreselleĢmenin en önemli ayağı olan Gümrük 

Tarifeleri ve Ticaret Genel AnlaĢması GATT 1947 yılında 23 ülkenin katılımıyla 

yapılmıĢ 1948 yılı baĢında yürürlüğe girmiĢtir. GATT anlaĢmasının temel hedefi, 

uluslararası piyasada serbestleĢmeyi sağlayarak ticaretin önünde engel olabilecek 

korumacı politikalara son vermektir. Bu amaçla GATT kapsamında 1947-1995 

yılları arasında 8 adet görüĢme yapılarak gümrük tarifelerinin düĢürülmesi adına 

görüĢmeler yapılmıĢtır. (Uysal, 1996) 

GATT‟ın 8. Turu olan Uruguay Roundu 1986 yılında baĢlamıĢtır. 4 yıl 

içerisinde bitmesi öngörülen tur, 8 sene sürerek 12-15 Nisan 1994 tarihleri 

arasında Fas‟ın MarakeĢ kentinde imzalanan Nihai Senet ile sonlanmıĢ 1 Ocak 

1995 yılında yürürlüğe girmiĢtir. Uruguay Roundu dünya ticaretinde değiĢen 

koĢullarına ayak uydurmak adına güncellenen birçok anlaĢma içermektedir. Bu 

görüĢmeler öncesi yapılan 7 turda gümrük tarifelerinde indirimler hedeflenirken, 

bu turda gümrük tarifelerinde indirimlerin yanı sıra dünya ticaretindeki kural ve 

disiplinlerin güçlendirilmesine yönelik önlemler alınmıĢtır. Tur sonunda 

oluĢturulan Nihai Senet ile 1947 yılından beri faaliyette olan GATT‟ın yerini, 

Bretton Woods kurumların olan Uluslararası Para Fonu ve Dünya Bankasına ek 

Dünya Ticaret Örgütü kurulmuĢ oldu. 

Uruguay Roundu‟nda imalat sektörü ürünlerine ek olarak, tarım, hizmet ve 

fikri mülkiyet hakları Nihai Senede dâhil edilmiĢtir. Ayrıca Tokyo Roundu‟nda 

kabul edilen kodlar da Nihai Senedin içinde yer bulmuĢtur. 

GörüĢmeler sonucunda sanayi ürünleri üzerinde %40 oranında tarife indirimi 

gerçekleĢmiĢtir. Bu turda ayrıca tarım ürünlerine bir reform getirmekte, tarımda 

ihracat sübvansiyonları ve devlet destekleri aĢağıya çekilmiĢ ayrıca tekstil ve hazır 

giyim ürünleri üzerinde var olan miktar kısıtlamalarını kaldırmıĢtır. 

Bu tur sonucunda 19 anlaĢma, 24 karar, 8 mutabakat ve 3 deklerasyon 

imzalanmıĢ olup 500 sayfalık bu belgelere ek olarak 24.000 sayfalık üye olan 
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ülkelerin pazara giriĢ taahhütleri nihai senet kapsamında yürürlüğe girmiĢtir. 

(Onaner, 1996) 

Uruguay roundu kapsamında, miktar kısıtlamaları, anti damping önlemleri, 

koruyucu önlemler, telafi edici vergiler, teĢvikler ve fark giderici vergiler, teknik 

engeller, menĢei kuralları genel düzenlemeye tabii olmuĢlardır. 

2.3.2.3. Dünya Ticaret Örgütü 

Dünya Ticaret Örgütü 1948 yılında düzenlenen Havana görüĢmeleri 

sırasında kurulması öngörülmüĢ fakat serbest ticaret yanlısı ülkeler ve korumacılık 

yanlısı ülkeler arasında yaĢanan anlaĢmazlık nedeniyle kuruluĢu ertelenmiĢtir. 

DTÖ‟nün kurulamaması GATT „ı dünya ticaretinde kuralları belirleyen tek yapı 

haline getirmiĢtir. GATT „ın tüzel kiĢiliği ve organizasyon yapısının olmaması, 

geçici nitelikte bir yapıda olması onun etkisini sınırlandırmıĢ ve sözleĢmeye taraf 

olan ülkeler arasında sorunlar yaĢanmasına neden olmuĢtur. (Matsushita, 

Schoenbaum, & Mavroidis, 2006) Uruguay Roundu‟nun henüz baĢında ülkeler 

kurumsal bir yapının kurulması talebinde bulunmuĢtur. Özellikle oluĢturulacak 

yeni anlaĢmaların ülkeler tarafından bağlayıcılığı üzerinde durulmuĢtur. 

Dünya Ticaret Örgütü Eylül 1986 yılında baĢlayan Aralık 1993 yılında son 

bulan Uruguay Roundu kapsamında görüĢülmüĢtür. Bu örgüt 15 Nisan 1994 

yılında MarakeĢte imzalanan Nihai Senet içerisinde yer alan Dünya Ticaret 

Örgütü KuruluĢ AnlaĢmasıyla resmi olarak kurulmuĢ ve 01.01.1995 yılında 

yürürlüğe girmiĢtir. 

Ülkelerin ticaretlerini geliĢmesi, mal ve hizmet ticaretinin uluslararası 

arenada serbestçe yapılmasını kurallara bağlayan bir kurumdur. Merkezi 

Cenevre‟de bulunan örgütün temel hedefi, üye ülkeleri arasında gerçekleĢen 

ticareti geliĢtirmek ve ileride yapılacak çok taraflı ticaret görüĢmeleri için zemin 

hazırlamaktır. Hizmet, yatırım, fikri mülkiyet, sınaî mülkiyet gibi kavramlar 

üzerinde durulmuĢtur. (Avrupa Birliği ve DıĢ ĠliĢkiler Daire BaĢkanlığı, 2020) 

Türkiye Dünya Ticaret Örgütüne 01.01.1995 yılında üye olmuĢtur. 
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2.3.2.3.1. Dünya Ticaret Örgütü’nün Amaçları 

Dünya Ticaret Örgütünün kuruluĢundaki amaçlar aĢağıdaki maddelerde 

toplanmıĢtır. (Ege, 1996) 

- Ticarete konu mal ve hizmetlerin üretimini ve ticaretini geliĢtirmek 

- Tam istihdamı hedef alarak istikrarlı büyümeyi sağlamak 

- Sürdürülebilir kalkınma kapsamında dünya kaynaklarının etkin kullanımını 

sağlamak 

- Çevreyi korumak ve farklı ekonomik ve çevresel ihtiyaçları olan ülkelere 

destek sağlamak 

- Az geliĢmiĢ ve geliĢmekte olan ülkelerin dünya ticaretine daha fazla 

katılmalarını sağlayarak, ekonomik ihtiyaçlarına orantılı olarak dünya 

ticaretinden pay almalarını sağlamak. 

2.3.2.3.2. Dünya Ticaret Örgütü’nün Fonksiyonları 

Dünya Ticaret Örgütü‟nün yürütmekte olduğu faaliyetler aĢağıdaki 

maddelerde belirtilmiĢtir. (Turhan, 2006) 

- Dünya ticaret örgütünün kuruluĢuna neden olan çok taraflı ticaret 

anlaĢmalarını idare etmek ve gözetlemek 

- Çok taraflı ticaret görüĢmeleri kapsamında üyeler arasında müzakereleri 

forum Ģeklinde oluĢturmaktadır. 

- Üyeler arasında ortaya çıkan anlaĢmazlıkların çözülmesi için hızlı ve etkin 

giriĢimlerde bulunmak. 

- Üyelerin ticaretlerini geliĢtirmeleri için yol göstermek, 

- GeliĢmekte olan ülkelerin, uluslararası ticaretten faydalarını arttırmalarına 

yardımcı olmak. 

- Uluslararası ekonomi politikalarının geliĢtirilmesini sağlamak yönünde 

uluslararası kuruluĢlarla iĢ birliği yapmak. 
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2.3.2.3.3. Çin’in Dünya Ticaret Örgütüne Katılması 

Çin 21 Nisan 1948 yılında GATT‟ı imzalamıĢtır ve bu sözleĢmeyi 

imzalayan 23 devletten biri olmuĢtur. 1949 yılında yaĢanan Çin Devrimi‟nden 

sonra ülke uluslararası ticaret sisteminin dıĢında uzunca bir süre kalmıĢtır. 1979 

yılında sosyalist piyasa ekonomisine geçen Çin, 1989 yılında IMF‟ye üye 

olmuĢtur. GATT‟a ilk üyeliğinden yaklaĢık 40 sene sonra akit taraf statüsüne 

tekrar kavuĢmak için GATT sekreteryasına baĢvurmuĢtur. (Özdilek, 2007) 

BaĢvuru ardından müzakere süreci baĢlamıĢ ve 15 sene süren müzakere süreci 

sonunda 2001 yılında Çin Dünya Ticaret Örgütü‟ne üye olmuĢtur. Üyelik 

müzakerelerinde belirli konularda taahhütte bulunan Çin yıllar içinde bu 

taahhütlerini yerine getirmiĢtir. 

Üyelik müzakerelerinde verdiği taahhütleri yerine getirmek adına Çin 

3.000‟e yakın kanun düzenlemesine gitmiĢtir. Çin kendi pazarını uluslararası 

Ģirketlerin eriĢimine açacak ve yapılan ticareti güvence altına alacaktır. Uygulanan 

gümrük vergilerinde indirime gitmeyi taahhüt etmiĢtir. 1 Ocak 2002 tarihinden 

itibaren Çin, vergi düzeyini %15,3‟ten %12‟ye indirmiĢtir. Bu vergi indirimi 

5.300 adet ürünü kapsamaktadır. 2010 yılına geldiğimizde vergi düzeyi %9,8‟e, 

tarım ürünlerinde vergi oranı %15,2‟ye inmiĢtir. Sanayi ürünlerinde ortalama 

vergi %9,8‟ e gerilemiĢtir. Vergi oranlarındaki bu düĢüĢ Çin pazarının dünya 

ticaretine açılmasını hızlandırmıĢtır. (Simayi, 2014) 

Çin‟in Dünya Ticaret Örgütü üyesi olarak, eĢit haklar ve yükümlülükler 

ilkesine göre yerine getirmesi gereken yükümlülükler mevcuttur. Mal, hizmet ve 

fikri mülkiyet hakları kapsamında Dünya Ticaret Örgütü hükümlerine göre en çok 

gözetilen ulus kaydı uygulamasının yapılması öngörülmüĢtür. Bu nedenle mal, 

hizmet ve fikri mülkiyet haklarının alanı geniĢletilmiĢtir. 
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3. ÜÇÜNCÜ BÖLÜM 

ABD ÇĠN TÜKĠYE TĠCARET SAVAġLARI 

Bu bölümde Ticaret SavaĢları ele alınmıĢtır. 

3.1. Ticaret SavaĢları 

Son birkaç yüz yılda üretim hiç olmadığı kadar artmıĢ ülkeler belirli 

mallarda arz fazlası vermeye baĢlamıĢ ve bu arz fazlasıyla ülkeler arası ticaretin 

geliĢmesi sağlanmıĢtır. YaĢanan arz fazlası neticesinde dünya ticaretinin artması 

20. yy‟da belirli sözleĢmelerle akde bağlanan uluslararası serbest ticaretin önünü 

açmıĢtır. 1947 yılında GATT ile birlikte dünya serbest ticaret yanlısı politika 

izlemeye baĢlamıĢtır. 

Ülkelerin ticaret hacimlerinde yaĢanan artıĢ bir yandan kiĢilerin ihtiyacı 

olduğu mal ve hizmete ulaĢmalarını kolaylaĢtırmıĢ diğer yandan ülkeleri 

birbirlerine bağımlı hale getirmiĢtir. Bu bağımlılık bazı ülkelerin dıĢ fazla 

vermesine neden olurken bazı ülkelerin ise dıĢ açık vermelerine neden olmuĢtur. 

Yoğun küresel rekabetin olduğu bu ortamda ülkeler dıĢ açık vermemek adına 

belirli önlemler almakta bu önlemler diğer ülkelerle yapılan ticareti belirli 

alanlarda kısıtlamaktadır. Ülkelerin bu önlemleri almaya baĢlaması ticaret 

savaĢlarına neden olmaktadır. (Köse & Ay, 2020) 

Ticaret savaĢları, kendi için faydalı olacağı görüĢüyle korumacı politikalar 

uygulamaya baĢlayan bir ülkeye karĢı baĢka ülkelerinde benzer Ģekilde karĢılık 

vermesi halinde ortaya çıkan durumu ifade etmektedir. Korumacılık politikaları 

ticaret savaĢlarına evrildiğinde ekonomiler birbirlerinden yaptıkları ithalatı 

kısıtlamaya giderler ve dolayısıyla uluslararası ticaret hacmi bu davranıĢla 

daralmaya baĢlar. (Eğilmez,2018) 

Ticaret savaĢları söz konusu olduğunda ekonomik milliyetçilik kavramı 

ortaya çıkmaktadır. Ekonomik milliyetçilik ilk olarak merkantilist dönemde 

görülmüĢ bir olgudur. Birinci bölümde ayrıntılı olarak anlatılan merkantilist 

dönemde genel görüĢ ülkelerin zenginlik kaynağının değerli madenler olduğu 



71 
 

düĢünülmektedir. Bunu gerçekleĢtirmek için ülkelerin dıĢ fazla vermeleri 

gerekmektedir. DıĢ ticaret sıfır toplamlı bir oyundur ve bu oyunun kazananı olmak 

için dıĢ fazla vermek gerekmektedir. Merkantilist düĢüncede ülke güçlü olmalıdır 

ve dönem itibariyle de ülkelerin sömürgelerinin olması kaçınılmazdır. (Yılmaz & 

Divani, 2018) 

Ekonomik milliyetçilik günümüzde yeni merkantilizm altında 

sınıflandırılabilir. “Yeni merkantilizm; ticari kapitalizmin modern çeĢitlemesi 

bağlamında; dıĢ ticaret dengesi lehine ihracatı körükleyip ithalatı köstekleyen, 

sonuçta iç tüketimi kısan ve sermaye hareketini denetim altına alan ve kur 

kararlarını merkezileĢtiren bir politika rejimini tanımlamak için kullanılan bir 

terimdir.” (Kalaycı, 2012) 

Yeni merkantilizmin uyguladığı politikalar genellikle yüksek tarifeler ve 

ithalat sınırlamalarını kapsayan korumacı önlemlerdir. Bu nedenle, yerli üreticiyi 

koruyucu ve kendi içine kapalı önlemlere sanayi politikaları ve sabit döviz ve 

özerk para politikası uygulayan ülkeler iktisadi olarak yeni merkantilist ülkeler 

grubuna girer. (Kalaycı, 2012) 

Tam da bu noktada ekonomik milliyetçiliği korumacılığın modern 

tanımlamasına dâhil edebiliriz ve ticaret savaĢlarının nedeni olarak gösterebiliriz. 

Ekonomik milliyetçilik “Yerel üretimi, gümrük vergileri veya diğer iadeler 

yoluyla koruma yönündeki çabaların ötesine geçer; damping, ihracat 

sübvansiyonları ve 'dilenci-komĢu' politikalarının çeĢitli biçimlerini 

kapsamaktadır. Bazı sanayi politikası türleri, çok yönlü ihracat veya ithalat 

anlaĢmaları gibi, geliĢmiĢ piyasa ekonomilerindeki çağdaĢ uygulamaları 

arasındadır” (Yılmaz & Divani, 2018). 

Ekonomik milliyetçilik ticaret savaĢlarının nedeni olarak gösterilebilir. 

Ticarete konu olan ürünler üzerine gümrük vergisi koyma, miktar kısıtlamasına 

gitme, anti damping uygulamaları, telafi edici vergiler gibi korumacı önlemler 

ticaret savaĢının ilk tetikleyicisi olmaktadır. Bu uygulamanın hitap ettiği ülke, 

karĢılık olarak gümrük vergisini arttırabilir veya diğer korumacı önlemleri diğer 

ülkeye karĢı alabilir. Bu durum ticaret savaĢının baĢlaması anlamına gelmektedir. 
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Ticaret savaĢı miktar kısıtlamasına gidilen veya vergi uygulanan sektörde 

kalmayıp diğer sektörleri de etkilemektedir. Ticaret savaĢları ülkelerin iç 

fiyatlarının artmasına neden olabilirken uluslararası ticaretin de kısılmasına neden 

olmaktadır. (Eğilmez, 2018) 

3.1.1. Ticaret SavaĢı Aktörleri 

Ticaret savaĢlarının birçok aktörü bulunmaktadır. Bunlar ülkeler olabileceği 

gibi ekonomik topluluklar, Ģirketler ve merkez bankaları ile siyasal iktidarlar 

olabilmektedir. (ġENOL, 2020) 

3.1.1.1. Ülkeler 

Ticaret savaĢlarının en önemli ve bilinen aktörü ülkelerdir. Ticaret savaĢları 

ülkelerin her zaman birbirlerine misilleme yaptığı olaylar değildir. Ülkelerin 

misilleme gücü ithal edilen mala olan bağımlılığa göre değiĢmektedir. Eğer ithal 

edilen mala olan bağımlılık düĢük ise ticaret savaĢlarında uygulanacak politikalar 

daha agresif olabilmektedir. Eğer ithal edilen mala olan bağımlılık fazla ise, 

örneğin ithal edilen mal ülke içinde üretilen bir malın ara malı veya hammadesi 

ise ve baĢka yerden temin edilemiyor ise bu durumda ülkenin ticaret savaĢında 

misilleme gücü düĢük kalacaktır. 

Ticaret savaĢları ülkeleri iki Ģekilde etkilemesi söz konusudur. Ġthalata tarife 

ve kotaların uygulanması durumunda ithal mallarının fiyatı artacağından yerel 

üreticinin eli güçlenecek, rekabetçi olması sağlanan yerel firmaların daha hızlı 

büyümesi sağlanacaktır. Fakat bu durum firmaların yüksek fiyatlı sattıkları ve 

rekabetçi fiyat ortaya koyan firmaların bulunmaması nedeniyle tam tersi etki de 

yaratabilmektedir. Ayrıca vergi ve kota uygulanan ithal edilen malları ara malı 

veya hammadde olarak kullanan yerli ürünlerin fiyatlarının artmasına sebep 

olurken, yerli üretimin kötü etkilenmesine neden olabilmektedir. (ġENOL, 2020) 

3.1.1.2. Ekonomik Topluluklar ve AnlaĢmalar 

Uluslararası ekonomik topluluklar; ülkeler arasındaki ekonomi, eğitim, 

bilim, politik, teknik, kültürel ve siyasal konularda iĢ birliğinin her ülke için 
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olumlu sonuçlanması inancıyla kurulur. Bu amaçla ülkeler diğer ülkeler veya 

ekonomik kuruluĢlarla iĢ birliği yaparak faaliyetlerini düzenli Ģekilde yürütürler. 

Hem geliĢmiĢ hem de geliĢmekte olan ülkeler sorunları uluslararası ekonomik ve 

mali kuruluĢlarla çözümleme imkânı bulmaktadırlar. (KarataĢ & Vatansever, 

2001) 

Ekonomik Toplulukların avantajı, piyasanın geniĢlemesi ve üretim ölçeğini 

büyütme fırsatının artması, dıĢsal ekonomiler, pazarlık gücünün ve rekabet 

gücünün artması gibi faktörler ülkeleri bu kuruluĢlara katılmaya itmektedir. 

Ülkelerin bu kuruluĢlara katılmasıyla gümrük birliği, sermayenin serbest 

dolaĢımının olması, ulaĢım, tarım, ekonomi alanlarında ortak politika 

oluĢturulması yönünde adımlar atılmaktadır. 

Ekonomik toplulukların bu avantajı topluluk dıĢındaki ülkelere ve diğer 

topluluklara karĢı ortak rekabette bulunma imkânı sağlamaktadır. Ülkelerin veya 

ekonomik kuruluĢların ticaret savaĢının aktörü olması da bu bağlamda söz konusu 

olmaktadır. (ġENOL, 2020) 

3.1.1.3. ġirketler 

KüreselleĢmeyle birlikte mal ve sermaye dolaĢımı çok fazla artmıĢtır. Bu 

dolaĢım sonucunda küresel büyüklükteki Ģirketlerin kurulmasına neden olmuĢtur. 

Bu Ģirketler hammaddeye ulaĢım kolaylığı, iĢ gücünün ucuz olduğu veya vergi 

avantajı nedeniyle kendi bölgelerinden farklı bölgelerde faaliyetlerini 

sürdürmektedirler. 

ġirketlerin faaliyetleri bazı durumda ülkelerin veya kuruluĢların korumacı 

politikaları uygulamasına sebep olmaktadır. Bu Ģirketler faaliyette bulundukları 

yabancı ülkelerin piyasasını bozucu etkileri bu korumacı politikaların nedeni 

sayılmaktadır. Böylece küresel boyuttaki bazı Ģirketler ticaret savaĢlarının aktörü 

olabilmektedir. 

3.1.1.4. Merkez Bankaları ve Siyasal Ġktidarlar 

Uluslararası ekonomi ülkeler arası üç temel iliĢki üzerine kurulmaktadır. 
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- Malların ve hizmet alıĢveriĢi 

- Sermaye hareketleri 

- Emeğin dolaĢımı 

Mal ve hizmet ticareti binlerce yıldır yapılan bir uygulamadır. Ülkeler arası 

uygulanan belirli vergi ve harçlar ödendikten sonra kısıtlama söz konusu olmayan 

malların ticareti söz konusu olabilmektedir. 

Sermaye dolaĢımı yani paranın ülkeler arasında serbestçe dolaĢması mal ve 

hizmet ticaretiyle kıyaslanmayacak yenilikte 20. Yyda ortaya çıkmıĢ bir 

geliĢmedir. Sermayenin serbest dolaĢımı geliĢmiĢ ülkeler arasında baĢlayarak 

20.yylın son çeyreğinde dünyanın diğer bölgelerine geniĢlemiĢtir. Herhangi bir 

vergi kısıtlaması da sermayenin serbest dolaĢımında bulunmamaktadır. 

Emeğin dolaĢımı ise spesifik belirli bölgeler haricinde tamamen kısıtlanmıĢ 

bulunmaktadır. 

Uluslararası ekonomik etkileĢimde tamamen serbest sermaye hareketi, 

belirli vergiler ödendikten sonra serbest mal ve hizmet ticareti ve kısıtlanmıĢ emek 

ile gerçekleĢmektedir. 

Ülkeler sermaye hareketlerinin serbestleĢmesi ile birlikte bazı dönemlerde 

bu hareketleri kontrol altına almak istemiĢlerdir. Eskiden sermaye hareketlerini 

kısıtlamak sermaye denetimi ile yapılırken günümüzde bu kısıtlama kurda yapılan 

oynama ile gerçekleĢmektedir. Bu tür uygulamalara kur savaĢı adı verilmektedir. 

Bir ülkede ithalat fazla, ihracat görece az yani dıĢ ticaret açığı var ise ülke para 

biriminin değerini düĢürme yoluna gitmektedir. Sabit kur rejiminde develüasyon 

yaparak para biriminin değeri düĢürülürken, dalgalı kur rejiminde daha farklı 

uygulamalara gidilerek para biriminin değeri düĢürülür. (Eğilmez, 2018) 

Merkez bankaları geniĢleyici para politikası uygulayarak ekonomiyi 

etkileyebilmektedir. Ekonomiyi etkileme amacıyla yapılan geniĢleyici para 

politikası küresel ticareti de etkileyebilmektedir. Dolayısıyla karĢı ülkeler 

tarafından bu kur politikaları misilleme yapılacak uygulamalar olarak 
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algılanabilmektedir. Merkez Bankalarının kuru belirleme davranıĢları belirli 

koĢullarda ticaret savaĢlarının, kur savaĢlarının aktörü olmasına neden olmaktadır. 

Siyasal iktidarlar uyguladıkları politikalarla Merkez Bankaları gibi 

ekonomiyi ve buna bağlı olarak uluslararası ticareti etkileyebilmektedir. Bu 

nedenle siyasal iktidarlar da uyguladıkları politikalar nedeniyle ticaret savaĢlarına 

aktör olmaktadır. 

3.1.2. Ticaret SavaĢı Sonuçları 

Ticaret savaĢları bir ülkenin yerli üreticisini ithal mallardan korumak 

istemesi durumunda uyguladığı gümrük tarifeleri, kotalar, miktar kısıtlamaları, 

anti damping, telafi edici vergiler gibi uygulamaları içermektedir. Ġthalatın 

yapıldığı ülke bu duruma karĢı misillemede bulunarak kısıtlamaya giden ülkeye 

karĢı uygulamalara gidebilmekte ve ticaret savaĢı baĢlamaktadır. Ticaret savaĢı 

ülkelerin uluslararası ticaret hacmini küçültürken aynı anda küresel ticaretin de 

küçülmesine neden olmaktadır. 

Bir ülke gümrük tarifeleri veya tarife dıĢı araçlarla ithalatı engelleyici 

uygulama yapması durumunda ithal edilen malların fiyatı yerli mallara nazaran 

daha pahalı olacak ve yerli ürünler rekabette avantajlı hale gelecektir. Bu durum 

yerli üreticinin büyümesine neden olmaktadır. 

Bunun yanında, ithalatı engellenen ürün, yerli üretimde hammadde veya ara 

malı olarak kullanılan bir ürün ise ithalatın kısıtlanması bu ürünlerin üretim 

maliyetlerinin artmasına neden olmakta ve karlılığın düĢmesine dolayısıyla yerli 

üretimin sıkıntıya girmesine neden olmaktadır. 

Bir diğer etki ithalata rakip olan sektörün korunması durumu bu alanda 

faaliyet gösteren firmaların kendini yenileme gereksinimlerini ortadan 

kaldırabilmekte, neticede yerli üretimin maliyetini düĢürücü önlemler alınmaktan 

kaçınılabilmektedir. (ġENOL, 2020) 
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Ticaret savaĢlarının yaĢandığı dönemlerde ülkelerin ticari büyüklüklerin 

azaldığı görülmüĢ olup, uluslararası ticaret hacimlerinde de aynı etki 

görünmektedir. 

3.2. ABD-Çin-Türkiye Ticaret SavaĢları 

3.2.1. ABD-Çin Ticari Yaptırımları 

ABD baĢkanlık seçimlerine adaylığını açıkladığı günden itibaren BaĢkan 

Donald Trump mevcut ticaret anlaĢmalarına karĢı olan rahatsızlığını belirtirken, 

imalat sanayisindeki iĢleri Çin ve Hindistan gibi ülkelerden ABD‟ye geri çağırma 

sözü verdi. (Chen, 2020) Dolayısıyla 2. Dünya SavaĢı‟ndan bu yana kurulmasında 

ön ayak olduğu kurallı ticaret düzeninin artık ABD çıkarına uymadığı görüĢüyle 

baĢkanlık seçiminden sonra korumacı politikaları uygulamaya baĢlattığı 

görülmüĢtür. (Aran, 2018) 

BaĢkan Trump‟ın baĢkanlığa seçilmesi akabinde korumacı politikalar 

gütmeye baĢlayan ABD, en önemli karĢı duruĢu Çin‟e yapmıĢtır. 2018 Mart 

ayında Çin‟e karĢı yürütülen soruĢturmada; Çin‟in yabancı sermaye kısıtlaması 

getirdiği ve ülkeye yatırım yapan ABD‟li firmalara teknoloji transferi konusunda 

baskı yaptığını, piyasayı ABD‟li firmalar aleyhine bozduğunu belirtmiĢtir. Ayrıca 

Çin‟in teknik bilgileri çaldığını da ifade etmiĢtir. Bu bilgilere dayanarak ABD, 

Çin‟e karĢı en çok açık verdiği çelik üzerine %25 ve alüminyuma üzerine %10 

olmak üzere 23 Mart 2018 itibariyle geçerli olacak Ģekilde 60 milyar dolar 

değerinde tarife uyguladığını açıkladı. (Nuroğlu, 2019) 

Uygulanan bu tarifeye Çin tarafından 128 farklı ABD menĢeili ürün üzerine 

toplamda 3 milyar dolar değerinde tarife uyguladığını açıkladı. Çin‟in ABD‟ye 

karĢı uyguladığı misilleme ABD‟nin korumacı politikalarına devam etmesini 

engellememiĢtir. Temmuz ve Ağustos 2018 tarihlerinde Çin‟e karĢı yeni 

yaptırımlar uygulandı. Tarifelerin gerekçesi olarak teknolojik ve fikri mülkiyet 

haklarını gösteren ABD, bu sefer 50 milyar dolar değerinde Çin mallarına %25 

oranında tarife uygulamıĢtır. Bu uygulamaya karĢılık olarak Çin aynı tutarda ABD 

malına %25 oranında gümrük vergisi uygulamıĢtır. Bu karĢılıklı misillemeler 
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ticaret savaĢlarına dönüĢmüĢ olup, yaklaĢık 3 yıldır sürmektedir. Bu süreçte 

ABD‟nin Çin mallarına uyguladığı tarifelerin toplam tutarı 550 milyar doları 

bulurken, Çin‟in ABD mallarına uyguladığı tarifelerin toplamı 185 milyar doları 

bulmuĢtur. (Wong & Koty, 2020) 

ABD‟nin Çin‟e karĢı aldığı bu agresif tavrının ekonomik ve politik 

nedenleri bulunmaktadır. ABD BaĢkanı Trump göreve geldiği günden itibaren 

Çin‟i fikri mülkiyet hırsızlığı ile suçlamakta, para politikasını ve ticaret 

politikasını eleĢtirmektedir. Tarife oranlarını arttırılması konusunda verdiği bir 

demeçte “Bunu siyaset için yapmıyorum. Bunu ülkemiz için doğru olduğu için 

yapıyorum. Uzun zamandır Çin tarafından kazıklanıyoruz” sözleriyle sürece ve 

Çin‟e olan bakıĢ açısını ortaya koymuĢtur. (NTV, 2018) 

ABD „nin Çin tarafından kazıklanıyor düĢüncesi dıĢ ticaret verilerine 

dayanmaktadır. Çin ABD‟nin en çok ihracat ve ithalat yaptığı ülkelerin baĢında 

gelmektedir. 

Tablo 3.1 :  ABD‟nin Çin‟le Yaptığı Ġhracat ve Ġthalat Verileri 

Yıllar Ġhracat Ġthalat Denge 

2019 106,4 451,6 -345,2 

2018 120,3 539,2 -418,9 

2017 129,9 505,1 -375,1 

2016 115,6 462,4 -346,8 

2015 115,8 483,2 -367,3 

Kaynak: https://www.census.gov/foreign-trade/balance/c5700.html, 
2
 

ABD dıĢ ticaret açığı verdiği ülkelere karĢı son yıllarda siyasi baskı 

uygulamaktadır. Bu uygulama genelde sözlü veya Dünya Ticaret Örgütü 

üzerinden yapılmaktadır. ABD‟nin Çin‟e verdiği dıĢ ticaret açığı yıllar itibariyle 

                                                           
2
 Tutarlar milyar dolar cinsinden verilmiştir. Yuvarlama nedeniyle ayrıntılar toplamlara eşit olmayabilir. 

https://www.census.gov/foreign-trade/balance/c5700.html
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büyümüĢtür. 2015 yılında 115,8 milyar dolar ihracat yapan ABD 483,2 milyar 

dolar ithalat yapmıĢ ve 367,3 milyar dolar dıĢ ticaret açığı vermiĢtir. ABD‟nin 

Çin‟le yaptığı ticaret 2018 yılında 120,3 milyar dolar ihracat ve 539,2 milyar dolar 

ithalatla 418,9 milyar dolarlık bir açığa neden olmuĢtur. 

Ticaret savaĢlarının baĢladığı 2018 yılının aksine 2019 yılında ABD‟nin Çin 

karĢısındaki ticaret açığı %17 oranında düĢerek 345,2 milyar dolar olmuĢtur. Bu 

oran son 6 yılda ABD Çin ticaretinde dengeye en çok yaklaĢılan oran olması 

bakımından önemlidir. (CNBC, 2020) 

Amerika‟nın Çin‟e karĢı ticaret savaĢının politik nedenleri de 

bulunmaktadır. Çin‟in dünya lideri olma hedefini gerçekleĢtirmek üzere iki proje 

ortaya koymaktadır. Ġlki 2015 yılında açıklanan Made in China 2025 programıdır. 

Bu program robotik teknolojiler, denizcilik, demiryolu ulaĢım, havacılık ve uzay 

teknolojileri, elektrikli araçlar, biliĢim ve internet teknolojileri, tıp teknolojisi ve 

ilaç sanayi, tarım ve enerji alanlarından oluĢmaktadır. Kısacası, katma değeri 

yüksek bir üretim modeline geçerek üretimini modernleĢtirmek ve 2025 yılına 

kadar yüksek teknolojili ürün ithalatını yüzde 30 oranında azaltmak 

amaçlanmaktadır. Bu stretejinin ABD‟li firmaları olumsuz etkileyeceği 

düĢüncesiyle Trump, Made in China programının baĢarısız olması için 

vergilendirme sistemine yeni düzenlemeler yapmaktadır. (Hopewell, 2018) (Al & 

Kaya, 2019) 

Çin‟in gerçekleĢtirdiği bir diğer proje ise Bir KuĢak Bir Yol projesidir.  Çin 

bu projeyle katılımcı olan devletlere alt yapı yatırımları yaparak ekonomik destek 

sunmakta ve uluslararası ticareti arttırmayı amaçlamaktadır. Bu proje kapsamında 

Çin-Laos hızlı tren hattı, Sri Lanka‟daki Colombo ve Hambantota derin deniz 

limanları, Pakistan‟daki Gwadar Limanı, Mısır‟daki SüveyĢ Limanı Ekonomik ve 

Ticari Bölgesi gibi hayata geçen projeler mevcuttur. Daha çok geliĢmekte olan 

ülkelere yapılan yatırımla hem ekonomik hem de kültürel olarak Çin yayılım 

göstermektedir. (Al & Kaya, 2019) 

Ticaret savaĢları gündeme geldiği 2018 yılı itibariyle Çin ve ABD arasında 

ikili müzakereler de baĢlamıĢ bulunmaktadır. 1 Aralık 2018 Buenos Aires‟taki 
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G20 zirvesi sırasında görüĢen iki heyet tarafından 90 günlük ateĢkes yapılması 

yönünde karar alındı. Buna göre ABD 1 Ocak 2019 itibariyle yürürlüğe koymayı 

planladığı tarife artırımlarını yapmamaya karar verdi. Buna karĢılık da Çin 

özellikle tarım ve enerji ürünleri olmak üzere daha fazla ABD malı alma 

konusunda taahhütte bulundu. 7 Ocak 2019 tarihinde iki heyet tekrar bir araya 

gelerek daha önce çözülmemiĢ bazı sektörlerdeki ticaret dengesizlikleri ve 

teknoloji transferleri, fikri mülkiyet gibi konuları ele aldılar. 

Yapılan ticaret görüĢmeleri 5 Mayıs 2019 tarihinde Trump‟ın yaptığı Çin‟e 

uygulanan vergileri %25‟e yükselteceği yönündeki açıklama ile tekrar gerilmiĢ, 

10 Mayıs 2019 tarihi itibariyle 200 milyar dolar değerindeki Çin malları üzerinde 

bulunan %10‟luk verginin %25‟e çıkarıldığı açıklanmıĢtır. Çin karĢılık olarak 1 

Haziran itibariyle 60 milyar dolar değerindeki ABD mallarına yönelik tarife 

artırımında bulunacağını açıklamıĢtır. Bu tarife artırımından etkilenen ürünler, 

domuz eti, sığır eti, sebzeler, meyve suyu çay kahve buzdolabı ve mobilyalardır. 

(Wong & Koty, 2020) 

KarĢılıklı misillemeler 15 Ocak 2020‟ye kadar sürmüĢtür. KarĢılıklı 

yaptırımlar ve müzakerelerin sonucunda birinci faz ticaret anlaĢması 

imzalanmıĢtır. Bu anlaĢmaya göre ABD uyguladığı tarifeleri düĢürecek ve Çin 

ABD‟den daha fazla mal satın alacaktır. 

ABD 120 milyar dolar değerindeki Çin mallarına karĢı uyguladığı vergi 

oranını yüzde 15‟ten yüzde 7,5‟e düĢürmeyi teyit etmiĢtir. Çin ise gelecek 2 yılda 

ABD‟den en az 200 milyar dolar değerinde ABD malı ve hizmeti almayı kabul 

etti. Bu mallar 78 milyar dolar değerinde ek imal edilmiĢ mallar, 54 milyar dolar 

değerinde ek enerji alımı, 32 milyar dolar değerinde ek çiftlik ürünleri alımı ve 38 

milyar dolar değerinde hizmet alımı yapılacaktır. (Wong & Koty, 2020) 

Her bir kategoride hangi malların satın alımıyla ilgili ayrıntılar piyasayı 

bozucu etkisi olmaması nedeniyle açıklanmamıĢtır. 96 sayfa uzunluğundaki 

birinci faz anlaĢması fikri mülkiyet, teknoloji transferi, para birimi ve döviz gibi 

Çin ve ABD‟nin uzun süredir müzakere ettiği konuları da içermektedir. 
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3.2.2. ABD-Türkiye Ticari Yaptırımları 

Türkiye- ABD iliĢkileri, cumhuriyetin ilanından önceye dayanmaktadır. 18. 

Yyın sonlarından itibaren, Akdeniz‟deki Türkiye limanlarında sürdürülmekte olan 

deniz ticareti yoluyla Osmanlı-ABD arasındaki ilk temaslar baĢlamıĢtır. ABD ve 

Türkiye Cumhuriyeti arasındaki diplomatik iliĢki 17 ġubat 1927 tarihinde Nota 

Teatisi yoluyla gerçekleĢmiĢtir. (Türkiye Cumhuriyeti DıĢiĢleri Bakanlığı, 2020) 

ĠliĢkiler 2. Dünya SavaĢından sonra daha yoğunlaĢmıĢtır. Türkiye‟nin Kore 

SavaĢı akabinde 18 ġubat 1952 yılında NATO‟ya katılmasıyla savunma ve 

güvenlik alanlarında yoğun iĢ birliği sürecine girilmiĢtir. ABD aynı zamanda 

savunma sanayindeki ithalat ve ihracat ortağımız konumundadır. (Türkiye 

Cumhuriyeti DıĢiĢleri Bakanlığı, 2020) 

ABD ile ekonomik ve ticari iliĢkilerimiz hukuki çerçevesini 1990 yılında 

yürürlüğe giren Yatırımların KarĢılıklı TeĢviki ve Korunması AnlaĢması, 1997‟de 

yürürlüğe giren Çifte Vergilendirmeyi Önleme AnlaĢması ve 2000 yılında 

yürürlüğe giren Ticaret ve Yatırım Çerçeve AnlaĢması (TIFA) oluĢturmaktadır. 

(Türkiye Cumhuriyeti DıĢiĢleri Bakanlığı, 2020) 

ABD ile Türkiye arasındaki ticaret hacmi son 10 yıl içerisinde 1,5 kattan 

fazla büyümüĢ olmakla birlikte 2019 yılsonu itibariyle 19,24 milyar dolara 

ulaĢmıĢtır. (Türkiye Cumhuriyeti DıĢiĢleri Bakanlığı, 2020) 

Türkiye‟nin ABD ile ihracatı 2019 yılsonu verilerine bakıldığında 10,6 milyar 

dolar, ithalatı 2019 yılsonu verilerine göre 10,04 milyar dolar olarak 

belirlenmektedir. (Türkiye Cumhuriyeti Ticaret Bakanlığı, 2020) ABD ile yapılan 

ihracatın Türkiye‟nin toplam ihracatının %5,5 „ini oluĢturmaktadır. ABD‟nin 

ihracatında Türkiye 28. sırada ithalatında 34. sırada yer almaktadır. (Uludağ 

Ġhracatçı Birlikleri Genel Sekreterliği Arge ġubesi, 2019) 

ABD baĢkanı Donald Trump iktidara geldiği günden itibaren ABD 

ekonomisini daha korumacı politikalar uygulayacağı sinyallerini verdi. Bunun bir 

ayağı olarak 10 Ağustos 2018 „de attığı bir twitter mesajında Türkiye‟den satın 

alınan çelik ve alüminyumda gümrük vergisinin iki katına çıkarılmasına onay 
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verdiğini açıkladı. Bu açıklamayla ABD‟nin Türkiye‟den aldığı çeliğin gümrük 

vergisi %50‟ye, alüminyumun gümrük vergisini ise %20‟ye çıkardıklarını 

açıklamıĢtır. (BBC Türkçe, 2018) ABD‟nin bu uygulaması 2018 yılı mart ayında 

yapılan yapılan ek vergilere ilave olarak uygulanmıĢ bir vergidir. (Dinçer, 2019) 

ABD‟nin bu uygulamasına karĢı Türkiye 15 Ağustos 2018 tarihinde 

CumhurbaĢkanı Kararı ile ABD menĢeili bazı ürünlere ek gümrük vergisi 

uygulamasına gitmiĢtir. (Sabah Gazetesi, 2018) Buna göre; 

Tablo 3.2 :  15.08.2018‟de ABD MenĢeili Ürünlere Getirilen Ek Gümrük Vergisi 

Pozisyon 

No 

EĢya Tanımı Ek Mali 

Yükümlülük 

(%) 

8.02 Diğer ser kabuklu meyveler (taze veya kurulmuĢ) 

(kabuğu kırılmıĢ veya soyulmuĢ olsun olmasın) 

20 

10.06 Pirinç 50 

2106.90 Diğerleri 20 

22.08 Alkol derecesi hacim itibariyle %80'den az olan 

tağyir(denatüre) EdilmemiĢ Etil alkol; damıtım yoluyla 

elde edilen alkollü içkiler, likörler ve diğer alkollü 

içecekler 

140 

24.01 Yaprak tütün ve tütün döküntüleri 60 

27.01 TaĢkömürü; taĢkömüründen elde edilen briketler, topak 

ve benzeri katı yakıtlar 

13,7 

2704.00 TaĢkömürü, linyit ve turbadan elde edilen kok ve 

semikok (aglomere edilmiĢ olsun olmasın); karni 

kömürü 

10 
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2713.11 Kalsine edilmemiĢ 4 

33.04 Güzellik veya makyaj müstahzarları ve cilt bakımı için 

Müstahzarlar (ilaçlar haric)(güneĢ kremleri veya 

güneĢlenme müstahzarları dahil) manikür ve pedikür 

müstahzarları 

60 

3904.10 Poli (vinil klörür) (diğer herhangi bir maddeyle 

karıĢtırılmamıĢ) (PVC) 

50 

3908.10 Poliamid -6,-11,-12,-6.6,-6.9,-6.10 veya -6.12 10 

39.26 Plastikten diğer eĢya ve 39.01 ila 39.14 pozisyonlarında 

belirtilen diğer maddelerden eĢya 

60 

44.01 Yakmaya mahsus ağaçlar (kütük, odun, çalı-çırpı 

demetleri  Halinde beya benzeri Ģekillerde); ince 

dilimler veya yongalar halinde ağaç testere talaĢı ve 

odun, döküntü ve atıkları (kütük,briket,topak veya 

benzeri Ģekillerde aglomere edilmiĢ olsun olmasın) 

10 

48.02 SıvanmamıĢ kâğıt ve karton (yazma basma ve diğer 

grafik iĢlerinde kullanılan türden) ve her boyutta perfore 

edilmiĢ delikli kart ve delikli Ģerit kağıt (rulo veya 

dikdörtgen (kare dahil) tabaka halinde) (48.01 ve 48.03 

pozisyonundaki kağıt hariç) el yapısı kağıt ve karton 

20 

48.04 Birincil elyaf (kraft) kağıt ve kartonları (kuĢe edilmemiĢ 

rulo veya tabakalar halinde) (48.02 ve 48.03 

pozisyonlarındakiler hariç) 

20 

48.11 Kağıt, karton selüloz vatka ve selüloz liften tabakalar 

(sıvanmıĢ, emdirilmiĢ, kaplanmıĢ, yüzeyleri boyanmıĢ, 

yüzeyleri dekore edilmiĢ veya baskı yapılmıĢ) (her 

50 
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boyutta rulo veya dikdörtgen (kare dahil) tabaka 

halinde) (48.03, 48.09, 48.10 pozisyonlarındakiler hariç) 

5502.10 Selüloz asetatdan olanlar 60 

7308.90 Diğerleri 60 

8413.70 Diğer santrifuj pompalar 20 

8479.89 Diğerleri 20 

87.03 Binek otomobilleri ve esas itibariyle insan taĢımak üzere 

imal edilmiĢ diğer motorlu taĢıtlar (87.02 pozisyonuna 

girenler hariç) (steyĢın vagonlar ve yarıĢ arabaları dahil) 

120 

9022.19 Diğer amaçlarla kullanılanlar 10 

Kaynak: https://www.sabah.com.tr/gundem/2018/08/15/son-dakika-turkiyeden-

abdye-misilleme  

ABD‟nin Çin‟e açtığı ticari savaĢın bir kolunun uzandığı Türkiye yaĢanan 

süreçte belirli önlemler almak durumunda kalmıĢtır. (Kaya, 2019) 

- Dolar karĢısında değer kaybına uğrayan TL için Ġran, Rusya ve Ukrayna ile 

ulusal para birimlerinde ticaret yapılması, bu sayede ulusal ekonomilerin 

güçlenmesinin sağlanması giriĢimi, 

- Misillime olarak Türkiye CumhurbaĢkanı Recep Tayyip Erdoğan‟ın 

televizyon yayınında halkın elindeki dolarları TL‟ye çevirmesini istemesi, 

- Türkiye CumhurbaĢkan‟ı tarafından Apple marka telefonlara alternatif 

olarak Vestel Venüs telefonlarının kullanılması çağrısı, 

- Ticareti canlandırmak için AB ile olan Gümrük Birliği‟ne dikkat çekmesi ve 

Güney Doğu Asya‟da yeni müttefikler araması, 

- TCMB „nın ekonomiyi desteklemek için aldığı kısa süreli kararlar, 

https://www.sabah.com.tr/gundem/2018/08/15/son-dakika-turkiyeden-abdye-misilleme
https://www.sabah.com.tr/gundem/2018/08/15/son-dakika-turkiyeden-abdye-misilleme
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- Katar tarafından yapılan 15 milyar dolarlık yatırım yardımının kabul 

edilmesi ve bu sayede dolar kurunun kısa süreli rahatlaması, 

- Türkiye Cumhuriyeti Hazine ve Maliye Bakanı tarafından 2019 yılı 

içerisinde %3-4 arasındaki ekonomik büyümeyi ve enflasyon oranını 

düĢürmeyi güvence altına almak için açıkladığı “Yeni Türkiye Ekonomi 

Modeli” ‟nin uygulamaya konması  (Khan, 2018) 

hususları yaĢanan ticaret savaĢının etkilerini hafifletmek için gündeme gelen 

tedbirler olmuĢlardır. 

ABD‟nin Türkiye‟ye karĢı bir ticaret savaĢı baĢlatmasının ekonomik bir 

nedeninin olup olmadığı üzerine bir analiz 17.08.2018 tarihinde Mahfi Eğilmez 

tarafından yapılmıĢtır. Buna göre, 

Tablo 3.3 :  2017 yılı ABD Türkiye Makro Büyüklükler KarĢılaĢtırması 

2017 ABD Türkiye 

GSYH(Milyar USD) 19.390,6 849,5 

Dünya GSYH‟sında Pay(SAGP %) 15,3 1,7 

Mal Ġhracatı (Milyar USD) 1.546,3 157,0 

Mal Ġhracatı / GSYH (%) 8,0 18,4 

Mal Ġthalatı (Milyar USD) 2.342,0 233,8 

Mal Ġthalatı / GSYH (%) 12,0 27,5 

DıĢticaret Dengesi (Milyar USD) -795,7 -76,8 

DıĢticaret Dengesi/GSYH  (%) -4,1 -9,0 

Ġhracatın Ġthalatı KarĢılama Oranı 

(%) 

66,0 67,2 
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Kaynak: http://www.mahfiegilmez.com/2018/08/korumaclk-ticaret-savas-ve-abd-

turkiye.html  

Ticaret savaĢları gündeme geldiği dönemdeki son yılsonu veriler olan 2017 

verilerine bakacak olursak; 2017 yılı yılsonu verilerine göre Dünya GSYH „sının 

% 15,3 „üne sahip ABD, GSYH‟sının %8‟i kadar ihracat yaparken GSYH‟sının 

%12‟si kadar ithalat yapmaktadır. ABD GSYH‟sının %4,1‟i kadar açık 

vermektedir. Dünya GSYH‟sının %1,7‟sine sahip Türkiye GSYH‟sının %18,4‟ü 

kadar ihracat yaparken GSYH‟sının %27,5‟i kadar ithalat yapmaktadır. 

GSYH‟sının %9‟u kadar da açık vermektedir (Eğilmez, 2018). 

2017 yılında Türkiye ABD‟ye 8,7 milyar dolar mal satarken aynı yıl 12 

milyar dolar mal satın almıĢ ve 3,3 milyar dolar ABD ile yaptığı ticarette açık 

vermiĢtir. Bu noktada dıĢ ticarette bir dengesizlikten bahsedilecek olursa bu 

dengesizlik Türkiye aleyhine olduğu söylenebilmektedir. (Eğilmez, 2018) 

ABD ve Türkiye arasında bir ticaret savaĢının oluĢması ekonomik 

nedenlerden ziyade siyasi nedenlerden olduğu görülmektedir. Bu süreçte yaĢanan 

ve terör suçlamasıyla tutuklanan Rahip Brunson Davası, Suriye‟de Türkiye‟nin 

vermiĢ olduğu kararlar ABD‟nin ekonomik savaĢ baĢlatmasının nedeni olarak 

gösterilebilir. Bunun açık ifadesi ABD baĢkanı tarafından atılan bir tweetle 

verilebilir. Tweette Türkiye‟nin çizilen çerçeveyi aĢtığını düĢünürse ekonomisini 

çökerteceğini bunu daha önce de yaptığını belirtmiĢtir. (BBC News Türkçe, 2019) 

Dünyanın en büyük iki gücü olarak Çin ve ABD arasında gerçekleĢen 

ticaret savaĢları tüm dünya ticaretini etkilediği gibi Türkiye‟yi de belirli tarifelerin 

uygulanmasıyla etkilemiĢtir. Ticaret savaĢlarının etkileri 2018 son çeyreğinde 

hissedilmeye baĢlamıĢtır. Dünya ticareti 2018 son çeyreğinde yüzde üç oranında 

küçülmüĢtür. 2019 yılı içerisinde artan ticaret gerilimi 2019 ve 2020 yılları için 

ticaret hacmindeki beklentilerini negatife çevirmelerine neden olmuĢtur. 2020 yılı 

içerisinde dünya ticaret hacmindeki büyüme beklentisi yüzde 3 iken bu 

beklentinin yüzde 2,7 olarak güncellendiği DTÖ tarafından duyurulmuĢtur. 

(World Trade Organization, 2019) 2020 yılında yaĢanan Covid 19 pandemisi 

http://www.mahfiegilmez.com/2018/08/korumaclk-ticaret-savas-ve-abd-turkiye.html
http://www.mahfiegilmez.com/2018/08/korumaclk-ticaret-savas-ve-abd-turkiye.html
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nedeniyle de dünya ticaretinde gerileme görülmesi Türkiye‟nin de bu durumdan 

etkileneceğini göstermektedir. 
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SONUÇ 

Ticaret savaĢı kavramı yeni bir kavram olmamakla birlikte Çin ve ABD 

arasında yaĢanan karĢılıklı restleĢmelerle dünya gündemine oturmuĢtur. Teorik 

olarak ticaret savaĢı; bir ülkenin kendi faydasına olduğu düĢüncesiyle baĢka bir 

ülkenin aleyhine korumacı politikalar uygulaması ve bu korumacı politikalardan 

negatif etkilenen ülkenin de misilleme olacak Ģekilde karĢı politika uygulaması 

nedeniyle ortaya çıkmaktadır. 

Ticaret savaĢlarının en bilinen örneklerinden biri ABD tarafından Büyük 

Buhran sonrası tarım sektörünü korumak adına gerçekleĢtirdiği Smoot Hawley 

tarifesidir. Bu uygulama sonrası diğer ülkelerinde tarife yarıĢına girmeleri bir 

ticaret savaĢı baĢlatmıĢ ve neticede dünya ticaret hacminin daralmasına neden 

olmuĢtur. 

Smoot Hawley tarifesi nedeniyle ticarette yaĢanan daralmanın 2. Dünya 

SavaĢı‟ndan sonra tekrar yaĢanmasını önlemek için 1947 yılında Cenevre‟de 23 

ülkenin katılımıyla bir konferans düzenlenmiĢtir. Konferans sonunda Gümrük 

Tarifeleri ve Ticareti AnlaĢması imzalanmıĢ ve ülkelerin tarife yoluyla dünya 

ticaretini kısıtlayan ayrımcı uygulamalarının azaltılması hedeflenmiĢtir. 

GATT kapsamında tarife oranlarının düĢürülmesi amacı petrol krizine kadar 

karĢılık bulmuĢ olmakla birlikte bu tarihten sonra daha çok geliĢmiĢ ülkelerin 

kullandığı tarife dıĢı araçlar ile korumacılık yapıldığı görülmüĢtür. Yeni 

korumacılık adı verilen bu uygulamada ülkeler genellikle sağlık, güvenlik ve 

çevre ile ilgili endiĢeler öne sürmektedir. Yeni korumacılık kapsamında ithalat 

kontrolleri, sübvansiyonlar, yerel üretim politikalar, anti damping gibi önlemler 

alınmıĢ ve tarife düzenlemelerinden farklı olarak daha az Ģeffaf olan uygulamalara 

gidilmiĢtir. Korumacılık tarihine bakıldığında kriz ve resesyon dönemleri sonrası 

ülkelerin korumacı politikalar izledikleri görülmektedir. 

GATT kapsamında 8 adet tur düzenlenmiĢtir. Turların 8.si olan Uruguay 

raundunda dünya ticaret kurallarını belirleyen ve düzenleyen kurumsal bir yapı 

kurulması kararlaĢtırılmıĢ ve 01.01.1995 tarihi itibariyle Dünya Ticaret Örgütü 
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kurulmuĢtur. Dünya Ticaret Örgütü GATT‟ın yürüttüğü faaliyetlerin 

kurumsallaĢması olarak değerlendirilebilirken amacı serbest ticaretin korunmasına 

ve üye ülkelerin tam istihdama ulaĢmasına katkı sağlamak olarak belirlenmiĢtir. 

YaklaĢık 70 yıl boyunca serbest ticaretin önündeki engellerin kaldırılması 

yönünde giriĢimlerin en büyük destekçisi ve uygulayıcısı olan ABD, Mart 2018 

itibariyle korumacı politikalar uygulamaya baĢlamıĢtır. 

2016 yılı ABD baĢkanlık seçimleri sırasında dönemin Cumhuriyetçi adayı 

Donald Trump Çin‟le yapılan ticaretin ABD‟yi olumsuz etkilediğini, baĢkan 

seçilmesi durumunda Çin‟den yapılan ithalat mallarına vergi artıĢı uygulayacağını 

defalarca belirtmiĢtir. Bu açık tavır Trump‟ın baĢkan seçilmesi sonrasında realize 

olmuĢtur. 

Mart 2018 tarihinde ABD‟de Çin‟e karĢı yürütülen soruĢturma sonucu 

olarak; Çin‟in yabancı sermaye kısıtlaması getirdiği, ülkede yatırımı bulunan 

ABD‟li firmalar aleyhine piyasayı bozduğu ve Çin‟li teknoloji firmalarının 

ABD‟den teknik bilgi çaldığı ifade etmiĢtir. Bunun neticesinde Çin‟e karĢı en 

fazla açık verilen çelik ve alüminyum malları üzerine %25 ve %10 oranında 

gümrük tarifesi uygulandığı açıklanmıĢtır. Uygulanan bu tarife 60 milyar dolar 

değerindeki ürünü kapsamaktadır. 

Bu uygulama neticesinde Çin 128 ABD menĢeili ürün üzerine toplamda 3 

milyar dolar değerinde tarife uyguladığını açıklamıĢtır. KarĢılıklı bu ilk restleĢme 

dünyanın artık bir ticaret savaĢına girdiğinin göstergesi olmuĢtur. 

Bu savaĢın baĢlamasının en önde gelen ekonomik nedeni ABD‟nin Çin‟e 

karĢı verdiği dıĢ ticaret açığıdır. ABD‟nin Çin‟e karĢı verdiği dıĢ ticaret açığı 2019 

yılına kadar artmıĢ 2018 yılı yıl sonunda toplam dıĢ ticaret açığı 418,9 milyar 

dolara ulaĢmıĢtır.  ABD bu durumu adil olmayan ticaret olarak nitelendirmektedir. 

Ticaret savaĢları küreselleĢmenin bir sonucu olarak değerlendirilebilir. 

KüreselleĢmeyle birlikte küresel boyutta Ģirketler kurulmuĢtur. Bu Ģirketler emek 

gücünün ve hammaddenin ucuz olduğu, teĢvik politikaları uygulandığı ülkelere 

faaliyetlerini taĢımıĢtır. 



89 
 

Ticaret savaĢlarının bir diğer ekonomik nedeni de Çin‟in sosyalist piyasa 

ekonomisine geçmesi sonrasında ucuz emek bakımından cazibe merkezi haline 

gelmesidir. Bu husus ABD baĢkanı Donald Trump tarafından eleĢtirilmiĢtir. Yerli 

ücretlilerin korunması ve yerli istihdamın arttırılmasını sağlamak, tarife 

oranlarının yükseltilmesine neden olarak gösterilmiĢtir. Buna göre ithalata rakip 

sektörler tarife oranları ile korunacak, bu sayede yerli ürün satıĢı ve istihdam 

artacaktır. 

ABD‟nin Çin‟e karĢı ticaret savaĢı baĢlatmasının ekonomik nedenleri 

olduğu kadar politik nedenleri de mevcuttur. Çin‟in dünya lideri olma yolunda iki 

projesi mevcuttur.  Bunlar Made in China 2025 ve Bir KuĢak Bir Yol projeleridir. 

Made in China 2025 programı ile Çin katma değeri yüksek üretim modeline 

geçmeyi ve yüksek teknoloji ürünü ithalatını % 30 oranında azaltmayı 

hedeflemektedir. Bir KuĢak Bir Yol programı ile Çin, az geliĢmiĢ ve geliĢmekte 

olan ülkelere alt yapı yatırımı yaparak ekonomik ve kültürel bir yayılım 

sağlamaktadır. 

Amerika‟nın dünya lideri konumunun en önemli nedeni bilgi ve teknoloji 

birikimidir. Amerika‟nın iddiasına göre Çin bu projeleri uygulamaya baĢladığında 

ABD‟nin hassas teknolojilerini çalmaktadır. Burada kastedilen; bir firmanın 

Çin‟de faaliyet göstermesi ancak bir Çinli firmanın ortak teĢebbüsü ile 

mümkündür. Bilgi teknolojisine sahip ABD firması bu bilgiyi Çinli yatırım ortağı 

ile paylaĢması sonucunda Çin devleti bu bilgiye sahip olmaktadır. Diğer yandan 

Çinli firmaların ABD‟de yaptığı yatırımlar bu bilgi ıĢığında devlet tarafından 

yönlendirilmekte ve hassas teknoloji üreten firmalar satın alınmaktadır. Bu 

hususlar ABD‟nin hoĢuna gitmemiĢ ve bu programlar kapsamına giren ürünlere 

karĢı ek vergiler uygulanmaya baĢlanmıĢtır. 

Ticaret savaĢlarının baĢladığı günden itibaren Çin ve ABD yetkilileri birçok 

kez bir araya gelerek bir uzlaĢı noktası bulmaya çalıĢmıĢlar.  Ocak 2020 itibariyle 

birinci faz ticaret anlaĢması imzalanmıĢtır. ABD Çin‟e karĢı uyguladığı vergi 

oranlarını düĢürme kararı almıĢ buna karlık Çin de ABD‟den daha fazla ithalat 

yapacağının taahhüdünü vermiĢtir. 
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2020 yılı ABD için önemli bir yıldır. Bu sene içerisinde baĢkanlık seçimi 

yapılacak ve Donald Trump tekrar cumhuriyetçi aday olarak boy gösterecektir. 

Ticaret savaĢlarıyla birlikte Çin‟in uyguladığı tarımda ithalat vergisi ABD 

BaĢkanı Trump‟ın oy aldığı kesimin hoĢuna gitmemiĢtir. Bu nedenle seçime 

girileceği 2020 yılı içerisinde bir uzlaĢma noktası bulunması ve tarım ürünleri 

konusunda çözüme ulaĢılması baĢkanlık seçimine yatırım olarak 

değerlendirilebilir. Ticaret savaĢlarının ikinci faz görüĢmelerinin baĢkanlık 

seçiminden sonra yapılacağı öngörülmektedir. 

ABD‟nin Türkiye ile ticaret savaĢına girmesinin ekonomik bir nedeni 

bulunmamaktadır. Türkiye 2019 yılına kadar ABD‟ye karĢı dıĢ ticaret açığı veren 

bir ülke konumundadır. 

23 Mart 2018 itibariyle demir-çelik ve alüminyum ürünlerine ek gümrük 

vergisine Türkiye de tabii olmuĢtur.  10 Ağustos 2018‟de yayınlanan baĢkanlık 

emrinde 13 Ağustos tarihi sonrası Türkiye‟nin demir çelik sektöründe diğer 

ülkelere uygulanan yüzde 25 vergi oranının, yüzde 50‟ye çıkarıldığı 

bildirilmektedir. Buna karĢılık Türkiye ABD‟den gelen bir grup ürüne tarife 

uyguladığını açıklamıĢtır. 

Türkiye ABD‟nin ithalat yaptığı ülkeler sıralamasında 34. Sırada 

bulunurken ihracat yaptığı ülkeler sıralamasında 28. Sırada yer almaktadır. Bu 

hacimli bir ülkeye ticaret savaĢı baĢlatmak ABD için ekonomik bir nedene sahip 

değildir. 

ABD‟nin Türkiye‟ye ticaret savaĢı baĢlatmasının belirli politik nedenleri 

olduğu söylenebilir. Ticaret savaĢına konu olan dönemde Türkiye‟de tutuklu 

bulunan Rahip Brunson‟un varlığı ve Türkiye‟nin Suriye‟de uyguladığı dıĢ 

politika ABD‟nin hoĢuna gitmemiĢ gibi görünmektedir. SavaĢların artık sıcak 

savaĢ olarak yapılmak istenmediği bu dönemde ülkelerin ekonomilerini 

etkileyecek hamleler yapmak ABD‟nin en büyük kozu olmaktadır. 

Türkiye‟ye karĢı uygulanan demir çelik ürünlerindeki yüzde 50‟lik tarife 

oranı 16 Mayıs 2019‟da yayınlanan baĢkanlık emriyle kaldırılmıĢ ve bu oran 
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yüzde 25‟e çekilmiĢtir. Bu kararda ayrıca Türkiye‟nin de içinde bulunduğu ve 

ülkelere vergi avantajı sağlanan GenelleĢtiriĢmiĢ Tercih Sisteminden çıkarıldığı 

bildirilmiĢtir. 

Ticaret savaĢları belirli sonuçlar doğurmaktadır.  Öncelikle ticaret savaĢına 

konu olan sektörde tarifeler ve tarife dıĢı uygulamalarla ithalat fiyatları 

artmaktadır. Bu artıĢ yurt içi fiyatlarını yurt dıĢı fiyatlarından daha cazip hale 

getirmektedir. Bu durum yerli üreticinin satıĢ ve üretim hacminin artması Ģeklinde 

sonuçlanabilir. 

Ġthalata rakip sektörlerin korunması, o ürünü hammadde ve ara malı olarak 

kullanılan ürünlerin de maliyetini arttırmaktadır. Tarife ve kota uygulamaları 

ürünün yurtiçinde daha ucuza bulunmasını engellemektedir. Maliyetlerin artması 

bu sektörlerde ürünlerin fiyatlarının artmasına sebep olmakta ve kar oranlarının 

düĢmesine neden olmaktadır. 

Ara malı olarak kullanılan ve ithalat vergisine konu olan mallardaki 

fiyatların artıĢı sonucu nihai mallardaki maliyet artıĢı, bu sektörlerde yaratılan 

istihdama negatif etki etmektedir. 

Tarife ve kotalarla korunan sektörlerde uzun vadede sorunlar 

görülebilmektedir. Piyasada rekabetin olmaması bu sektörlerde maliyetleri 

düĢürücü, üretim sürecini hızlandırıcı inovasyonların geliĢtirilmesini belirli 

oranlarda engellemektedir. 

Ticaret savaĢlarının uygulanması ülkelerin ticaret hacmini düĢürürken, 

dünyanın toplam ticaret hacmini de düĢürmektedir. 

Ticaret savaĢlarının yaĢandığı günümüzde Türkiye‟nin alması gereken belli 

önlemler vardır. Özellikle Çin‟in ucuz iĢ gücü, maliyet ve hızlı artan yüksek 

teknoloji üretimiyle ABD‟yi olduğu kadar Türkiye‟yi de etkilemektedir. Çin‟in 

ucuz mallarının Türkiye üzerinden Avrupa‟ya gitmesi Türkiye‟yi bir lojistik 

merkezi haline getirirken, iç piyasayı üretim yapamaz hale de getirebileceği 

düĢünülmektedir. Bu durum ülke içinde iĢ gücü sektöründe kayıplar yaĢaması 
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anlamına gelmektedir. Bu nedenle Türkiye‟nin kısa süre içerisinde ithalata bağlı 

üretim sürecinden çıkması ve ihracata ağırlık vermesi gerekmektedir. 

Ticaret savaĢları uzun süre gündemde kalacağa benzemektedir. Türkiye‟nin 

bu noktada ihracata konu olan sektörlerini geliĢtirerek her pazara giren bir hale 

gelmesi gerekmektedir. Ġhracatın önemli kalemlerinde sektörel alınması gereken 

sertifikaların alınarak üreticilerin dünya standartlarında üretim yapmaları 

sağlanmalıdır. Sektörel bazlı planlamalar yapılarak tüm sektörlerin kendini 

geliĢtireceği dinamik bir yapı kurulması gerekmektedir. 
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