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OZET

Dis ticaret kavrami tarihin eski donemlerinden beri, trampa seklinde bile olsa
goriilmektedir. Neoklasiklerle baslayan dis ticaret teorilerine, tarihsel siiregte hep yeni
katkilarda bulunulmus ve giiniimiize kadar siirekli degisime ugramistir. Giinimiiz dig

ticaretinde, modern olarak nitelenen Yeni Dis Ticaret Teorilerine yer verilmektedir.

Bilim ve teknolojinin gelismesiyle diinya daha da kiiciilmiis, iilkeler birbirine
yakinlagmis ve iliskiler ag1 dijitallesmistir. Kisacasi, kiiresellesen diinyada ticari iliskiler
birbirine entegre edilmistir. Ekonomik ¢ikarlar1 artirmak ya da korumak isteyen bazi

devletler ekonomik birliktelikler kurmuslardir.

Gilimriik duvarlarinin  kalktigi, serbest ticaretin gecerli oldugu giinlimiiz
ekonomilerinde dis pazar arayislar1 artmistir. Dis ticaret iliskilerinde olusan karmasik
islemler, ticareti yapan taraflarin birbirine olan giiveni, taraflarin uluslararasi hukuktan

kaynaklanan gorevleri ve yaptirimlari bilinmesi gereken 6nemli konu basliklaridir.

Dis ticaret, birbirine uzak mesafelerde olan ve ayr kiiltiir, dil, yonetim vbg.
bir¢ok farklar1 bulunan iilkeler arasinda yapilmaktadir. Dis ticaret iliskileri sonucunda
satilan mallarin, teslimi ve ddenmesi ile buna baglh etkileri 6nemli bir yere sahiptir. Bu
caligmada, dig ticaret nedeniyle, alict1 ve satici yani ithalatci ve ihracatgr arasinda
gerceklesecek bir ticaret isleminde mallarin gonderilmesi, teslimi ve buna karsilik
bedelin 6denmesi ile ilgili siire¢ analiz edilmistir. Ayn1 sekilde, dis ticaretteki kullanim
siklig1 ve onemi nedeniyle 6deme sekillerinden akreditif kavramu, isleyisi ve bu alanda
ortaya cikabilecek sorunlar ile ¢oziimiinde kullanilan prosediirler ayr1 bir boliim olarak

ele alinmistir. Giiniimiizde en tercih edilen 6deme sekillerinden akreditif, hem ithalat¢i
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hem de ihracat¢i agisindan en giivenli yol kabul edilmektedir. Bunun nedeni ise
taraflarin  islemlerini takip eden ve de garantorliigiinii {istlenen bankalarin

mevcudiyetidir.

Tirk dis ticaretinin gelismesinde, Tiirk sirketlerinin dis ticaret konusunda
egitimi, bilin¢lendirilmesi ve bu bilgilerin etkin kullanimi 6nemli bir yere sahiptir. Bu
konuda ortaya c¢ikan sorunlar1 belirlemek ve ¢o6ziim Onerilerinde bulunmak

calismamizda ele alinmistir.
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ABSTRACT

The concept of foreign trade is seen even as barter, since ancient times of
history. New contributions has been made in historical period, and continious changes
have occured until today in foreign trade theories beginning with neoclassics. In today’s

foreign trade, New Foreign Trade Theories qualified as modern, have been located.

As science and technology have developed, the world became smaller, the
nations became closer and network of relations became digitalized. Briefly, commercial
relations have been integrated to one another in globalized world. Some nations, seeking
to increase or protect their economical oppurtinities, have established some economical

unions.

In today’s economies, in which custom walls have been abolished and free trade
is valid, pursuit of foreign markets have increased. Complicated transactions occuring in
foreign trade relations, confidence of traders in each other, tasks and sanctions of parties

resulting from international law are important subject titles that must be known.

Foreign trade is made between countries that are far away from each other and
that have lots of differences like culture, language, management etc. Delivery and
payment of goods sold as a result of foreign trade relations, and related effects have an
important place. In this study, resulting from foriegn trade, the process of expedition and
delivery of goods and payments of cost ocurring between the consumer and the vendor,
in other words importer and exporter, has been analysed. Likewise; because of usage
frequency and importance in foreign trade, concept of letter of credit, it’s mechanism,

problems that can occur in this area and procedures used in solutions have been
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discussed in a different section. Today, one of the most preferred methods of payment,
the letter of credit, has been accepted as the most secure way in terms of both importer
and exporter. The reason of this is the existence of banks who follow the transactions of

both parties and give guarantee accordingly.

In development of Turkish foreign trade, training of Turkish companies on
foreign trade, making Turkish companies conscious and usage of these information
effectively have an important place. Designating the problems for this issue and

suggesting some solutions has been taken in hand in this study.



ONSOZ

1980’1i yillarin sonundan itibaren diinyanin jeopolitik ve stratejik goriiniimii,
hizli bir bicimde degisikliklere sahne olmus ve diinyada yeni bir yapilanma siireci ortaya
cikmustir. Bir taraftan rekabet avantaji ve pazar genisligi acisindan kiiresellesme diger
taraftan da, ekonomik imkanlarin birlestirilerek tek bir ekonomik gii¢ olusturma
acisindan bolgesellesme, giinlimiizde diinya ekonomisinin iki temel o6zelligi haline
gelmistir. Dolayisiyla serbest piyasa anlayisi cercevesinde dis ticaret olgusu, iilke

sinirlarini ve bloklagsmalar1 da asarak evrensel bir yapiya doniismektedir.

Gecmisten giiniimiize dis ticaret teorileri degisime ugramis, dijital teknoloji
cagin1 yasadigimiz giiniimiiz ekonomilerinde yeni ekonomik tanimlamalara ihtiyac
duyulmustur. Bu degisimler, kiiresellesen diinyada stratejik ¢ikarlarin korunabilmesi i¢in
ilkeleri Dbirlikteliklere yoOneltmistir. Giintimiizde firmalar iirettikleri iirtinleri dis
piyasalarda rekabet kosullar1 altinda pazarlayabilmek icin arayis i¢ine girmistir. Bu
arayislar sonucunda dis ticaret i¢cin 6nemli olan 6deme, teslim, mevzuat ve benzeri
bircok kavramlar dgrenilmesi zaruri konular haline gelmistir. Ozellikle serbest piyasa
kurallarinin kabul edilmeye baslandig1 iilkemizde, 1980’11 yillardan sonra rekabetci dis
pazarlar i¢in bu piyasalar1 taniyan, bilgi donanimina sahip firmalar kurulmaya
baslamistir. Bunun tabi sonucu olarak da iyi egitim almis ve vizyon sahibi personel

ihtiyaglar1 gilndeme gelmistir.

Yapilan bu calismada meydana gelen gelismeler dikkate alinarak dig ticaret
acisindan 6nemli siirecler ve teoriler incelenmis, dis ticaretin iki onemli konu baghig
teslim ve 6deme sekli iizerinde durulmustur. Odeme sekillerinden biri olan akreditif,

kullanim siklig1 ve dnemi agsindan detayli olarak ele alinmistir. Bu ¢ercevede olusan
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calismanin sonucunda piyasada bu bilgilere sahip elemanlarin egitimi iizerine goriis

aktarilmistir.

Bu calismam sirasinda danigmanligimi yapan hocam, Yrd. Do¢. Dr. Mehmet
ARSLAN’a, basindan beri destegini esirgemeyen esim Fatma, cocuklarim Zeynep Duru

ve Mehmet Teoman ile aileme tesekkiir ederim.
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GIRIS

Uluslararas: ticaret kavrami iilkemiz igin Ozellikle 1980’11 yillarin basindan
itibaren 6nemi giderek artan bir kavaram olmustur. Bu yillardan itibaren Tiirk firmalar
ciddi olarak dis pazarlara acilmaya baslamis ve giin gectik¢e iilkemizin ihracati artmistir.
[hracatin artisina paralel olarak dis ticaretin diger bir kanadi olan ithalat da artis

egilimini bu donemde siirdiirmiistiir.

Uluslararas: ticaretle ilgili olan en Onemli uluslararasi kurallar; dis ticarette
teslim ve 6deme sekilleridir. Bu sebeple dis ticaret islemlerinde kullanilan ve firmalarin
finansman yapilarim da oldukca yakindan ilgilendiren bu kavramlar, bu c¢alismada
incelenerek Onemli noktalara isaret edilmeye calisilmistir. Dis ticaret firmalarinda
calisan veya calismayr diisiinen kisilerin bu kavramlar1 iyi bilmeleri gerektigi

diisiincesiyle dis ticaret egitiminin oneminden bahsedilmistir.

Bu calismada, dis ticaret islemlerinde iki 6nemli konu basligi olan teslim ve
O0deme sekilleri incelenirken, konu hakkinda iilkemizdeki egitim gereksinimlerinin

diizeyinin belirlenmesi ve Onerilerde bulunulmasi amag¢lanmaistir.

Calisma bes boliimden olusmaktadir. Ik boliimde dis ticaret teorilerinin tarihsel

siireci tizerinde durulmustur.

Ikinci boliimde, dis ticarette teslim sekilleri incelenirken; teslim seklinin tiiriine

gore alict ve satict agisindan yiiklenilen sorumluluklardan bahsedilmistir.



Uciincii boliimde dis ticarette ddeme sekilleri ayrintili olarak ele almirken, bu
O0deme sekilleri arasinda yer alan akreditif uygulama siklifi ve Onemi nedeniyle

dordiincii boliimde ayrintili olarak incelenmistir.

Arastirmanin besinci ve son boliimiinde ise dis ticaret egitimi almis caligsanlarla,
firmalarin dis ticarette daha rekabetci ve avantajli kosullarla ticaret yapabileceklerinden
bahsedilmistir. Ulkemizde dis ticaret egitimi konusunda resmi olarak yetkili kilinmusg

IGEME’nin egitim programlari incelenerek eksiklikler ve oneriler dile getirilmistir.



BOLUM 1

DIS TICARETIN TARIHI GELiSiMi VE TEORILER

1.1. Dis Ticaretin Tarihi Gelisimi

Uluslararas1 ekonomik iligkiler mal ve hizmet ticareti ile birlikte bagimsiz iilkeler
ya da devletler arasinda gerceklesen emek, sermaye ve teknoloji aligverisi gibi
faaliyetleri icermektedir. Oysa dis ticaret ya da uluslararasi ticaret deyimi bagimsiz
iilkeler arasindaki mal ve hizmet degisimini ifade eder. (') Dis ticaret kavraminin ortaya
cikis nedeni, birbirinden bagimsiz ve esit devletlerin mevcudiyeti gibi goziikse de bu
kesin bir kural olmayip aralardaki sinirlarin kaldirildigi ekonomik birliktelikler de
miimkiindiir. Tarihi olarak eski donemlere baktigimizda iilkeler arasinda sinir olmadan
da dis ticaretin var oldugunu goriiriiz. ik dénemde uygulanan ticaretin aslinda mal

miibadelesine dayanan trampadan baska bir sey olmadigini da sdyleyebiliriz.

Gecmise bakildiginda genellikle biiyiik imparatorluklarin kuruldugunu goriiriiz.
[k ve orta cagin hakim siyasi yapis1 ise, kiigiik feodal yapilardan miistakil oldugunu ve
bu toprak miilkiyetine dayanan feodalitenin genis bir imparatorluk i¢inde varligini
siirdiirdiigiidiir. Ozellikle sanayi devrimi ve 17. yiizyildan sonra gelisen makinelesme ve
tiretime insan giici disinda yeni enerji kaynaklarinin eklenmesi, feodal yapiyla
uyusmayan ekonomik gelismeler gostermistir. 15. ylizyilldan sonra gergeklestirilen
kesifler dilnyanin bilinmeyen yerlerini kesfetmek icin yapilan bilimsel caligmalar gibi

goziikse de sonucta ekonomik avantajlar saglamistir. Zengin dogu ile bati1 arasindaki

(1) Mehmet TOMANBAY: Dis Ticaret Rejimi ve [hracatin Finansmani (Ankara,
2001), s.15



ticaret yollarim ellerinde bulunduran devletler bu ticaretten aldigi vergilerle mallarin
Avrupa pazarlarina ulagsmasini saglarken, kesifler sonucunda alternatif ulasim yolar:
bulunmustur. Kesifler sayesinde diinya kaynaklar1 belirlenmis, bunlarin ele gecirilmesi
icin biiyiik bir yaris baslamistir. Daha ¢ok ve zengin somiirge ele gecirmek i¢in ortaya
cikan rekabet cesitli savaslara neden olmus ve bu durum 20. yilizyilin ortalarina kadar

devam etmistir.

Giiniimiizde teknolojik gelismeler daha fazla ekonomik biiyiimeye ihtiyac
duymaktadir. Burada karsimiza cikan yol ekonomik entegrasyon yani birliktelikler
olarak goziikmektedir. Ekonomik faaliyetlerin daha genis alanlarda, tiretim faktorlerinin
en verimli sekilde kullanilmasini saglayarak maliyetleri diisiirmek, tiretimi ve tiiketimi
artirarak ekonomik refahi yiikseltmek, ekonomik entegrasyonun saglanarak siyasi
hudutlarin dis ticaret iizerindeki olumsuz etkilerini gidermek icin giiniimiizde bir ¢ok

birliktelikler mevcuttur. Bu birlikteliklere daha sonra detayli olarak deginilecektir.

1.2. D1s Ticaret Teorileri

Dis ticaretin dogal ve ekonomik iki etkenin altinda ortaya c¢iktigini soyleyebiliriz.
Dogal etkenlerin basinda tabi kaynaklar yer almaktadir. Yeryiiziindeki kaynaklar iilkeler
arasinda farkl bir sekilde dagilmistir. Ayni sekilde iklim kosullar1 da belli iiriinlerin bazi
bolgelerde yogunlasmasina neden olmustur. Bu dogal farkliliklar dis ticareti gerekli
kilmaktadir. Cesitli nedenlerle bazi mal ve hizmetlerin iiretiminde ekonomik bir

istiinliik bulunmasi ikinci etken olarak dis ticareti zorunlu kilmaktadir.



Klasik teoriden ©Onceki ekonomik ve siyasal doktirin, Merkantilizm idi. Bu
diisiince akimi 16. asirdan 17. asir sonlarina kadar etkili olmustur. Merkantilist

dénemden once diinyada yaygin bir dis ticaret olayindan soz etmek giictiir. (%)

A. Smith ve D. Ricardo’nun temellerini insa ettigi dis ticaret teorileri, aradan
gecen ikiyliz yili askin zaman diliminde siiregelen bir gelisme ile bilginin artan rol ve
onemine sahitlik etmektedir. Klasik dis ticaret teorileri, iiretim faktorii olarak sadece
emek unsuruna dayanir ve iiretim maliyetini homojen oldugu varsayillan emegin
miktarina baglarken Neoklasik iktisat¢ilar, “firsat maliyeti” kavrami ile, sermayenin de

bir iiretim faktorii ve maliyet unsuru olarak dikkate alinmasina 6nayak olmuslardir.

Neoklasik katkilar1 kullanarak uluslararasi ticaretin gerek sarti olan iilkelerarasi
verim farkliliginin nedenini ve refah sonuglarini faktor donanimi ile agiklayan modern
teoriler de iki-lilkeli, iki-faktorlii modellerinde emek ve sermayeye dayanmiglardir.
1960’lardan itibaren gelisen Yeni Dis Ticaret Teorilerinin emegin niteligi ve
teknolojinin gelistirilmesi ve iiretim siirecinde kullaniminin etkiledigi bir uluslararasi

ticaret modeli ortaya koyduklar1 goriilmektedir.

1960’1ar, “bilgi toplumu” ve tiirev kavramlarin ortaya ¢iktig1 ve bilginin artan bir
bicimde {iiretim siireci ve uluslararasi ticareti etkilemeye basladigi yillardir. Bu
calismada, klasik teorilerden giiniimiize, dis ticaret teorilerinin gelisimi siirecinde bilgi
ve buna bagh olgularin artan 6nemi anlatilacaktir. Ayrica 18. yiizyilda temelleri atilan
klasik dis ticaret kuramlarindan 21. yiizyila, dis ticaret teorilerinin gelisim siirecine

bakilacaktir.

(*) Halil SEYIDOGLU: Uluslararas: iktisat (Istanbul, 2001), s.14



1.2.1. Klasik Dis Ticaret Teorileri

Servetin kaynagini degerli madenler olarak tanimlayan, bu yiizden diinya servet
stokunun sabit oldugunu ve uluslararasi ticaretin, taraflardan sadece birinin (ihracat
yapanin) yararina olacagini ileri siiren merkantilist doktrin, sanayi devrimiyle ortaya
cikan kitlesel iiretim igin serbest ticaret ihtiyacini karsilayamaz olmustur. Artik
ekonomide sorun iiretim degil, iiretilen mallara pazar bulunmasi idi. Bu noktada
merkantilist fikirlerle bir ¢atisma baslamigti. () 18. yiizyilin son c¢eyreginden itibaren

klasik iktisat gelismeye baslamistir.

Genel olarak iktisat bilimi ve 0Ozelde uluslararasi ticaret teorisinin temeli
Simith’in Wealth of Nations’1 yayimlamasiyla (1776) atilmistir. Ricardo (1817), Smith
teorisinin gecerlilik alanin1 genisletme yaninda, giiniimiize kadar devam eden izler
olusturmustur. Iktisadi insan (homoeconomicus), “birakiniz yapsinlar, birakimz
gecsinler (laissez faire, laissez passer)” ve goriinmez el (invisible hand) ile klasik
liberalizme yon veren Smith, Merkantilistlerin aksine, diinyada serbest ticareti gerek
tilkelerin ve gerekse diinya refahinin artmasi bakimindan ¢ok daha yararli olacagini

savunmustur. (4)

Smith serbest ticaret ve uluslararasi uzmanlagmanin yararlarim1 mutlak {istiinliik
teorisi ile aciklar. Buna gore, iki-iilkeli bir modelde, {iilkelerden biri, digeriyle
kiyaslandiginda, hangi mallar1 daha diisiik maliyetle iiretiyorsa, o mallarin tiretiminde
uzmanlagmali; diisitk maliyetle iirettiklerini ihra¢ ederken i¢c maliyetleri yiiksek mallar

ithal etmelidir. Ancak, buradaki maliyet kavrami, sadece homojen oldugu diisiiniilen

(*) Halil SEYIDOGLU: a.ge., s.15 _
(4) Ridvan KARLUK: Uluslararas1 Ekonomi (Istanbul, 2003), s.14



emek faktoriinii icermektedir. Bir iilke bir baska iilkeyle ticarete, o iilke kadar ucuza

iiretemedigi mallar1 ondan satin almak amaciyla girer. (°)

Smith dis ticaretin veya iilkelerin avantajlarinin kokenini aslinda yalnizca iiretim
faktorii donatimlarindaki niteliksel farkliliklarla degil, niceliksel farkliliklarla da

aciklamaya ¢aligmustir. (°)

Uluslararas1  ticaretin  mutlak {stiinliikklere  dayandirilmasimin  kapsami
daraltacagin1 goren Ricardo, iilkelerarasinda iiretim maliyeti farki yerine, farkliligin
derecesi iizerinde durmustur. Bir baska anlatimla, karsilastirmali istiinliik teorisi,
uluslararasi ticaretin, mutlak degil karsilastirmali iistiinliiklere dayanmasi geregini ortaya
koymustur. Bir iilke, biitiin mallarda, digerine gore daha iistiin olsa da, karsilagtirmali
olarak en fazla iistiinliige sahip oldugu mallarda uzmanlasip daha az iistiin oldugu
mallari ithal ederek daha fazla refaha ulasabilir. Ulkelerin uzmanlasmalari, i¢c maliyet
oranlar dikkate alinarak gerceklesmekte ve bir iilke i¢c maliyetler a¢isindan hangi malda
avantaja sahipse o malda uzmanlasarak ihra¢ etmekte, diger mali da uzmanlasan diger

iilkelerden ithal etmektedir. (7)

Ricardo i¢in de, maliyeti olusturan tek faktor, homojen, iilke icinde tam hareketli
ve lilkeler arasinda tam hareketsiz oldugu varsayilan emektir. Klasik iktisatcilar, emek
disindaki iiretim faktorlerinden sermaye ve dogal kaynaklarin farkinda olmakla beraber,
dogal kaynaklari, tanrinin liitfu ve sermayeyi, biriktirilmis emek biciminde algilamay1

secmislerdir.

() Emin ERTURK: Uluslararasi Iktisat (Istanbul,' 2001), s.16
() Aykut KIBRITCIOGLU: Uluslararas: Makro iktisat (Ankara, 1996), s.37
(7) Musa DEMIR: Dis Ticaret Islemleri ve Muhasebesi (Ankara, 2004), s.8



Dis ticaret kazanglarini belirlemek bakimindan oOncekilerin ihmal ettigi talep
unsurunu analize dahil eden Mill, daha sonra neoklasiklerce gelistirilecek karsilikli talep
kanununu ortaya koymus; ayrica karsilikli talep yoluyla dis ticaretin teknolojik
gelismeyi etkileyecegini ifade etmistir. Mill’e gore teknolojik gelisme ihra¢ mallarinda
verimliligi arttirarak {ilkenin ithal mallarin1 ucuza elde etmesini saglar, bu acidan
yaklasildiginda ithal malinin maliyetini diisiiren bir etki yaratir ve iilkenin dis ticaretten

kazancini arttirir. (8)

1.2.2. Neoklasik Katkilar

Klasik dis ticaret teorilerine yonelik temel bir elestiri, emek-deger teorisine
dayanmasi, emek disindaki faktorlerin maliyet ve dis ticarete etkisini ihmal etmesidir.
Neoklasik iktisat¢ilar, emek maliyeti yerine, emekle birlikte diger faktorleri de kapsayan
“firsat maliyeti” kavramimi kullanarak, 6ziine dokunmadan Ricardo modelini revize
etmislerdir. Buna gore, iiretim, kullanilan biitiin faktorlerin Alternatif maliyet olarak da
anilan firsat maliyeti kavrami, bir malin {iretimini bir birim artirabilmek i¢in gerekli
kaynaklar1 serbest birakmak iizere bir baska maldan vazgecilen miktar1 anlatmaktadir.
Dolayisiyla, verimliligin tersi olarak maliyet, bir birim mal iiretmek i¢in gerekli olan
kaynaklarin toplamidir ve kullanilan faktorlerin parasal degerleri toplanarak hesaplanir.
Bir malin firsat maliyeti ise, o malin {iretimini bir birim artirmak i¢in gereken kaynaklari
serbest birakmak {izere, baska bir malin, liretiminden vazgecilmesi gereken miktara

esittir.

Marshall, dis ticaretin yararlarin1 parasal degil, reel anlamda emek ve fedakarlik

acisindan ele alir. Tek bir mal yerine, temsili balya adin1 verdigi bir grup maldan sz

(8) Siir Erkok YILMAZ: Dis Ticaret Kuramlarimmin Evrimi (Ankara, 1992), s.74



eder. (°) Temsili balyalar kavramiyla Ricardo modelini ikimalli olmaktan ¢ikarmis ve
mallarin degerini karsilastirirken fayda-deger kuramini kullanmis; emegin yan sira,
maliyeti etkileyen bir faktor olarak sermayeyi de dikkate almistir. Ancak emek-deger
kuraminin etkisinden tam olarak ¢ikamamustir. Buna karsilik Haberler, mallarin degerini
Olcmede, firsat maliyeti kavramimi kullanarak, emek-deger kuramimi devre disi
birakmistir. Firsat maliyeti kavrami, doniisim egrileri ile analiz araci haline
doniistiiriiliirken, kayitsizlik egrileri ve Mill’den hareketle Marshall’in gelistirdigi teklif
egrileri yardimiyla, yine mutlak ve karsilastirmali iistiinliik kuramlarinin ihmal ettigi
talep unsuru, analizlerde dikkate alinmaya baslamistir. Bu arada, Mill tarafindan
teknolojik gelismelerin dis ticarete etkisi baglaminda yapilan saptamalarin,

neoklasiklerce gelistirilmedigini soylemek miimkiin goriinmektedir.

1.2.3. Modern D1s Ticaret Teorileri

Uluslararas ticaret, tabi kaynaklarin dagilimindan ve emek verimliliginden daha
fazla degiskenlere bagli oldugundan, karsilastirmali iistiinliigiin varligin1 aciklamak

isteyen bir kisim iktisatcilar ortaya cikmustir. (*°)

1930’lara gelindiginde, dis ticaret teorileri alaninda hakim yaklasim, neoklasik
revizyonla teyit edilen, ancak uluslararas1 emek verimliliginde farklilik doguran etkenler
tizerinde durmayan ve iilkeler arasinda yurti¢i fiyat farkliliginin nedenlerini agiklamayan
karsilastirmal1 iistiinliikler kuramidir. Karsilastirmali iistiinliikler teorisinin, sozii edilen
temel eksigi, iki Isvecli iktisatc1, Heckscher (1919) ve Ohlin’in (1933) katkilarina konu

olmustur.

() Siir Erkdk YILMAZ: a.g.e., s.77

('*) Fiisun YENILMEZ: Tiirkiye’nin AB ile Dis Ticaretinde Endiistri Ici Ticaret
(Eskisehir, 2004), s.3



10

Heckscher-Ohlin teorisine gore, her iilke zengin olarak sahip bulundugu faktorii
yogun bi¢imde kullanan mallarin tiretiminde karsilastirmal1 iistiinliik elde eder. (' Bu
durumda uzmanlastifi bu mallar1 ihra¢ ederken kit sahip oldugu mallar ithal eder.
Faktor donatimi, iilkenin sahip oldugu iiretim faktorleri miktarin1 esas alirken emek ve
sermayeyi dikkate alir. Bu cercevede, iilkeler emek-zengini ve sermaye-zengini, mallar
ise emek-yogun ve sermaye yogun bi¢iminde ayristirllmistir. Ayrica, bir malin iiretim
fonksiyonunun, dolayisiyla iiretim teknolojisinin biitiin iilkelerde ayni oldugu ve
teknolojik gelismeyle iiretimde sabit verim kosullarinin gecerli oldugu varsayilmaktadir.
Heckscher-Ohlin modelinden; faktor donatimi teorisi , faktor fiyatlart esitligi teorisi,

gelir dagilimi ve Rybczynski teorileri elde edilmistir.

Faktor fiyatlar esitligi teoremine gore, dis ticaret, iilkelerin bol olarak sahip
olduklar1 faktoriin fiyatimi yiikseltirken kit olan faktoriin fiyatim disiirerek iilkeler
arasinda nispi olarak faktor fiyatlarinin esitlenmesine yol acar . Belli sartlar altinda
faktor fiyatlart esitligine yonelen bu hareket, normal olarak faktor fiyatlarinda tam bir

esitlik saglanana kadar devam eder. (12)

Stolper ve Samuelson gelir dagilimi teorisini gelistirmislerdir. Buna gore, serbest
dis ticaret, ihracat¢ir sektoriin yogun kullandigr (iilkede bol olan) iiretim faktoriiniin
gelirini yiikseltirken, ikameci sektorde yogun kullanilan (iilkede kit olan) iiretim
faktoriiniin gelirini diigiiriir. Bir bagka anlatimla, ithalata rakip iireticileri koruyan
korumaci Onlemler, bir biitiin olarak iilke refahin1 olumsuz etkiler. Gumriik tarifeleri,
ithalata rakip mallarin fiyatimi, ihra¢c mallan fiyatina gore yiikselttigi siirece, Stolper-

Samuelson teoreminin analitik gecerliligi devam edecektir. Aksine, glimriik tarifeleri,

(') Halil SEYIDOGLU: a.g.e., 5.69
('*) Ridvan KARLUK: a.g.e., 5.39
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ithalat¢inin 6nemi yiiziinden ithal mallarin fiyatinin diismesine yol agarsa, bu teori de

gecerliligini kaybeder.

Heckscher-Ohlin modelinden tiirev olan ve faktor arzindaki degisimlerin iiretim
sonuglarini analiz eden Rybczynski teorisi, tam calisma kosullar1 altinda, yalmz bir
faktoriin arz1 artifinda, bu faktorii yogun olarak kullanan malin iiretiminin
genisleyecegi, arzi sabit kalan faktorii yogun olarak kullanan malin iiretiminin ise

mutlak olarak daralacagi kanitlanmaktadir. (13)

1.2.4. Leontief Paradoksu, Yeni Dis Ticaret Teorileri

Faktor donatimi teorisini test etmek iizere, ABD ekonomisinin, 1947 inputoutput
tablosu ve ayni yila ait dis ticaret verileri ile birer milyon dolarlik ihra¢ ve ithal-ikamesi
irtinlerini iceren temsili mal sepetleri olusturan Leontief , bugiin oldugu gibi, 1950’lere
dogru da tartismasiz diinyanin sermaye zenginligi en fazla iilkesi ABD’nin, teorinin
ongordiigiiniin aksine, sermaye-yogun mallar ithal, emek-yogun mallar ihra¢ ettigi
sonucuna ulagmustir. Leontief paradoksu olarak nitelenen bu durum, Leontief’in
caligmasina yonelik elestiriler, bu sonucu yorumlama cabalar1 ve paradoksu agma
gayretlerini iceren genis bir literatiir yaninda, emek ve sermeye disindaki unsurlarin ve
ozellikle “bilgi’nin iiretim ve dis ticaretteki roliinii vurgulayan yeni teorilerin gelisim

siirecini baglatmistir.

Paradoks kadar ilgin¢ olan agiklama cabasinda Leontief, ABD {iiretim ortaminin
egitim ve is¢i niteligi bakimindan farkliligini vurgulamistir Bunu izleyen arastirmalarda,

siddeti azalsa da devam eden paradoksu, ABD beseri sermayesi ile aciklama egilimi 6n

("*) Halil SEYIDOGLU: a.g.e., .70
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plana cikmistir. Leontief bu sonucu, Amerikan toplumunun istiin girisimcilik,
yoneticilik, egitim ve iiretime yonelik calisma atmosferi dolayisiyla ABD’li is¢ilerin

diger iilkelerin iscilerine oranla 3 kat daha verimli olmalariyla aciklamak istemistir. ('*)

Leontief paradoksunu aciklamada iiclincii {iretim faktorii kavramina da
basvurulmustur. Buna gore, ticaret, sadece emek ve sermaye faktorlerine dayanmaz;
hammaddeler, emegin biitiin nitelik tiirleri ve baska faktorler de ticareti aciklar. Uciincii
faktor aciklamasi, nitelikli isgiicii ile arastirma gelistirme harcamalarimi da icerecek
sekilde genisletilmistir. ABD’nde beyaz yakali ¢alisan sayisinin ilk defa mavi yakali
sayisint agsmastyla betimlenen “bilgi cagi”nin basladigr 1950’lerin sonlarinda, Leontief
Paradoksu etrafindaki tartigmalar, bilgi-ilintili unsurlari iceren ve yeni dis ticaret teorileri

biciminde gruplandirilan gelismeleri ortaya ¢ikarmistir.

1.2.4.1. Nitelikli Isgiicii Teorisi

Keesing ve Kenen’in Oncii calismalartyla gelisen nitelikli isgiicli teorisi, nitelikli
isgiicii zengini tilkelerin bu iggiiclinii gerektiren mallarda, isgiicii ¢ogunlugu niteliksiz
olan iilkelerin ise niteliksiz emekle iiretilen mallarda uzmanlasacagini belirtir. Bu teori,

iilkeler arasindaki ticaretin nedenini nitelikli isgiicii farkliliklarina dayandirilmustir. (')

1.2.4.2. Olcek Ekonomileri Teorisi

(‘) Musa DEMIR : a.g.e., s.13
("*) Musa DEMIR : a.g.e., s.14
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Bazi mallarda ortalama iiretim maliyetleri liretim 6l¢egine ya da iiretim hacmine
baghdir. Eger iiretim 6lgcegi biiylirken ortalama maliyetler diisiiyorsa liretimde Olcege
gére azalan maliyetler veya artan getiri kosullart mevcuttur. (‘®) Bu teoride optimum
Olcege ulasilmasi icin i¢ talep Onem tasir. Sonugta ic¢ talepte genis bir pazara sahip

tilkelerin bu alanlarda uzmanlasmasi gerektigi goriisiine dayanmaktadir.

1.2.4.3. Teknoloji Acig1 Teorisi

Posner, yeni bir mal ya da iiretim yontemi (teknoloji) gelistiren tilkelerin, bunun
ilk ihracat¢isi olacagini, zamanla bu teknolojiyi bir bi¢imde edinen bagka iilkelerin sahip
olduklar1 diger avantajlar (isgiicii, dogal kaynak, vb) nedeniyle maliyet/ rekabet
istiinliigline erigsmesiyle ithalatgr konumuna diisecegini ileri siirmiistiir. Bu teoride
tilkeler arasindaki ticaret teknoloji diizeyi ile agiklanmis ve uzmanlasilan teknoloji

alanlarinda iiretim yapilarak ihrag¢ edilmesi gerektigini belirtmektedir.

1.2.4.4. Uriin Donemleri Teorisi

Vernon’un katkilariyla {iriin donemleri teorisi, teknoloji ag¢ig1 teorisinin,
gelistirilmis halidir. Uriin gelistirme ve yenileme siirecinin durakladigi asamaya dogru
belli bir iiriiniin iiretiminin zamanla daha basit hale gelecegi diisiincesine dayanir. Uriin
donemleri teorisi c¢okuluslu sirketlerin ortaya cikisini hesaba katmak bakimindan
yararhdir. Uriin/teknoloji, gelismis bir iilkede iiretilip gelistirilmekte; teknoloji

olgunlasinca, en diisiik maliyetli yerde kitlesel tiretim gerceklesmektedir.

(‘%) Halil SEYIDOGLU: a.g.e., 5.86
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1.2.4.5. Tercihlerde Benzerlik Teorisi

Brunstam Linder tarafindan homojen olmayan sanayi mallarinin ticaretini konu
alir. Bu goriiste iiretilen mallarin ticareti liretim maliyetlerine degil, iilkeler arasindaki
zevk ve tercihlerin benzerligine baglidir. Bu bakimdan iiretilen malin ticareti benzer

isteklere sahip iilkelerdir.

1.2.4.6. Monopolcii Rekabet Teorisi

Otomobil sektorii baz alinarak agiklanmaya c¢alisilan bu teoride iilkeler arasindaki

ticaret farklilastirilmig mallarin alim satimini kapsar.

Tablo 1 - Yeni Ekonomi ile Eski Ekonomi Arasindaki Farkhliklar (17)

Degisim Unsuru ESKi EKONOMi YENI EKONOMI
Uretim ve Rekabet Alani Ulusal Global

Organizasyon Tiirt Hiyerarsik-Biirokratik Ag Orgiisii, Sebeke
Uretim Organizasyonu Kitlesel Uretim Tam Zamamnda Uretim,

Esnek Uretim

Biiyiimeyi Belirleyen Faktor Sermaye, Isgiicii Yenilik, Icatlar ve Bilgi
Teknolojiyi Belirleyen Makinelesme Dijitallesme
Faktor

("Mhttp://www.canaktan.org/yeni-trendler/yeni-ekonomi/ozellikleri.htm (25.05.2006)



Karsilastirmali  Ustiinliigiin

Olgek Ekonomileri, Diisiik Maliyet
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Kapsam Ekonomileri, Yenilik

Kaynagi ve Kalite

Ar-Ge’ye Verilen Onem Diisiik, Orta Yiiksek

Diger Firmalarla Iligkiler Tek Basina Hareket Etme Isbirligi,  Ortaklik,  Sinerji,
Birlesme

Isgiicii Politikasinin Amac1 ~ Tam Istihdam Yiiksek Reel Ucret

Gerekli Egitim

Mesleki Diplomaya Yonelik

Yasam Boyu Ogrenim

Istihdamin Dogas1

Istikrarli

Risk ve Firsatlarla Dolu

Regiilasyonlar Kumanda ve Kontrol Piyasa Araglarina Dayali, Esnek
Beseri Sermaye Uretim Odakl Miisteri Odakl
Isgiicii Onemli Daha Az Onemli

Isgiiciiniin Yapisi

Kalifiye Degil veya Belirli Bir Alanda

Uzman

Bilgi, Tecriibe ve Cok Yonlii

Beceri Sahibi, Yenilik¢i,

Yaratici

Varliklar Maddi Varliklar Gorece Onemli Gayri Maddi Varliklar Gorece
Onemli
Sektorel Yap1 Tarim ve Sanayi Sektorlii Agirlikli Hizmet Sektorii Agirlikli

1.3. Uluslararasi1 Kurumlar ve Dis Ticarette Yeri ve Onemi

Diinyanin karsilastigi ekonomik ve mali problemler karmasik ve ciddi bir yap1

gostermektedir. Ulkeler, bu ekonomik ve mali giicliikleri yenmek igin biiyiik gayret
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gostermektedirler. Giiniimiizde, ekonomik ve mali iligkilerin vardig: diizey, gelismis ya

da az gelismis olsun iilkeleri karsilikli bagimliliga itmistir. (18)

Giiniimiizde bolgesel biitiinlesme kavrami belli bir cografyay1 paylasan iilkelerin,
pazarlarini, ekonomilerini, iiretim siire¢lerini, hatta siyasi ve stratejik giiclerini
birlestirme yoniinde harcadiklar1 cabalar olarak tarif edilebilir. Ayrica cografi bolge ile
sinirli olamayan, ortak din, siyasi ve ekonomik rejim gibi faktorlere dayanan ekonomik
birliktelikler de mevcuttur. Ekonomik entegrasyonun en cok bilinen ve uygulanan

modelleri serbest ticaret ve giimriik birligidir. (**)

20. yiizyillda diinya ekonomisinde en ©Onemli gelismelerden birisi, bolgesel
biitiinlesmeler ve bu cercevede olusan bloklardir.  Uluslararasi ticaretin
serbestlestirilmesi amaciyla 1947-48 yillar1 arasinda Havana’da 50’ye yakin iilke
temsilcisi toplanmis ve buna yonelik olarak Uluslararasi Ticaret Orgiitii kurulus yasasini
hazirlamislardir. Ancak, bu kurulusun, iilkelerin i¢ ekonomik politikalarina miidahale
etme niteligi tasidigi gerekcesi ile bu sozlesme bazi sanayilesmis iilkelerce
imzalanmamuistir. Bu miizakereler sirasinda, belli mallarda tarife indiriminde bulunmak

tizere 23 iilke birbiriyle anlagmaya varmistir.

Uluslararas1 Ticaret Orgiitii’niin ulusal parlamentolar tarafindan onaylanmasina
kadar gecen siirede, bu indirimleri uygulamaya koymak icin Giimriik Tarifeleri ve
Ticaret Genel Anlagsmast GATT imzalanmistir. Gegici bir anlagsma olarak ortaya ¢ikan
GATT, Uluslararas1 Ticaret Orgiitii’niin onaylanmamasi iizerine siirekli bir kurulus
haline gelmistir. Bu uluslararasi orgiitiin ti¢ ilkesi vardir. %)

1) Fark gozetmeme

(18) Iktisadi Kalkinma Vakfi: Avrupa Birligi’nin Giimriik Birligi, Mallarin Serbest
Dolasim, Ortak Dis Ticaret Politikalar: ve Tiirkiye’nin Uyumu (istanbul, 2002), 5.9
(") Sacit ONEN: Uluslararas1 Mali Kuruluslar (Ankara, 1996), s.222

(*°) Zeyyat HATIBOGLU: Temel Uluslararasi iktisat (istanbul, 1993), s.105
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2) Tarife biciminde olmayan ticaret kisitlamasinin kaldirilmasi

3) GATT cercevesi icinde uluslararast anlagsmazliklarda araci olmak

1.3.1. GATT ve Uruguay Raund

Bir tarife sozlesmesi durumunda olan GATT orgiitii, 1948 yilinda faaliyete
gecmigstir. GATT kapsaminda 1947-1993 yillar1 arasinda sekiz miizakere yapilmistir.
GATT Cok Tarafli Ticaret Miizakereleri

1- Cenevre Konferansi 1947
2- Annency Konferansi 1949
3- Torguay Konferansi 1951
4- Cenevre Konferansi 1956
5- Dillion Round 1960-1961
6- Kennedy Round 1964-1967
7- Tokyo Round 1973-1979
8- Uruguay Round 1986-1994

Ilk  yillardaki miizakerelerde sadece giimriik tarifelerinde indirimler
gerceklestirilmis, Kennedy ve Tokyo Miizakerelerinde ise tarife dis1 tedbirlere ve GATT
sisteminin isleyisine de yer verilmistir. Kennedy Round sonucunda ise gelisme
yolundaki iilkelere farkli ve lehte muamele yapilmasina karar verilmistir. Tokyo
Round’da ise anti damping kodu hazirlanmistir. Bu miizakerelerin sonuncusu olan
Uruguay Round ise diinya ticaretinde en uzun siiren, en cok iilkenin katildigi ve
uluslararas1  ticareti diizenleyen en kapsamli uluslararasi pazarlik olarak

nitelendirilmektedir.
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Uruguay Round goriismeleri genelde diinya ticareti icin olumlu sonuglar
yaratmistir. Bu calismalar sonucunda uluslararasi ticareti yoOnlendiren kurallarin
cercevesi giiclendirilmis, ayrica mal ve hizmetlerin yabanci pazarlara girisinin
kolaylastirilmasina iliskin gelismeler kaydedilmistir. Uruguay Round’un diger bir
sonucu ise islerlik kazanamayan Uluslararas1 Ticaret Orgiitii yerine Diinya Ticaret
Orgiitii-DTO kurulmasidir. S6z konusu orgiit cok tarafli uluslararasi ticaret kurallarinin
uygulanig ve isleyisini gozetmekle yiikiimliidiir. Ayn1 zamanda iiye iilkeler arasinda
ticaretin serbestlesmesi ve uluslararasi ticaret {iizerinde etkili olan kurallarin
olusturulmasi icin siirekli bir miizakere formu niteligindedir. DTO’nii kuran anlasmanin
baslangicinda GATT’in amaclann tekrarlanmistir. Bu amaclar, gelir ve yasam
standartlarinin yiikseltilmesi ve diinya kaynaklarinin en iyi sekilde kullanilmasidir.
Uluslararas1 ticareti diizenleyen kurallar DTO Anlasmasi ekinde yer alan ii¢ temel
anlagsmayla belirlenmistir.

- Mal ticaretini diizenleyen; Glimriik Tarifeleri ve Ticaret Genel Anlagsmasi ve
bagl anlagsmalar

- Hizmet Ticaretini diizenleyen; Hizmet Ticareti Genel Anlagmasi

- Ticaretle baglantili Fikri Miilkiyet Haklar1 Anlagmasi

1.3.2. Diinya Ticaret Orgiitii

Diinya ticareti 40 yili agkin bir siire boyunca 1948 yilinda yiiriirliige giren
Glimriik Tarifeleri ve Ticaret Genel Anlagsmasi’nda (GATT) yer alan kurallar uyarinca
yonetilmistir. II. Diinya Savasi’nin ardindan basta ABD olmak iizere miittefik kuvvetler
tarafindan kurulan yeni iktisadi diinya diizeninin 6nemli halkalarindan biri olan GATT
baz1 ufak degisiklikler ve ekler disinda degismeden 20. yy’in sonuna kadar diinya

ticaretini yoneten anlasma olmustur. h

(*") Istanbul Ticaret Odast: Tiirkiye Ekonomisinin Diinya Pazarlarinda
Oryantasyonu (Istanbul, 2003), s.18
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01 Ocak 1995 tarihinde faaliyete gecen DTO, Uruguay Goriismeleri’nde
olusturuldu ve diinya ticaretini serbestlestirme cabalarimi siirdiirmek iizere GATT
anlagmasini degistirip gelistirerek kendi biinyesine aldi. Baska bir deyisle DTO’niin

yasal dayanag gelistirilmis bicimiyle yeni GATT sozlesmesidir. (*)

DTO’niin baslica amaclarindan birisi diinya ticaretinin serbestlestirilmesini
siirdirmek ve diinya ticareti iizerindeki uluslararas1 denetimi gii¢lendirmektir. GATT
ozellikle sanayi mallar iizerindeki diinya ticaretini serbestlestirmeye yonelik calismalar
yapmustir. Oysa DTO sanayi mallari ile birlikte tarim, tekstil ve hizmetler ticaretinin
serbestlestirilmesi yaninda fikri miilkiyet haklarin1 da icerisine alan bir kurulus

niteligindedir ve yaptirim giicii daha da artirillmustir.

DTO cergevesindeki, anlasmazliklarin halline iliskin diizenleme ile DTO iiyesi
ilkeler arasindaki anlagmazliklarin en kisa siirede ve nihai karara itiraz edilmeyecek
sekilde c¢oziime ulastirllmast amacglanmistir.  Olusturulan mekanizma, sahislar ve
isletmeler arasindaki ticari ihtilaflara degil, sadece devletler arasindaki ticari

uyusmazliklara uygulanabilmektedir. (*°)

Diinya ticaretinde sozii gecen serbestlesmeden gelismis iilkeler kadar az gelismis
tilkelerin de yararlanacaklar1 belirtilebilir. Bununla birlikte 6zellikle, gelismenin
baslangic diizeyindeki bazi az gelismis iilkelerin diinya ticaretindeki serbestlesmeden

olumsuz yonde etkilenmeleri de g6z ardi edilmemelidir. (**)

(**) Halil SEYIDOGLU: a.g.e., s.190
(**) TOBB: KOBI Rehberi (Ankara, 2002), s.324
(**) Halil SEYIDOGLU: a.g.e, 5.200
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1.4. Globalizasyon ve Bolgesellesme Dis Ticaret iliskisi

Son yillarda diinya ticaretinde goriilen en 6nemli gelisme ekonomik entegrasyon
kavraminin yaygin bir sekilde benimsenmesi ve bu cercevede bolgesel biitiinlesmelerin

ve ticari bloklarin olusturulmasidir.

Diinya bir taraftan kiiresellesirken, diger taraftan da bolgesellesmektedir. Ulkeler
arasinda ekonomik, politik ve teknolojik baglarin artmasi, aralarindaki isbirligi
hareketlerini koriiklemektedir. Uluslararas1 Para Fonu (IMF), Diinya Ticaret Orgiitii
(DTO), Diinya Bankas1 (IBRD), Birlesmis Milletler (BM) gibi kuruluslar kiiresellesme;
Avrupa Birligi (AB), Kuzey Amerika Serbest Ticaret Bolgesi (NAFTA), Giiney
Amerika Ortak Pazar1 (MERCOSUR), Avrupa Serbest Ticaret Bolgesi (EFTA), Giiney
Dogu Asya Uluslar Birligi (ASEAN) ve Asya Pasifik Ekonomik isbirligi (APEC) ise

bolgesellesme cercevesindeki bir igbirligini simgelemektedirler.

Giinltimiizde uluslararas1 ekonomik birlesme sekilleri baslica 4 baslik altinda
toplanabilir. Bunlar; Serbest ticaret bolgeleri, giimriik birlikleri, ortak pazarlar ve

ekonomik birliklerdir. (*°)

Aslinda bolgesel entegrasyon hareketleri, gelecekte meydana gelecek bir
kiiresellesmeye, genis capli bir serbest ticari ve mali biitiinlesme ortamina gegisin bir
asamasini olusturmaktadir. Fakat gelismis {ilkeler, ekonomik ve sosyal sorunlarla
karsilastiklar1 Olciide iclerine kapanmakta, koruma politikalarina agirlik vermekte ve
aralarinda olusturduklari blok icerisindeki iligkileri gelistirmeye Oncelik tanimaktadirlar.
Bloklagmalar arttikga blok ici iliskiler onem kazanmakta, bloklar arasi iligkiler ile

bloklarin bloklar disinda kalan iilkelerle iliskileri ikinci plana itilmektedir. Bolgesel

(*) Riza MUFTUOGLU: Kiiresellesme ve Tiirkiye (Ankara, 1995), .5
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entegrasyonlar, cok tarafli serbestlesmeyi giiclendirebildikleri ve siirecin ileride

genellesmesini saglayabildikleri 6lciide yararli olabilirler. (*°)

Bolgesellesme ve ekonomik agidan kiiresellesme, neden olduklar1 hizli pazar
degisiklikleri, liriin ve iiretim teknolojisindeki degisiklikler ve giderek zorlasan rekabet
kosullar1 gibi gelismelerle diinya ¢apindaki endiistriyel sirketleri dolayisiyla devletleri

onemli dlciide etkilemeye baslamuslardir. (*7)

Bolgesellesme aslinda geligsmis iilkelerin kendi aralarinda dis ticaret politikalari
konularinda uzlagamamalarindan ve kendi piyasalarin1 gelismekte olan iilkelere agcmay1

kabul etmemelerinden kaynaklanmaktadir.

Bolgesel birlesmeye taraf olan iilkeler birbirlerine yaptiklar ihracata koyduklari
engelleri azalttiklar Olgiide, i¢ fiyatlart daha yiiksek olan mallar, iiye iilkelerden ithal
edecekleri daha ucuz mallarla ikame edeceklerdir. Ekonomik birlesme sonucunda blok

disindaki iilkelerden ithalat azalirken blok i¢i ticaret artmaktadir. (28)

Yasadigimiz diinyada gelismis ve az gelismis iilkeler arasinda kurulan iktisadi
birlesmelerin sayisinda hizli bir artis olmaktadir. Az gelismis {ilkeler iktisadi
birlesmelere, genis bir piyasa yaratarak sanayilesmeyi hizlandirici etkiler dogurmasi
bakimindan ilgi duyarlar. Bu iilkeler acisindan iktisadi birliklerin statik degil, dinamik

etkileri daha biiylik 6nem tasir. (29)

*%) http://www.dtm.gov.tr/ead/ekonomi/sayi6/ticaret.htm (10.05.2006)

(*") http://www.igeme.org.tr/TUR/bakis/sayi%2025/bakis2554.htm (10.04.2006)
(**) Ridvan KARLUK: a.g.e., 5.251-252
(**) Haili SEYIDOGLU: a.g.e., 5.265
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BOLUM 2

DIS TICARETTE TESLIiM SEKILLERIi

Merkezi Paris’te bulunan ve 1919 yilinda kurulan ICC (International Chamber of
Commercial) Uluslararas1 Ticaret Odasi, ticaret hareketlerinde anlagsmazliklari,
uyusmazliklart ve hukuksal sorunlar1 ortadan kaldirmak amaciyla 560 sayili brosiirle

bazi kurallar1 agiklamistir.
560 sayili brosiir ile, malin saticidan alictya nasil taginacagini, malin ihrag¢ ve

ithalat giimriiklerinden nasil gecirilecegini ve tasimaya iligkin risk ve giderlerin taraflar

arasinda nasil paylasilacagini belirleyen 13 adet ticari terime yer vermistir.

Uluslararasi

Teslim
Sekilleri

E Grubu F Grubu C Grubu D Grubu
1- EXW 2- FCA 5- CFR 9- DAF
3- FAS 6- CIF 10- DES
4- FOB 7- CPT 11- DEQ
8- CIP 12- DDU
13- DDP

Tablo 2 — Uluslararasi Teslim Sekilleri
E Grubu, F Grubu, C Grubu ve D Grubu olarak 4 boliimde ele alinan 13 adet dis
ticaret teslim sekilinde, E grubundan D grubuna gecildik¢e saticinin yiikiimliiliikleri

artarken alicinin yiikiimliiliikleri azalmaktadir.
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L Saticinin Yiikiimliiliikleri Artar >

E Grubundan D Grubu

< Alicinin Yiikiimliiliikleri Artar J

Tablo 3: Gruplar Arasinda Yiikiimliiliik

2.1. EXW - Ticari isletmede Teslim

EXW (Ex Work) Ticari Isletmede Teslim: Saticinin mallar1 kendi mahallinde veya baska
bir ismen belirlenmis yerde (6rnegin isyerinde, fabrikada, depoda) giimriikleme islemleri
yapilmamis ve hicbir tasima aracina yiiklenmemis sekilde, alicinin tasarrufuna

birakilmasim ifade eder. (30)

Teslim seklinin Ozellikleri : Satic1 mallart isletmesinde daha Once belirlenen tarihte
alicinin emrine hazir tutarak aliciya bildirir. Alict mallari isletmeden teslim alarak ihraci
icin gerekli belgeleri hazirlar giimriik islemlerini tamamlayarak mallar1 kendi iilkesine
ithal eder. Mallarin isletmede teslim edilmesinden itibaren malla ilgili biitiin masraf ve
risk ile diger yiikiimliiliikler alic1 tarafindan kargilanir. EXW satiglarinin normal 6deme

sekli genellikle pesin 6deme ya da acgik hesap olur. ch

Saticinin Sorumluluklari : Satict sozlesme kosullarina uygun mali hazirlayarak belirtilen

tarihte veya siire i¢inde yine anlasmada belirtilen yerde (Fabrika, depo, biiro vb.) mallar

(30) Atila BAGRIACIK: Uygulamah Dis Ticaret islemleri (istanbul, 2003), 5.35-36

(31) Edward G. HINKELMAN: Uluslararasi Odemeler (istanbul, 2002), s.37



24

alicinin emrine hazir tutar. Mallarin emrine hazir tutuldugunu aliciya bildirir. Alicinin
ithracat ile ilgili belgeleri alabilmesi icin yardimer olur. Alicinin talep etmesi halinde,
tim masraf ve riski aliciya ait olmak {izere tasima acentasi ile anlasma yaparak,

diizenlettigi tasima belgesini varis yerinde mallari teslim alabilmesi icin gonderir.

Alicinin Sorumluluklar : Sozlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini 6der. Tiim
masraf ve risk kendisine ait olmak iizere ihracat ve ithalat islemleri i¢in gerekli olan
lisans, vb. idari ve ticari belgeleri diizenler. Mallarin ihracat ve ithalat ile ilgili glimriik
islemlerini yaptirmak ve giimriik vergilerini ddemekle sorumludur. Mallar1 saticinin
isletmesinde teslim aldig1 andan itibaren malla ilgili tiim risk ve masraflar alicinin
sorumlulugundadir. Mallarin tasitilmasi amaciyla tasima acentasi ile anlagsarak navlun
bedelini 6der. Bu terim, alicinin ilgili mali saticinin adresinden gelip almasi usuliinii
diizenlemis olmakla birlikte, gerek Tiirk Parasinin Kiymetinin Korunmasi Hakkinda
Kanun ve gerekse bu Kanuna istinaden ¢ikarilmig bulunan 32 sayili karar hiikiimleri

dikkate alinmak durumundadir.

2.2. FCA - Belirlenen Yerde Tasimaciya Teslim

FCA (Free Carrier) Belirlenen Yerde Tagimaciya Teslim sekli ile saticinin yiikiimliiliigi,
mallarin ihra¢ giimriigiinden gecirilip, alic1 tarafindan belirlenen tasiyiciya, belirlenen

yer yada noktada teslimi ile son bulur. &)

Teslim seklinin o6zellikleri : Bu teslim seklinde satict mallar1 giimriik islemlerini

tamamlayarak, belirlenen tarihte ve yerde ilk tasiyicinin gozetimine devrettigi anda

(32) Musa DEMIR: Dis Ticaret islemleri ve Muhasebesi (Ankara, 2004), s.112
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teslim islemlerini tamamlamis olur. Bu andan itibaren malla ilgili tim masraf ve riskler

aliciya gecer. Navlun iicreti de diger tiim giderler gibi alici tarafindan 6denir.

Saticinin Sorumluluklart : Satici s6zlesme kosullarina uygun mali hazirlayarak, alicinin
ilkesinde istenen gerekli belgeleri diizenler ve giimriik masraflarin1 6der. Alicinin talep
etmesi iizerine durumunda tagima acentasi ile tiim masraflar1 aliciya ait olmak {iizere
anlagir. Mallart tastyiciya veya tasima acentasinin gozetimine belirlenen tarihte ve yerde

teslim eder. Teslim anina kadar biitiin masraf ve riskler saticinin yiikiimliiliigtindedir.

Alicinin Sorumluluklar : Sozlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini 6der. Ithalat
ile ilgili belge veya izinleri alarak giimriik vergisi ve masraflarin1 6demekle yiikiimliidiir.
Tasima acentasi ile anlasma yaparak navlun iicretini oder. Belirlenen tarihte ve yerde
mallari teslim alir. Bu andan itibaren biitiin masraflar ve risk aliciya aittir. Eger alici
yiikil belirli bir sahsa, 6érnegin kendisi bizzat tasiyict olmayan ancak tagima hizmetleri
saglayan birine teslim etmesi yoniinde saticiya bir talimatta bulunmugsa, mallar bu
sahsin eline gectigi andan itibaren satict mal teslim yiikiimliiliigiinii yerine getirmis

sayilir.

2.3. FAS - Gemi Dogrultusunda Teslim

FAS (Free Alongside Ship) Gemi Dogrultusunda Teslim sekli, belirlenen yiikleme

limaninda mallarin gemi dogrultusunda rthtima ya da mavnaya yerlestirilmesiyle

saticinin teslim yiikiimliiliigiiniin yerine getirildigi anlamima gelir. (**)

(**) TOBB: Kobi Rehberi (Ankara, 2002), s.314-315



26

Teslim seklinin 6zellikleri : Bu teslim seklinde satict mallari geminin yanina kadar
getirmekle sorumludur. Mallar gemi rhtiminda ise, yiikleme yerine getirerek, gemi
acikta demirli ise geminin yanina kadar gotiiriilerek teslim edilir. Tesliminden itibaren
mallarin kaybolmasi veya hasar gormesi gibi rizikolar aliciya aittir. Bu andan itibaren
malla ilgili biitiin masraflar ve navlun alici tarafindan karsilanir. Bu teslim seklinde
ihracat ile ilgili tiim belgeler alici tarafindan hazirlanir. Glimriik islemleri de alici
tarafindan yapilir. Alict firma bu iilkede ihracat¢i gibi hareket edebilmesi miimkiin

degilse bu teslim sekli secilmemelidir.

Saticinin Sorumluluklart : Satic1 s6ézlesme sartlar1 uyarinca mallart hazirlar. Alicinin
istegi iizerine tiim masraf ve riskler aliciya ait olmak iizere; alicinin iilkesinde istenen
gerekli belgeleri ve benzeri idari ve ticari belgeleri almasinda yardimci olur. Mallar
belirlenen limanda, belirlenen tarihte alicinin daha once belirledigi geminin yanina
getirmekle teslim islemini tamamlar. Bu andan itibaren malla ilgili tim masraf ve riskler
alictya gecer. Alicinin istegi iizerine; satict masraflar aliciya ait olmak iizere ylikleme
belgesinin diizenlenmesini saglar, varis limaninda mallar teslim alabilmesi icin aliciya

gonderir. Ve gecikmeksizin gerekli bildirimlerde bulunur.

Alicinin sorumluluklari : S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini dder. Thracat
ve ithalat ile ilgili gerekli belgeleri hazirlar, giimriikk masraflarinin tiimiinii 6der. Tagima
acentast ile anlagsma yaparak, geminin yiikleme limanina yaklasik ne zaman varacagini
saticiya bildirir. Yiikleme emrine hazir tutulan mallar1 teslim alir. Bu andan itibaren
biitiin masraflar ve risk aliciya aittir. FAS terimi, mallarin ihra¢ islemlerinin alici
tarafindan tamamlanmasinit 6ngoriir. Alicinin bu tiir islemleri dogrudan dogruya ya da
araci kullanarak dolayli bi¢imde tamamlanmasinin miimkiin olmadigi durumlarda bu
terim kullanilmamalidir. Ayrica bu terim, yalnizca deniz ya da nehir tasimacilig

cercevesinde kullanabilir.
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2.4. FOB - Gemi Bordasinda Teslim

FOB (Free On Board) Gemi Bordasinda Teslim ile saticinin teslim yiikiimliligi
belirlenen yiikleme limanina mallar gemi kiipestesini actigi andan itibaren yerine
getirilmis olur. Eger gemi kiipestesi pratikte bir sey ifade etmiyorsa (6rnegin roll-
on/rool-of veya konteynir tasimaciliginda oldugu gibi) FCA teriminin kullanilmasi1 daha

dogru olur. (**)

Teslim seklinin 6zellikleri : Bu teslim seklinde satict mallar1 belirlenen tarihte ve yerde,
alict tarafindan temin edilen gemiye yiiklemeyi gerceklestirir. Mallar geminin
kiipestesine (giivertesine) gectikten sonra meydana gelebilecek her tiirlii hasar, kayip ve
masraflar alicinin sorumlulugundadir. Satici ihracat i¢in gerekli tiim belgeleri hazirlar ve

mallarin giimriik iglemlerini tamamlayarak teslim eder.

Satictnin Sorumlulugu : Satict sozlesme kosullarina uygun mali hazirlar. Belirlenen
limanda, belirlenen tarihte alicinin temin etmis oldugu gemiye yiikleme yapar. Alicinin
ilkesinde kullanacagi liizumlu belgeleri hazirlar, giimriik islemlerini tamamlar. Aliciya
yiikklemenin yapildigin1 bildirir. Diizenlenen tasima belgesini ve alicinin iilkesindeki
kullanacag1 gerekli diger belgeleri hazirlayarak 6deme sekline gore alictya gonderir.
Mallarin geminin kiipestesini (Giivertesini) gecene kadar meydana gelebilecek her tiirlii

hasar ve kayip saticinin sorumlulugundadir.

Alicinin sorumlulugu : S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini dder. ithalat icin
giimriik belgelerini diizenleyerek giimriik islemlerini tamamlar. Giimriik vergilerini

oder. Tasima acentasi ile anlasma yaparak navlun bedelini dder. Yiikleme limaninda

(**) Musa DEMIR: a.g.e., s.112
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mallar geminin kiipestesini gectikten sonra malla ilgili tiim masraf ve riskler alicinin

sorumlulugundadir.

2.5. CFR - Mal Bedeli ve Tasima

CFR (Cost And Freight) Mal Bedeli ve Tasima, yiikleme limaninda mallarin kiipesteyi
asmastyla saticinin mallarn teslim ettigi anlamina gelir. Eger taraflar, mallarin gemi

kiipestesini asarak teslim edilmesi niyetinde degilse, CPT terimi kullanilmalidir. )

Teslim seklinin Ozellikleri : Bu teslim seklinde satici tiim masraf ve riskleri iistlenerek
mallar yiiklenecegi limana kadar getirir. Giimriik islemlerini yaptirir ve Navlun {icretini
odeyerek yiiklemeyi gerceklestirir. Bu andan itibaren navlun disindaki malla ilgili tiim

masraf ve riskler aliciya aittir.

Saticinin  Sorumlulugu : Satict sézlesme kosullarina uygun mali hazirlar. Alicinin
ilkesinde kullanacagi liizumlu belgeleri hazirlar. Giimriik islemlerini tamamlar. Tasima
acentast ile sozlesme yaparak varis limanina kadar olan navlun iicretini 6der. Mallar
gemi kiipestesini gectikten sonra navlun disinda meydana gelen tiim masraf ve riskler
aliciya aittir. Satici yiiklemenin gerceklestigini ve muhtemel varig tarihini aliciya

bildirir. Diizenlenen tagima belgesini ve gerekli diger belgeleri aliciya gonderir.

Alicinin sorumlulugu : S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini dder. ithalat icin
giimriik belgelerini diizenleyerek giimriik islemlerini tamamlar. Giimriik vergilerini

Ooder. Mallar1 varis limaninda bosaltma masraflarin1 ve liman iicretlerini de 6demek

(**) Atila BAGRIACIK: a.g.e., s.37
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suretiyle gecikmeksizin malin1 bosaltir. Tasima siiresince malla ilgili olarak yapilmis

olan navlun disindaki biitiin masraflar1 6demek zorundadir.

2.6. CIF - Mal Bedeli, Sigorta ve Tasima

CIF (Cost, Insurence And Freight) Mal Bedeli, Sigorta ve Tasima esas olarak CFR
tasima biciminin aynisidir. Yalnizca bu teslim sekline ek olarak tagima sirasinda malla
ilgili zarar ve ziyani kapsayan sigortanin da satici tarafindan yaptirilmasini 6ngoren satig

ve teslim seklidir. (*°)

Teslim seklinin 6zellikleri : Bu teslim seklinde satici sigorta primi, navlun ve yiikleme
masraflart ve riskleri iistlenerek mallar1 yiikleyecegi limana getirir. Satic1 gemi acentasi
ile anlasir ve temin eder. Satis sozlesmesindeki mallarin belirtilen tarihte ve yerde
yiiklemesinin yapildigin1 aliciya bildirir. Satic1 sigorta primini ddemek suretiyle
yiikledigi mal cinsine uygun olan en dar kapsamli deniz nakliyat sigortasi yaptirir.
Mallar gemiye yiiklendikten sonra navlun ve sigorta primi disindaki masraflar ve diger

her tiirlii (sigorta anlaminda) risk aliciya gecer.

Saticinin  Sorumlulugu : Satict sézlesme kosullarina uygun mali hazirlar. Alicinin
ilkesinde kullanacagi liizumlu belgeleri hazirlar. Giimriik islemlerini tamamlar. Tasima
acentast ile sozlesme yaparak varis limanina kadar olan navlun iicretini 6der. Gonderdigi
malin sigortasini yaptirir, sigorta primini 6der. Mallar1 yaklasik hangi tarihte varis
limaninda olacagimi aliciya bildirir. Diizenlenen tasima belgesini ve gerekli diger

belgeleri aliciya gonderir.

(3 6) Mehmet TOMANBAY: Dis Ticaret Rejimi ve Thracatm Finansmam (Ankara,
2001), s.116
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Alicinin sorumlulugu : S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini dder. ithalat icin
giimriik belgelerini diizenleyerek giimriik islemlerini tamamlar. Giimriik vergilerini
oder. Mallarin varig limaninda bosaltma masraflarin1 ve liman {icretlerini de 6demek
suretiyle gecikmeksizin malin1 bosaltir. Teslim anindan sonra navlun ve sigorta primi

disindaki meydana gelen biitiin masraflar alici tarafindan karsilanir.

2.7. CPT - Tasima Bedeli Odenmis Olarak Teslim

CPT (Carriage Paid To...) Tasima Bedeli Odenmis Olarak Teslim seklinde satici
mallarin ihracat giimriik islemlerini yapar, tasiyiciya teslim eder ve belirtilen varis

limanina kadar nakliye bedelini 6deme sorumlulugunu tasr. (')

Teslim seklinin 6zellikleri : Bu teslim sekli 6zellikle cok aracgh tagimacilik bi¢imlerinde
kullanilir. Satic1 varis yerine kadar navlun iicretini 6demekle yiikiimliidiir. Mallart ilk
tagiyicinin  gozetimine devrettigi andan itibaren malla ilgili biitiin risk ve navlun

disindaki masraflar genel bir kural olarak aliciya geger.

Satictnin - Sorumlulugu : Satic1 soézlesme kosullarina uygun mali hazirlar. Alicinin
ilkesinde kullanacagi liizumlu belgeleri hazirlar. Glimriik islemlerini tamamlar. Tasima
acentast ile sozlesme yaparak varig limanina kadar olan navlun {icretini 6der. Mallar1 ilk
tasiyicinin gozetimine devrettigi andan itibaren malla ilgili tiim risk ve masraflardan

kurtulur. Teslimi gerceklestirildigi ve muhtemel varis tarihini aliciya bildirir.

(') Edward G. HINKELMAN: a.g.e., 5.39
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Alicinin sorumlulugu : S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini dder. ithalat icin
giimriik belgelerini diizenleyerek giimriik islemlerini tamamlar. Giimriikk vergilerini
oder. Mallarn ilk tasiyiciya tesliminden itibaren navlun disindaki malla ilgili tiim masraf
ve riskler aliciya aittir. Transit tasima nedeni ile dogabilecek giimriik masraflarin1 da
alici tarafindan karsilanir. Navlun bedeline dahil degilse bosaltma masraflarin1 6deyerek

cirolu kongimentoyu acentadan teslim alir.

2.8. CIP - Tasima ve Sigorta Bedeli Odenmis Olarak Teslim

CIP (Carriage and Insurance Paid To...) Tasima ve Sigorta Bedeli Odenmis Olarak
Teslim (varis yeri belirtilmek suretiyle) seklinde, satict CPT terimi ile ifade edilen biitiin
yiikiimliiliikleri tasidig1 gibi, bunlara ek olarak, esyanin taginmasi sirsinda kayip ve hasar

riskine kars1 aliciya yiik sigortast da saglamak zorundadir. (°%)

Teslim seklinin ozellikleri : Bu teslim seklinde satici sigorta primi, navlun ve yiikleme
masraflart ve riskleri iistlenerek mallar1 yiikleyecegi limana getirir. Satic1 gemi acentasi
ile anlasir ve temin eder. Satis sozlesmesindeki mallarin belirtilen tarihte ve yerde
yiiklemesinin yapildigin1 aliciya bildirir. Satic1 sigorta primini ddemek suretiyle
yiikledigi mal cinsine uygun olan en dar kapsamli nakliyat sigortasi yaptirir.Ancak alici
olagandis1 risklere (grev, savas, dogal afet vb.) karsi sigorta yaptirilmasinmi istiyorsa

primini kendisi 0demek sartiyla saticidan sigorta kapsaminin genisletilmesini isteyebilir.

Saticinin  Sorumlulugu : Satict sézlesme kosullarina uygun mali hazirlar. Alicinin
ilkesinde kullanacagi liizumlu belgeleri hazirlar. Giimriik islemlerini tamamlar. Tasima

acentast ile sozlesme yaparak varis limanina kadar olan navlun iicretini 6der. Gonderdigi

(**) Mustafa H. COLAKOGLU: Dis Ticaret (Ankara, 1996), s.172
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malin sigortasini yaptirir, sigorta primini 6der. Mallan ilk tasiyicinin gbzetimine
devrettigi andan itibaren ilgili risk ve masraflardan kurtulur. Bu andan itibaren navlun ve
sigorta primi disindaki malla ilgili tiim masraf ve riskler aliciya aittir. Teslimi

gerceklestirdigini ve muhtemel varis tarihini aliciya bildirir.

Alicinin sorumlulugu : S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini dder. ithalat icin
giimriik belgelerini diizenleyerek giimriik islemlerini tamamlar. Giimriik vergilerini
oder. Mallar1 varis limaninda bosaltma masraflarin1 ve liman iicretlerini de 6demek
suretiyle gecikmeksizin malin1 bosaltir. Teslim anindan sonra navlun ve sigorta primi

disindaki meydana gelen biitiin masraflar alici tarafindan karsilanir.

2.9. DAF - Simirda Teslim

DAF (Delivered At Frontier) Sinirda Teslim sekliyle mallarin, giimriik c¢ikis islemleri
tamamlanmis olarak sinirda, ancak, bitisik iilkenin giimriik sinirindan onceki, belirlenen
yerde ve noktada teslime hazir hale getirilmesiyle yiikiimliilikklerin sona ermesi

anlamina gelir. %)

Teslim seklinin o6zellikleri : Bu teslim sekli oOzellikle karayolu ve demiryolu
tasimaciliginda kullanilir. Satic1 tiim riskleri ve masraflar1 kendisine ait olmak iizere
mal1 kararlastirllan iilke sinirinda, belirtilen yer ve tarthte glimriik islemlerini
tamamlayarak teslim eder. Tesliminden itibaren biitiin risk ve masraflar aliciya aittir.

Ithalat ile ilgili giimriik vergileri alic1 tarafindan 6denir.

(39) TOBB: a.g.e, s.315
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Satictnin - Sorumlulugu : Satic1 soézlesme kosullarina uygun mali hazirlar. Alicinin
ilkesinde kullanacagi liizumlu belgeleri hazirlar, giimriik islemlerini tamamlar. Tasiyict
araci temin ederek malin belirlenen sinir noktasina kadar tasinmasi i¢in navlun bedelini
oder. Mallar sinirda belirlenen yer ve tarihte alicinin emrine hazir tuttugu andan itibaren
malla ilgili biitiin masraf ve riskler tamamen ve eger sozlesmede aksine hiikiim yoksa

aliciya gecer.

Alicinin sorumlulugu : S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini 6der. ithalat icin
giimriik belgelerini diizenleyerek giimriik islemlerini tamamlar. Giimriik vergilerini
Oder. Mallar1 belirlenen simir noktasinda emrine hazir tutuldugu anda zaman
gecirmeksizin mallar1 teslim alir. Mallar1 sinirda belirlenen yer ve tarihte alicinin emrine

hazir tuttugu andan itibaren malla ilgili biitiin masraf ve riskler aliciya aittir.

2.10. DES - Gemide Teslim

DES (Delivered Ex Ship) Gemide Teslim, saticinin sozlesmede gosterilen varma

limaninda, geminin bordasinda alicinin emrine vermesidir. (40)

Teslim seklinin 6zellikleri : Bu teslim seklinde satici mallar1 varis limaninda, gemide
teslim eder. Varis limanina kadar biitiin risk ve masraflar navlun ticreti de dahil olmak
izere satici tarafindan karsilanir. Belirlenen varis limaninda mallar alicinin emrine hazir

tutuldugu andan itibaren teslim gerceklesmis sayilmaktadir.

Saticinin  Sorumlulugu : Satict sézlesme kosullarina uygun mali hazirlar. Alicinin

ilkesinde kullanacagi liizumlu belgeleri hazirlar. Giimriik islemlerini tamamlar. Tasima

(*°y Omer AKAT: Uluslararas1 Pazarlama (istanbul, 2003), s.210
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acentast ile sozlesme yaparak varis limanina kadar olan navlun iicretini 6der. Mallar
varts limaninda alcinin emrine hazir tuttugu anda malin teslimi gerceklesmis olur.

Teslime kadar tiim risk ve masraflar saticiya aittir.

Alicinin sorumlulugu : Sozlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini 6der. Mallar
varts limaninda bosaltma masraflarimi ve liman iicretlerini de ©6demek suretiyle
gecikmeksizin malm bosaltir. ithalat icin giimriik belgelerini diizenleyerek giimriik

islemlerini tamamlar. Giimriik vergilerini 6deyerek fiili ithalatin1 gergeklestirir.

2.11. DEQ - Rihtimda Teslim

DEQ (Delivered Ex Quay) Rihtimda Teslim, saticinin mali, satis sdzlesmesinde
belirlenen varma yerinde, rthtim {iizerinde alicinin emrine sunmas: anlamindadir.
Bilinmesi gereken iki tip Ex Quay (rihtimda teslim) vardir: Duty paid; Glimriik vergi ve
resimleri 6denmis olarak ve Dutes on buyer’s account; giimriik vergi ve resimleri alictya

aittir. (*)

Teslim seklinin ozellikleri : Bu teslim sekli DES teslim sekli ile ayni prensiplere
dayanmakla birlikte ondan farkli olarak; malin teslimi, limanda bosaltma tamamlayip
ithalat giimriik vergilerini 0dedikten sonra mali teslim eder. Bu nedenle saticinin,
alicinin iilkesinde yiiriirliikte bulunan kambiyo rejimine uygun ithalat¢i belge olmadigi

kosullarda bu teslim sekli uygulanmaz.

Saticinin  Sorumlulugu : Satic1 sozlesme kosullarina uygun mali hazirlar. Kendi

iilkesinde ve alicinin iilkesinde kullanacag liizumlu belgeleri hazirlar. Thracat ve ithalat

(*"Y Cem KOZLU: Uluslararasi Pazarlama (Istanbul, 2000), s.260
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giimriik islemlerini tamamlar. Tasiyict araci temin ederek navlun iicretini 6der. Mallarin
hangi tarihte varis limaninda olacagin aliciya bildirir. Belirlenen tarihte varis limaninda

giimriik islemlerini de tamamlamak suretiyle mallar1 teslim eder.

Alicinin sorumlulugu : Sézlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini dder. Ithalat ile
ilgili belgeleri diizenleyebilmesi icin saticiya gereken yardimi saglar. Satici tarafindan
emrine hazir tuttugu andan itibaren biitiin risk ve masraflar aliciya aittir. Giimriikleme,
giimriik vergisi, resim ve harglar, ithalatciya yani aliciya aittir (bu husus sozlesme ile

farkli bicimde de diizenlenebilir)

2.12. DDU - Vergileri Odenmemis Teslim

DDU (Delivered Duty Unpaid) Vergileri Odenmis Teslim terimi ile saticinin teslim
yiikkiimliiliigii, mallarin ithal {ilkesinde, belirlenen yerde emre hazir tutulmasi ile sona
erer. Satict, mallarin o noktaya kadar tasinmasi ve giimriik formalitelerinin yerine
getirilmesi ile ilgili riziko ve giderleri iistlenmek durumundadir (ithalat icin 6denmesi

gereken vergi resim ve harclar haricg). %

Teslim seklinin Ozellikleri : DDU c¢ok araghi tasimacilikta kullanilir. Deniz
tasimaciliginda kullanilan DEQ sekline benzemekle birlikte bu teslim seklinde satici
mallar1 belirlenen tarihte alicinin iilkesinde belirlenen yerde giimriik vergilerini
O0demeksizin teslim eder. Teslime kadar biitiin riskler tamamen ve eger sozlesmede

aksine hiikkiim yoksa aliciya geger.

(42)http ://[www kobifinans.com.tr/icerik.php?Article=2550&Where=danisma_merkezi&
Category=02080108 (01/06/2006)
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Saticinin Sorumlulugu : Satici s6zlesme kosullarina uygun mali hazirlar. Thracat ile ilgili
tim belgeleri diizenler ve giimriikk masraflarin1 6der. Tasima acentasi ile anlasarak
navlun bedelini 6der. Mallar1 alicinin iilkesinde daha 6nceden belirlenmis tarih ve yerde
alicinin emrine hazir tutarak teslimi gerceklestirir. Teslime kadar risk, masraflar ve buna

benzer diger yiikiimliiliikler alictya ait olacaktir.

Alicinin sorumlulugu : Sozlesme kosullarma uygun olarak mal bedelini 6der. Malin
ithali ile ilgili gerekli belgeleri diizenleyerek giimriik vergilerini 6der. Mallar1 onceden

belirlenen tarihte varis yerinde teslim alir.

2.13. DDP - Vergileri Odenmis Teslim

DDP (Delivered Duty Paid) Vergileri Odenmis Teslim terimi ile saticimin teslim
yiikiimliiliigli, mallarin ithal iilkesinde belirlenen yerde emre hazir tutulmasi ile sona
erer. Satici, mallarin o noktaya kadar tasinmasi, ithal glimriigiinden gecirilmesi i¢in
gerekli vergi, resim ve diger harglar dahil olmak iizere riziko ve giderleri listlenmek
durumundadir. EXW terimi satici i¢in ne kadar az yiikiimliilikk ifade ediyorsa, DDP

terimi de o kadar ¢ok yiikiimliiliik ifade eder. (*)

Teslim seklinin ozellikleri : Bu teslim seklinde DDU teslim sekli ile ayni prensiplere
dayanir; ancak DDP teslim seklinde satici birde giimriik vergilerini 6demek zorundadir.

Alicinin iilkesindeki yerel bir saticidan farksiz sekilde mallar1 devreder.

* )http://www kobifinans.com.tr/icerik.php?Article=2550& Where=danisma_merkezi&
Category=02080108 (01/06/2006)
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Satictnin - Sorumlulugu : Satici sozlesme kosullarina uygun mali hazirlar. Kendi
iilkesinde ve Alici iilkesinde kullanacagi liizumlu belgeleri hazirlar. ihracat ve ithalat
Glimriik islemlerini tamamlar. Tas1yic1 araci temin ederek navlun {icretini oder. Teslime

kadar malla ilgili biitiin masraflar ve riskler saticiya aittir.

Alicinin sorumlulugu : S6zlesme kosullarina uygun olarak mal bedelini 6der ve mallari

teslim alir.

Tablo 4 - Teslim Sekillerinde Maliyet-Risk Cizelgesi (**)

. Thracat . Ihracat .Yuklemé Ithalat Harglar
Tasima lisans, yetki . Islemleri . Bosaltma N .
Sekli ve .gumruk‘ ve Navlun | Sigorta Masrafi ‘gumruk. Teslim ve
formaliteleri islemleri masrafi islemleri vergiler
Belirlenen
EXW herhangi Alic Alict Alict Alici Alic1 Alict Alict Alici Alict
sekil
Belirlenen
FCA herhangi Satict Satici Alict Alict Alict Alict Alic Alic Alict
sekil
FAS Deniz Satict Satici Alict Alict Alic Alict Alic Alic Alict
FOB Deniz Satict Satici Satici Alict Alic1 Alict Alic1 Alict Alict
CFR Deniz Satict Satici Satic Satict Alic Alict Alic Alic Alict
CIF Deniz Satict Satici Satici Satict Satict Alict Alic1 Alic1 Alict
Belirlenen
CPT herhangi Satici Satici Satici Satici Alici Alict Alic Alici Alict
sekil
Belirlenen
CIp herhangi Satict Satici Satici Satict Satict Alict Alic Alict Alict
sekil
Belirlenen
DAF herhangi Satici Satici Satici Satict Alic Alict Alici Alici Alict
sekil
DES Deniz Satict Satici Satici Satict Alict Alict Alic1 Alict Alict
DEQ Deniz Satict Satict Satict Satict Alict Satic1 Alic1 Alic1 Alici
Belirlenen
DDU herhangi Satict Satici Satici Satict Satict Alict Alic Alict Alict
sekil
Belirlenen
DDP herhangi Satict Satici Satici Satict Satict Alict Satict Alict Satici
sekil

E ve F Grubunda navlun anlagmaya gore alic1 veya saticiya ait olabilir.
CIP ve CIF disinda sigorta anlasmaya gore alic1 veya saticiya ait olabilir.

(*Yhttp://www.canaktan.org/yeni-trendler/yeni-ekonomi/ozellikleri.htm (25.05.2006)
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BOLUM 3

DIS TICARETTE ODEME SEKILLERIi

Birbirinden ¢ok farkli mesafelerde, iilkelerde bulunan ve belki de hig
birbirini tanimayan alic1 ile satici yani ithalat¢1 ve ihracat¢i arasinda gergeklestirilecek
bir ticaret isleminde en Onemli konu, mallarin gonderilmesi ve buna karsilik mal
bedellerinin ddenmesidir. Ticaret isleminin ana unsurlar1 olan alici, satici, iirlin ya da
hizmet karsiliginin 6denmesi arasindaki giiven unsuruna baglh olarak sekillenir. Ayrica
ithalat¢1 ve ihracatginin iilkelerinde dis ticarete iliskin mevzuat farkliliklar iilkelerin
mevzuatina, aliciyla satict arasindaki iligkilere diger bir ifadeyle giivene, malin cesidine
ve tutar1 gibi faktorlere baghdir. Eger ithalat¢i (alicy) ile ihracatgr (satict) birbirini ¢ok 1yi

taniyor ve de giiveniyorsa en kolay ve ucuz olan 6deme seklini secebilir.

Ulkemizde ithalat ve ihracat bedellerinin 6denmesine iliskin esaslar ile
bankacilik sistemince kabul edilen 6deme tiirleri kambiyo rejimimizde belirtilmistir.
Tiirk Paras1 Kiymetini Koruma hakkinda 32 sayili karar ile, Bagbakanlik Dis Ticaret
Miistesarligi’nin ¢ikardigr tebligler ve TCMB nin ilgili genelgelerinde ithalatta gegerli
O0deme tiirleri su sekilde siralanmustir.

1- Pesin Odeme

2- Mal Mukabili Odeme

3- Vesaik Mukabili Odeme

4- Kabul Kredili Odeme

5- Akreditif

Ihracat islemlerinde ise mevzuat, yukarida belirtilen 6deme tiirleri yani sira Alici

Firma Prefinansmani’n1 da bir diger 6deme tiirii olarak belirlemistir.
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Yukarida belirtilen 6deme tiirlerinden pesin 6deme ile bir diger adi da “Acik
Hesap” olan Mal Karsiligi Odeme belgesiz 6demeler sinifim1 olusturmaktadir. Bu tiir
O0demelerde belge ibrazi gerekmemektedir. Belge ibrazi yerine alici ve satict arasinda
giiven s0z konusudur. Bu nedenle de 6demelerde bankalarin araciligina gerek duyulmaz.
Bankalar yalmzca mal bedellerinin transferini gerceklestirirler. Pesin Odeme ve Mal
Karsiligt Odeme disinda Alic1 Firma Prefinansmanini da bir tiir belgesiz 6deme kabul
etmek gerekir. Thracatin finansmani1 amaciyla 6nceden alinan prefinansman kredisi, mal
ile 6dendiginde bir tiir belgesiz 6deme gerceklesmis olmaktadir. A¢ik Hesap ya da Pesin
Odeme tiirleri alic1 veya satici agisindan diger odeme tiirlerine gore cok daha riskli

olmakla birlikte daha az masraflidirlar.

Odeme Seklinin Tespitindeki Unsurlar *)
- Mal Cesidi

- Malin Tutar1

- llgili Ulke Mevzuat:

- Taraflarin Giivenilirligi

- Maliyet

Biitiin bu hususlar g6z o©niinde bulundurulmak suretiyle malin teslimi ve
bedelinin 0denmesi konusunda taraflar giiven, maliyet ve mevzuat yoniinden
durumlarina en uygun 6deme seklini secip aralarinda anlasmaya vardiktan sonra secilen
O0deme seklinin yiikiimliiliklerini yerine getirmek suretiyle dis ticaret islemini
gerceklestirirler. Ancak belirli sanayilerin yillardan beri uygulaya geldikleri bazi
yerlesmis odeme sekilleri bulunmaktadir. Bazi iilkelerin dis ticaret rejimleri de sadece

belirlenmis 6deme sekillerinin kullanilmasini zorunlu kilmaktadir. Bu nedenle, bir dis

(*) Atila BAGRIACIK: Dis Ticaret islemleri (istanbul, 2003), s.43.
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ticaret isleminde ithalatcinin ve ihracatginin birbirlerinin ilkelerindeki dis ticaret
mevzuatini da hi¢ degilse ana hatlariyla bilmeleri gerekmektedir. Ayni sekilde dis ticaret
islemlerinin araciligini, finansorliigiinii veya garantorliiglinii {istlenmis bulunan
bankacilarin da {istlendikleri islemlerin yapildigi iilkelerin dig ticaret rejimlerini
bilmelerinde biiyiik yararlar vardir. Ornegin, bazi iilkeler arasinda yapilan ikili

ekonomik anlagmalar nedeniyle bankalarin tutumu da daha degisik olabilmektedir.

3.1. Pesin Odeme (Advance Payment)

Ithalat¢inin (alicinin) ihracatgiya (satictya) mallarinin sevkinden once deme
yapmasma Pesin Odeme denir. Yurticinde gergeklestirilen herhangi bir ticari islemde
oldugu gibi bir dis ticaret isleminde de alic1 yani ithalatci, saticitya yani ihracatciya

mallarin sevkinde dnce ddeme yapabilir.

Pesin 6deme, ithalatginin mal bedelini kendi bankasi araciligi ile ihracatgiya
O0demesi, ihracat¢inin, bedelini tahsil ettigi mali ihracat¢iya gondermesiyle gerceklesir.
Dolayisiyla pesin 0demede, ithalat¢i ihracatciyr kredilendirmekte yani biiyiik bir

finansman kolaylig1 saglamaktadir.

Ihracatgi acisindan; Pesin 6deme en ideal 6deme seklidir. Bunun sebebi mallarin
hazirlanmas1 ve sevk edilmesi icin gerekli finansmani pesinen saglamakta olmasi ve

mallarin sevkinden sonra parasini alamamasi gibi bir riskin bulunmamasidir.

Ithalat¢1 agisindan; Pesin 6deme en riskli 6deme seklidir. Ihracat¢i mal bedelini
aldiktan sonra cesitli nedenlerle malin sevkini yapmayabilir, yapamayabilir veya

ithalat¢inin istedigi zamanda ve kalitede mal gondermeyebilir. Bu nedenle pesin 6deme
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sekline, ithalatcinin almaya cok istekli oldugu veya pesin 0deme iskontosundan
yararlanmak istedigi ya da ihracat¢inin adeta bir tekele sahip oldugu mallarin alim -
satim iglemlerinde basvurulur. Dolayisiyla taraflarin pesin 6deme seklinde anlagmalari
icin aralarindaki giiven unsurunun ¢ok kuvvetli olmasi1 gerekir. Uzun bir siire diizenli

calisma, istirak ya da acenta olunmasi gibi.

Karsiligt pesin 6deme 1ile gelen malin bir yil  icerisinde ihracatinin
gerceklestirilmesi gerekir. Aksi taktirde para iadesi s6z konusu olacaktir. Bankalar,
gelen pesin 6deme icerisinden ihracat¢iyr ihracati gergeklestirmeye zorlamak amaciyla
KKDF ve yillik gecikme faizi toplami oraninda bir meblagi bloke eder. Thracatin 1 yil

icerisinde gerceklesmesinden sonra bloke ¢oziilerek ihracatciya iade edilir. (*°)

Pesin 0deme, ithalatginin kendi hesabindan ¢ek vermesi, bankadan cek almasi ya

da havale yaptirmasi seklinde gerceklesir.

Pesin O0demenin zorunlu oldugu durumlarda ithalat¢r kendini belirli bir
giivenceye aldiktan sonra pesin 6demede bulunabilir. Bu red-clause bir akreditif ve
karsiliginda alinan bir teminat mektubu ile gerceklestirebilir. Bu tiir 6deme seklini

akreditif konusunda isleyecegiz.

Giiniimiizde diinya piyasalarina egemen olan yogun rekabet kosullart i¢inde
ihracatcilarin biiyilk cogunlugunun alicilara pesin 6deme kosulunu kabul ettirmeleri
olanaksiz goriinmektedir. Dolayisiyla pesin 6deme kullanigi sinirli bir tahsilat ve

finansman seklidir. (47)

(**) Hakan AKIN: Yeni isim Dis Ticaret (Ankara, 2003), s.50.
(47

)
) Cem KOZLU: Uluslararas1 Pazarlama (Istanbul, 2000), s.291.
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3.2. Mal Mukabili Odeme (Cash Againts Goods=Open Account)

Ihracat¢imin (saticinin) ithalatgiya (aliciya) mallarin bedelini tahsil etmeden
gondermesine Mal Mukabili Odeme denir. Diger bir deyisle, ihracat¢inin ithalatciya
gondermis oldugu mallarin bedelini ithalatgilarin mallarn giimriikten ¢ekmesinden sonra

(fiili ithalden sonra) tahsil ettigi bir 6deme seklidir.

Alim satim sozlesmesinde O0deme sekli mal mukabili olarak benimsenmisse,
ihracat¢ct mallar1 herhangi bir 6deme veya police tanzim etmeksizin ithalatciya sevk
eder. Alict mal bedelini satici ile kararlastirilan tarihte ve genellikle mallar1 sattiktan
sonra 6der. Mal mukabili 6deme, ihracatciya herhangi bir giivence tasitmamaktadir. Bu
nedenle, bu tiir ddeme sekli ithalatct acisindan cazip, ihracat¢r agisindan oldukga

risklidir.

Mal mukabili 6deme ithalat¢iya ihracatci tarafindan verilmis bir mal kredisidir.

*

Thracat¢1 agisindan oldukca riskli olan bu 6deme sekli ¢cok sik kullanilmamakla
birlikte, ithalat¢iya duyulan asin giiven neticesinde uygulanabilmektedir. (**) Ciinkii mal
bedelinin 6denmesi ile ilgili hicbir giivence yoktur. Ihracatci, ithalat¢iya gonderdigi
malin parasini zamaninda alamama, hi¢ alamama, malda hata var diye kesinti ile almak

gibi risklerle karsi karsiya olabilir.

Ithalat¢1 acisindan; Mal mukabili 6deme ithalatci acisindan ¢ok cazip ve

avantajhidir. Ciinkii mallara bedelini 6demeden sahip olmakta, isterse piyasada sattiktan

(**) Akbank T.A.S. Egitim Grubu: Dis Ticaret Notlar: (istanbul, 2005), 5.26.
*) Omer AKAT: Uluslararasi Pazarlama (Bursa, 2003), s.249.
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sonra 0deme yapabilmektedir. Bu nedenle mal mukabili 6deme sekli ihracat¢inin

ithalatciya sagladigi biiyiik bir finansman kolayligidir.

Mal karsiligr 6demenin finansman yiikiinii tiimiiyle ihracatci ceker. Bu nedenle,
bu tiir ddeme genellikle mali durumu gii¢lii ihracatcilar tarafindan gergeklestirilir. Bu tiir
0demede her ne kadar ihracatci, aliciya biiyiik bir giiven duysa da yine de mal bedelinin
O0denmeme gibi bir riskin varliginda, mal bedelinin édenmesini bir banka garantisine
baglamasinda yarar vardir. Banka garantisi aramayan ddemelerde, ithalatgt mal bedelini
anlasmada belirtilen vadelerde doviz tevdiat hesabindan ¢ek vererek, ya da bankadan

doviz ceki alarak ya da doviz havalesi yaptirarak ddeyebilir.

3.3. Vesaik Mukabili Odeme (Cash Against Documents)

Ihracatginin (saticinin) mallar yiikledikten sonra yiiklenen mali gosteren vesaiki
tilkesindeki kendi bankasi araciligi ile ithalat¢inin {iilkesindeki muhabir bankaya
bedelinin tahsili kosuluyla teslimi icin gondermesi islemine Vesaik Mukabili Odeme
denir. Vesaik mukabili 6deme, ithalat¢inin satin alacagi malin bedelini o mali temsil

eden bir belgeye dayanarak 6deme seklini ifade eder. (°°)

Uluslararasi ticarette akreditiflerle birlikte kullanilan 6deme sekillerindendir. Bu
tir ddeme sekli baz1 bakimlardan akreditife benzer ve alic1 ve saticiya belirli giivenceler
saglar. Bankalar burada da akreditiflerde oldugu gibi aracilik roliinii {istlenirler.
Akreditiflerle olan fark 6demenin tarihi ve yeriyle ilgilidir. Bir akreditif isleminde,
ihracat¢i belgeleri bankaya ibraz ettigi anda 6demeye hak kazanir. Oysa vesaik mukabili

O0demelerde, belgeler ithalatcinin sehrindeki bankaya ulastiginda ihracat¢iya ddeme

(°%) Hakan AKIN: a.g.e., s.84.
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yapilir. Ihracat¢iya 6demenin yapilmasi sevkiyattan sonra oldukca uzun bir siire

alabilmektedir.
VESAIK MUKABILI
2a)Mallarin gonderilmesi
]I,II{ACATCI I)Alg/Satis Stzlesmesi lTHALATC[
X 1 &
5 i i = s :
! o = =z = !
S 1 £ 3 :
oy \ a - E S '
S = = e s
i A E g - :
‘ G £ J
i = £ |
: j
' 3)(Polige), vesaik v
lHl}g%%FIN Gonderen bankanin tahsil mektubu TAHSIL
(Ciiﬁdercn Banka) i BANKASI
6) Transfer
‘_ _______________________________________

Tablo 5 - Vesaik Mukabili Odeme Tablosu (51)

(" IGEME-ATO Dis Ticaret Egitim Programi: Dis Ticarette Odeme Sekilleri,
Kambiyo ve Bankacilik islemleri (Ankara, 2006), s.26.
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Vesaik mukabili 6deme seklinde, vesaikin bedeli tahsil edilmeden banka
tarafindan ithalat¢iya teslimi s6z konusu olamaz. Dolayisiyla bu odeme seklinde
bankalarin rolii 6deme ile ilgili bir taahhiit vermeksiniz yalnizca miisterinin vekili olarak
bedelini tahsil ettikten sonra vesaiki ithalatciya teslim etmektir. Ithalatci ve ihracatci
kendi aralarinda yaptiklar1 anlagsmanin gereklerinin yerine getirilmesinde bankalarin
kontroliine ya da taahhiidiine gerek duymamakta, buna karsilik mal bedelinin tahsilinde

bankalarin sadece araciligin talep etmektedirler.

Ihracatc1 acisindan; Mal mukabili 6deme sekline kiyasla ihracatci daha giiven
altindadir. Ciinkii ithalatcinin bankaya 6deme yapmadan veya Odeme taahhiidiinde
bulunmadan 6nce mallarin miilkiyetine hak kazanamayacagini bilir. Ihracat¢r mali
giivence altina almaktadir. Bu avantaja karsilik ithalat¢inin 6demeyi sevkiyattan cok
uzun bir siire sonra yapmast ya da sevk edilen mallarin ithalat¢i tarafindan giimriikten
cekilmemesi durumunda geri getirilmesi veya yeni bir alict bulma zorunlulugu gibi
riskler ile karsi karsiyadir. Mallarin geri getirilmesi durumunda nakliyeye ve varsa

sigortaya iliskin masraflarda ihracat¢1 agisindan onemli konulardir.

Ithalat¢1 agisindan; Vesaik mukabili odeme seklinde ithalatg1 da giivence
altindadir. Ciinkii mallarin miilkiyetini kendisine devreden belgeleri teslim almadan
once odeme yapmak zorunda kalmayacaktir. Buna karsin ithalatgr vesaiki teslim
almadan mallar1 giimriikten ¢ekemediginden, mallarin siparise uygun kalitede olup
olmadigin1 kontrol edemeyecektir. Mallar1 ancak vesaik iizerinden inceleyebilir. Buna
ragmen ithalat¢1 kendisinin tespit edecegi bir gozetim sirketi tarafindan diizenlenecek

gozetim sertifikasi istemekle istedigi kalite konusundaki riski de bertaraf edebilir.

Bu 6deme sekli ne kadar giivenilir ve kolay bir 6deme yontemi olarak goriinse de

ihracatci agisindan zaman zaman riskli olabilmektedir. Ciinkii ithalatci ¢esitli nedenlerle,
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mallarin ihracat¢1 tarafindan yola cikarilmasindan sonra bile mallar1t almaktan
vazgecebilir. Bu durumda ihracat¢i onemli zararlarla karsilagabilir. Bu nedenle de mal

mukabili 5deme, giivenilir ve birbirini taniyan firmalar arasinda gerceklestirilir.(’%)

3.4. Kabul Kredili Odeme (By Acceptance)

Kabul kredisi vadeli mal satiminda basvurulan bir 6deme seklidir. ithalat¢inin
ithal ettigi malin bedelini, mal aliminda degil daha sonraki belli bir vadede ihracatciya
Odeyecegini garanti eden bir kredi c¢esididir. Diger bir ifadeyle kabul kredisi, satilan
malin bedelinin bir poligeye baglandig1 ve police bedelinin vadesinde saticiya ddendigi
bir ddeme seklidir. Bu kredi, vesaik ile birlikte ibraz edilen policenin, ithalat¢1 veya

buna ilaveten ithalat¢inin bankasi tarafindan kabul edilmesi suretiyle kullanilir.

Ihracat genelgesinde ayr1 bir ddeme sekli olarak gosterilmesine ragmen, aslinda

“Kabul Kredisi” akreditifin 6zel tiiriidiir. (%)

Anlagiliyor ki; kabul kredisinde ana unsur poligedir. Police kayitsiz sartsiz bir
0deme emridir. Poligede 3 taraf vardir.

- Kesideci (poligeyi diizenleyen),

- Lehtar (poli¢enin alacaklisi),

- Muhatap (policenin bor¢lusu).

Polige kimin adina keside edilmis ise ancak o kabul edebilir.

(52) Mehmet TOMANBAY: Dis Ticaret Rejimi ve Ihracatin Finansmam (Ankara,
2001), s.73-74.

(**) Nazmi MAVIOGLU: Dis Ticarette Odeme ve Teslim Sekilleri, Giimriik Birligi
Cercevesinde Kambiyo ve Bankacilik islemleri (Ankara,1996), s.99.
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Kabul kredisinde ana unsur olan policede 2 tiirlii kabul vardir.

a) Miisteri Kabulii: Odeme taahhiidiine giren sadece ithalatcidir. Yani policeyi
sadece ithalat¢cinin kabul etmesidir.

b) Banka Avali: Odeme taahhiidiinde bulunan ithalatcinin yani sira bankasinin da
0deme taahhiidiinde bulunmas1 yani poligeyi ithalat¢inin yani sira bankanin da

kabul etmesidir.

Kabul kredisinde policenin banka tarafindan kabul edilmesi yani policeye
bankanin aval vermesi halinde ithalat¢iya bankaca kredi acilmis olur. Ciinkii boyle bir
islemde ithalat¢inin policeye vadesinde O0deme yapmamasi durumunda banka mal
bedelini ihracat¢iya 0demek zorunda kalacaktir. O halde banka avali istenen kabul
kredilerinde isleme baslamadan Once miisteri adina kabul kredisi tahsil edilmesi

gerekmektedir.

Kabul kredili bir islemin nasil yiiriitiildiigiinii asagidaki siralamadan da

anlayabiliriz.

1- Ithalatc1 ve ihracat¢i aralarinda bir alim-satim sozlesmesi yaparlar. Bu
sozlesmede 0demenin belli bir vadeyi iceren policenin kabulii mukabilinde
olacagini kararlastirirlar.

2- Ihracatci mallart ithalatciya sevk etmek iizere nakliye firmasina teslim eder.

3- Nakliye firmas1 mallar ithalatciya sevk eder.

4- Thracatg1 talep edilen sevk belgelerini ve vadeli bir policeyi kendi bankasina
teslim eder. Police ithalatcinin mal bedelini ihracatgiya 0demesi igin bir
odeme talimatidir. fhracat¢i bu islemde isterse kendi bankasma police
tahsilatin1 yapmasi icin araci tayin eder ve nasil hareket edeceginin talimatini
verir. Bu talimatlar arasinda poligcenin ithalatcinin bankasi tarafindan kabul

edilmesi kosulu da yer almaktadir.
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5- fhracat¢1 bankasi policeyi ve belgeleri ithalatcinin  sehrindeki muhabir
bankasina gonderir.

6- Ithalatc1 bankasi belgelerin ve policenin kendisine ulastigini ithalatciya
bildirir. Ithalatc1 bankasina giderek belgelerin ihracatciyla yapti1 anlasmayla
uyum i¢inde olup olmadiklarim1 kontrol eder. Belgelerin uygunlugu
durumunda aralarindaki anlagsmaya uygun olarak ithalatci policeyi kabul eder.
Ithalatcinin policeyi kabul etmesinden sonra ithalatci bankasi da police
izerine aval verir. Bankanin policeyi kabul etmesi demek, poli¢eyi vadesinde
odemeyi taahhiit etmesi demektir. ithalat¢1 kendisine keside edilen bu policeyi
vadesinde 6demese dahi, policeyi kabul etmis veya aval vermis bulunan
bankas1 ddemek zorundadir.

7- Ithalat¢1 bankas1 kabul edilmis ve aval verilmis policeyi, ihracatci bankasina
1ade eder.

8- Ihracatci bankasi policeyi ihracatciya iletir. Thracatgi dilerse, kabul edilmis ve
aval verilmis yani vadesinde ddenecegi ithalat¢i bankasi tarafindan taahhiit
altina alinmis olan bu poligeyi iskonto ettirebilir ve belirli bir faiz eksigiyle
ihra¢ etmis oldugu mallarin bedelini tahsil edebilir.

9- Policeyi elinde bulunduran banka vadesinde poligeyi ithalatci bankasindan
tahsil eder.

10- Ithalatc1 bankas poligeyi ithalatciya iletir ve police bedelini tahsil eder.

3.4.1. Kabul Kredili Mal Mukabili

Bu tiir ddeme ithalatct icin ikinci bir kredi olanagi saglar. Mal mukabili islemde
ithalatg1 mali ¢ceker. Sonra mevzuatta belirlenen siirede mal bedelini 6der. Kabul kredili

mal mukabilinde ise 6deme yapilmasi gereken siire i¢inde police kabul edilecek,
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policeye vadesinde ddeme yapilacaktir. Boylece siire acisindan ithalat¢iya ikinci bir

finansman kolaylig1 yaratilmaktadir.

3.4.2. Kabul Kredili Vesaik Mukabili

Bu 6deme sekli, mallarin sevkiyatindan sonra bankanin mal bedelini tahsil etmesi
yerine policeyi ithalat¢iya kabul ettirdigi veya kabule kendisinin de avalini verdikten

sonra vesaiki ithalat¢iya teslim ettigi ve daha sonra police vadesinde mal bedelinin

ihracatgrya 6dendigi 6deme seklidir.

KABUL KREDILI VESAIK MUKABILI

11)Vade giini 6deme
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Tablo 6 - Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme Tablosu (**)

(") IGEME-ATO Dis Ticaret Egitim Programt: a.g.e., s.28
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Ancak policenin sadece ithalat¢1 tarafindan kabul edildigi islemlerde kabulde
vesaik ithalat¢iya verilip mallarin ¢ekilmesine izin verildiginden police vadesinde mal
bedelinin 6denmemesi gibi bir riski de ihracat¢cinin dikkate almasi gerekir. Ciinkii bu
durumda poligce protestolu gonderilmis ise banka sadece policeyi protesto ettirmekle

yiikiimliidiir. Odeme ile ilgili bir garantisi s6z konusu degildir.

Kabul kredili vesaik mukabili 6deme seklinin, vesaik mukabili 6deme seklinden

farki, vesaikin bedel tahsili yerine poli¢enin kabulii karsilifinda ithalat¢iya verilmesidir.

)

3.4.3. Kabul Kredili Akreditif

Ihracatginin akreditif mektubuna uygun mali sevk ederek, uygun vesaiki bankaya
ibraz ettiginde mal bedelini tahsil etmeyip ithalat¢1 ve banka tarafindan kabul edilmis
policenin vadesinde taahhiit altina aldigr bir 6deme seklidir. Burada ihracat¢cinin
policenin 6denmemesi gibi bir riski olmamaktadir. Ciinkii banka akreditif agmakla zaten
uygun vesaik karsiliginda 6deme yapma taahhiidiine girmis bulunmaktadir. Burada

amag, sadece policeye bagli olarak vade kazanmaktir.

(*®) Akbank T.A.S.: a.g.e., 5.38.
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KABUL KREDILI AKREDITIiFLI
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Tablo 7 - Kabul Kredili Akreditif Odeme Tablosu (°%)

3.5. Akreditif

Akreditif, ithalat¢ginin talebine dayanilarak ithalatginin  bankasinca, alici

tarafindan ayrintilart belirtilmis mala veya hizmete iliskin bir takim belgenin ibrazi

(°®) IGEME-ATO Dus Ticaret Egitim Programi: a.g.e., s.27.
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karsihginda saticiya ddeme yapilacagi hususunda verilen sarth bir taahhiittiir.(*’) Bu
belirli kosullar, genellikle mallarin ithalat¢1 ve ihracat¢i arasinda yapilan anlasma geregi
sevk edildigini tevsik eden belgelerin ihracat¢inin bankasina sunulmasiyla yerine

getirilmis olur.

Akreditif hem ithalat¢ciyr hem de ihracatciyr koruyan bir islemdir. Bu 6deme sekli
4. Bolimde daha detayl islenecektir.

(5 ) Akbank T.A.S.: Dis Ticaret Egitim Programm (Istanbul,2003), s.7.
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BOLUM 4

AKREDITIF VE TURLERI

4.1. Akreditif

Uluslararas1 bankacilik cevrelerinde genis anlami ile vesikali krediler olarak
anilan akreditif, ihra¢ edilen mallarin bedellerinin 6denmesi konusunda gelistirilmis 6zel
ve teknik bir 6deme yontemidir. Akreditifi ithalat¢inin, bankasi araciligiyla ihracat¢inin
ilkesinde bulunan muhabir bankada, ihracat¢i lehine actirdigr bir ihbar hesabi olarak
tanimlayabiliriz. Yani alicinin talep ve talimatiyla, bir bankanin, alici tarafindan
ayrintilar1  belirtilmis mala iliskin belgelerin ibrazi karsiliginda, saticiya 6deme

yapacagini yazili olarak taahhiit etmesidir.

Akreditif Birinci Diinya Savasi’min neden oldugu giivensizlik havasi iginde
saticinin aliciya, alicinin saticlya itimat etmemesinin meydana getirdigi bir ddeme

aracidir. (5 8)

Akreditif sarta bagli bir 6deme garantisidir. Belli bir vadede, belli bir doviz
cinsinden vesaik tam ve uygunlugu halinde kayitsiz sartsiz 6denmek tizere agilir. Kisaca
dis ticaretin finansmaninda kullanilan bir ¢esit kredilendirme seklidir. Daha agik bir

ifadeyle, ithalatginin emri ile hareket eden bir bankanin, soézlesme ile tesbit edilen

(°*) Tezer OCAL: Para Teorisi (Ankara, 1990), s.125
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sartlara uygun olarak kendi iizerine cekilecek bir policeyi Odeyecegi konusunda

ihracatciya yaptig1 taahhiittiir. (*°)

Akreditif hem ithalatciyl, hem de ihracat¢iyr koruyan bir islemdir. Ihracatgi
mallart sevk ettigi takdirde 6demenin kendisine yapilacagini garanti altina almig olur,

ithalat¢1 da ancak sevkiyatin gerceklestirilmesinden sonra 6demenin yapilacagini bilir.

Bir akreditif isleminde banka, ithalatci ve ihracat¢r arasinda aracilik roliinii
tistlenir ve belirli kosullarin yerine getirilmesinden sonra ihracat¢iya ©Odemenin
yapilacagina dair teminat1 ithalat¢inin yerine banka verir. Bu nedenle, ihracatciya
O0demeyi yapmadan Once banka gerekli belgeleri inceler ve akreditife zorunlu kilinan

kosullarin yerine getirilip getirilmedigini saptar.

Akreditif 6deme yonteminin gelistirilmesi 6nemli bir gerek¢ceye dayanmaktadir.
Genel olarak saticilar paralarin1 almadan mallarin1 gondermeyi istemezken, alicilar da
mallarin1 almadan para Odemekten kaginirlar. Bu kendini giiven icinde hissetme
giidiisliniin bir sonucudur. Boyle bir durumun anlagmazliklar1 beraberinde getirecegi,

dolayisiyla diinya ticaretinin gelismesini engelleyecegi aciktir.

Ayrica fiziksel olarak mal ve para degisiminin ayni anda olmasi giiniimiiz
kosullarinda miimkiin degildir. Iste bu sozii edilen durumlar, mallarin kontroliinii ve
miilkiyetini devreden belgelerin verilmesi ile ddeme yapilmasi sisteminin gelismesine
yol agmistir. Bu asamada bankalar devreye girer ve bankalardan, ithalatcinin istedigi
sartlarin ihracat¢1 tarafindan yerine getirilmesine karsilik, ihracatciya ©Odemenin
yapilacagi hususunda yiikiimliiliik altina girmeleri istenir. Ithalatcinin istedigi sartlarin

yerine getirilecegini gosteren belge ise akreditif metnidir.

(%) Adil GIRAY: Para Miktari Faiz ve Mali Kurumlar (Ankara, 1994), s.210.
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Akreditif, belli bir miktarin 6denmesini ongoriirii ve belli bir siire icin gecerlidir.
Sozlesme kosullarma uygun olarak malint gonderen ihracatgiya, akreditif hesabi
cercevesinde, kendi iilkesindeki banka tarafindan 6deme yapilir Akreditifi acan muhabir
banka, ihracat¢inin sozlesme kosullarina uygun tiim belgeleri sundugundan emin

olmadik¢a ddemeyi yapmaz .(60)

Akreditifte Taraflar

- Amir (Ithalatcr)

- Amir Banka (ithalat¢1 Bankasi)

- Lehdar Banka (Ihracat¢1 Bankasi)
- Lehdar (fhracatg1)

4.1.1. Amir (ithalatcr)

Ithalat¢1 firma olup, bankasmna akreditif agma talimatim1 vererek islemi baslatan
taraftir. Ithalatc1 firma ile yaptigi s6zlesmeye veya ondan aldig1 proforma faturaya gore
akreditifin cinsi, sartlar1 ve aranacak belgelerin ayrintilarin1 bankasina bildirir ve boylece
akreditifin icerigini belirler. Akreditife iliskin tiim degisiklikler sadece akreditif amiri
yani ithalat¢i tarafindan verilen talimatlar dogrultusunda yapilir.

Akreditif metninde, ihracat¢iya, ancak mallar1 sevk ettigini tevsik eden belgeleri

muhabir bankaya sunmasindan sonra 6demenin yapilabilecegi hiikkmii bulunur. (°")

(60) Omer AKAT:_ Uluslararasi Pazarlama (Bursa, 2003), s.252.
(61) Cevat GERNI: D1s Ticaretin Finansmam (Ankara,1990), s.30.
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4.1.2. Amir Banka (ithalatci Bankasr)

Ithalatcinin talimati iizerine akreditif metnini hazirlayarak ihracatcinin bankasina
gonderen ve akreditifin icerdigi sartlarin yerine getirilmesi karsiliginda lehdar banka
araciligl ile lehdara kars1 6deme taahhiidiine giren bankadir. Amir banka ithalat¢cinin
adina boyle bir 6deme taahhiidiine giriyor ise ithalatgiya gayrinakdi bir kredi
kullandirtyor demektir. Bu durumda amir banka akreditif iglemine baslamadan Once
mutlaka miisterisi olan ithalat¢inin kredi degerliligini 6lgmesi ve gayrinakdi kredi tahsis

etmesi gerekmektedir.

4.1.3. Lehdar Banka (fhracatci Bankasi)

Amir bankadan aldig1 akreditif metninde kendisine verilen gorev geregince
akreditifi saticiya (lehdara) veya onun bankasina ihbar eden, yani lehine akreditif
acildigini saticiya bildiren ve sartlarim ona teblig eden bankadir. (°) Lehdar banka
kendisine ihracat¢1 tarafindan sunulan belgenin akreditif mektubuna uygunlugu
konusunda ¢ok titiz olmak zorundadir. Ciinkii amir bankaya ve lehdara kars1 sorumlu

olan kendisidir.

4.1.4. Lehdar (ihracatc)

Ihracatgi yani akreditif konusu olan mali satan firma olup, kendisine ibraz edilen

akreditif sartlarina gore mali gonderen, buna karsilik vesaiki de lehdar bankaya ibraz

(%) Akbank T.A.S.: Dis Ticaret Notlar1 (Istanbul,2005), s.30.
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eden taraftir. Lehdarin sorumlulugu tam ve dogru vesaiki zamaninda ibraz etmektir.

Ancak, bunun karsiliginda mal bedelinin 6deneceginden emindir.
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Tablo 8 - Akreditif Akis Tablosu *

(**) IGEME-ATO Dis Ticaret Egitim Programi: Dis Ticarette Odeme Sekilleri,
Kambiyo ve Bankacilik islemleri (Ankara, 2006), s.25.
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En basit haliyle, bir akreditif islemi su sekilde yiiriitiiliir.

1) Degisik iilkelerde faaliyet gosteren iki firma (ithalat¢i ve ihracatgl) aralarinda
bir alim-satim s6zlesmesi yaparlar. Bu sozlesmede;

a) Malin cinsi, nitelikleri ve miktari,

b) Fiyat1 (6demenin yapilacagi para cinsi),

¢) Mallarin sevk bi¢imi veya satis sekli (fob, cif, vs.),

d) Odeme sekli

konularini kararlastirirlar.

2) ithalatg1 bankasina gider ve ihracatci lehine bir akreditif agmasimi talep eder.
Akreditif metninde, mallar1 sevk ettigini tevsik eden belgeleri muhabir bankaya
sunmasindan sonra ihracatgiya 0demenin yapilmasi hiikmii bulunmaktadir. Mallarin
sevk edildigini tevsik eder nitelikteki belgeler ¢cok cesitli olabilmektedir.

3) Ithalatginin bankasi akreditifi, ihracat¢inin bulundugu sehirdeki muhabir
bankaya iletir. ithalatginin bankas1, muhabirine, akreditifin agildigina ve hangi belgilerin
O0deme icin zorunlu olduguna dair ihracat¢iy1 haberdar etmesini ister.

4) Muhabir banka akreditifin agildigini ihracat¢iya bildirir ve akreditif metnini
iletir.

5) Ihracat¢i akreditif kosullarma uygun olarak ithalatgiya gonderir ve gerekli
belgeleri tedarik eder.

6) Ihracatci belgeleri muhabir bankaya iletir. Muhabir banka belgelerin akreditif
kosullarinda yer alan belgeler olup olmadigini kontrol eder. Belgeler uygun bulunmasi
durumunda eger akreditif police gerektiriyorsa,

a) Lehdara 6deme yapar veya

b) Lehdar tarafindan diizenlenen policeyi kabul eder.

7) Muhabir banka belgeleri ve (varsa ciro edilmis) poligeyi ithalat¢inin bankasina
iletir.

8) Ithalatcinin bankasi1 belgeleri elinde bulundurdugu siirece mallar1 da elinde

bulundurabilir. (Konsimento da bu banka lehine tanzim veya ciro edilmis



59

bulunmaktadir). Ithalat¢inin akreditif bedelinin tamaminin (bir akreditif komisyonuyla

birlikte) bankaya ddemesinden sonra banka mallarin miilkiyetini ithalatciya devreder.

4.2. Bashca Akreditif Tiirleri

4.2.1. Gayri Kabili Riicu (Doniilemez) Akreditif (Irrevocable Letter Of
Credit)

Gayri kabili riicu akreditifler; akreditifi acan bankay1, alicidan aldig akreditif
talimat1 cercevesinde, akreditif vadesi i¢inde, akreditifte sart kosulan belgeleri akreditif
sartlarina uygun olarak ibraz edilmesi sartina bagl olarak, akreditifte belirtilen miktara
kadar 6deme yapacag konusunda cayilamaz taahhiit altina sokar. (**) Diger bir ifade ile
ihracat¢i1 akreditif kosullarina uygun hareket etmisse, amir banka 6demeyi kesinlikle
yapacaktir. Ithalatginin durumunun bozulmasi, akreditiften vazgegmesi gibi haller

akreditif bedelinin 6denmesini engellemez.

Lehine gayri kabili riicu bir akreditif agilmis olan bir firma, akreditif kosullarini
yerine getirdigi taktirde, siiresi icerisinde keside edecegi policenin akreditifi acan banka
tarafindan Odeneceginden emin olarak, mallarin sevkiyatimi ithalatgiya yapar. Gayri
kabili riicu akreditif dis ticarette giivenli bir ddeme sekli olarak kabul edilmektedir.
Ancak bu tiir akreditifte amir bankanin taahhiidiine karsin muhabir bankanin taahhiidii
yoktur. (®) Bu noktada da teyitli ve teyitsiz akreditif uygulamalari giindeme

gelmektedir.

(**) Omer AKAT: a.g.e., s. 252. .
(65) Mehmet TOMANBAY: Dis Ticaret Rejimi ve Thracatin Finansmani (Ankara,
2001), s.77.
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Doniilemez bir akreditifte akreditif sartlarinin degistirilmesi veya iptal edilmesi
biitiin taraflarin  onayr olmadan kesinlikle miimkiin degildir. Ihracat¢iya odeme
konusunda garanti vermesi ve taraflara sagladigi giiven nedeniyle doniilemez akreditif

tercih edilen akreditif tirudir.

4.2.2. Kabili Riicu (Doniilebilir) Akreditif (Revocable Letter Of Credit)

Kabili riicu akreditiflerde amir banka ihracatginin nam ve hesabina actig1 krediyi
her an kendi istegi ile iptal edebilir. Dolayisiyla burada mal bedelinin 6denecegine dair

yapilan fakat alici icin kesin olmayan bir vaat séz konusudur. (°®)

Mallarin sevki ve uygun vesaikin ihracat¢i tarafindan muhabir bankaya ibraz
edilmesinden Once akreditif sartlarinin degistirilmesi yada iptal edilebilmesi ihracatci
acisindan biiyilk bir risktir. Mallarin temin ve sevk belgelerinin bankaya ibraz
edilmesine kadar gecen siire i¢inde akreditif iptal olunabilir. Ancak iptal mektubunun
satict eline gegmesinden Once, satict firma akreditif kosullarina uygun olarak yiikleme
yapar ve belgeleri bankaya ibraz ederse banka akreditif bedelini ihracat¢iya 6demekle
yiikiimliidiir. Yani akreditif sartlarina uygun vesaikin ihracatci tarafindan lehdar bankaya
(muhabir bankaya) ibraz edilmesi durumunda akreditifin amir banka ya da ithalatci
tarafindan iptal edilmesi veya degistirilmesi miimkiin degildir. Bu tiir akreditifler
ithracat¢r acisindan cok riskli oldugu icin uluslararast 6demelerde hemen hemen hig

kullanilmamaktadir.

(°®®) Cevat GERNI: a.ge., s.31.
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4.2.3. Teyitsiz Akreditif (Unconfirmed Letter Of Credit)

Akreditif metninde teyitsiz oldugu bildirilir veya teyit konusunda hi¢ bir
aciklamada bulunulmazsa, akreditif teyitsiz kabul edilir. Lehdar banka akreditifi, lehdara
sadece ihbar eder, akreditifi acan amir bankanin sorumluluklar1 yerine getirecegine yani
O0deme yapilacagina dair herhangi bir taahhiit veya sorumluluk altina girmez. Saticinin
muhabir bankanin teyidine gerek duymadigr bir akreditif tiiriidiir. Bu 0deme tiiriinde
muhabir bankanin gorevi akreditifin a¢ildigini saticiya bildirmekten ibarettir. Teyitsiz
akreditifler daha cok ihracat¢ilarin ithalat¢ilarina, amir bankaya ve ithalatin yapilacagi

iilkeye giiveninin tam oldugu durumlarda kullamlr. (°')

4.2.4. Teyitli Akreditif (Confirmed Letter Of Credit)

Akreditifi acan banka ihracat¢1 tarafindan yeterince taninmiyorsa, ihracatci
kendisini giiven icinde hissetmek i¢in cekecegi policenin 6denecegi konusunda kendi
iilkesindeki bir bankadan teminat vermesini ister. (68) Ve bu banka da soz konusu
talimata uyarak akreditifi teyit ederse akreditif kosullarina uygun vesaikin ibrazi
karsiliginda 6deme taahhiidii vermis olur. Bu teminati veren banka, yani akreditifi teyit
eden banka, akreditif bedelini 6denmez ise, akreditifi acan bankanin yiikiimliiliigiinii
tistlenmis olur. Teyitli akreditifte lehdar (ihracatgi), sartlar1 yerine getirdiginde ddemenin

yapilmast ile ilgili ikinci bir bankanin da garantisini elde etmis olur.

(67) Hakan A{(IN: Yeni isim Dis Ticaret (Ankara, 2002), s.58.
(68) Atila BAGRIACIK: Uygulamah Dis Ticaret Islemleri (Istanbul, 2003), 50.
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Dolayisiyla sartlara uygun vesaiki teyit bankasina ibraz ettiginde parasim1 bu
bankadan alabilecek, 6demeyi yapan teyit bankast da amir bankadan 6deme talebinde
bulunacaktir. Teyit bankasinin bagka bir iilkede ve genellikle de ihracat¢inin iilkesinde

olmasi ihracat¢i acisindan iilke riskinin ortadan kalkmasi demektir.

Bu tiir akreditif satic i¢in en giivenli bir ddeme yontemidir. Ancak teyit bankasi
verdigi ek teminata ve yiiklendigi riske karsilik bir komisyon alir. Bu nedenle de teyitli

akreditifler daha masrafl1d1r.(69)

Bu akreditif, amir banka, teyit eden banka ve lehdarin muvafakati olmaksizin
iptal edilemez. Doniilebilir akreditif i¢in bankanin teyidi istenemez. Akreditifin teyitli

olabilmesi i¢in doniilemez olmas sarttir.

4.2.5. Vesaik ibrazinda Odemeli Akreditif (Sight Letter Of Credit)

Mali temsil eden belgeler ve sart edilen diger belgelerin amir bankaya
gonderilmesi karsiliginda, bedelin tahsil edilmesine imkan veren bir 6deme seklidir. %
Akreditifin nerede 6demeli oldugu belirtilmelidir. Ciinkii, genellikle ihracat¢inin tercih
etmedigi, amir banka nezdinde 6demeli bir akreditifte vesaikin amir bankaya gelip
uygunlugunun tespitinden sonra ddeme s6z konusu olacaktir ki bu da ihracat¢i acisindan
zaman kaybi olacaktir. Dolayisiyla bu tiir akreditifler genellikle muhabir nezdinde
O0demeli olarak acilir ki bu durumda vesaikin sartlara uygunlugu muhabir tarafindan

tespit edilerek amir bankadan édeme talebinden bulunulur.

(®*) Mehmet TOMANBAY: a.g.e., s., 82.

() Mustafa H. COLAKOGLU: Dis Ticaret (Ankara, 1996), s. 98.
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4.2.6. Vadeli Akreditif (Deferred Payment Letter Of Credit)

Mal bedelinin 6denmesi i¢in saticinin aliciya bir vade tanimasina paralel olarak
amir bankanin saticinin bankas1 nezdinde agtigi ve vesaikin ibraz edildigi tarihten
itibaren belli bir siire sonra mal bedelinin ddenmesini ongdren, teyitsiz akreditifte amir
bankanin, teyitli akreditifte teyit bankasinin buna gore vadeli 6deme taahhiidiine
girdikleri akreditiftir.("') Mal bedeli vade sonunda tahsil edilmektedir. Teyitsiz
akreditifte amir bankanin, teyitli akreditifte teyit bankasinin da buna gore vadeli 6deme
taahhiidiine girdikleri akreditiftir. Amir banka, vesaiki amire teslim ederken vesaik
bedelini tahsil etmediginden, bunun yaninda ilerideki bir tarihte amir adina lehdara
O0deme taahhiidiine girmesi nedeniyle miisterisi adina kredi tesis ettirmek zorundadir. Bu
akreditiflerde; bir akreditif vadesi, akreditif vadesi i¢cinde kalan yiikleme vadesi ve

akreditif vadesini asabilen ddeme vadesi mevcuttur.

4.2.7. Devredilebilir Akreditif (Transferable Letter Of Credit)

Akreditif sartlar1 i¢inde o akreditifin devredilebilir oldugu yazili ise lehdar,
kendine ait hak ve sorumluluklart baska bir veya birka¢ lehdara (ikinci lehdar)
devredebilir. (Akreditifte kismi sevkiyata miisaade ediyorsa birden fazla lehdara
devredilebilir.) Bir akreditifin devredilebilmesi icin amir banka tarafindan akreditif
metnine devredilebilir oldugu belirtilmelidir. Akreditifin devredilebilir olmas1 akreditife
konu mallarin ilk satici yerine bir bagkasi tarafindan da sevk edilebilmesine olanak

saglar.(72)

(") Akbank T.A.S.: a.g.e, s. 34.
(") Mehmet TOMANBAY: a.g.e., s. 80.
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Bu tiir akreditifler sadece bir kez devredilebilirler. Ikinci lehdar tekrar iigiincii bir
lehdara acgilan akreditifi devredemez. Sadece gayri kabili riicu akreditifler devredilebilir.
(") Devir, akreditif metninde bulunan esaslara gore gerceklestirilir. Ancak ikinci
akreditifte ilk lehdar, akreditif tutarinin ve mallarin birim fiyatinin azaltilmasi,
akreditifin vadesinin, belgelerin ibraz siiresinin ve mallarin en son sevk tarihinin
kisaltilmas1 ve sigorta yiizdesinin arttirilmas1 dogrultusunda degisiklik yapma hakki

vardir.

Ikinci lehdar kendisine devredilen kisma ait sevk belgelerini sartlara uygun
bicimde 0deme i¢in ilgili bankaya ibraz eder. Banka ikinci lehdarla isini bitirdikten
sonra ilk lehdara bir ibraname gondererek ikinci lehdarin belgelerini elinde tuttugunu
bildirir. Bu asamada ilk lehdar kendi faturasimi ikinci lehdarin faturasi ile degistirme
hakkina sahiptir. Dolayisiyla ilk lehdar kendi faturasindaki fark kadar kar elde etmis
olacaktir. Boylece, ithalat¢i ilk lehdarin bu isten ne kadar para/komisyon kazandigim ve
ikinci lehdarin kim oldugunu 6grenemez. (") Buradaki devir, lehdarin talimat1 iizerine

akreditifin bir bankadan bagka bir bankaya devir edilebilecegi anlamina gelmez.

Devir yapilan ikinci lehdar gercek ihracatgidir. Bu ihracatci ihracati akreditifte

belirtilen kosullara uygun bir sekilde gerceklestirir.

4.2.8. Pesin Odemeli Akreditif (Red Clause Letter Of Credit)

Alicinin agtig akreditifin bir kisminin ya da tamaminin mal gonderilmeden ya da

sevk belgeleri bankaya ibraz edilmeden ihracatciya (saticiya) kullandirildigi bir akreditif

() Atila BAGRIACIK: a.g.e., s. 51.
(") Hakan AKIN: a.g.e., s. 60.
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tiriidiir. (75) Bu 6deme, alicinmi saticiya tanidigi bir on finansman imkanidir. Bu kredi ile
ihracatgr piyasadan mallar1 satin alacak veya kendi iiretecek ve sonra mali sevk
edecektir. Akreditif tutarinin ne kadarinin lehdara pesin 0denecegi sartlarin arasinda
belirtilmelidir. Bu 6deme yonteminde, malin bedeli ile yiikleme giderleri tutarinda bir
meblag ihracatciya avans niteliginde ddenmesine imkan tamyan bir yontemdir. (7°)
Akreditif eskiden, pesin Odenecek kismin dikkat cekmesi icin kirmizi miirekkeple
yazildigindan “RED CLAUSE” akreditif olarak adlandirilmaktadir. Biitiin akreditif
tiirlerinde akreditifin kullanilmasi, mallarin sevk ve vesaikin bankaya tevdi olunmasina

bagli oldugu halde pesin Odemeli akreditif, sevk ve belgelerin ibrazina gerek

kalmaksizin 6deme yapmaya imkan vermektedir.

Bu akreditif tiiriinde, paranin bir kism1 mal sevkinden 6nce saticiya 6dendigi i¢in
amir banka bir risk tistlenmektedir. Eger mal gonderilmez ise amir banka bir 6deme riski
ile kars1 karsiya kalir. Bu nedenle de pesin 6demeli akreditiflerde genellikle saticinin
bankasindan bir teminat mektubu istenir. Teminat mektubunun istenmedigi durumlarda
ise kirmizi sarth akreditif esas olarak alicinin saticiy1 tanidigl ve giiven duydugu ticari

iliskilerde uygulanir.

4.2.9. Doner (Rotatif) Akreditif (Revolving Letter Of Credit)

Rotatif akreditifler sartlar1 cercevesinde, akreditif tutarinin tamami veya bir kismi

kullanmildik¢a, bir degisiklige gerek olmadan aym tutar i¢in vade icerinde kendiliginden

yenilenirler. (77)

(") Mehmet TOMANBAY: a.g.¢., s. 80.
() Musa DEMIR: Dis Ticaret Islemleri ve Muhasebesi (Ankara 2004), s. 115.
(") Cevat GERNI: a.g.e., s. 32.
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Bu tip akreditifler genellikle belli bir miisteriden siirekli veya yiiksek tutarli
alimlarda kullanilir. Boylece hem islemlerin tekrarlanmasi kiilfetinden kurtulma hem de
yiiksek miktarda siparisin fiyat avantajindan yararlanma imkani s6z konusudur. ("®) Bu

tiir akreditif mektuplarinda mutlaka “REVOLVING” sartinin bulunmas1 gerekir.

Bu tiir akreditifler kabili riicu veya gayri kabili riicu olabilirler, siireye veya
miktara gore devredilebilirler. Bu tiir akreditif biriken veya birikmeyen olabilir. Biriken
akreditifte ilk devreden artan miktar onu takibeden devrede kullanilabilir. Eger bir
akreditif, meblagin birikmeyen oldugunu belirtiyorsa kullanilmayan kistmdan
faydalanilamaz, yani, artan kissm onu takibeden devrede kullanilamaz. Miktara gore
devreden akreditiflerde, akreditif meblag1 tayin edilen genel vade dahilinde

kullanildiginda, ayn1 miktardaki meblag kadar tekrar kullanma imkan1 dogar.

4.2.10. Teminat AKkreditifi (Standby L/C)

Sekil yoniinden diger akreditif tiirlerine benzemekle birlikte, mahiyeti itibariyle
akreditiften ziyade bir teminat (garanti) niteligindedir. (") Standby akreditiflerde de
o0deme belirli belgelerin bankaya ibrazindan sonra miimkiin olabilmektedir. Bu tiir
akreditiflerde amir banka, amirin iistlendigi bir yiikiimliiliiglin yerine getirilmesini alic

veya igverene karsi garanti eder. Kisaca Standby L/C bir garantidir.

Bu tiir akreditiflerde belirli bir isin yerine getirilmedigini ispat eden vesaikin
bankaya ibrazi ile 6deme yapilir. Simdiye kadar anlatilan akreditif tiirlerinde, bir isin

yapilmasi karsiliginda akreditif aciliyor idi ve sartlara uygun vesaik ibraz edildiginde

(’*) Hakan AKIN:a.ge.,s. 59.
(™) Cevat GERNI: a.g.e., s. 35.
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O0deme yapiliyordu. Standby akreditiflerde ise iistlenilen isin yerine getirilmedigi
durumlarda akreditif kullamilmaktadir. Standby akreditifin alternatifi banka teminat

mektubudur ve uygulamada genellikle goriilen teminat mektuplaridir.
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BOLUM 5

DIS TiCARET EGITIiMi

5.1. Mesleki Egitim

Egitim, bireyin davraniglarinda, kendi yasantisi yoluyla ve kasith olarak istendik
degisme meydana getirme siirecidir. (**) Bu nedenle egitim, bireyin bedensel, zihinsel ve

toplumsal gelismesine ¢cok yonlii yardim etmektedir.

Bireylerin; aile, okul ve toplum i¢inde, saglam ve saglikli olarak biiyiiyiip,
topluma yararli birer meslek sahibi olacak sekilde yetismeleri ancak egitim ile

saglanabilir. (*')

Egitim toplumsal bir siirectir. Toplumsal yasamin ekonomik boyutu olduguna
gore, egitim siirecinin ekonomik amaclarinin da bulunmasi kaginilmaz bir olgudur.
Egitim ekonomik amacglara yonelik goriilebilen yonii, is gilicii verimliligi artisina olan
etkisidir. Egitim bu yonde bir etki ile iiretim sistemine, toplumsal anlamda da

kalkinmaya katkida bulunmaktadir.

Mesleki egitim; bireye is hayatinda meslek ile ilgili bilgi, beceri ve is
aligkanliklar1 kazandiran ve bireylerin yeteneklerini cesitli yonleriyle gelistiren bir

siirectir. Mesleki egitim, iiretim ve ekonomik gelisme agisindan hedeflenen is giicii

(**) Selahattin ERTURK: Egitimde Program Gelistirme (Ankara, 1988), s.12

(81) Kamuran CILENTI: Tiirkiye’de Mesleki Egitim ve Sorunlar1 (Ankara, 1988), s.7
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sayisina ulasilmasinda egitim sistemine katkida bulunmaktadir. O halde mesleki egitim,
bireyi aktif hayata hazirladigina gore insan kaynaklarim faydali toplumsal amaglar icin
degerlendirme ve gelistirme yoluyla kiiltiirel, ekonomik ve bireysel gelismeye hizmet

etmektedir. (82)

5.2. Firmalar Acisindan Egitimin Onemi

Cagimizda sosyal, ekonomik ve teknolojik gelismeler hizla artmakta ve bu artigin
etkileri de is hayatinda goriilmektedir. Hizli gelismelerin yasanmasi insanlari, kurumlari
ve iilkeleri artik bu de§ismeye ayak uydurmaya zorlamaktadir. Sonucta cagin bu
gereksinimlerine ayak uydurabilmek icin yogun bir rekabet icinde olunmasi

gerekmektedir.

Giiniimiizde artik yeni diye 6grendigimiz bir ¢ok bilgi bu hizli gelismeyle kisa
siire icerisinde  yerini yeni bilgilere birakmaktadir. Bu hizli gelismelere ayak
uydurmanin en etkin ve temel yolu kuskusuz egitimdir. Ulkeler, sirketler ve insanlar bu
gelismeleri yakindan takip etmeleri i¢in ve yeniliklerden haberdar olmalari i¢in sistemli

egitim calismalarina onem vermeleri gerekmektedir.

Egitimin 6zellikle de bilimsel egitimin 6nem kazandig: giiniimiizde hem kamu
sektorii hem de 0Ozel sektdor personelini yetistirmek durumunda kalmistir. Bunu

saglamanin en 6nemli yolu ise, sistematik olarak personeline yenilikleri egitim yolu ile

(*) Emine ORHANER, Azize TUNC: Ticaret ve Turizm Egitiminde Ozel Ogretim
Yontemleri (Ankara, 2001), s.201-202
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vermektir. Kisilere bu bilgi ve yetenekleri kazandirmanin yolu da hizmet i¢i egitime

onem verilmesinden gecmektedir. *)

Bir isletmenin ihtiya¢ duydugu egitim gereksinimleri ii¢ seviyede ele
alinmaktadir. (84)

1. Organizasyon Seviyesine Gore: Bu tiir egitimde Oncelik en ¢ok gereksinim
duyulan departmanlara egitim verilerek karsilanir.

2. Gorev Seviyesine Gore: Gorev profilinin gerektirdigi yetkinlikleri saglamaya
yonelik egitimler verilir.

3. Kisisel Seviyeye Gore: Kisilerin eksik olduklart yetkinlikleri saglamaya

yonelik egitimler verilir.

5.2.1. Hizmet I¢i Egitim

Kisiye ise basladig1 giinden baslayarak, isinin gerektirdigi performans diizeyine
ulagmasi i¢in gereken bilgi ve becerinin verilmesi gerekmektedir. Bu bakimdan firmalar
acisindan egitimi gerekli kilan sebepler su sekilde siralanabilir. *)

1- Hizmet 6ncesinde verilen bilgilerin eksik olmast,

2- Ogrenme ve kendini gelistirme istegi,

3- Hizmette degisme ve gelismelere ayak uydurma zorunlulugu,
4- Kamu kesiminde kariyer diisiincesinin giderek koklesmesi,

5- Baz bilgi ve becerilerin yalnizca hizmet i¢inde kazanilabilmesi,

6- Ogrenmeyi rastlantisal olmaktan kurtarip sistemli hale getirilmesi.

(**) Halil CAN, Ahmet AKGUN ve Sahin KAVUNCUBASI: Kamu ve Ozel Kesimde
Personel Yonetimi (Ankara, 1995), s.195

¢ http://www.bilgiyonetimi.org/cm/pages/mkl_gos.php?nt=33 (05/04/2006)

(*) A. Dogan CANAN: Cagdas Personel Yonetimi (Ankara, 1995), s. 85
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5.2.2. Hizmet i¢i Egitimin Amaclan

Hizmet i¢i egitimin amaclari, egitimi yapacak orgiitiin politikasina ve amaglarina
uygun olarak tespit etmelidir. Eger adaylarin se¢imi, genel yetenek, beceri ve bilgilerini
O0lcme esasina dayaniyorsa, ¢alisanlarin ise basladiktan sonra hizmetin gerektirdigi bilgi

ve becerileri kazanmasi icin hizmet ici egitime tabi tutulmasi gerekir. (*°)

Genel olarak hizmet ici egitimin amaclart su sekilde siralanabilir. Verimliligi
yiikseltmek, performans: artirarak calisanlarin giidiilenmesini artirmak, personelin iist
kadrolara hazirlayarak eleman ihtiyacini oOrgiit icinden saglamak, isten kaynaklanan
sikayetleri ve hatalar1 azaltmak, orgiite dinamizim ve sayginlik kazandirmak, orgiit

yapisini dis ¢cevreden gelen degisimlere karsi esnek hale getirmektir.

Hizmet i¢i egitimin tiim faydalarina ragmen personelin ve orgiitiin ihtiyag¢larina
cevap verecek alana gore yapilmamasi durumunda sakincalari mevcuttur. Verilen
egitimin personelin seviyesinde olmamasi, Orgiit yapisinda eksikliklerin olmasi ve
hizmet i¢i egitimin amaclarinin belirlenmeden egitimin verilmesi faydadan cok zarar

getirebilir.

5.3. Dis Ticaret Egitimi

Gelisen teknoloji ve hizlanan iletisimin etkisi ile dis ticarette nemli gelismelerin

yasandig giiniimiizde, insanlarin ileriye yonelik diistinmesi ve giincel olmasi kacinilmaz

olmustur.

(*®) Bilal ERYILMAZ: Kamu Yénetimi (istanbul, 1998), s. 284
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Dis ticaretteki gelismelerin ve degisimlerin, ancak iyi bir egitimle
kavranabilecegi ve biiyiik bir kesimi ilgilendiren dis ticaret egitiminin Tiirkiye’de daha
bir 6nem kazanmasi, ¢esitli egitim imkanlarin ortaya ¢ikarmaktadir. Dis ticaret egitimi,
gerek ekonomik, gerek siyasi ve gerekse mevzuat acisindan bir biitiindiir. Giintimiizde,
dis ticaretin icinde olan kuruluslar kullanabilecekleri avantajlarin aksine, bilgi ve
deneyim eksikliginden ve de uygulama yetersizliginden olumsuz etkilenmektedir. Yeni
gelismeleri ve degisiklikleri takip eden, uygulamada giincel bilgilere sahip olan kisilerin

organize edecegi dis ticaret her zaman basaril1 olacaktir.

Giiniimiiz ekonomik yapisi itibart ile dis ticaret ve ozellikle ihracat boyutunun
onemi ve gerekliligi hemen her platformda siklikla dile getirilmektedir. Ciinkii; dis
ticaret, iilkelerin diinyada ekonomik anlamda adeta varolma savaslarinin en 6nemli silah1

haline gelmistir.

Diinya dis ticaret hacminden daha fazla pay alip, ekonomik menfaatlerini
gerceklestirmek amaci ile iilkeler yogun bir rekabetin icerisindedirler. Ancak, dis ticaret,
kendine 6zgii yapisi ve islem tekniklerinden dolay1 iilke icinde uygulanan ticarete gore
cok daha karmasik bir yapiya sahiptir. Yurtdisina yapilacak bir satim ya da yurtdisindan
yapilacak bir alim faaliyetinin daha giivenli ve daha basarihh bir sekilde
sonuglandirilmast; ilk asamadan son asamaya kadar ne tiir uygulamalar ve islemler ile

gerceklestirildigini bilmekle miimkiindiir.

Tiirkiye’de dig ticaret egitimi iiniversiteler, 6zel dershaneler ve belli kamu
kuruluslar tarafindan verilmektedir. Kamu kuruluslart arasinda konu ile ilgili KOSGEB

ve IGEME o6n plana cikmaktadir. Kamu tarafindan verilen dis ticaret egitimleri
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konusunda Dis Ticaret Miistesarligi’na bagli IGEME uygulamaci kurulus olarak yetkili
kilinmastir. (87)

Egitim faaliyetleri, ihracat konusunda yeterli bilgiye ve uzmanlagsmis kadrolara
sahip olmayan KOBI’lerin ihracata daha fazla yonlendirilmesini sagladii olciide

stirdiiriilebilir ihracat artis1 hedefine ulasilmasina katki saglayacaktir. *%)

Resmi Gazetenin 29/01/2000 tarih 2000/2 teblig no.u sayis1 ile IGEME
tarafindan verilecek egitim yardimimnin amaci; KOBI ve Sektorel Dis Ticaret Sirketleri
ile bu sirketlerin ortagr bulunan sirketlerin, dis ticarete iliskin egitim faaliyetleri
harcamalarinin desteklenmesi olarak belirlenmistir. KOBI ve SDS’lerin uluslararasi
ticarete yonelmeleri icin elemanlarinin uluslararasi pazarlama ve ihracat islemleri ile
ihracatta pazar bulma konusundaki niteliklerinin gelistirilmesi ve diinya pazarlarina

acilmalarini saglamak hedeflenmistir.

lgili tebligde bahsi gecen egitim destegi kapsaminda verilecek konu bagliklari

yine ayni tebligde su sekilde siralanmigtir.

- Dis Ticaret, Giimriik ve Kambiyo Mevzuati,

- lhracat icin pazar ve miisteri bulma, pazar analizi, pazar arastirmasi, alici ile
miizakere ve yazigsma teknikleri ve fiyat verme,

- Ihracata ulusal ve uluslararasi finansman saglama teknikleri

- Rekabet hukuku ve kosullar1 ile Avrupa Birligi ve Diinya Ticaret Orgiitii
mevzuati, uluslararasi pazarlama teknikleri,

- Moda ve marka tasarimi.

(*”) Resmi Gazete: 29/01/2000 tarih, 2000/2 say1l tebligi
(**) http://www.dtm.gov.tr/IHR/Strateji2004/kitap-plan.pdf (15.05.2006), s.34
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Egitim desteginden yararlanabilmek i¢in ihra¢ yapiyor olmak sart degildir. Bu
tesvikle Dis Ticaret Miistesarligi, firmalarin ihra¢ edilebilir kalitede {iriin

iiretebilmelerini saglamay! amaclamaktadir. (*)

5.3.1. Diinyada Dis Ticaret Egitimi ve IATTO

Diinyada, dis ticaret konusunda soz sahibi bir cok iilkenin, dis ticaret egitmi
veren kuruluslarinin iiye oldugu birliktelik olan TATTO 6n plana ¢ikmaktadir. 1973
yilinda kurulan IATTO Uluslararas1 Ticaretr Egitmi Veren Kuruluslar Birligi, diinyada
dis ticarte egitimi veren 6zel yada kamu kuruluslar1 arasinda koordinasyonu ve es
giidiimii saglamayr amaclamaktadir. Tiirkiye’den IGEME basta olmak iizere baz1 dis

ticaret egitimi veren 6zel kuruluslarda bu birlige tiyedir.

5.3.2. D1s Ticaret Egitimi Veren Kuruluslardan IGEME ve Faaliyetleri

Dis ticaret egitimi veren kurumlarinin ana fonksiyonu dis ticaretle ugrasan
personelin yeteneklerini artirmak, pratik egitim programlar1 diizenleyerek belirlenen
egitim ihtiyacim karsilamaktir. Ulkemizde de IGEME, dis ticaret egitimleri konusunda
resmi olarak yetkili kilinmistir. Bu nedenle IGEME nin egitim programlar1 incelenerek,
dis ticaret egitimi boliimii icin faydali bilgilere ulasilacag diisiiniilmiistiir. ilgili kuruma
belirli araliklarla gidilerek sube miidiirleri ve uzmanlarla goriismeler yapilmis ve asagida

bahsi gececek bilgiler yapilan miilakatlar sirasinda alinan notlar arasindan derlenmistir.

(**) Musa DEMIR: ihracat ve ihracat Tesvikleri (Ankara, 2003), s. 206
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IGEME, 1960 yilinda iilkemiz ihracatinin gelistirilmesi amaciyla kurulmus olup,
arastirma-gelistirme, egitim, yaym, tanitim ve ticari bilgi olmak iizere 5 ana alanda
faaliyetlerini gerceklestirmektedir.

Ilgili kurumca diizenli olarak hedef piyasaya iliskin bireysel egitim programlar
hazirlanmaktadir. Bu programlar, asagida tanimlanan 4 farkl tipteki katilimer grubunun
tamamu yada bir kismi icin olusturulabilmektedir.

- Yeni ihracatgilar,

- Mevcut ihracatgilar ve iilkenin dis ticaret firmalarinda ¢alisan elemanlar,

- lIhracata destek hizmeti veren firma/organizasyonlarin elemanlari,

- Ihracat1 gelistirme departmanlarinda calisan devlet memurlari.

Ulke capinda yayginlastirilarak artirilmasi amaclanan egitim programlari 4 farkli
sekilde yapilmaktadir. Bunlardan “Dis Ticaret Egitim Programlar1” en ¢ok diizenlenen
ve talep edilen egitimlerdir. “Is Yonetim Sistemi” seminerleri, “Ulke Sohbet
Toplantilar” ile diger “Giincel Konular” bashkli egitim programlari da IGEME
tarafindan diizenlenen faaliyetlerdir. 2000-2005 yillar1 arasinda 407 program diizenlenip

ve bu egitimlere 31.011 kisi katilmastir.

Dis Ticaret Egitim Programlar1 olarak adlandirilan kurslarda islenen konu
basliklar1 su sekilde siralanmaktadir.

- Ithalat ve Ihracat Mevzuati

- Giimriik Mevzuati

- Dis Ticarette Odeme ve Teslim Sekilleri

- Kambiyo ve Bankacilik

- Thracatta Devlet Yardimlar

- Thracatta KDV Ilstinasi

- Thracatin Finansmam

- Ihracatta Pazarlama

- Dis Ticarette Standardizasyon
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- Uluslararas1 Ticaret Hukuku
- Dus Ticaretle Ilgili Diger Konular
2005 yilinda 19 il, 4009 katilimci ile 60 program diizenlenmistir.

Ulke Sohbet Toplantilar1 olarak adlandirilan calismalarda; yurt disindan yeni
doniis yapan Ticaret Miisavirlerinin bulunduklar iilke ile ilgili birikimlerinin aktarilmasi
amaclanmaktadir. Bu calismalarda katilimcilara; iilkenin genel ekonomik durumu,
tilkenin dis ticareti ve dis ticaret mevzuati ile ikili ticarette karsilasilan sorunlar ve
tavsiyelere yer verilmektedir. 2005 yilinda 4 ilde, 15 toplantida 739 katilimciya

ulasilmustir.

IGEME tarafindan diizenlenen egitimlerde calismayan ve calisan kesimden
katilimcilar bulunmaktadir. Bu kisilerin egitime katilma sebepleri, beklentileri ve

sagladiklar1 faydalarda farklilik gostermektedir.

Calismayan kesim genellikle iiniversite ogrencileri olarak gruplanmaktadir. Bu
kesim geng, az yada hi¢ is deneyimi olamayan, zaman bakimindan serbest, dinamik, is
ve gelecek konusunda acik goriise sahiptir. Diizenlenen egitimin teorik ve uygulamaya
doniik uzun siireli olmasini tercih etmektedir.

Calisan kesim olarak adlandirilan grup ise, bir is yerinde calisan, orta yas
diizeyinde, is deneyimi olan, zamani az, ge¢mis ve simdiki deneyimlere dayali gelecek
icin goriis sahibi olan kisilerdir. Diizenlenen egitimin uygulamaya doniik, karsilasilan

giincel sorunlara cevap veren kisa siireli egitim olmasini tercih etmektedir.

Tablo 9 - Diizenlenen Egitim Programlarina Katilanlarin Yas Gruplari;

Yas Gruplari Yiizdesi
20-24 yas % 16
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25-29 yas % 32
30-34 yas % 24
35-39 yas % 11
40-44 yas % 9
45-49 yas % 6
50 istii % 2

Yillar itibariye degismekle birlikte bu yas dagilimi genel anlamda bu sekilde
olusmaktadir. Yine katilimcilarin 3% gibi biiyiik bir kisminin egitim diizeyi iiniversitedir.
Sektor bazinda incelendiginde katilimcilart yaridan fazlast sanayi sektoriinden

gelmektedir.

IGEME, 2006 yilinda diizenlenecek egitim programlarmin planlanmasi
asamasinda, basta Thracatc1 Birlikleri, IGEME 11 Temsilcilikleri, TOBB ve bazi Sanayi
Odalar1 olmak iizere ¢esitli meslek kuruluslarinin konuyla ilgili taleplerini istemektedir.

Yapilacak egitim programlari ise su sekildedir. (°°)

1- Dis Ticaret Egitim Programlari: Firmalarin 6zellikle de KOBI'lerin
mevcut dis ticaret mevzuati ve uygulamalarina yonelik bilgilerini
yenilemek amaciyla 2-3 giinliik paket programlar halinde yurt capinda
diizenlenecektir.

2- Ozel Konularda Egitim: Daha once diizenlenen Dis Ticaret Egitim
Programlar katilimci anketlerinden yola ¢ikilarak, firmalarin talep ve
degerlendirmeleri de dikkate alinarak Ihtisas Egitim Programlar

planlanmaktadir.

(**) IGEME: Faaliyet Raporu 2005 (Ankara, 2005), s. 68
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3- Ulke Seminerleri: Meslek mensuplart  ve 6zel sektorden
temsilcilerinden gelen talepler dogrultusunda ve yurt disindan donen
Ticaret Miisavirlerinin programlar1 dogrultusunda diizenlenecektir.

4- Is Yonetim Sistemi Seminerleri: IGEME ile Uluslararas1 Ticaret
Merkezi-ITC isbirligi ile seminerler diizenlenecektir.

5- Thracat Stratejik Plan1 Kapsamindaki Egitimcilerin Egitimi Projesi:
IGEME ve Milli Egitim Bakanhg isbirligi ile diizenlenecek
miifredatinda Dis Ticaret Dali bulunan Ticaret Meslek Liseleri ve
Anadolu Ticaret Meslek Liselerinde gorev yapan 6gretmenlerin egitmi

projesine bu yilda devam edilecektir.

6- Hizmet Ici Egitim Calismalari: IGEME uzman personelinin dis
ticaretle ilgili konularda genel gelismeleri takip etmeleri ve ilgili
konularda donanimlarini artirmalar1 amaciyla kurum personeli ve diger
kuruluglarin uzman personeli tarafindan konular belli bir program

dahilinde aktarilacaktir.

5.3.3. Dis Ticaret Egitim Gereksinimi

Giiniimiiz uluslararasi ticareti son derece rekabete acik bir 6zellik tasir. Rekabet,
ilkelerin gerceklestirecekleri ihracatin daha profesyonelce yapilmasinmi gerektirir. Boyle
bir rekabet yapisi, iilkenin hitap edecegi pazarlarin ve {iiriinlerin ¢ok iyi tanimlanmasini,
planlamanin yapilmasini, yeni pazarlama stratejilerinin gelistirilmesini gerektirir. Uretim
asamasindan teslimata kadar gecgen siirecte, degisik asamalarda ¢ok sayida degiskenin ve
dinamizmin hakim oldugu bir platformda bilginin ve dolayisiyla gerekli bilgilerin
temininde en Onemli araclardan birisi olan egitim faaliyetlerinin 6nemi ve gerekliligi

tartisilamaz bir gercektir.
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Ozellikle kiiciik ve orta olgekli isletmelerin ihracata yonlendirilmelerini ve
ihracattan daha fazla pay alabilmelerini teminen, bilgi eksikliklerinin giderilmesi
gerekmektedir. Nitelikli personel istihdaminin artirilmasi amaciyla egitim ihtiyaclarinin
giderilmesinde devlet desteginin saglanmasi ihracata yonelik uygulanan dolayli tesvikler

arasinda yer almaktadir.

Bu destek programlarinin etkin bir sekilde yiiriitiilebilmesi ve iyi sonug
aliabilmesinde 6nem tasiyan bazi faktdler dikkati cekmektedir. Ulke ve isletme bazinda
egitim ihtiyacinin tespiti ve bunu karsilayacak yontemlerin gelistirilmesi Onem
tasimaktadir. Bunun neticesinde egitim programlarinin nasil diizenlenecegi ve egitim

saglayacak kuruluslarin organizasyonu gibi konular giindeme gelmektedir.

Ulkemiz ihracatinin gelistirilmesini saglamak amaciyla diizenlenen dis ticaret
programlarinin, bu konuda faaliyet gosteren firmalarin giiniimiiz rekabet kosullarinda
ihtiyag duyacaklar1 isgiiciinii saglayacak ve destekleyecek sekilde sekillenmesi

gerekmektedir.

5.4. Thracatq Birlikleri

Ulkelerin gelismelerinde biiyiik 6neme sahip olan dis ticaretin en 6nemli ayagi
ihracattir. Thracatin artmasi iilkede yaratilan zenginligi artirmakta, iiretim verimliliginin
yiikselmesine neden olmaktadir. Bu 6nemi kavrayan tilkemiz, Mustafa Kemal Atatiirk'iin

imzasiyla 1937 yilinda ilk Thracat¢i Birligi'nin  kurulusunu gergeklestirmistir.
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Kurulus amaclarn arasinda ihracatin artmasina katki saglamak, mesleki
dayanigsmay:1 artirmak, ihracatcilarin mesleki faaliyetlerini ve iligkilerini diizenlemek,
sorunlarina ¢oziim bulmak ve yol géstermek olan Thracatci Birlikleri bugiin 59 adete

ulagmuslardir.

Hizla gelisen ekonomiye paralel olarak 48 noktada faaliyet gosteren Ihracatc
Birlikleri, hizmeti ihracat¢inin ayagina gotiirme politikasi ¢ercevesinde 31 ilde, 13 Genel
Sekreterlik ve 35'1 online irtibat biirosu olmak iizere ihracat merkezlerinin tamamina

yakinim dogrudan hizmet kapsama alanina dahil etmislerdir. (°")

5.4.1 Tiirkite Thracatcilar Meclisi (TIM)

Tiirkiye Thracatcilar Meclisi; bolgesel ve sektorel 59 Ihracatci Birligini, 22
Thracat¢1 Sektorii, ihracatcilara ve ihracatct birliklerine hizmet veren 13 Genel
Sekreterligi, ulusal ve uluslararasi diizeyde temsil etmektedir.

Gorevleri arasinda; (92)

- Kamu ve 6zel sektor kuruluslan ile ihracatcilar ve karar vericiler arasinda
koordinasyonu saglamak,

- Thracatin ve ihracat¢inin sorunlarinin ¢oziim merkezi olmak,

- Thracatcilar1 yurt icinde ve yurt disinda temsil etmek,

- Thracatin gelistirilmesi yoniinde politikalar olusturmak, yer almaktadir.

") http://www.oaib.gov.tr/ (01.06.2006)
(*%) http://www.tim.org.tr/Anasayfa (01.06.2006)
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Tiirkiye Ihracatcilar Meslisine Bagh olarak faaliyet gosteren ihracatgi birlikleri

ise su sekilde siralanmaktradir; (%)

1) AKDENIizZ iHRACAT(;I BIRLIKLERI GENEL SEKRETERLIGI
http://www.akib.org.tr

- Akdeniz Hazir Giyim ve Konfeksiyon IThracatgilar Birligi

- Akdeniz Tekstil ve Hammaddeleri Ihracatcilar Birligi

- Akdeniz Canli Hayvan, Su Uriinleri ve Mamulleri Thracatcilar Birligi
- Akdeniz Aga¢ Mamulleri ve Orman Uriinleri Thracatgilar Birligi

- Akdeniz Yas Meyve-Sebze Thracatgilar Birligi

- Akdeniz Demir ve Demir Dis1 Metaller Thracatcilar Birligi

- Akdeniz Kimyevi Maddeler ve Mamulleri Thracatgilar1 Birligi

- Akdeniz Hububat, Bakliyat, Yagl Tohumlar: ve Mam. Ihracatcilar
Birligi

2) ANTALYA IHRACATCI BIRLIKLERI GENEL SEKRETERLIGI

http://www.aib.org.tr

- Antalya Tekstil ve Hammaddeleri hracatcilart Birligi
- Antalya Yas Meyve-Sebze Ihracatcilar Birligi
- Antalya Kesme Cicek Thracatcilar Birligi

3) DENIZLI TEKSTIL VE KONFEKSIYON IHRACATCI
BIRLIKLERI GENEL SEKRETERLIGI
http://www.detkib.org.tr

4) DOGU ANADOLU IHRACATCI BIRLIKLERI GENEL
SEKRETERLIGI
http://www.daib.org.tr

(*®) http://www.igeme.org.tr/ (02.06.2006)
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5) EGE IHRACATCI BIRLIKLERI GENEL SEKRETERLIGI

http://www.egebirlik.org.tr

- Ege Hazir Giyim ve Konfeksiyon Ihracatgilar Birligi

- Ege Tekstil ve Hammaddeleri Thracatgilari Birligi

- Ege Canli Hayvan, Su Uriinleri ve Mamulleri ihracatcilar Birligi
- Ege Agac Mamulleri ve Orman Uriinleri Thracatcilar Birligi

- Ege Yas Meyve-Sebze Ihracatgilar Birligi

- Ege Demir ve Demir Dis1 Metaller Thracatcilari Birligi

- Ege Deri ve Deri Mamulleri Ihracatgilar1 Birligi

- Ege Hububat, Bakliyat, Yagli Tohumlar ve Mam. Ihracatcilar1 Birligi
- Ege Zeytin ve Zeytinyagi Ihracatcilari Birligi

- Ege Kuru Meyve ve Mamulleri ihracatcilart Birligi

- Ege Tiitiin Ihracatcilar Birligi

- Ege Maden Ihracatgilar: Birligi

6) GUNEY DOGU ANADOLU IHRACATCI BIRLIKLERI GENEL
SEKRETERLIGI

http://www.gaib.org.tr

- Giineydogu Anadolu Tekstil ve Hammaddeleri Ihracatcilari Birligi

- Giineydogu Anadolu Canli Hayvan, Su Uriinleri ve Mam. Thracatcilart
Birligi

- Giineydogu Anadolu Hububat, Bakliyat, Yaglh Toh. ve Mam
Thracatgilar Birligi

- Giineydogu Anadolu Kuru meyve ve Mamulleri fhracat¢ilar Birligi

7) ISTANBUL 1HRACAT(;I BIRLIKLERI GENEL SEKRETERLIGI
http://www.iib.org.tr
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- Istanbul Hububat, Bakliyat, Yagli Tohumlar ve Mamulleri Ihracatgilari
Birligi

- Istanbul Canli Hayvan, Su Uriinleri ve Mamulleri Ihracatcilar1 Birligi

- Istanbul Agac Mamulleri ve Orman Uriinleri ihracatcilar Birligi

- Istanbul Kuru Meyve ve Mamulleri Thracatcilar: Birligi

- Istanbul Findik ve Mamulleri Thracatcilari Birligi

- Istanbul Yas Meyve-Sebze Ihracatgilar1 Birligi

8) ISTANBUL MADEN VE METALLER IHRACATCI BIRLIKLERI
GENEL SEKRETERLIGI

http://www.immib.org.tr

- Istanbul Maden Thracatcilar Birligi

- Istanbul Demir ve Demir Dig1 Metaller Thracatgilar Birligi

- Istanbul Kimyevi Maddeler ve Mamulleri Thracatgilar Birligi
- Istanbul Elektirik ve Elektronik Mamulleri Thracatcilar Birligi

- Istanbul Degerli Maden ve Miicevherat ihracatcilar1 Birligi

9) ISTANBUL TEKSTIL VE KONFEKSIYON [HRACATCI
BIRLIKLERI
http://www.itkib.org.tr

- Istanbul Tekstil ve Hammaddeleri Thracatgilar Birligi
- Istanbul Hazir Giyim ve Konfeksiyon Ihracatgilar1 Birligi
- Istanbul Deri ve Deri Mamulleri Thracatcilar Birligi

- Istanbul Hali Ihracatcilar Birligi

10) KARADENIZ IHRACATCI BIRLIKLERI GENEL SEKRETERLIGI

www.kib.org.tr

- Karadeniz Hububat, Bakliyat, Yagli Tohumlar ve Mamulleri
Thracatgilar Birligi
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- Karadeniz Findik ve Mamulleri hracatcilart Birligi

- Karadeniz Yas Meyve-Sebze Thracatgilari Birligi

11) ORTA ANADOLU IHRACATCI BIRLIKLERI GENEL
SEKRETERLIGI

http://www.oaib.gov.tr

- Orta Anadolu Cimento ve Toprak Uriinleri Thracatcilar1 Birligi

- Orta Anadolu Demir ve Demir Dis1 Metaller fhracatcilar Birligi

- Orta Anadolu Hububat, Bakliyat, Yagli Tohumlar ve Mam. Ihracatgllan
Birligi

- Orta Anadolu Aga¢c Mamulleri ve Orman Uriinleri Thracatcilar1 Birligi

- Orta Anadolu Makine ve Aksamli Thracatcilar Birligi

12) DOGU KARADENIZ IHRACATCILARI BIRLIGI GENEL
SEKRETERLIGI
http://www.dkib.org.tr

- Dogu Karadeniz Hububat, Bakliyat, Yagli Tohumlar ve Mamulleri
Thracatgilar Birligi

13) ULUDAG IHRACATCI BIRLIKLERI GENEL SEKRETERLIGI

http:/www.uib.org.tr

- Uludag Hazir Giyim ve Konfeksiyon ihracatcilar: Birligi
- Uludag Tekstil Thracatgilar1 Birligi

- Uludag Meyve Sebze Mamulleri Ihracatgilari Birligi

- Uludag Tasit Araglar1 ve Yan Sanayi Ihracatcilart Birligi
- Uludag Yas Meyve-Sebze Ihracatcilari Birligi
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5.4.2. Thracatci Birlikleri e-Birlik Projesi

Ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterliklerinin basta GB onay1 olmak iizere online
etkilesimli ag uygulamalarn {izerinden bilgi aligverisi yapmak suretiyle iiyelerin Genel
Sekreterliklerle olan islemlerinde maksimum kolaylik ve cabukluk saglanmasi,
bilgisayar ve network teknolojilerinin en yeni yeteneklerinden, en iist seviyede
faydalanarak is ylikiiniin azaltilmasi ve insan kaynaklarinin, statiilerinde yer alan asli
gorevlerini tam anlami ile gerceklestirmesini teminen verimli bir sekilde
yonlendirilmesi, dolayzsi ile fhracatci Birliklerinin giiniimiizdeki salt GB kayd: yapan ve
istatistik veren kurumlar vizyonunun cok otesinde, Thracatin gelistirilmesindeki 6nemli

misyonunun da 6n plana ¢ikarilmasi hedeflerini gozeten bir projedir. (**)

5.4.3. ihracatc Birliklerinin Kurulma Amaci

Ihracat¢1 Birliklerinin kurulmasindaki amac, tabii ki ihracat faaliyetleriyle
ilgilidir. Yani ihracatin gelistirilmesi, diizenlenmesi, desteklenmesi, koordinasyonu ve
nihayetinde beklenen katma degerin iilke ekonomisine saglanmasi gibi genel amaclara
ulasabilmek gayretidir. Cumhuriyetin ilk doneminde gen¢ ekonominin gelismesini
saglayacak olan temel bir dinamikte ihracat islemleriydi. Boylece, ihracat faaliyetlerine
tilke bazinda koordinasyon saglanmasi ve bir sistem dahilinde yiiriitiilmesi amaciyla
ihracat yapan ihracatgr girisimciler organize bir Orgiit yapisi icerisinde birlestirilmeleri

kararlastiriimistir.

" http://www.ebirlik.org/ (03.06.2006)
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Ulkemiz ihracatcilarinin 6rgiitlenmeleri, iilke igerisinde iiretilen iiriinlerin yurt
disina satilmasinda karsilasilan sorunlarin giderilmesi ve degerine satilmasinin temini

ihtiyaci ile Thracat¢i Birlikleri kurulmustur.

Yapilan itibariyle, madde bazinda birer ihtisas kurulusu olan Thracatci Birlikleri,
maddelerin {iretim ve ihracatinin dengelenmesi ve artirilmasinda belirli hedefler
dogrultusunda, biiylik bir kararlilikla hizmetlerine devam etmekte ve iilkemiz

sanayisinin yonlendirilmesinde etkin rol almaktadirlar. (°°)

Ihracat¢1 Birlikleri, ihracatin artirilmasina katki saglamak amaciyla, ihracatgilarin
mesleki faaliyetlerini ve iligkilerini diizenlemek, sorunlarina ¢6ziim bulmak, yol

gostermek ve ihracatin iilke menfaatleri dogrultusunda gelismesini saglamak amaciyla

kurulmustur.(%)

Thracatg1 Birliklerin iiyelerine yonelik iistlendigi islemler ana basliklari ile sunlardir: &)
- Danigma ve dis iliskiler,
- Pazarlama ve tanitim,

- Sektorel egitim

gibi konularda iiyelerine gerekli hizmetlerde ve desteklemelerde bulunmaktadirlar.

%) http://www.daib.org.tr/ana-sayfa.htm (01.05.2006)

(") h
%) http://www.dkib.org.tr (07.06.2006)
(97) http://www.itkib.org.tr/Res800/ItkibHakkinda/itkibnedir.htm (15.06.2006)
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SONUC VE ONERILER

Hizla gelisen giiniimiiz is yasami, dis ticaret konusunda siirekli arayis i¢indedir.
Daha onceleri dogru kabul edilen bir cok teori zaman i¢inde degisime ugrayarak
gelismektedir. Ulkeler diinya pazarindan daha fazla pay alabilmek icin kiiresellesen
diinyada arayiglara girmekte, bolgesel birliktelikler veya anlagmalarla ihracatlarini

artirmaya calismaktadirlar.

Ulkemizde bu cabalar kapsaminda bazi tesvikler uygulanmakla birlikte bu
konuda yetismis is giicii ihtiyac1 icin IGEME yetkili kilinmis kurum olarak énemli bir

yere sahiptir.

Uluslararas1  pazarlarda ihracat¢ct firmalarin, yetenekli, esnek, mesleki
motivasyona sahip, bir firmanin yapisina, amaclarina ve stratejilerine uyum
saglayabilecek personele ihtiyact vardir. Ayrica uluslararasi pazardaki rekabette var
olmak isteyen bir firmanin yOneticileri, mevcut problemleri cozebilecek bilgiyle

yetinmeyip bilgilerini giincellestirme kapasitesine sahip olmalidir.

Bu anlamda firmalarin temel girdilerinden biri, egitimli isgiiciidiir. Dis ticaretle
ugrasan firmalar temel e8itimini tamamlamis personeli istihdam etmek isterler. Bununla
beraber uluslararasi piyasanin sahip oldugu dinamik yapi, sahip olunan personelin
bilgisinin de devamli olarak yenilenmesini gerektirir. Sahip olunan bilgilerin
yenilenmesi ve yeni bilgi akiminin saglanmas1 yukarida da ifade edildigi gibi firmalarin
uluslararas1 pazarlarda basarili olmalarini 6nemli Olgiide etkileyecek bir olgu olarak

karsimiza cikar.
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Bu durum her yil artarak gelisen teknolojinin ve kiiresellesmenin olusturdugu
bilgi cagina katilan firmalar icin ¢cok 6nemlidir. Oniimiizdeki dénemlerde basari, insan
yeteneklerine 6nem veren, rekabete profesyonel bakis acisiyla bakabilen ve personelinin

kendini gelistirmesine firsat taniyan firmalarin olacaktir.

Daha o©nce ifade edildigi gibi bilginin elde edilmesinin gerekliligi, egitim
programlarinin Oonemini ortaya cikarmaktadir. Dis ticaret konusunda diizenlenecek
egitim programlari, sektorde faaliyet gosteren firmalarin bilgi acigini gidermek igin
gerekli olmaktadir. Bu yiizden dis ticaret egitim programlarinin etkin ve diizenli olarak
profesyonelce gerceklestirilmesi, dis ticaret egitim kurumlarinin olusturulmasini zorunlu
kilmaktadir. Bu zorunluluk, diinyadaki bir¢ok iilkenin dis ticaret konusunda, dis ticaret

egitim kurumlarini olusturmalarina neden olmustur.

Egitim kurumlarinin olusturulmasinin yani sira egitimcilerin gorevi de
farklilasma gostermektedir. Gelecekteki egitimcilerin en Onemli gorevi, ticaret
organizasyonlart ile c¢ok yakin is birligi icerisinde insan kaynaklarini gelistirmek
olacaktir. Bu yeni sorumlulukla egitimci, is diinyasinda bir egitim direktorii ve ticari

danigsman olarak yeni bir gorev iistlenecektir.

Ozellikle dis ticaret konusunda egitimin ve egitimcinin bu artan 6nemi, iilkelerin
bu konuda uzmanlasmis kurumlar olusturmasina neden olmustur. Ulkemizde de dis

ticaret egitimi veren bir enstitiiniin kurulmasi ihtiya¢ gostermektedir.

Ulkemizde, 6zerk bir yapiya sahip, ana amaci dis ticaret olan bir egitim enstitiisii
kurulmalidir. Bu enstitiiniin kurulmasi fikri, Dig Ticaret Miistesarligi’nin 2004-2006
Ihracat Strateji Raporun’da da yer almaktadir. Faaliyette olan, dis ticaret konusunda
egitim veren bir¢cok kurulus bulunmakla birlikte, bunlar ihtiya¢ duyulan dis ticaret

egitimini yeterince karsilayamamaktadirlar.
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Kurulacak boyle bir kurumun finansal destege ihtiyaci olacaktir. Bu bakimdan
diisiiniilen kaynak arayislarinda ihracatta devletce saglanan egitim yardimi desteginden
faydalanabilmesi unutulmamasi gereken bir kaynaktir. Aym sekilde boyle bir kurumda
meslek kuruluslarindan, 6zel sektérden ve tiniversiteden temsilcilerin oldugu, danisman

ve yonetim kurullarina ihtiyag¢ olacaktir.

Aym sekilde boyle bir kurumun personeli, vasifli, is diinyas: ile ilgili, kendini
konusunda devamli yenileyebilen, danismanlik hizmeti sunabilen dis ticaret uzmanlari

arasindan sec¢ilmelidir.

Olusturulacak boyle bir kurumun kendi binasinda egitimler diizenlemesi yaninda
tilkemizin farkl illerinde de egitim verebilecek yapida olmasi gerekmektedir. Egitimler
diizenlenirken egitimin yapilacag: illerdeki ihracatci birlikleri, ticaret odalar ile is birligi

icinde olunmalidur.

Diizenlenen egitimler soncunda katilimcilara program siire ve niteligine gore
diploma veya sertifika verilmelidir. Farkl1 diizeydeki katilimcilara hitap eden dis ticaret

egitiminin yaninda yabanci dil kurslart da diizenlenmelidir.

Oncelikle iilkemizde dis ticaret konusunda egitim ihtiyacimin belirlenmesi
gerekir. Kurum bunu, dis ticaretle ilgili devlet birimleri, ihracat¢i birlikleri, ihracatgi ve
ithalat¢1 firmalarla goriismeler yaparak belirleyebilir. Belirlenen egitim ihtiyac1 farklh

konularda ve farkli siirelerde cesitli egitim programlar: diizenleyerek karsilanabilir.

Egitim Oncelikli olmak {izere belirli alanlarda arastirmalar yapilabilir, dis
ticaretle ilgili yayinlar basabilir, firmalara verecegi danismanlik hizmeti disinda firmalar

icin bilgi bankas1 olusturulabilir.
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Basaril1 bir egitim kurumunun kurulmasi i¢in zamana ihtiya¢ vardir. S6z konusu
kurumun kurulmasina kadar gecen siirede IGEME’nin bu gorevi iistlenecegi gegmis
calismalarinda edinilen tecriibe ile sabittir. IGEME kurulusundan bu yana egitim
programlar1 diizenlemekte, basta KOBI'ler olmak iizere dis ticaret firmalarina

danigsmanlik hizmeti vermektedir.

Oniimiizdeki kisa vadeli siirecte IGEME nin diizenleyecegi egitim programlari

icin baz1 Oneriler;

Bunlardan ilki, dis ticaret konusunda yeni ilgi duyanlar icin diizenlenecek
programlardir. Dis ticaret konusunda hi¢ tecriibesi olmayan firmalarin orta ve alt
kademelerinde c¢alisan kisilerin genel bir formasyon kazanmasi ve uygulamaya yonelik
pratik beceriler edinmesi amaciyla diizenlenecek programlardir. Bu programlar hafta
sonu veya aksamlar1 diizenlenebilir. Program igerigi ana hatlariyla, Tirkiye’nin dis
ticaret politikas1 konusunda genel bilgiler ile uluslararasi1 pazarlama, finansman, ihracat
ve ithalat mevzuati, dis ticarette prosediirler, uluslararasi nakliye islemleri, uluslararasi
hukuk ve dis ticaretle ilgili diger ihtisas dallarinda uygulamaya yonelik konular ele

alinabilir.

Ikinci bir program, dis ticaret konusunda tecriibeli, orta ve iist diizey idarecilerin
uluslararast rekabet¢i pazarlarda karar alma yeteneklerini gelistirecek sekilde
egitilmelerinin  hedeflendigi programlardir. Bu programda, yonetim, ekonomi,
uluslararasi ticaret, finansman, uluslararas1 hukuk, insan ve kiiltiir iliskileri, Tiirkiye’deki

yasal diizenlemeler gibi konulara yer verilmelidir.

Uciincii bir program tiirii olarak, dis ticaret konusunda diizenlenecek panel ve

seminerler ele alinabilir. Bunlar, dis ticaret konusunda yeni mevzuat diizenlemeleri,
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uygulamalar veya Tiirkiye ve diinya ticaretindeki Onemli gelismeler hakkinda,
ihracatgimizin bilgilendirilmesi ve tartisma ortaminda c¢oziimler iiretilmesi amaciyla bir

veya birkag giinliik programlar diizenlenmelidir.

Daha oOnceden giindeme getirilen ama tam olarak faaliyete gecirilemeyen
Uzaktan Egitim Projesi’nin de bir an once uygulamaya gecmesi, interaktif ortamda dis

ticaret egitimi alinmasin1 miimkiin kilacaktir.

Ticaret Lisesi 6gretmenlerine yonelik egitimlere devam edilmesi gerekmektedir.
Bu okullardan cikan ara eleman pozisyonundaki kisilerin giincel bilgilere sahip

olabilmesi ancak bu egitimler sayesinde saglanabilir.

Sonug olarak, iilkemiz agisindan bir dis ticaret egitim kurumunun olusturulmasi
kacinilmaz bir gercek olarak karsimiza cikmaktadir. Kisa ve uzun donemli olarak iki
ayr1 boliimde diisiiniilebilecek bdyle bir yapilanmada, kisa dosnemde IGEME bu gorevi
istlenebilirken, uzun dénemde dis ticaret egitimi konusunda uzmanlasacak sadece bu
konuda faaliyet gosteren IGEME’nin de faaliyetlerini yonlendirmede etkili olacak
sekilde yapilanmasinda yer alabilecegi ayr1 bir dig ticaret egitim kurumunun

olusturulmasi planlanmalidir.
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